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世纪文库”出版说明 


为广系统整理和充分展现上海吐纪出版集团的学术文 
化资源，进 步 拓展我们的文化视域，大力推动中凼学术创 
造与前进的步伐，我们决定出版“世纪文库”。 

“世纪文库”定位 f 出版高质量的优秀学术图书，特别 
是巳获定评的中外学术经典。“文库”分两大类，即著作类 
与译作类。“文库”将涉及人文、社会科学的各个领域，如哲 
学、史学、文学、经济学、社会学、人类学、心理学、政治学、法 
学、教育学、语5学，等等。 

作为一套开放性的学术丛书，“文库”将始终注 重所收 
著作的電要性、原创性和开拓性。为严格保证“文库”的学 
术质量，在较民的一段时间内，“文库”将主要重版集团内外 
巳经出版的、经时间检验确属学术精品的图书。“文库”已 
建 t 起一套严格的专家评审机制 ，所 有人选图书都在有关 
专家论证、审定的基础上，由编委会讨沦确定 c 

我们希望“世纪文库”的出版能助益于人类优秀文化的 
积累与建设，成为世纪性的学术 文库； 我们也敬盼学界克持 
我们的追求，让我们共同建设中国学术的未来 。 


上海世纪出版集团 



卡尔•门格 尔° 

哈耶克 （ F.A.Hayek) 


部经济学说史说不尽为人遗忘的先驱者传奇：这 . 

I 

--些人的著作起初毫尤影响，只是经过别人的宜扬， 

他们 的主要 观念才能被重新发现并广为人知；也 
道不尽那 些各為 独立发现的显著的不谋而合及其单本箸作 
特殊命运的故事。 m 在经济学或其他知识分支中，的确还 
有一些例外的事 ：作者 本人革命了这个发嵌本己成熟的科 
学而且世所公认，可 k 箸作却鲜为人知。 k 尔 •门格尔 
(Carl Menger) 的著作便是一例。很难想象还有第二本著作 
能像《围民经济学原理》那样产生过如此持久和一致的影 
响，却纯粋由 f 种种意外，而流传于极小的范围。 

如果说在过去60年间，奥地利学派在经济科学发展中! 

I 

几乎占据了独 ，尤二 的位置，那么，这完全要10功于门格尔 
所奠定的基础。对此，没有一位能〒的史学家会有疑问。 
但这个学派在 a 外的名声以及其体系中重要现点的发展则 
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来自 _ f 他的两位杰出同仁的努力。一位是庞巴维克 （Eugen 
| von H ^ hm-Bawerk ) T 另一'位则是维塞尔 （Friedrich von 
I Wieser )。 但是，如果我们贬低这两个人的成就而认为这个 
学派基本观念完完全全属于门格尔，也毫不为过。若非他 
发现了这些原理，也许会相对不为人知，甚至会和在他之前 
的许多杰出人物的命运一样为历史所遗忘，并几乎肯定在 
i 德语国家以外长期地默默无闻。然而，奥地利学派成员的 
共通之处，构成其独到方面以及为其日后成就奠定基础的 
正是他们接受 r 卡尔 * 门格尔的传授。 

有关』杰文斯 ( W , S . Jevons ) 、门格尔、瓦尔拉斯 （ L . Wal - 
人各自独立发现边际效用原理之事已众所周知，毋 
需多言。在1871年，杰文斯的《政治经济学理论》和门格尔 
的《国民经济学原理》（以下简称《原理》）同时出版。现在， 
T | 人们通常恰当地认为这是现代经济学的发轫之年 u 其实， 
I 杰文斯早在9年前的一篇讲演中（该讲演于1866年出版） 
I 就概述其基本观念，但和者甚寡，而瓦尔拉斯则到1874年 
1 才发表其成就。但是，三位奠基人的著作完全是独自创作， 
这是确凿无疑的。而事实上，虽然他们同处核心地位，在他 
们的体系中，他们及同代人最为重视的观点也完全一样，可 
他们著作的一般特征及背景是如此明显地不同以至于我们 
不禁要问一个最有意思的问題，即如此不同的思想路线是 
怎么产生这样近似结杲的。 

要理解卡尔■门格尔这部著作的知识背景，就必须对当 
时经济学的一般地位多言几句。虽然从1848年穆勒 ( J . S . 
Mm ) 的《政治经济学原理》到新学派出现的四分之一世纪 
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节 ，古典经济学在应用领域中的众多方面都取得 r 伟大的 ： 

I 

成功，似其基础，尤其是价值理论都在日益失去人们的信 
仟。尽管穆勒志得意满于其价值理论的完善状态，但」丁是 

I 

《政治经济学原理》中系统化的表述以及日后他在这个学说 i 
要点上的退步，使得占典体系的不足表露尤遗 D 尤论如何， 

在大多数国家中批判性攻击和重建的尝 试与日 倍增。 

但是，没有个地方像德国那样，古典经济学衰落得如 
此干净利落、.在历史学派的猛烈攻击之下，人们不仅完全 
地抛弃 r 古典学说——它们从未求在德国扎下根来—— ifl ] 

且也深深地怀疑任何理论分折的尝试。这部分出 h 方法论 
的考虑，但更多的则是对古典英国学派实际结论的强烈仄 . 
恶，因为这个学派阻碍了以“伦理学派”之名为荣的年轻闭 
体的改革热情。在英国，经济理论的发展只是停滞不前，而 
在德国，则成长起第二代历史学派经济学家。他们不仅从^ 
未熟悉现存的发展完善的理论体系，而且学会了把仔何1 
种类型的理论都视为无用之举，如果不是有害 的话。 

也许，古典学派学说已经名声扫地，以至于其无法为仍 
然冇志丁 +理论问题的人提供重建基础的可能。但是，19世 
纪上半叶德 m 经济学家的文章著作中的要素却孕育着新发 
展方向的种子，古典学派之所以从未在 德国根 深蒂固，原 
因之便是德国经济学家一直清醒地意识到任何成本或劳 
动价值理论中内在的矛盾。也许，这部分是因为 is 世纪孔 
狄拉克 ( Coiidilkc ) 和其他法国、意大利作者的传统遗风尚存 

I 

的影响所致。这个传统拒绝将价值与效用完全割裂开来。 

从这个世纪早期到五六十年代，在后继作者中，赫尔曼 i 



( Hennann ) 也许是出类拔萃并最有影响的人物（获得完全成 
功的戈森 （ Gossen ) 当时并不引人注意）。他试图把效用和 
稀缺概念结合起来解释价值，这已经非常逼近门格尔提出 
的解决方法。正是这些在同时代的头脑更为实际的英国经 
济学家看来是纯粹无用的哲学思考，才使门格尔受益匪浅 c 
只要浏览一下《原理》中其范围甚广的注释或者本版中已增 
补的作#索以，就会发现门格尔对这些德国和法国 4 意大利 
作家足何等地熟悉，而古典英国学派相对来说在其中地位 
何等之小。 

虽然， n 格尔的文献知识之广超过了其他边际效用学 
说的共同奠基者——送方面，在《原埋》撰写的早期，只有|了 
科全书式的罗雪尔 （ Roscher ) 堪与之媲美——但在他所提及 
的作者名单中却有着一块奇怪的空白。这个空白也许可以 
用来解释他弓杰文斯、瓦眾拉斯方法上的差异。 @ 特别重要 
的是，他在写《原理》时显然并不知道古诺 （ Coumot ) 的著作， 
而其他现代经济学的奠基人，瓦尔拉斯、马歇尔 （ Maishall ) 
甚罕杰文斯都很可能直接或间接地受益 f 古诺，更令人 
惊讶的事还在丁，当时门格尔似乎还不知道与他思想特别 
契合的屠能 （ Thiliien ) 的著作。故而 t 虽然可以说门格尔是 
在一种特别适合于边际分析思路的学术氛围中写作的，但 
他在创造现代价格理论时并无明确的思想、著作可以借鉴。 
这与 N — 领域的其他同仁不同，他们都受古诺影响，此外， 
虬眾 拉斯还受益于杜普伊 （ Dupuit )®， 而马歇尔则受益于屠 

我们可以作一番有意思的推测，如果门格尔早已熟悉 


T 国民经^原理 
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了其他奠基人的数学分析，门格尔的思想路线将会向何方 
发展。就我所知，一个有趣的事实是他从没有评论过数学 
作为经济分析工具的价值，一字半句&没有。没有理由认 
为他对数学一窍不通或不大喜欢。相反，他对自然科学的 
兴趣是毫无疑问的，他的著作中也明 M 地体现出对自然科！ 
学方法的强烈偏向，事实上，他的兄弟，尤 K 是安东 （ Anton ) 

以热衷数学闻名，其卡尔 （ K ^ l ) 成为一名知名数学家。 
这也许是这个家族有数学气质的明证。虽然他日后不仅知 
道了杰文斯和瓦尔拉斯的著作，也知道其同胞奥斯皮茨 
(Auspitz ) 和利本 （ Lieben ) 的著作，但他甚至没在任何一篇方 
法论的文章中谈及数学方法 ® ，难道我们还不能得出他相 


当怀疑其有效性的结论？ 

在 H 格尔思想形成阶段，他肯定完全没有受到过奥地 
利经济学家的影响 t 道理很简单，奥地利事实上没有本国 
经济学家。门格尔所就读的大学中，政治经济学是作为法 
学课程的一部分，其教师几乎仝是來自德国的经济学家，虽 
然门格尔像所有后来的奧地利学派经济学家-样，继续攻 
读到法学博上，但没有理由相信他确实受到其经济学教师 


T 

导 


的激励，故而.这使我们转向考察他的个人历史 


片 尔-门格尔于1840年2月28日生于加里西亚的 
纽一桑德克，这块土地现已属波兰。其父是■名律师，他來 
自于一个古老的奥地利家族，其成员有工匠、咅乐家、公务 
员以及军官等。这个家族从波希米亚德国部分迁到东部 
省，不过两代人的时间。他的外祖父是一个商人。他在 
拿破仑战争中成了暴发户后，在西加里西亚购置了大宗田 
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产，卡尔 * 门格尔在此地度过了他大部分孩提时代，直到 
184 S 年，这儿仍能见到半农奴的情况。除了俄国以外，欧 
洲没有一个地 E 能像奥地利这一地区那样如此长久地保留 
农奴制。他有两个弟弟，其一是安东•门格尔，他以撰写法 
学和社会主义著作而家喻户晓，著有《劳动力生产的整个权 
寿 to the whole Product y ，他还是卡尔 * 门格 
!尔在维也纳大学法学系的同事。 另个是 马克思■门格尔 

I 

( Max )， 是著名奥地利议员和社会问题作家。兄弟三人， 
块就读于维也纳大学 （1859—1860), 以及布拉格大学 
( I 860 —1863)。 t 尔*门格尔在克拉科夫大学获得博士学 
位后，最初当先在李堡后在维也纳写有关经济问 
题的文章。几年之后，他进入奥地利国务院办公厅的新闻 
部丄作，当 f 公务员，当时，国务院办公厅在奥地利公务机 
T 构中地位显赫，吸引着为数众多的天賦甚高的人才。 

| 维塞尔曾经说过 U 格尔有一次告诉他当时他的职责之 

| 一就是为官方报纸《维也纳报》写市场状况的调查研究报 
I ；告。正是对这些市场报告的研究，使他对传统价格理论和 
阅历丰富的实践家们所认为的决定价格的那些事实之间巨 
大的反差大为震动。究竟这是导致门格尔去研究价格决定 
理讼的最初原因，还是看来可能仅仅给门格尔指出了其大 
学毕业后学业上追求的方向，我们不得而知。但是,从他离 
开人学到出版《原理》之日期间，他全神贯注于这些问题 ，一 
再推迟出版直到头脑中形成完整的体系 ® ，这些事实是没 
有太大疑问的。 

据说，他自己谈过他是在-种病态亢奋中写就 {原 理》 
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的，这并不意味着这本书是一时兴起之作.从计划到写作都 I 

I 

极为 仓促。 恰恰相反，很少有什么书能如此细致地计划，如 1 
此费忍心力地发展首次表述的观念并贯之以始终。这本 i 
1871年出版的薄薄一卷书，丰来打算只是作为- 本 综合性 
论著的头一部分，即导言部分，它探讨 r 一些基本问题.门 
格尔不赞同公认的观点，他竭尽所能地进行必要的详尽分 I 
析，以使自己相信他正在建立一个绝对稳固的基础。第一 
部分是通论部分，所处理的问题正如序言所述的是产生经 
济活动的一般条件、价值交换、价格和货币。从他儿子50 
年后透露出的手稿笔记（这部分笔记作为第二版的导言） 

中，我们知道第二部分要探讨利息、价格、地租、收人、信用 i 
和纸 币； 第 H 部分则是应用部分，即牛.产和产业 理论； 第四 
部分则讨讼了对现行经济体制的枇判和经济改革的各种建 

议。 I 

诚如在序言中所言，他的主要 g 标是建立一个统一的^ 
价格理论，用一个主涉的概念解释-.切价格现象，尤其是利 
息，工资和地租。但是全书中一大半只是在为这个主要任 
务作铺垫，讨论了体现这个新学派特征的新概念，即主观价 
值以及个人感觉。然而，甚至在全面检查经济分析所必须^ 
借助的主要概念之前，这个工作也未完成^ I 

此外，值得注意的是早期德国作家的影响，他们偏好多 
少有些学究气的分类以及冗氏的概念，但这些传统德 国教丨 
材中历史悠久的概念一经 n 格尔妙手回春，便焕发青春 。I 
它们不再是干巴巴的例举或定义，而是成为一种强而有力 
的分析工具，在这种分析中，每一步似乎都是前面一步的必 
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然结果。虽然，较之于庞巴维克和维塞尔的文章、著作，门 
格尔的表述中缺乏许多给人留下深刻印象的句子以及更为 
典雅系统的说明 ，但大 体上毫不逊色，在许多方面还明显地 
优于那些后期的著作。 

本篇导言的 H 的并不是就门格尔的论述作一个相关概 
述。 但是他论述屮的确有一些方面本该值得特别注意却不 
大为人所知，这多少令人惊讶。在书的开头几页中，他第一 
次仔细地研究了人类欲望及其满足手段之间的因果关系， 
据此推导出了他的著名的区分，即把财货分为第一级、第二 
级、第三级及史高的级别，以及现在已家喻户晓的不同财货 
间补足品的槪念.上述研究典型地表 明：与 一般的印象相 
反，奥地利学派总是特别地 X 注亇产技术结构。1914年， 
维塞尔出版 1 T 其晚年著作《社会经济学理论》。在书中，他 
精细地研究 T “前价值理论部分”。这部分阐述继续讨论了 
价值理论，同时也最为清晰和系统地体现出对生产技术结 
构的关注。更为显著的是时间因素自始至终所起的重要作 
用„在人们的一般印象中，现代经济学的早期代表倾向 T 
忽略这个因素，对那些现代均衡理论数学表述的肇始者来 
说，这样的印象也许并小为过，何如包括门格尔则失之偏颇 
T 对他来说，经济活动本质上是对未来的计划，所以他根 
据人类在不同时段预想的不同需求面划分相当不同的时 
段。他对时段 （ period ) 的讨论的确 II 有现代意义。 

现在，人们似乎多少有点不可思议，门格尔是第一个以 
稀缺观念为基础区分自由财货和经济财货的人。但是 ， IT 
如他所言，当英语文献中还不大知道这个概念时，那些先于 





他使用这个概念的德国作家，尤其是赫尔曼就已尝试以有 
无努力成本来作出这种区分。但是，非常符合他个性的是， 
当所有门格尔的分析以这个稀缺观念为根据时，他就不再 
使用这个简单术语 r ， 取而代之以“不足数量”或“经济比例 i 
关系”这两个非常精确却略显啰嗦的词来 表达。 : 

大体而言，其著作的•个特点便是他重视一个现象的 | 
细致描述甚于给出一个简单，合适的名称。这常常使得他 
的表述不如预期的有效，但这也防止了他的片面之辞以及 
失之简约，而后者是简化公式中经常产生的倾向。这方面 
经典事例当然是如下事实，即门格尔从未首创过——就我 
所知也未使用过"^由维塞尔引人的“边际效用”术语，但 
却总是用有些笨拙却精确的句子来解释 价值， 所谓 价值， 

就是一种财货或一种财货的一定量，在我们意识到我们对 
于它的支配，关系于我们欲望的满足时对我们所获得的意 ▼ 
义”（中文版《原理》第61页，上海人民出版社1958年版），^ 
并且把这个价值的重要性等同于由可获得的一定数量商品丨 
中一个单位商品所保证的最不重要的满足所产生的重要 
性。 

此外 …个不 大重要却也并非可有可无的事例发生得更 
弔，即门格尔在讨论满足增加而个人需求强度下降时，也拒 
绝将他的解释压缩成个公式。这个 日后被 冠以“戈森需丨 
求满足法则”之名的心理事实，在价值 理论的 解释中占据了 
有点不 太相称的位置，甚至维塞尔也欢呼它是门格尔的发 
现。但在门格尔体系中，它只是作为一个使我们能根据个 
人感觉重要性秩序来安排个人不同感官需求的因素，从而 



山据 r 较小的却更合适的地位。 

Tj 一个与 I ' j 格尔纯粹主观价值理论有关的、更为有趣 
的-点是他的观点相当超前：虽然他偶而谈到价值可以测 
度， fri 他的表述却明明白白地显示，他的意思并不是说任何 
个商品价值可以用名义卜_的另一个等价商品来表示。他 
公开 tr 称，他用来表示效用差距的数宇并不旨在代表欲望 
的绝对重要性，而只是代表欲望的相对重要性。他第-次 
介绍价值时引用的事例即十分清楚地表明他认为这些只是 
序数而非基数数字， | 

门格尔发现了这样一个普遍原理，使其得以以效用为 
基础解释价值。除此之外，门格尔的最大贡献在于他把这 
个原理，应用到任何 个欲望 的满足都需要两种以上财货 
的情况中去。正是在这个地方，开篇几章中对财货和欲望 
之间因果关系费尽心力的分析，以及补足品或不同等级财 
货的概念，结出了累累硕果。甚至直到今天仍鲜为人知的 
是，门格尔通过一个相当成熟的边际生产率理论，解答了在 
几个共同起作用的高级财货间最后产品的效用分配问 
题 ——这个问题后被维塞尔称为“归属” （ imputation ) 问题 
他清楚地区分了两种情况。一种情况是在任何一种商品牛 
产中，两种或两种以上生产要素的比例关系可以 变动; 另一 
种情况则是比例关系固定不变。他说,在第一种情况之下， 
为了增加同量产品而可以互相替代的一定数量的不同要素 
具有同等价值；而在后一种情况下，他指出不同要素的价值 
取决于它们其他用途的效用。由此他解决了归属问题。 

他这本著作的第一部分集中探讨了主观价值理论。这 





Oil 


堪与维塞尔、鹿巴维克和其他人后来的表述媲美。但门格 

I 

尔的表述却在一个关键点上存在危险漏洞。如果一个价值 
理论没有清楚地解释生产成本在决定不同商品相对价值时 
的作用，就很难说它是完整的和令人信服的。门格尔的早 
期表述曾表明他看到了这个问题并允诺在将来予以解答。 

他却从未兑现这个诺言，这就留给 r 维塞尔发展出口幻 
众所周知的机会成本原理或“维塞尔 规律' 这个原理的意 I 
思 是：在-种产 品的价值须不低于该产品的所有生产要素 
用于其他用途所产生的价值总和的要求下，产品生产所能 
获得的生产要素的数量将受到这些要素其他用途的限制 t ' 

被人们经常指出的是，门格尔及其学派得意于发现个 
体经济中规范价值的原理，以致倾向于过于匆忙和简化地 
应用同样的原理来解释价格。这种说法对 n 格尔的那些同 
事，尼其是青年时代的维塞尔的某些著作■确有其道理 rt ▼ 
但门格尔自己的著作决非如此。他的表述完全符合后来庞^ 
巴维克多次强调的规则，即任何 种 令人满意的价格解释 " 
都要包括两个互有区別的独立阶段，而主观价值的解释只 
是 K 中的第一部分，它仅仅为两人以 _ L 的交易的起因和限 
度提供基础。在这方面，门格尔在《原 理》 中的铺陈堪称典 
范，紧随“价格的理论 ”…章 之后，“交换的理论”一章从假设 
出发，步步推导，非常清晰地说明了主观感觉对客观交换的 
影响 D 

关于价格的一章是门格尔在《原理》中第三个主要贡 
献，或许知道的人也最少。它仔细地研究了在垄断以及最 
终在竞争条件下，交易中众多单个参号者的相对估价是如 
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何影响两个人孤交换情况下的交換比率的。人们只有读 
了这-章才能意识到他思想本质上的统一性以及把他的表 
述推向辉煌成就的明确目标 D 

全朽的最后几章探讨了生产对市场的影响，门格尔把 


含有技术意义的“商品” ( mmmodiny ) 从简单的“财货” （ gt > od ) 
中 K 分出来，并通过它们不同程度的 nj 售性的说明，引导出 
对货了及其起源的讨论，这巳毋需多言。这一章里所出现 


的概念以及前两部分对资本零星的评论，成了他第一本大 
作屮仅有的在其以后的 著作黾 进一步发展的部分。虽然它 
们也影响深远，成就不小，但主要是在门格尔后期文著中才 
得以更系统表述，从而为世人所知的。 

在此花了大量篇幅来讨沦《原 理》 内容，自有其道理。 



因为在门格尔的著作中，以及事实上所有奠定现代经济学 
基础的著作中，《原理》一书的特征与众不同，威克塞尔 
(Kmit Widtseil ) 是第一位也是迄今为止最为成功的集百家 
之长的经济学家。因此，他最有资格来评论现代经济学各 
个不同学派的相对成就。这儿引用他的话也许再合适不过 
了。他说：“他将因这本著作而流 芳百世 ，因为人们可以很 


有把握地说自从李嘉图的《政治经济学及陚税原理》出版以 


来，还没有其他书像门格尔的《原理》那样对经济学的发展 
产生过如此重大的影响，甚至连杰文斯的那本出众的（更确 
切地说是语句如格言般隽永的）以及瓦尔拉斯命运不佳、令 
人费解的著作也不例外。” ® 

但是，这本书并未令人鼓舞地立即为世人接受。德国 
期刊、杂志上的书评没有一篇意识到其主要成就的性质。 ® 
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在国内，门格尔试图凭借这本书谋得维也纳大学教职（编外 
讲师），但也经历不少周折方才成功。他大概不知道就在他 
开始授课之前不久，两位刚刚离开这所大学的年轻人立即 
就意识到他的著作提供了 个“阿 基米德支点”（维塞尔 
语），用它吋以搬开当时的经济玮论体系的障碍。庞巴维克 
和维塞尔虽然不是他直接门生，却是他最早的也是最热情 
的信徒。他们试图在老历史学派领袖尼斯、罗雪尔和希尔 
德布兰德的讨论会上宣扬门格尔的学说，却毫尤成效。 3 但 
门格尔在闻内渐渐成功地获得相当大的影响力。他在 

I 

I 

1873年提升为“杰出教授”后不久便辞去了首相办公室的 | 
职位。这使得他的顶头上司王子奥斯泼格震惊不已，他大 i 
惑不解于有人居然会放弃一个能实现更大抱负的前程似锦 | 

I 

的职务不干而投入学术界 J 但这并非意味从此脱离世事。 

1876年，门格尔担任 r 命运多舛的王储鲁道夫的导师，伴 
随着年方十八岁的王储在随后两三年里周游了欧洲的大部^ 

> B 

分，从英伦三岛到法国、德国。回国后，他于1879年被任命 1 
为维也纳人学政治经济学 i 井座教授。从此以后，他安心于 
过着平静的学者生活，不多过问窗外之事。这成了门格尔 
漫长人生中第二阶段的特点。 

直到这时，门格尔第一本著作的学说——在这期间，他 
除了 -些书评之外未发表过任何文章、著作——才开始引 
起广泛的注意。人们似乎认为杰文斯和瓦尔拉斯主要的创 
新是数学形式而不是传授的内容，而且正是由于数学形式 
才不利于他们思想的传播，但在门格尔表述的新价值珲论 
中却不存在这种障碍。该书在出版20年后，其影响急剧扩 
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! 人,，4此同时，门格尔作为一名教师也获得极大的声望，他 

a 

的讲课和讨论会吸引 r 越来越多的年轻人，其中不乏后来 

I 

成名的经济学家，除了上述已提到的，在奥地利学派早期成 

I 

M 屮，值得一提的还有与他阃时代的萨克斯 （Emil Sax )、 科 
莫齐恩斯基 （Johann Van Komoraynski ) ;他的学生迈耶 （Robert 
Mayer ) 、楚克坎德尔 （Robert Zuckerfcandl ) 、格罗斯 （Gustav 
Grow ) 以及稍晚 点 的舒勒一施拉腾霍芬 （ H . vonSchullen - 



Schmlten hofen ) 、赖施 （Richard Reiach ) 和许特來 （Richard 
^ Miller ) t ) 但是，当国内正在形成一个旗帜鲜明的学派时， 
德国的经济学家都比之任何其他国家都对此抱有敌意。正 
是在这个时候，在施莫勒的领导下，年轻历史学派在这个国 
家日益占主导地位。他们以成立的“社会福利政策大会”取 
代了保留古典传统的“国民经济 大会' 事实上，德国大学 
中越来越排斥教授经济理论。因此，门格尔的著作被人忽 
略不是因为德国经济学家认为他错了，而是因为他们认为 
他所尝试的分析毫无用处。 


在这种情况下，门格尔理所当然地认为当务之急是捍 
卫他所采用的方法，反对历史学派所谓他们拥有唯 ■合理 
的研究工具的宣称，而不是继续开展《原理》的写作。这样， 
他的第二本巨著《关于社会科学、尤其是政治经济学方法的 
探讨》 （以下简称《探讨》）一书便应运而生了。我们应当记 
住当1875年门格尔开始写这本著作，甚至1883年该书出 
版时，其门徒为确立该学派地位而做的辛勤工作尚未有结 
果。因此他也许认为在主要问题尚未决定时继续写作是浪 
费精力。 
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《探讨》书的成就在很多方面 不 亚于《原理》，而作为 
-篇针对历史学派在研究经济问题方面有独断权的檄文， 
这本书可以说 X 出其右了。有关它正面地表述理论分析性 
质的优点是否能得到高度评价，还不得而知、：似果真如此 
的话，门格尔的崇拜者屮却不时地发出另一种声皆。虽然 
这本著作写得很好，但很 yf 、 笮的是它使得门格尔的研究偏 
离广具体的经济问题。这并不是说他所阐述的理论性或柚 
象方法的特征不很重要或者末产生过重大影响。相反，它 
也许比其他任何一本单本著作更清楚地表明了社会科学中， 
科学方法的独特性，也对德国哲学家中的专业方法论专家 
产生过相当影响。何无论如何，我认为我们时代的经济学 
家对该书的主要兴趣在于他对社会现象的非凡洞见（这些 
洞见都是他讨论不同类型研究方法时附带流露出来的），以 
及在探讨社会科学研究必须借助的那些概念的发展时流露 t 
出的观点。对那些多少有些陈旧的观点，如用有机体或# = 

也许史好一点的心理因素来解释社会现象的学说，门格尔 S 
所进行的讨论使他有机会阐明社会制度的起源和特征，这 i 
些都值得当今的经济学家和社会学家拜读一下。 

我们也许只能拣选全书中的…个核心论点——即他强 
调严格的个人主义式或他一般所说原子式分析方法的必要 
性——作进一步的评述。他的一位杰出的追随者曾 说过： 
“他本人总足古典经济学家意义上的个人主义者，但他的后 ： 
继者却不复如此。”这种说法是否适合于一两个事例尚冇疑 
Ip ] ,俏不管怎样，他们明显地没有完全领会门格尔实际使 
用的方法。古典经济学家的思想是混合物，既有伧理假设， ] 
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也行方法论的 T 具，而门格尔只是系统地发展了后者。如 
果说奥地利学派成员的文章，著作较之丁其他任何一个现 
代经济学流派作品在强调主观因素方面史完整和更令人信 
服的话，这很大程度上要归功于门格尔在这本书中所作出 
的杰出的辩护。 

门格尔的第一本书没有激起德国经济学家的反应，可 
他不会再抱怨第二本书亦遭冷遇了=历史学派的头领古斯 
1塔夫•施莫勒直接攻击该书，这证明了这个为人称道的学说 


已很快引起注意，并遭致其他人的敌对评论。施莫勒的态 
度专横，语气也远远起过了通常的冒犯^门格尔立即还以 


颜色，以小册子《德国政治经济学原理中的历史主义谬误》 



m 

民 

经 



I 


应答。该书文字激扬，采用书信体形式。在书中，门格尔无 
情地剥夺了施莫勒的地位。大体而言，相对于《探讨》，该书 
并没多大新意，但它却绝好地证明了 n 格尔致力于推动国 
内迸行坦率的辩论而不是进行复杂的学术观点争论时，他 
所具有的非凡能力和出众的表达水平。 

两位主帅的论辩很快由各自的门生所效仿，从而产生 


出科学论辩中不同寻常的敌意^在奥地利人看来，不可容 
忍的冒犯举动是，施莫勒在收到门格尔的小册子时，竟然采 
取 r 一个史无前例的行 动：他 在…份杂志上宣称他虽然由 
t tn 平之故收到这本 t 但他- * 字未读，因为他当即退还给 
作者本人，还连带地捎去了 -份侮辱性信件。 


如果我们要理解为何门格尔日后仍然主要关注于方法 
的完善问题，那么就有必要充分意识到论战所激起的情感， 
以及与在德国占统治地位的学派决裂对门格尔及其同仁的 
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影响。事实上，施莫勒居然公开宣称“抽象”学派的成 M 将 
不适于在德闹大学任教，而他果然也能一手遮天，把所有拥 
护门格尔学说的人--干二净地从德国学术圈驱赶出去。甚 
至在这场论战烟消云散30年； n ，德国仍比世界上其他大国 
更少地受到 已在其 他地区节节获胜的新观念的影响。 

尽管屡受攻击，从1884年到1889年仍有-系列著作 
雨后春笋般地很快出版，最终确定 r 奥地利学派在世界的 
声誉。事实上 T 早在 1 SS 1 年，庞巴维克就发表了篇幅短小 
却颇为重要的研究成果《经济财货学角度的法律与关系》。 
但是，直到1884年，随着门格尔关于资本问题研究的第… 
部分内容《资本利息理论的 历史号 批判》以及维寒尔的《经 
济价值的起源及其主要 规律》 的同时出版，才表明支持门格 
尔学说的力量是何等巨大。其中，维塞尔的书无疑对于进 
…步发展门格尔的基本观念作用更大，因为它实质 h 把 f J 
格尔原理应用到成本现象，得出 r 前面已经提到的维塞尔 
成本法则。 但两 年之后，庞巴维克又出版 r 《一个经济财货 
价值理论的基本特征该书显然没有什么新的内容，只 
不过诡辩式地阐释了门格尔和维塞尔的著作，但却由于其 
清晰的表述和极大的论辩力而比其他任何一本单个著作更 
普及边际效用学说。在1884年，门格尔的两个授业门生， 
马塔贾 （ V . Mataja ) 和戈劳斯 ( G . Gmss ) 出版『令人感兴趣的 
有关利润的著作，萨克斯的贡献则是有关方法问题的一项 
篇幅较小却颇敏锐的研究著作，他基本上支持门格尔，只不 
过在某些细节和观点上批评了门格尔，1882年，萨克斯出 
版《奠定理论国民经济学形成的基础》，该书首次最为详细 
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! 地试图把边际效用原理以用到公共财政问题上，萨克斯从 


而作川了其对发展奥地利学派 M 主要的贡献。同一年，门 
格尔#期的另一个学生，迈耶则步入 r 多少与收人性质问 
题卜卩源的研究领域 

俱是，真正丰收之年是〗889年。这一年出版的 书有: 


庞巴维克的《资本利息的实证理论》、维塞尔的《自然价值》、 
楚克坎德尔的《关于价格的理论》、科莫齐恩斯基的《孤立经 
济中的价值》、萨克斯的《政治经济学理论新进展》以及舒 
勒一施拉腾霍芬的《地租概念及其本质的探讨》 


T 

m 

民 

经 



理 | 
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在外语著作中，最成功地表述奥地利学派学说的早期 
著作要算是帕塔里奥尼 （M. Pantaleorii) 的《纯粹经济学》，读 
书也于1889年首次出版。 ® 在其他的意大利经济学家中，科 
萨 a.Coasa)、 格拉兹业尼 （A.Gmziani) 和马佐拉 （G.M_la) 
则几乎全盘接受门格尔学说。在荷兰，这些学说也获得相 
同成功。伟大的荷兰经济学家皮尔逊 (N.G.Pieraon) 在他那 
本教科书(这本书后来译成英文，名为《经济学原理》）中接 
受了边际效用学说，因此而产生的影响不可估量。在法国， 
到处传播新学说的则有基德 （Ch.Gide)、 维拉 （E. Villeg)、 圣 
克雷丹 (Ch.Secmtan) 和布洛赫 （M.Block)。 在美国则引起 


了帕滕 （S,N.Patteii) 和理杳德•艾里 （Richanl Ely) 教授的共 
鸣。甚至1890年刊行的马歇尔的《经济学原理》第一版也 


显 i 出门格尔及其学术团体所产生的超乎这本著作以后几 


版读者所能想象的影响力。在以后几年里，很早就拥护奥 


；地利学派的斯马特 （Smart) 和鲍纳 （Bonar) 博士广泛地在英 
i 语性界中传播这个学派的著作。 ® 但是，门格尔的著作却没 
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冇像他学生的為作那样在大众屮持久地享有盛名 ，这 也促 
使我们回过头检视 {原 理》的特殊地位。主要原因倒[分简 
畔，即门格尔的《原理》於期脱版，且很难找到。此外，门格 
尔也拒绝将它重印或翻译。他希望能尽快用一个远为精细 1 
的经济学体系取 Ifij 代之，因此，无沦如何他是+愿意不作大 
幅度改动就重版该书的。然而 ，其他 的仟务又优先占据了 t 

I 

他的注意，以致之后几年他一冉推迟这个计划。 

门格尔与施莫勒的 TK 面论战到1884年突然偃旗息鼓 . i 
但是，其他人则继续方法论大战，其中涉及的问题又不断吸 
W 他的主要注意力、.1885年和1886年，舒伯格 （ Sd ^ nbeq ) 
编辑了新版《政治经济学手册》。在这本文集中， 些 德国 
经济学家（其中大部分并不是死心塌地的历史学派拥护者） 

联合起来系统地论述整个政治经济学领域。这给了门格尔 
又 次 机会来公开表示他对方法论问题的看法。应维也纳 ▼ 
一法学杂志之邀，他为该文集写了篇书评。这篇 f ? 评在 1 

I W 

1 SS 7 年以《政治经济学 批判》 为题作为小册子单独发行，^ 
其中的第二部分主要讨论了通常以政治经济学之名面堆放 
在一起的不同学科的分类问题。两年后，他在另.篇题为 
《经济学分类的基本特征》的文章中更为详尽地探讨了这〃 

I 

主题， 在这期 N ， 他还发表了《关】资本理论》一文，这是 
继《原理》之后他对经济学理论（不是方法论）的又一个贡 
献， 

可以相当肯定地说，这篇文章的问世归因于门格尔并 

I 

不完全赞同庞巴维克在《资本与利息》…书中历史部分首次 
给资本这一术语下的定义。文章中的讨论并非充满论辩味 
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道.宠巴维克的书只是在赞扬时才被提及。但文章主要0 
的显然就是重新定义抽象的资本概念，视资本为要想达到 
某些0标而花费的财产 （ P TX > pert y ) 的货币价值，以此反对斯 
密所卜1的“生产产生的手段 （pmdufted means of production )" 
的定义。他的主要论点是指出商品历史起源的独特性与理 
论观点无甚关系以及强调必须清楚地区分从已有的生产工 


具中获得的租金和恰当的利息。对于这些观点，甚至直到 
今天也还没得到应得的注意 .. 

1 SS 9 年，差不多与此同时，他的友人几乎说服了他4、 
再进一步推延新版《原理》的出版。虽然他确实为新版写了 
篇新的序言（其中的只言片语登在 r 三十多年后由其子编 
辑的第二版的导言之中），但最终还是没能如愿。在此后两 
年，他全神贯注于发表一些新的著作、文章。 



a 
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在19世纪80年代末，长期受通货问题困扰的奥地利 
建立了一个专门小组，以筹划必要的彻底激进的改革。 
1878年、1879年间银价下跌，第一次导致了用纸币贬值以 
支撑银币的平价，不久，连自由铸造银币也被禁止了。自此 
以后，奧地利的纸币逐渐地根据银价上涨，而随金价波动, 
这个时期的形势——在许多方面称得上是货币史上最有趣 
的阶段——越来越令人不满。当奧地利金融地位似乎第一 
次长时间地足够强大以至于可以允诺一个稳定阶段时，人 
们都普遍希望政府插手干预。进而@之，与匈牙利在1887 
年达成的条约事实上规定应该立即任命一个委员会讨论必 
要的预备度量以便千双方重新支付硬币。由于帝国两个部 
分经常的政治矛盾,所以颇费一段周折后，委员会或者说两 
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个委员会才于】 892 年 3 月成立。奥地利的在维也纳，匈牙 

I 

利的则在布达佩斯。 

在奥地利“货币调査委员会”中，门格尔独领风骚他 
们的讨论除丈必须交代的特殊的历史境遇外，相当有意思。 
作为他们交流的基础，奥地利财政部以异乎寻常的细致准 1 
备了： r .大卷备忘录，这些备忘录包括 r 所有已出版的$ 
先前货币历史有关的文件资料，其收集之完备，也许是无出 
其右的。委员会的成员，除 n 格尔之外，尚有其他一些知名 
经济学家，如萨克斯、利本、马塔贾 （ Mataja ) 等，还有一些新 
闻记者、银行家和丁.业家，比如本尼迪克特 （ Benedikl )、 赫兹 
_( Hertzka ) 和陶西格 （ Taussig ) 等。所有这些人都对货币问 
题的知识极力熟悉。而庞巴维克则作为政府代表担任副主 
席。委员会的任务不是递交一份报告，而是听取和讨论会 
议成员对政府所交与的一系列问题的看法这些问题涉、 
及未来通货的 基础； 在采用金本位制度的情况下，现行的银 J 
币和纸币流通的 保留； 现有纸币弗罗林与黄金的兑换 率以： 
及即将采用的新单位的性质。 


门格尔驾驭问题的才能决不逊于其善于清晰表达的天 
賦。这使他很快在委员会中■枝独秀，一举一动莫不引起 
广泛的关注。 n 格尔作为一名经济学家，其语言威力甚至 
达到这样一个独-无二的地步 ：它竟 能导致股票交易短暂 
下跌。他的贡献与其说是讨论了选择本位制度所遇到的- 
般问题—他实际上与委员会所有其他成员意见一致，认 
为采取金本位制是唯一可行的步骤-^不如说是详细讨论 

I 

一些实际问题如精确平价的选扦，以及转型时机的选择等。^ 
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大沣匕讲，止:是他对各种新通货标准转型中实际困难的评 
估，和他对必须被加以考虑的各种因素的综览，才使他的论 
证4〈偏不倚。就是今天，这也 i % 有特殊的典型意义，因为几 
乎所有国家都遇到类似的问题。 ® 

这个论证足他对货币问题 系 列贡献中的头一个成 
就，也是他数年来对这些问题潜心研究的最后的成熟产物。 
这年足门格尔一生中最多产的一年，所有这方面的成果 




I 


都在这期间发表并立即获得成功 r 他对奥地利的特殊问题 
的研究成果以两本单独的小册 f 形式被付诸刊行。第一本 
名为《奥匈帝国货币问题》，探讨了奥地利通货问题的历史 
及其特殊性，以及采纳标准的•般 问题。 这本朽实际卜_不 
过是把一系列吊按年在《康拉德年鉴》杂志上的不同名字的 
文章加 以修汀 ，整理重印罢了。^第一本著作名为《向金本 
位制度 过渡： 关于奥匈帝国外汇改革价值问题的探讨》，于 
1892年在维也纳出版，实质上论述了一些与采纳金本位制 
度有关的技 术问题 ，尤其是选择合适的平价以及一旦开始 
转型可能影响通货价值的因素等问题。 

但同一年里，我们也可以看到他发表了与当时特殊问 
题没有直接关系的更为一般的讨论货币问题的文章。这必 
须被视为门格尔对经济学理论第三项也是最后一项 贡献。 
这篇文章收 F 当时正在出版过程中的第一版《社会科学手 
册》第三卷中。正是由于他对一般货币理论的系统表述进 


行了广泛的专心研究，此后两三年的潜心研究才硕果累累， 


以至亍从讨论特殊奥地利货币的一开始，他就能对这些问 
题驾轻就熟。当然，他以前就对货币问題抱有浓厚的兴趣。 
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《掠理》的最后 一 ㊁ 和 《探讨)■就包含了非常重要的理论成 
就，尤其是货币起源问题上的成就。应该指出，在他为 n 报 
写的无数的书评（尤其是早年写的书评）中，1873年有两篇 
文章竭尽其详地探讨了卡尼斯 （ Crimes ) 有关黄金发现后果 

I 

的文集，门格尔后期的观点与卡尼斯的观点大有关系虽 i 
然门格尔早年的成就，尤其是引人商品具有不同程度“可售 | 

I 

性”这一观念来作为理解货币功能的基础，足以使他在货币 I 
学说史上占耵一席地位，但使他对货币价值这核心问题 
作出重要贡献的却是他最后一本重要著作。直到20年后 
米寒斯 ( L . von M 1 S es ) 教授直接承袭 n 格尔思想发表其著 i 
作，这篇文章一直是奥地利学派对货币理论的主要贡献。 
我们应该细细咀嚼一下这 -成就 的性质，因为至今对此仍 
有大量 误解。 人们通常以为奥地利学派的贡献只不过是把 1 
边际效用原理机械地套用到货币价值问题上，但事实并非 ▼ 
如此。奥地利学派在这一领域的主要成就在于把潜藏于边 f 
际效用分析之中的极具广泛和普遍意义的纯粹主观或个人 f 
主义方法应用到货币理论中这样的成就直 接源了 -门格 
尔。他说明了货币价值不同概念的意义、这种价值衡量尺 
度的可能性及变化原因，还讨论丫决定货币需求的因素 ，对丨 
我来说，所有这些都人大超越了以“总董 ”和“ 平均”概念采 | 

I 

对待数量理论的传统。然邮，即便是门格尔本人的论述，人 
们也常有误解 t 比如，他所使用的两个术语：货币的“内在 
价值”与“外在价值”的区别并不如字面所表现的是指两种 
不同的价值概念，而是指影响货币价格的不同的力量~—— 

这个隐含在问题之中的概念是极为超前的。 
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1892 年 W 算得 h 是门格尔一生屮最多产的- 年 ，但自 
此以后便戛然而止了。你若去杳门格尔最新一版文集最后 
一卷末尾完整的生平著作衷，就会发现自此以后二 h 余年， 

! 他只足偶而为之，写些短文，曾有几年所写文章仍然集中于 
; 货巾问题。这些文章中特别值得一提的是1893年发表的 
《金币升值以及现今外汇改革情况》 演讲； 1897年为《奥地 
利国家同典》所写的有关1857年以来奥地利货币及其制度 
的 文章； 允其重要的是1900年的第二版《社会科学小 词典》 
第四卷中所收人的经他彻底改动的有关货币的论文。@这 
些文章大多是书评、自传笔记或者给门生著作写的导言。 
他发表的最后一篇文章是为1914年死去的庞巴维克写的 
讣告。 

这种消极隐退的缘由一望即知。门格尔现在希望能集 
中精力完成他早已开始的主要工作一一更加系统地撰写 -- 
部长久以来屡次耽搁的经济学著作。不仅如此，他还要全 
面地探讨社会科学的一般特征和方法。为此，他呕心沥血、 
耗费大量心血。到19世纪90年代后期，相当多篇章已经 
定形，准备出版，而他本人也期待该书能很快杀青。但他的 
兴趣、讼述的范围越来越广，他认为有必要进行跨学科研 
究 I 哲学、心理学和人类学占据了他越来越多的时间，书的 
出版之事也■推冉推。 1903 年，为 r 能倾其全力于该书， 
他索性在63岁时就早早地辞去大学教职。@从此以后，虽 
然他年龄渐大，日益孤独，却仍笔耕不辍，直到1921年他以 
81岁高龄溘然长逝。但他似乎从未对自己的手稿感到满 
I 意。如果我幻检查一下他的手稿，就会发现曾经有一段时 
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M 所写就的篇章中大部分待以付梓，但门格尔甚至在桔乃 
jr 始衰竭时，仍小断修改和重新安排手稿，以至于后人要軍: 
新编辑，即便+是不叮能，也是一项困难重重的工作。一些 
处理《原理》中主旨题材以及部分为新版所写的材料已收人 
仵1923年他儿子整理出版的第乂版《原理》中。®然而，更多 
的手稿则编成几卷，支离破碎、杂乱无章，只有那些技艺老 
到并冇足够耐心的编辑才会对其略知 一二。 就今天而葱， 
尤论如何，历史巳经遗忘了门格尔晚年的成果。 


对于一个几乎从未与长尔•门格尔谋面的人来说，要补 
叙-段他的科学经历，品味他的个性、人品，未免有些强人 
所难。 何足，当代经济学家对他儿乎-无所知，而且尚未有 
综合性的文献描述可以利用 ' 故此，收集一下他的旧友新 t 
知、门生弟子关于他的只言片语以及维也纳街头巷尾的口 ^ 
头传说也未尝不可=门格尔一生分为两个阶段，即教学阶 " 
段和研究阶段，世人对他的印象自然都来自后一阶段。其 
时，他已不问世事，早巳离开学校，采菊东篱下，过着乎淡祥！ 
和的生活。 

当这位极富传奇色彩的人物越来越平易近人时，年轻， 

I 

人得以有机会拜访他，舒莫茨 （ F . Schmm ^ er ) 的著名版画惟 | 
妙惟肖地刻画了在这些难得的扬合下， H 格尔留给世人的 
印象。事实卜_，人们想象中的门格尔很大程度上来自于这 
幅版画以及人们的记忆。在人们的脑海中，门格尔是一位 
外表给人印象极深的人物，身材高大魁梧，有着宽大、漂亮 
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的额头，须发浓密，线条清晰硬朗 向令人 难忘。 

在他隐居的岁月中，每一位即将步人学术生涯的年轻 

I 

经济学家都要去拜见他，久而久之，形成传统。门格尔在汗 
牛充栋的书斋中接侍这些年轻人，话题总是引向他十分熟 
悉的学术生涯。 n 格尔从这种生活屮得到了他想要的…切 
后，便离开教坛 r 直到最后，他都超个脱俗般地以极大的热 
情关注了•经济学和人学生活，甚辛:当他晚年，由于视力衰退 
而 x 法像以前那样进行广泛阅读时，他仍期待着访问者能 
竹诉他他们所写的著作。他在生命暮年给别人的印象是， 
经过漫长的积极活动之后，他在学术上仍孜孜以求，但这不 
是在执行某项任务或强加干自己某项义务，这纯粹是为了 

I 

: 思考他思想中已有的要素以获得智码上的愉悦。后来，他 
I 多少与那些脱离实际生活的学者的大众化观念趋于一致， 
T ； 但这并非由于他眼界有限所致，而是在饱经风霜之后所做 
I 出的深思熟虑决定的结果。 

I 对门格尔采说，即便他舊欢，也由于既缺乏机会也没有 

I 独特的外在形象而无法成为公众生活中举足轻重的人物。 

，在1900年,他就成为奥地利议会上院终身议员，但他并不 
热衷于参与议会商讨。就他而言，世界只是一个研究课题， 
而非行动目标 ，出 T 此理，门格尔喜欢近 距离现 察世界。读 
者们如果要在他的着作中4 找其政 治观点，那只将是徒劳 

I 

' 之举。事实卜_，他倾向干保守主义或古典自由主义。他并 
非+赞同社会改革运动，但社会热情却从不妨碍他冷静的 

I 

思考。在这方面， 如在其 他方面，门格尔与他那更加热情 
奔放的弟弟安东■门格尔®形成了有趣的对比。正因为门 
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格尔是维也纳最成功的教师之-，几代7生都深深缅怀他， 
所以，他对奥地利人公共生活听具有的间接影响是 [^大 
的^所有的报道都交门称赞 n 格尔表述思想时淸晰明 「， i 

I 

I 

-点就透。这儿不妨重复 - 1下一位在1892年至1893年间 
的冬天聆听门格尔讲课的年轻经济学家的描述，如下这段 
颇有代表性， 卡尔叫 1格尔教授虽然年已五卜，却精力允 1 
沛，思路敏捷。讲课时极少使用讲课笔 k ! ，除非确证一个引 
语或时间。他表迖观点的语言简洁明了，宛若从口中肖然 
而然地流出，血强调时所作的姿式也恰到好处，以至亍听他^ 
的课不啻一 种亨受： 学生们感到自己是被引导着而非被驱 
赶看，他们一 S 有思想的火花并经过思考得出结论，也不枭 I 
无中生有而显然是自己智力活动的产物。据说，那些 - A 
听门格尔讲课的学生不必为政治经济学的期未考试另作准 
备，这，点我非常乐意相信。我至今很少听说过还另有哪^ 
一位教授能存如此宽广的哲学思维，杰出的才能，能既清晰^ 
又简单地衣述思想。即便最笨拙的学生也能听得懂他的讲 | 
课，而聪明的则乂总能受到启发所仃的学生都 i 己忆犹^ 

■i 

新 T 他对经济学说史透彻的和能引起共鸣的论述。在他返 1 
休二十年之后.在校生仍寻找他有关公共财政学的油印讲 I 
义以作为对付考试的最好办法。 ！ 

但是，最能显露他做教师天赋的场合是在讨论会上，讨 
论会是一个经过拣选组成的学术圈。那儿云集着高年级学丨 
生以及众多早已获得博士学位的学者。有时讨论实际 问题， 

时，讨论会便模仿议会论辩，分两条路线，专 n 任命发言人 
从止反两方反复权衡。但更常见的是以一位成员精心准备 
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的一篇论文为基础开展深人讨论。门格尔让学生畅所欲 
言，自己则在幕后煞费苦心地帮助准备论文、他不仅向学 
生敞开5 d 的图书馆，甚至也送给他们一些急需的书籍。 
他还反复推敲令 部于稿 ，不仅号作者讨论主要问题以及文 
章结构 M 题，甚至还传授他们“演讲和呼吸的技巧 

一个初来乍到的人会很难接近门格尔，但一曰.门格尔 
发现他的特殊才能，并将这个学牛吸收人讨论会圈子，那么 
他就会不遗余力地帮助他的写作。门格尔与讨沦会成员的 
关系并不局限 T 学术讨论，他经常邀请他们去郊外作周日 
旅行或 者让学 生单独陪他垂钓河畔 f 钓鱼实际上是他唯一 
的嗜好，但甚至在这时,他也以尤穷的科学探索精神沉浸在 
课题的思考之中，试图掌握其中每一个技术细许、熟悉相关 
文献 L' 

说来令人难以置信，门格尔还对与经济学研究——他 
生活的主要目的——无甚关系的学科有着真正的强烈爱 
好。事实格尔用于图书收集、保存方面的精力并不小 
于直接的课题研究。就他那个图书馆中的经济类图书而 
言，它也许能在所有曾建造的私人图朽馆中排 h 第三或第 
四把交椅。似其图 G 馆不止于此，冇关人类学和哲学类藏 
书也同样肀富。在他去世后，馆中大部分书籍，包括全部经 
济学和入类学书籍都运往 H 木； 合:到今天，东京商业学院仍 
将这些书单独加以保存。这个学院所公布的清单表明，仅 
经济学图书一项就多达 70000 多本。 ® 

尽管门格尔未能实现晚年的志愿，完成巨著以达到他 
所希望的事业顶峰。但他很满意地看到他早期的著作结出 
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了丰硕的成果，而且直到最后他仍然兴趣盎然地关注于他 
所选择的研究对象。有人记载，门格尔曾说过如果他有七 
个儿/_，那他将都送他们去学经 济学： 一个敢说此话的人 
必定在他的丁作中寻找到了极大的幸福。 一 大批经济学家 
H 睹了他激发学生相同热情的才能，这些经济学家无不以 
把他称作自己的导师而感到自豪。 

注释 

① 这篇生平介绍是专门为门格尔《闻 K 经济学原理》重印而写的，以 
此为导言。有四本著作体现了他刈经济科学的主要贡献。它们 
全都作为“政治经济学珍稀著作再版系列丛书”（&土； of Reprints 
of Scarce Workx ia Economics and Pol^kai Science ) 由伦敦綠济学院出 
版。在这套书屮编号为17到20号，而《国民经济学原理》则是四 
本中的头一本 t 

② 法国很大程度上亦是如此。甚至也可以说，英国也存在着一股非 

正统的思潮，只是完全被占统治地位的古典学派所掩蔽，但是，它 ij 
却十分重要，因为其杰出的代表，郎菲尔德 （ LongfieW ) 的著作经由 '电 

赫恩 （ Heam ) 的中介无疑对杰文斯产生了 -些影响 3 " 

③ 毫不惊奇的是，他并不认识离他不远的法国先驱者戈森。与杰文 

斯和瓦尔拉斯第一次发表他们的观点时，门格尔同样也对他们 1 
无所知。直到1870年才出现了第 本 公正评价戈森著作的书，! 
朗格 ( F . A . Ungp ) 的《工人问题》第二版，而此时格尔的《原理》 ^ 
也许已在排版了。 i 

④ 希克 斯博士 （ Dr . Hicks 〉 告诉我他有理由相信拉德勒 （ La ^ lner ) 用图 
表阐释的垄断理论 来源于 古诺。而杰文斯自 己则 说他主要受到 
了拉德勒这一理论的影响，有关这一点参见希克斯有关瓦尔拉斯 
的论文，该文将发表于今后 儿期的 《经济 学> 杂志。 

⑤ 但是，门格尔的确知道瓦尔拉斯的父亲， A + A . 瓦尔拉斯的著作， 

他在《原理》的第54页引用了他的著作。 

⑥ 唯一的例外是〗889年7月8日他在 家 fl 报《维也纳报》 上发表 
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的评论奥斯皮茨和利本 X 于价值理论的 ■(探 索》的文章 u 但这儿 
乎 乜称不 上例外为他表氺他+想在此论述经济学说中数学说 
明的价值■:这篇书评的基调，以及他反对这两位作者不仅把数学 
方比气作说明方法 t 而旦$作研究工具的事实，使得一般人确信 
他并不以为数爷特別有用 C 

© 长尔•门格尔的父亲安东■门格尔，他是另一个安东■门格尔的 
儿子，老安东来 ft 于1623年就生活在波希米亚安戈尔的-个古 
老的徳国家族。卡尔 _ n 格尔的母亲是卡洛琳。外祖父名为约瑟 
夂*占萨贝克，是霉恩=6特的一个商人，妻 f 为特蕾西_尼克莆丝. 
其祖先都可各自追溯到17 J 8 此纪霍恩毛特的洗礼派。 

⑧最垆的有关价值理论的手稿写于1867年。 

@ n 格尔探讨价值通论时始终坚持必须以经济 而非 技术原因区分 
不同的商品，并淸楚地预见到了低估未来需要的庞巴维克学派宁 
说，同时还仔细地分析 r 资本积累逐渐把原初自由财货变成经济 
财货的过程——这些也许都是值得…提的。 

⑩ Ekonomisk Tuhkri^i 1 1921 t p + 118, 

⑪也许一个例外是哈克 （ Hack ) 在【872年写的《普通社会科学杂志> 
中的书评，他不仅强调该书卓越之处及方法新奇，而且反对门格 
尔，指出商品与雋要之间的经济关系不是因果关系而是手段与 n 
的关系。 

⑫这黾应该纠 m —卜由马歇尔造出来的错误印象，即他断言 1870- 
1874年间，当他发展他的理论细节时，“庞巴维克和维塞尔都在学 
校或学院中”（《马歇尔回忆录》，第477页）。其实，两人都于1872 
年离开学校进人政府机关工作，而据报道 f 他们于1876年在海德 
堡克尼斯讨论会上阐释了那此日后成就的主要观点„ 

⑬那时，门格尔正遭受一些 挫折： 1 S 72 年和1873年卡尔斯鲁厄、巴 
塞尔大学先后拒绝给他教职 . W 他同时能在苏黎士理工学院谋到 
教席的希望也破灭了。 

⑭参见1883年的《徳意志帝 国立法 、管理和国民经济年鉴》中《关于 
政治、社会科学方法论》一文、该文在1888年重印，收 f 施莫勒 
的《政洽、社会科史文献史》 书 ，不过措辞缓和: T 许多 D 

⑫最早一系列文章发表在康拉德的《年 鉴》 之中 ， 最近 又重印，收于 


Ti 
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1932 年伦敦经济卞院出版的 《 经济学和政治科学珍稀著作重印系 
列》的第十一卷 

⑯参见马塔贾的《雇 屮利润 >( 维也纳 ，1884)， G . 戈劳斯的《雇主利润 
原理 K 雷普茨格 .1884 年） ，萨克斯的 C 政治经济学的本质与任务》 
(维也纳，1884)。 

⑰参见罗伯特 •迈耶 《收入的 木质》 （柏林 + If « i 7 ：K 

⑯同-年，另两位经济学家奥斯皮茨和利本（他们都是维也纳人）发 
发了《价格理论 探讨》 一书，该书至今仍是一本重要的数理经济学 
著作，虽然，他们深受 n 格尔及其学术团体的影响，可他们的著作 
并不是以其问胞的著作而是以占诺、屠能、戈森、杰文斯和瓦尔拉 
斯等著作为基础。 

® M 费奥•帕塔里奥尼，《纯粹经济学》（费拉伦兹 18 S 9 年初版， IS 94 ' 
年再版）。1894年伦敦出版其英译在意大利语版中，帕塔 M 
奥尼曾不公平地指责门格尔剽窃古诺、戈森、杰宁斯 （ Jennin ^) 和 
杰文斯的成果，沮英译本中则删去有关 P 论，而且在1909年伊墨 
拉出版的意大利译本的《国民经济嗲原理》中帕氏亲自作序并修 
止上述说法。1925年巴厘出版的第二版《原理》意大利语译本也 
保留了这篇序 言,、 

⑳尤其参阅波纳 ( J . Bo 胃)的《奥地利经济学家及其价值观点》以及 
《资本实证埋论》。两文分别〗- 1 S 88 年、1889年发表于 《经 济学季 

㉑ 最早的评论文荸发衷于格 R 洪特的《现代私法和公法 杂志》 第十 | 
四卷，该卷以单独小册于的形式于1887年在维也纳出版。 ' 

㉒ 参见康拉徳的《政治经济学和统 M 学年鉴》第十四卷（基纳， 
]8 S 9 )o 

© 上述杂志第十七卷（基纳，1888)、辛+克拉 H 曾将其节澤成法文， 

以《资本理论的贡献》为题冋年发表 f 《政治经济学评论》杂志。 

㉔ 《从1867年以来的货币问题发展情况研究报告》奥匈帝国纸币 
吡的研究院报告》、《奥匈帝国的货币问题统计表: K 这些均由财政； 
部1892年在维也纳出版= 

© 参见1892年3月8 EJ 至17 P 维也纳的货币调查委员会所召集举 
行的会议的速记记录第 S 页到]7页，1892年由维也纳的宫廷闻 
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家印刷所川版会议之前不久 + n 格尔便已在《我们货币的兑换 
值> 文中概述了丰要问题此文发表亡1892年第十二到 | 三 
卷的《公法学报 X - 

@非常遗憾的是，限 f 篇幅，我们不可能在导言中详加讨论货币史 
上的这段插曲：然而它十分重要，不仅是因为其与门格尔和奥地 
利学派的紧密关系，而且也由于其间所讨论的问题具有普遍意 
义 D 虽然它尤其值得研究，可遗憾的是没有有关这阶段讨论及措 
施的历史研究。除却 t 述 tT 方出版刊物，门格尔的文章、著作为 
这项研究提供了最重要的材钭。 

㉗ 该文名为 C 奥匈帝国的外汇阔整载1892年出版的康拉德所 
编《政治经济学和统计学年鉴)■第：^卷。 

© 这些文章发表子1873年4月30日和6月19 0的《维也纳晚报》 
(《维也纳报》副刊）上。就像 N 格尔早期新闻文章 -- 样，都是匿名 
发表的。 

© 除巳提 到的， 同年还 发表了 -- 篇法文论文《价值的货币衡量》（刊 
于《政治经济学评论》第六卷）以及一篇英语论文 《货 币的 起源》 
( PH : 《经济期刊》第_:卷）■:, 

® 这篇文章重印 f _ 1909年第三版的《小词典》中第四卷，与第二版 
相比较，仅在文体 h 略有修改。 

㉛ 结果，儿乎所有现在尚在人世的奥地利学派的代表人物，如迈耶 
教授、米塞斯教授和熊彼特教授都 非门格 尔直接授业弟于而是庞 
巴维克或维塞尔的学生。 

@卡尔•门格尔所著的《国民经济学原理》第二版于1923年 刊印： 
里査德•舒勒作 r 前言„较之十第一版，这一版作了些改动并且 
增加了一部分内容 3 有关讨论参见威尔斯写的《有感于卡尔 J 
格尔的〈原理)第二版》，该文发表于1924年的《政治经济学和社 
会福利政策杂志》。 

© 维塞尔在】923年出版的 《新奥 地利人物传记》和楚克坎德尔早在 
1916年《政洽经济学和社会福利管理杂志》第十五卷上发表的文 
章都对 n 格尔作了概述，这些尤值注意 3 

© 这两个兄弟都是一个团体的固定成员。这个团体人数在八九十 
人.每天都聚会于维也纳大学对而的咖啡馆，最初由新闻记者和 
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生意人组成，后来加人其中的片尔* M 格尔以前的学生 H 益增多。 
至少4: P 尔 吖1 格尔退休之后 ，他是 通过这个学术圈子接触并影 
响时車的-他的最出众的 Ni 之一，西格哈特 dSieghart ) 在1932 
年出版的《个强国的最后卜年》中曾较好地 描述： “这两个门格 
尔贞 是一对奇特的门格尔兄弟。政治经济学奥地利学派的创始 
人，边际效用经济心埋学派经济学规律的发现者，王储鲁道夫的 
老师，其生活历枵之初是一位 i 己者 t 既认识了这个大千世界又同 
时逃离 r 这个世界，他革命了他的科学，可作为一个政治家却又 
倾向保守；安东则是另一番模样，不通世故，由于出色地掌握资 
料 ，他 越来越偏离自己本来的民法和民亊讼诉法专业，而更多地 
转向从事社会问题，通过国家来找到解决途径并且以极大的热情 


投身于社会上义问题。卡尔 为人清 ：楚，每个人都可以 理解； 
安东则令人捉模不透，不过他对 n 会问题的所有表现形式——无 
论是在民法、在 经济， 还是在国家中——都极感兴趣 c 我师从 f 
卡尔•门格尔，爷习政治经济学方法，可却是安东.门格尔给我提 
出了问题。” 

© 那些一度属于与门格尔较为接近的学生圈并且 R 后在奥地利公 
共4:活中 H 有极大影响的人非常之多。这儿仅仅列举一些对经 
济肀技术文献作过某种形式贡献的 人名： 阿徳勒 （ kAdl er )、 鲍威 
尔 （ St . Bauer ) 、杜伯 （ M ■ Dub ) 、艾丁格 （ M . Ettinger ) 、加尔 （ Garr ) 、 
格雷茨 （V ■ Graetz ) 、格鲁伯尔一 f 〗宁格尔 （ I . Von Gruber - Men - 
ninger ) 、克拉斯尼 （ A . Krasny ) 、孔瓦尔德 （ C ；. Kunwald ) 、罗森贝格 
( W ■ Rosenberg ) 、兰德斯贝格 （ F ■ l ^ nctesber ^) 、施瓦茨瓦尔德 （ H . 
Schwartzwald ) 、施维德兰德 （ E , SchwiedlandK 西格哈特 ( R . Sieghart ) 、 
塞德勒〈 E . Seidler ) 和蹈恩瓦尔德 （ fl . TTiurmvald) c 

㉟ 参见西格尔 （ HSe 3 e er )1893 年 3 月发表在《政治经济学杂志》 
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我们今曰的时代，对于自然科学领域上的进步，大 
xp 家都予以一致的、欣然的承认。但对于我们的科 
学，则连应以它作为实际活动基础的人们，也不予 


以应有的重视，并对其价值产生疑问。其理由在何处呢? 
我想，在一个无偏见的人看来，这一定是不可思议的。一般 
人重视经济的利益，从来没有像今日这样的 厉害； 一般人想 
为经济行为求得科学的基础，也从来没有像今日这样的深 
切；在人类一切创造领域内想利用科学成就的实践家的能 
力，也从来没有像今日这样的巨大。因此，实践家之所以不 
注意我们科学直到现在的发展，在其进行经济活动时之所 
以只依靠其自己的体验，实不是由于他们的轻率或没有能 
力，也不是由于他们在决定其活动成果的事实与关系上，慠 
慢地拒绝了真实科学为他们所提供的深刻见解。他们所以 
这祥不关心的原因，除我们科学本身的落后现状及想为我 
们科学获得经验基础的努力每次都归于失败以外，实不能 
在其他地方去找寻。 


i 序 
i 官 


所以，在这个方向（为我们科学获得经验基础的方向 
"译者）上的任何新的尝试 ，不管 以怎祥微弱的力量进 
行，其本身总是值得赞许的。对于我们科学的基础，努力加 
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! 以研究，实意味着我们奉献一己的力量，以求解决与人类福 
利密切相关的一个问题，以服务于极重要的公共利益。因 
此，这种努力纵使走错了方向，也不是完全没有价值的。 

| 但是，为着使这种尝试不引起识者们的不信任，一方 

!面，对于在我们科学领域 ㈣ 所开拓的一切方向，须勿忘加以 
细密的 注意； 另一方面，对于前人的见解，甚至对于作为我 
们科学的牢固成就所流行的各种学说，须根据独立的判断， 
不惮加以 批判。 通过前者（第一方面），我们才不至于任意 
拋弃各国各时代许多卓越学者在向着同一目标的进程上所 
积累的全部经验。通过后者（第二方面），我们才不至于从 
最初就放弃深入改革我们科学基础的一切希望。我们须一 
面将前人的见解作为自己的精神财产，但我们同时亦须不 
惮加以检验，不惮从学说证之于经验，不惮从人类思想证之 
▼ 于事物的本质。必须这样，我们才能避免上面的危险。 

I 这就是我们所站的立场。在这个立场上，我们曾经努 

1 力使人类经济的复杂现象还原成为可以进行单纯而确实的 
i 观察的各种要素，并对这些要素加以适合于其性质的衡 
董，然后再根据这个衡董标准，从这些要素中探出复杂的经 
济现象是如何合乎规律地产生着 c 

这个研究方法，一般用于自然科学，并取得了巨大的成 
果，所以人们就错误地称它为自然科学的方法。实则这个 
方法可通用于一切经验科学，因而应该较正确地称之为经 
验的方法。这个区别是很重要的，因为任何方法都由其所 
适用的知识领域的不同而取得特殊的性质，所以在我们科 
学之中，称什么自然科学的方向是不适当的。 
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将自然科学研究方法的特点无批判地移用于经济学的 
尝试，从来都陷于严重的方法论的错误，并徒然在那里玩弄 
经::齐现象与自然现象之外的类似性。培根对于这种学者普 
这样说过 ：“他 f : 谈说事物虚空的类似性和关联性，并有时 
也从事于这些类似性与荚联性的研究，实则这是非常荒诞 
而€眛的。 T < i '这 句话也适合于今天；并且最奇异的是，还适 
合于那些误解培恨方法的精神而卸自称为培根弟子的经济 


学者。 

为了替这种努力辩护，假如说确立一切科学的关联相 
统一一切科学的最高原理是我们今曰的任务，则我也想来 
谈谈我们今 a 解决这个问题的职责。我相信，研究者在备 
种科学领域内，若迷失其所努力的共同目标，是一定会蒙受 
损害的。但要成功地完成这个任务，则只有在各知识领域 
已被细密钻研和各知识领域所固有的规律已被发现以后才 
可能。 

我们用上面的研究方法，究竟已收到怎样的成果？我 
们在说明经济生活现象亦如自然现象那样严格受制于其规 
律这一方面，是否业已成功？这一些都让读者自己去判断。 
只是对于那神根据人类的自由意志 ，来 否认经济现象具有 
规律性的意见，我们是要加以反对的。因为，这样一来，经 
济学作为精确的科学，根本就被否定了。 

某物是否对我 有用？ 要在怎样的条件下才对我有用？ 
这物是否为 财货？ 是否 为经济财货？ 并在怎样的条件下才 
是 财货？ 才 是经济财货？ 这物对我是否具有 价值？ 要在怎 
样的条件下才对我具有 价值？ 并对我具有多大的价值？在 


T 
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两个经济主体间是否能进行財货的经济交换？并在怎样的 
糸件下才能进行经济交换？以及在经济交换的时候，财货 
的价格 将在怎样的界限內形成等等。这一切，恰如化学蚬 
律独立于应用化学家的意志之卟一样，也是独立于我们的 
意志之外的。所以 ，上 面的意见实基因于我们科学固有领 
域内的明显的谬见。理论经济学是不应研究经济行为的实 
际建 议的； 理论经济学所应研究的，只是人类为满足其欲望 
而展开预筹活动的 条件。 

所以，理论经济学与经济人实际活动的关系，化学与应 
用化学家的关系，是没有什么两样的 c 因此，我们虽可以提 
出人类意志的自由性，以反对经济行为具有完全的规 律性； 
但我们却不可以根据这点，来反对全然独立于人类意志（此 
人类意志决定着人类经济活动的结果）之外的现象所具有 
的规律性。而正是后者，才是我们科学的对象。 

我们所特别注意的，是关于生产物与其生产要素的经 
济现象间的因果关系的研究。我们之所以如此，为的不只 
是要在统一的观点之下，确定一个可以统括一切价格现象 
(从而利息、工资、地租等）的价格 理论； 而且还为的是要对 


于那些从未被人充分理解的其他许多经济现象，加以扼要 


的阐明。我们科学的领域，就是经济生活现象的规律性最 
鲜明显现的领域。 

我们感到特别欣喜的是，我们在本书中所论述的，且为 
经济学一般理论所包括的领域，有不少部分都是德国经济 
学最近发展所得的财产。所以，本书所尝试的一些经济学 
最高原理的改革，几乎都是以德国学者凭勤劳所创造出的 


成绩作为基础的。 

因此，我愿我这本书被视为 -- 个奥地利的同道者所发 
出的友谊的敬礼。在德国 ，普 有许多卓越的学者 ，以 其优秀 
的著作，对我们奥地利人绐予很多科学的鼓励，我希望这本 
书可以被视为是一个微弱的回声。 


卡尔格尔 

注释 

①培根：《新工具 》 （IVtJvam Organ ) , II - 27 c 
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7.2 商品的销售力 


221 _ 8. 1 货币的理论 

221 8.1 货币的本质与起源 

225 8.2 各国及各时代所特有的货帀 

234 8.3 作为“价格尺度”及交换品储备之最经济 

形态的货币 
240 8*4 铸币 

255 译名对照表 

260 附录 :卡尔 _门格尔及奥地利经济学之基础 


财货的一般理论 


1.1 财货的本质 


切事物都受因果规律的支配。这个大道理是 没有丨 

I 

--例 外的； 并且，我们若要在经验的范围内，去找寻 i 

这个原理的相反例 JF ， 也将是徒劳无益的。不断^ 
进步着的人类发展，不但没有动摇这个原理的正确性，而且^ 
还使人们对于这个原理的适用范围的认识，比从前更为扩 | 
X , 所以，对这个原理不可动摇的和不断增长的承认，适与_ 
人类的进步相结合的。 ^ 

我们自身的性格及其每〜状态，也是这个巨大世界关 
联的-环。所以，我们人类从这一状态到与此相异的另一 
状态的过渡，除依从因果规律而外，其他都是不可想象的。 

因此，假如我们人类要从抱有欲望的状态进到欲望满足的 
状态，那就一定要先具备足够的因素。即或者在我们的器 
官中发挥着作用的力量,须把我们被扰乱的状态恢复正常； 

或者其性能足以获致我们叫做欲望满足状态的外物，须对 
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我们发生作用 。 

芍人类欲望满足有因果关系的物，我们叫做有用物，我 
们认沢了这个因果关系，并在事实上具有获得此物以满足 
我们欲望的力璜时，我们就称此物为财货。 11 

所以 ，一 物要成为财货，换句话说，一物要获得财货的 


性质，必须具备下列四个 前提： 

(1) 人类对此物的 欲望； 

(2) 使此物能与人类欲望的满足保持着因果关系的物 
的本身 属件； 

(3) 人类对此因果关系的 认识； 

(4) 人类对于此物的支配，即人类事实上能够获得此 
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物以满足其欲望。 

这四个前提必须完全具备，一物才能成为财货。假如 
缺少任何一个前提，一物就不可能获得财货的性质。一物 
在既已具有财货的性质以后，假如它又失去这四个前提中 
的任何一个，则此物又会立即丧失财货的性质 
所以，一物丧失其财货性质的情况， 不外： 

第一，在人类欲望的领域发生了变化，以致此物所能满 
足的欲望已不复存在时,此物即丧失其财货的性质。 

第二，物的属性发生变化，以致喪失其与人类欲望满足 
保持因果关系的能力时，也常常出现同样的结果。 

第三，人们对于物与人类欲望满足间的因果关系之认 
识消灭时，一物也丧失其财货的性质。 

第四，人们丧失其对于一物的支配时，即人们为满足其 
欲望，既不能直接获得此物，也不具有再将此物 置于肖 己权 
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力之下的手段时，此物也失去其财货的性质。 ! 

我们常常可以看见一种特殊情况，就是一些物对于人 
类欲望的满足并无任何因果关系，但它们却被人们当作财 1 

I 

货来处理。之所以发生这种结果，或者是由 于事实 上不属 
干这些物的属性与作用，被人错误地认为是属于这些物所 


闹 有的； 或若是由于事实上并+存在的人类欲望，被人错误 
地认为存在。在这两个情形之下，都使那些事实 h 不是真 


: r 而只是在人们的心目中将其当成具有上述因果关系的 


物，被认成 r 貝■有财货的性质。厲丁•第一类的物，有大多数 
的化妆品、护身符，在文化落后地区或野蛮人中间今日还给 
孓病人的多数药剂、魔杖、壮阳药等」所有这些物，在实际 
上都是不能满足应由它们满足的人类欲望的。属于第二 
类的物，有医治实际上并不存在的疾病的药剂及被异教徒 
川于偶像崇拜的道具、雕像、建筑物等，所有的刑具也属于 
这一类。这些物都只有来自虚拟的属性、或来自虚拟的人 
类欲望的财货性质。对于这些物，我们吋以适当地称它们 
为虚拟财货。 ® 

- 个民族的文化愈高，人们对于物的真实本质和固有 
件质的研究愈深，则真实财货的数目就愈大 T 而虚拟财货的 
数 h 就愈小。在经验上，凡真实财货最贫乏的民族，其虚拟 
财货的数目通常就 愈大； 这就是在“真认识”即知识与人类 
的福利间存在着密切关系的有力证明。 

从科学的意义 h 看，值得注意的还有这样…类财货，这 
就菇为一些经济学者在“关系财货”的名称之下，把它们总 
括为-种特殊财货范畴的财货。属于这种财货的，如商号、 




的 


般 

理 

论 
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顾客，独占权、版权、特许权、营业权、著作权等。一些著作 
家还把家族乂系、友谊、爱情、教会的和科学的团体等，也算 
作这-类财货。这些关系财货中的一部分，在财货性质 .h 
虽然经不起严格的审查，但其他-部分如商号、独占权、版 
权、顾客范围等为财货，则是4用我们在买卖交易上所屡次 



遇见的事实来说明的。虽然如此，为这个问题进行最深人 
研究的理论家们$，对于关系财货的存在，还具有几分奇异 
之感。在他们自倍为无偏见的眼光里，好像这只是一种例 
外。其理由，我想实在是由于现代实在论所发生的影响。 
现代实在论的特征，是认为只有物质和力（物财和劳务）才 
是物，因而也只有物质和力才能被视作财货。 

有人从法学方面曾屡次指出，说我们的语言只有表现 
“劳务”的词，而无表现一般“有用 行为” 的词。有一系列的 
行为，甚至还有一系列的“消极行为'虽然不能称为劳务， 
但对于-定的人，却是决定性地有用，甚至还有很重要的经 
济 价值。 例如，某人从我这里买进他所需要的商品，或某人 
要求我为他充任辩护人,这自然不能称为这人的劳务，但对 
我却是有用的行为。又如，一个富裕的医师，住在一个农村 
小镇上，在这镇上另外还住有一个医师。这时，假定前者停 
止诊疗，对于后者自然不能称为是一种劳务，但却由此面便 


后者成为当地独一无二的医师，故对后者实是一个极有用 


的“消极 行为' 或多或少的人数（例如顾客人数）对于某一 
人（例如小商贩）惯常地进行著有用行为的情形，并不变更 
这个有用行为的性质。同样 ，一 国的少数或全体居民，自愿 


地或强制地对于某一人进行着有用的消极行为（如自然的 
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或法律的独占，版权、商标的保护等），也不变更这个有用的 
消极行为的性质。所以 ，一 般人叫作顾客范围、读者层、独 
占等的事物，从经济的立场看来，都或者是他人的有用行为 
或消极行为，或# 如商号 那样，足物财、劳务及其他有用行 
为或消极行为的 总体。 就是友谊、恋爱关系、宗教团体等， 

也明显地由他人对丁我们的有用行为或消极行为所形成。 

这些有用行为或消极行为如顾客范围、商号、独占权等，既 
然是我们能够支配的事物，那我们就没有理由不承认这些 
行为的确具有财货 性质； 并[1，我们也没有理由一定要设一 I 
个“关系财货”的暧昧概念，而将 K 作为一个特殊范畴，以与 
其佘的财货相对立。我认为我们不如把财货的总体分为这丨 
两个范畴较为合理，即物财（包括一切自然力，只要它是财 
货）和有用的人类行为（或消极行为）^ -其中 最重要 的岳 1 

1 

财 

货 

12 财货的因果关系 | 


我觉得现在最重要的是，在我们的科学内，应对财货的 
因果关系形成一明确的概念。因为我们的经济学，亦如其 
他切科学 - 样，其真正而持续的进步，有赖于我们不只 
把科学的观察对象当成个别的现象来考察，而且要致力于 
研究现象的因 果关系 ，并探索那些支配着现象的规律。我 
们所食用的面包> 制造面包的面粉，磨成面粉的谷物，生长 
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谷物的耕地等，这 _ ■切都是财货、但是仅仅这一点认识，对 
于我们的科学是不够的，相反，应该像其他一切经验科学所 
作的那样，要致力于按照内在的原理来整理財货，要认识每 
一财货在其因果义系中所占的位置，最后并要探索那些支 
配着财货的各种规律。 

我们的福利既然依存于我们欲望的满足 ，则当 我们 i 
配着直接满足我们欲望所必需的财货时，我们的福利自然 
就得到 T 保证。例如，我们若有必要分量的面包，则满足食 
物欲望之事，就茛接在我们的权力以内。所以，面包和我们 
的欲望满足间的因果关系足扛 接的； 我们若依据前节所述 
的原理来检查面包的财货性质，也不会发生任何困难。同 
样的论断，也适用于我们可直接用以满足我们欲望 的其佘 
一切财货，如饮料、衣服、装饰 品等。 

但是，我们承认其具有财货性质的物，其范围并于 
这点。为简明起见，在以下的叙 述里， 我们将称这些财货为 
第一级财货，在这些第一级财货之外，在人类经济中，我们 
还会遇着那些与我们欲望的满足并无宵接的因果关系 ， m 
却具冇不亚 t 第-级财货的财货性质的许多物。在市场 
内，我们看见除去面包以外，混杂在其他能直接满足人类欲 
望的财货之中的还有各神财货，如面粉、燃料与盐等。我们 
也看见制造面包的设备、工具和制造面包时所必需的熟练 
劳动力等在那里买卖着。这一切物或其中的大多数，都不 
能直接地满足人类的欲望。因为，世界 h 有什么欲望可以 
为焙烤面包的特殊劳动力、焙烤面包的设备和一定分量的 
面粉所能直接满足的呢？然而在人类经济中，这些物也如 
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第一级财货一样，被作为财货来处理。其理由就在于这些 
物对 f 制造面包及其他第一级财货都是有用的；因而这些 
物虽然通常都不能直接满足人类的欲望，但间接地都是可 
以用来满足人类欲望的。其他虽尤直接满足人类欲望的能 
力，但却有用于制造第一级财货，因而对人类的欲望满足有 
间接因果关系的无数物 t 也是同样的情形。在这里，我们还 
须同时明确的，就是我们可称为第二级财货的这些物及其 
类似物，它们取得财货性质的情形，在本质上与第一级财货： 
的情形完全相同。因为第…级财货和第二级财货，对于我们 
欲望的满足都有一定的因果 关系； 不过第一级财货是直接的 
因果关系/而第二级财货是间接的因果关系而已。但这种直 
接和间接的区别，对于取得财货性质这一点，在本质上是不 
会产生什么差异的。因为财货性质的前提^是物与人类欲望 
满足之间的因果关系，但却不一定要直接的因果关系。 ▼ 

不难指明，被我们认为具有财货性质的物的范围，不限^ 
于以上这些财货。就上面选用的实例来说，磨坊、小麦、黑 | 
麦及制作面粉所用的劳动力等，可称为第三级 财货； 耕地、 | 
耕种耕地所需的工具与设备及农民的特殊劳动力等，可称论 
为第四级财货。在这里，我所要表达的思想，想来已经十分 
明白了。 

在前节里，我们已认淸了物与人类欲望满足之间的因 
果关系是财货性质的前提之一。在本节里，我们所要说明 
的思想，总括起来就是这样一句 话：对 人类的欲望满足有直 
接的因果关系这一点，绝不是物的财货性质的前提。同时我 
们又加以指明的是，在对人类欲望的满足保持着间接因果关 
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系的各种财货之间，由于其对我们欲望的满足保持着“较近 
的”或“较远的”因果关系的+同而有差异，不过这种差异是 
. 蟑毫不致影响财货性质的本质的。为顾及这-点，所以我们 
把财货分成第一级、第二级、第三级、第四级等。 

但在此也须防 Lh 对于上述理论的一个错误解释。我们 
在讨沦一般财货的时候，曾指出财货性质绝非附属于财货 
的属件。这里须同样注意的是，财货在各种财货的因果关 
系中所占的次序，亦 +过表 汞-个财货在一定的用途上，对 
于人类欲望的满足，冇时居于较近的因果关系，有时则居于 
较远的因果关系而已。所以，它不是附着于财货之物，自然 
更不是财货的属性了。 

因此，在这里和以后叙述支配着财货的规律时，我们作 
为重点的并不是这个次序数 f 虽然在正确理解的范围内，这 
▼ 个次序数对解释一个困难而重要的问题，的确是有帮助的。 
I 我们所特别作为重点的,是我们须明了财货与人类欲望满足 
1之间的因果关系，并须明了由财货用途的不同而形成的財货 
I 与人类欲望满足之间或远或近的间接因果关系。 


1*3 在财货性质上支配着财货的规律 

131高级财货的财货性质，为我们是否亦 
支配着相应的补足财货所制约 

我们若支配着第一级财货，我们就可以直接用它来满 
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足我们的欲望。我们若支配着相应的第二级财货，我们就 
可以把它变形为第一级财货，而使它间接地满足我们的欲 
望.我们若支配着第三级财货，我们也可以先把它变为相 
应的第二级财货，然后再把它变形为相疮的第一级财货。 
这样，虽然是更加间接的方法，但我们也可以把第三级财货 
用来满足我们的欲望。其他的切高级财货也是同样的。 
这些财货在事实上既然能用以满足我们的欲望，则对于它 
们的财货性质，自然是毋庸置疑的。 

但在最后这点[:，关于髙级财货，还存在着一点颇为重 
要的限制 ：就是 我们若没有同时支配着其余（补足）的高级 
财货，则我们要用一个单的高级财货来满足我们的欲望， 
是完全不可能的。 


例如，假定有一个经济人，虽未直接支配着面包，但却 
支配着制造面包所必需的一切第 T . 级财货，则毫无疑问，这 
个人仍然是能够满足他对于面包食物的欲望的。但假定这 
个人虽然支配着面粉、盐、必要的发酵素以及制造面包所必 
要的劳动力和一切其他必需的设备号工具等，而未支配着 
燃料与水，那很明显，在这种情形下，这个人就不可能用上 
面这些第二级财货来满足他对于面包食物的欲望。 因为， 
要是缺少燃料与水，我们纵然支配着其余一切必要的财货， 
也是不可能制出一块面包的。因此 t 在这种情形下，这些第 
一级财货在对亍面包食物的欲望上，便立即丧失其财货的 
性质，因为它们在这时已缺少了财货性质的四个前提之- 
r (此处是第四前提）。 

但我们也不能完全否 定：即 使在上面这种情形下，其财 
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货性质成为问题的物，若能被支配着它的这个人用以满足 
其面包食物以外的其他欲望，则也能维持其财货的性质。 
I 或#，虽然缺少某个或其他的补足财货，而这物与其余的 
财货相结合，能直接或间接满足人类的欲望时，则这物也能 
维持其财货的性质。但若这些第一.级财货，由于缺少一个 
或多数补足财货，既不能单独地满足人类欲望，又不能与其 
I 他能支配的财货相结合以满足人类的欲望时，那么，这些第 
i 二级财货，就因为缺少补足财货的原故，自然完全丧失其财 
货性质。因为在这时，经济人 己不复 具有转变这些物来满 
足其欲望的力量，从而这些物就失去财货性质的本质条件 
I 之一 r 。 

因此，迄今为止，作为我们研究的结果，在此我们首先 
获得了这样的命题 ：即第 二级财货的财货性质，为我们必须 
▼ 闻时支配着为生产至少一个第一级财货所必需的同级补足 
财货一事所制约。 

第二级以 h 的高级财货，其财货性质是在怎样的程度 
上被我们是否支配着补足财货所制约这一问题，要加以判 
断是有更多困难的。但这个困难倒绝不在于高级财货与相 
应的次一级低级财货的关系上，例如第三级财货与相应的 
第二级财货的关系上，或第五级财货与相应的第四级财货 
的关系上等 c 因为我们只要看一看这些财货间的因果关 
系，就可知它和上述的第二级财货与相应的次一级低级财 
货即第一级财货的关系是完伞类似的。这样，上述的基本 
命题，自然就町扩大为这样的命题：即高级財货的财货性 
■ 质，首先为我们必须同时支配着为生产至少一个次一级低 
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级财货所必耑的同级补足财货-事所制约。 

我们所谓的关于第二级以 L 的高级财货的困难，却在 
丁这 样一点，就是我们纵然支配着为生产一个次一级低级 
财货所必需的4刀财货 ，仴若 我们同时没有更支配着与这 
个次-级低级财货同级的一切补足财货及一切较低级的补 
足财货，则这些财货的财货性质，仍然不一定能得到保证。 

例如，假定某人支配着 为牛产 -个第二级财货所必需的一 
切第5级财货，何他却未同时支配着其余补足的第二级财 
货，则他仍然未具有使这些第三级财货在事实上能转用于 
满足人类欲望的力量。因为他这时虽具有使这呰第三级财 
货变形为第二级财货的力量，但他却未具有使第二级财货 
变形为第一级财货的力量。因而他在这里也就不能用这些 
第三级财货来满足他的欲望。在这种情形下，这些第二级 
财货就立即丧失其财货的性质。 

这样，我们就可以明丁，上述的基本命题，即“高级财货 ^ 
的财货性质，首先为我们必须同时支配着为生产至少一个 農 
次+级低级财货所必需的同级补足财货所制约”，并没有包 £ 
括着关于物的财货性质的全部前提，这些前提是从我们只 论 
有支配着补足的高级财货，我们才具有可以转变这些财货 
来满足我们欲望的权力这一条件之首先满足所产生的。假 
如我们支配着第5级财货，其财货性质6然首先为我们能 

I 

否将其变形为第二级财货一事所制约。但它的财货性质的 
更进一步的条件，则为我们是否更具有把第二级财货变形 
为第一级财货的力蛩；这个力量之是否具有，又以我们是否 

a 

支配着某些补足的第二级财货为前提。 1 
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又 T 第四级、第五级以及以 h 的高级财货，情形也完全 
类似。对人类欲望满足居丁最远关系的物，其财货性质仍 
然_先为我们是否支配着同级的芥种补足财货所制约。但 
是更进 步 ，它的财货性质还为我们是否支配着次-级低 
级财货的各种补足财货以及以下诸级的各种补足财货所制 
: 约。这样，我们就可以说，-个卨级财货的财货性质，实为 
我们在事实上足否能将其用 r 生产。个第一级财货，以至 
最; n 将其用于人类欲望的满足所制约。现在，假如我们把 
这些使某一个高级财货能够 m 以产出个第一级财货所必 
需的财货总体，称为麽高级财货的广义的补足财货，则我们 
就得出这个一般的基本命 题：即 高级财货的财货性质，为我 

I 

们是否 支配着 这些广义的补足财货一事所制约。 

士: 是这个“财货相互制约性的规律”，极为牛动地表现 
出芥种财货间的 m 大的因果关系。 

1 当1862年，美 m 发生了内战，以致欧洲的棉花重要来 

I 源被阻寒时，以棉花为补足财货的其他多数财货，遂失去其 
i 财货性质。例如在棉纱 工业里 活动着的英国和欧洲大陆上 
的「-人劳动力就是这样，这些丄人中的大部分，在这时都处 
T 体业的状态，并且还不得不仰求于公共-慈善事业的救济。 
这些劳动力（那些熟练工人所能支配的）依然是同样的劳动 
力，其所以大 M 地失去财货的性质，就因为缺少棉花这种补 
足财货的 原故； 同时，也因为这种特殊的纺纱劳动力本身， 
几乎是不能直接用以满足人类的任何欲望的原故 e 但一旦 
它的补足财货即其所必要的棉花，…部分由其他购人地增 
加了输人，一部分在美国内战结束后又从原购人地再度输 
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人以后，这些劳动力又立即成为财货了。 ! 

iftj 当人类对冇补足财货爻系的劳动力失去支配 
时，一些财货也往往丧失其财货的性质。在人口稀薄的农 
村，特別在主要只生产种我作物〈例如小麦）的农村，在特 
別丰收之后，就常常发牛 劳动力 大量缺乏的情况^因为本 
来为数不多的农村劳动者，在丰年时他们中的多数又不觉 ■ 
得冇多作劳动的必要，然而 由丁单 种小麦，所有收割的工作 
都集中在一个短短的时间内，所以这时就发生劳动力缺乏 
的情况。在这种情况下（例如在匈牙利肥沃的平原上那丨 
样），对丁•劳动力的需求，在短期内是非常之大，时所能支配 
的劳动力数量则乂不够，这样，就使大量的谷物在田地上枯 
死。造成此事的原因，就是由于缺乏劳动力这种补足财货， 

I 

因而使这些农作物失去其财货性质 c 

一个民族的经济关系发展到较高程度的时候，各种不 ▼ 
同的补足高级财货，通常都操于各种不同的人们手中 ： 各 l m 
种物品的生产者，通常都是机械地进行着自己的业务。各葛 
种补足财货的生产者，通常都没有意识到他们所牛产或加 I 
工的物品的财货性质是受着其他财货的制约，而他们自 Q ^ 
并不掌握着其他这些财货。甚至冇-种认为高级财货可完 
全不顾其补足财货的存在而单独具有财货性质的错误观 
念，还极容易地存在于下而这样的国家 里：在 这个国家里， 

I 

由: r 频繁的交易与高度发达的国民经济，差不多一切产品 ： 
都在通常为生产者所完全意识不到的前提之下被生产出 
来。这个前提就是通过交换而与其相联系的人，在那里适 
时地供应着他所需要的补足财货。-直到这个被认为 理所： 



当然的前提因情势的变化而 发牛了 动摇，以及支配着财货 
的规律的作用扩展到现象的表面时， 般人 的注意力才转 
向这样的现象及其深处所存在的原闽。 


1.3.2 高级财货的财货性质，为相应的 
低级财货的财货性质所制约 




由于前二节所述的对财货的木质及其因果关系的考 
察，使我 们认识 了另一个规律，这个规律支配着财货的本 
身，但却与其经济性质无关。 

我们已经指明，人类欲望的#在是构成财货性质的本 
质前提之…，并且，在一个财货所能满足的人类欲望（这个 
财货与人类欲望满足有因果关系）已经消失，而对于这个财 
货的新欲望乂还未发生的时候，这个财货就会立即丧失它 
的财货性质。 

所以，假如第 级 财货向来所满足的欲望业已全体消 
失，而 对于这 个财货的新欲望又还未发生，则此第一级财货 
的财货性质，自然会立即丧失。这点我们只要根据上面关 
于财货本质的叙述，就可以 i ： 接明白。但若我们着眼丁与 
某一项人类欲望的满足保持着因果关系的财货总体，来 H 
一 问这一项欲望的消失究竟对于与它的满足保持着因果关 
系的高级财货的财货性质将产生怎样一种影响时，则这个 
问题又将变得更为复杂。 

现在我们假设这种情况：人们的嗜好发生了变化，吸烟 
的欲望已经完全 消除； 同时，为人们的享受而已制成的烟 
草，其尚可用以满足的其余欲望也完全消失。在这种情况 
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下，人们所保有的，并以人们所喜爱的形态存在着的一切烟 
孕， D 然将立即丧失其财货性质。这时，与此相应的高级财 
货乂将如何呢？烟叶、生产各种烟草所用的工具和设备，所 
用的熟练劳动力，简言之，生产人们享用的烟草所使用的- 
切第：级财货又将如何呢？烟草的种子、烟草栽培地、生产 
烟叶所用的劳动力和工具设备以及在人们吸烟欲望上可称 

I 

为第7级财货的其余一切财货又将如何呢？最后 ，与 此相 1 
应的第四级、笫五级等财货又将如何呢？不待说，这些财货 
自然都将随之而丧失其财货的性质。 

如我们所知，一物的财货性质，为它是否与人类的欲望 
满足保持着因果关系所制约。但我们也知道，财货与欲望 
满足间的直接的因果关系，绝不是一物的财货性质之必需 
的前提。相反，大多数物的财货性质，都只从它与人类欲望 

I 

满足保持着或远或近的间接的因果关系得来。 ▼ 

应予满足的人类欲望的存在，既确为一切财货性质的 ^ 
前提,则这样一个基本命题，就可同时得到证明：即财货不 i 
管其是否与人类欲望的满足冇直接的因果关系，亦不管其 | 
财货性质是否从它与人类欲望的满足保持着或远或近的间 ^ 
接因果关系得来，一互它原来所能满足的各种欲望全部归 
于消灭，则它的财货性质必将随之而立即丧失。这就是说 ， i 
相应的欲望既已消灭 f 则如上面所述，为-物的财货性质所 ： 
根据的全部基础，自然也就不得不归于消灭了。 

奎宁所能治愈的病若全部消灭，则它自然就不成其为 
一种财货了，因它所能满足的唯一欲望，在这时已不复存在 
不只如此，奎宁的使用 H 的的消失，其结果还会使相应 
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： 的大部分髙级财货亦丧失其财货性质。现在从事奎宁树的 
探索和剥皮，以维持生计的奎宁产地的居民，到那时将会突 
然发 现：不 只是他们的奎宁储存，而且必然地连他们的奎宁 
1 树、只用于苹宁生产的工只和设窬，以及迄今为他们维持生 
il 手段的熟练劳动力等，都将突然喪失其财货的性质。因 
为，在这样变化的情况下，这些物与人类欲望的满足，已不 
' 再有仟何闪果的关系了、由于嗜好的变化而使吸烟的欲望 
完伞消火的时候，其结果不只使人们通常以其所喜爱的形 
态保冇的一切烟草储存，立即丧失其财货 性质； 而且还使烟 
叶， n 用于烟叶加工的机器、工具、设备，用于烟草制造的熟 
练劳动力以及烟草的种子储存等，都将随之而丧失其财货 
忡质。在乌尼拉、波多黎各、哈瓦那等地，在烟草品质的检 
查和烟草的买卖等方面具有特殊技能的人，其所具有的优 
▼ 良的劳动力，也将停止其为财货 c 或在欧洲，从事于烟草制 
I 造的多数特殊劳动力，也将同样地不再为一种财货。甚至 
I 于现在对于实践家们极有用处的关于烟草培楨和烟草工业 
i 的多数书籍，在这时也将停止其为财货时积甩于出版社的 
仓库里，卖不出去。不仅如此，就连烟盒、烟斗以及各种的 
板烟和板烟管等，也将要全部丧失其财货的性质。 

这种在表而上看起来极为复杂的现象，可由下面的概 
括得到它的 说明： 即上述的一坊财货，都是从它们对于人们 
吸烟欲望的满足所保有的因杲关系上取得其财货性质的。 
所以随着这个欲望的消灭，为这些财货的财货性质所根据 
的基础之一，0然也就归于消夾了。 

但是，财货，尤其是高级财货，逋常都不只是从它对于 
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人类欲望满足的个别因果关系，而足或多或少地从多数的， 
因采关系，以取得其财货性质的。住后面这种情形下，如果 
只楚一个欲荜或一部分欲望消灭，那么其财货性质还不致 
因而丧失 c 非常明 定要 等到用这个财货去满足的全 
体欲望都消灭以后，才会发生其财货性质赵失的结果。否 
则，这些财货在满足其佘还存在的欲荜！：，还是可以完全合； 
乎规律地维持其财货性质的。这时，财货性质之得以维持 ，I 

I 

只足闪 为它勺人类欲望的满足还保持着 定的因 果关系 f 1 
假如迕这个欲望也 IU 于消失，则其财货性质 S 然就不能不 
立即消失了 t 

现在，我们仍就 上回所 举的例 f 来说明，假如人们吸烟 
的欲铝完全消失，则已制成的可供人类享用的烟草、烟叶和 I 
烟草种子的储存，以及与满足吸烟欲望有因果关系的其他 
多数财货的财货性质，亦将究令失去^但同样结果却不一 ； T 
定产生: p 与此有关的其 他-叻 高级财货。例如适宜 r 栽培 ^ 
烟草的彳:地，在此土地上使用的农业用具，以及烟草1：业所 農 
使用的许多工再、机器等，在对于其他人类欲望的满足 h ， | 
仍然是吋以维持其财货性质的。 ^ 

I 

卨级财货的财货性质为其所能生产的低级财货的财货 
性质所制约的规律，+可以看成是 h 述基本命题之本质的 
修正，而只应看成是该命题的，个比较具体的形态。 

到现在为止，我们是把那些与人类的欲寧满足保持着 
因果关系的切财货，加以总括来考 察的； 从而我们是以财 
货的最后作用即直到满足人类欲望为止的全部因果链，作 

I 

为我们研究的对象的。现在，由于 L 面的基本命题业已建 
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立，我们打算只考察囡果链的 些 环节。例如 f 我们将把第 
二:级财货与人类欲望满足 的闽果 关系暂时搁置，而只考察 
第3级财货与相成的任何种高级财货间的因果艾系。 


1*4 时间——谬误 


如我们在前数沒里所知，高级财货一阶段一阶段地变 
形为低级财货，以至低级财货最后用丁，满足人类欲望的过 
程，绝不是无规则地进行着，而是与其余一切变形过程同 
样，受着囡果规律的支配的。但因果的观念却不能与时间 
的观念分离。•切变形过程都意味着-个发生和一个成 
饫，而这样意义的变形过程只能发生在时间的过程中。所 
以，我们若要完全把握这个过程中的各个现象间的因果关 
系和这个过程本身，那我们就须在时间中来考察这个过程， 
并用时间来测算这个过程。因此，在高级财货一阶段…阶 
段地转化为低级财货，以至最后达到人类欲望之满足状态 
的变形过程里，时间就成为我们进行考察的 个本质 要素。 
我们若是支配着一些高级的补足财货，我们首先须将 
!其变形为次一级的低级财货，然后再一阶段…阶段地继续 
加以变形，以至最后变形为第一级财货。这个第一级财货 
才可以直接用于我们欲望的满足 u 这个过程各阶段所需的 
时间，在许多情况下可能是很短的——技术与交通的进步， 
有便此时间愈趋缩短的倾向，但若要这个时间完全消灭，则 
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就难以想象 r 。 一些高级财货，要在瞬间将其转化为相应 
的低级财货是全然不可能的。相反，支配着高级财货的人， 
必须要经过一定的时间^-由于情况的不同，这时间有时 
较短有时较长^才能够支配相应的低级财货。这还只是 
就因果链的个别环节来说的，若就因果链的全过程来讲，这 
个道理就更加妥当。 i 

上由这个过程在各种情况 f 所需要的时间，由 f 情况 
性质的不同而有很大的差异、支配着培植橡树林所必要的 
-切土地、劳动力、丄具、种 f 等的人 ，如要能支配一个可以 
砍伐的橡树大森林，恐怕他必须要等待_百年。在大多数 
的情况下，这样- 个橡树 大森林的利用，通常要到他的继承 
人或其他法定继承人的手 h 才能实现。相反，支配着食物 
或饮料的原料和制造食物或饮料所必需的工具和劳动力等 
的人，有时在瞬刻之间，就能支配食物和饮料了。这个差异 T 
不管是大是小，总之，在髙级财货的支配与其相应的低级财^ 
货的支配间所存在的时间，绝不能完全加以排除，这是可以索 
确信无 疑的。 因此，我们就可以说，高级财货不是在现在 k & 
接满足的欲望上获得并保有其财货性质的，而是在 上述生论 
产过程完成后始能满足的欲望上，才获得并保有其财货性 
质的。 

由上述可知，若我们着眼于 - 定的使用目的，则我们首 
先就可看见，在高级财货的支配和相应的低级财货的支配 
之间，存在着如此的差别：即后者立即可用于有关的用途， 

而前者还在财货形成过程的早期阶段，一定要经过一定的 
时间（由情况的不同，这时间有时长有时短）以后，才能供人 I 
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类汽接使用。因此，在这里就要求我们进一步去考察在财 
货的直接支配和间接支配之间所存在着的另-个极为重要 
!的差別。 

! 凡是 It 接地支配着某种财货的人，_然吋以确定地知 

丨道该种财货的数量和品质。但只间接地、即通过拥有相应 
的卨级财货以支配该种财货的人，则不到财货生产过程结 
朿，就不可能以同样的确定程度，来判定其所能支配的低级 
财货的数量和品质1 

保冇]00麦程（德 N 古容量名，1麦程等于 3. 44 
升——译若）咎物的人，可以由其对财货的直接所有而得到 
的确定程度，来判定这种财货的数量和品质 D 相反，支配着 
生产100麦程咎物所必需的一定数量的土地、种 f 、肥料、 
劳动力和农具的人，却有时收获较100麦程为多的谷物量， 
▼ 有时又收获较100麦程为少的谷物量，有时甚至完全没有 
I 收获也说不定。这样,关于这个作物的数量和品质，他就+ 
1可能有什么把握了。 

I 通过相应的髙级财货以支配的产品，其数量和品质的 

不确定性，在一些生产部 n 较大，在另一些生产部门则较 
小。支配着生产鞋户所必需的原料、工具、劳动力的人，从 
他所支配的这些高级财货的数量和品质，可以极大的确定 
性来推断生产过程结束后所能支配的鞋子的数量和品质。 
相反，支配着适宜丁栽培油菜的上地和相应的农业用具及 
必要的劳动力，种 F 、 肥料等的人，对于生产过程结束后所 
能收获的菜籽的数量和品质，就不能下一个完全确实的判 
断。不过，上面这两点不确定性，要是比之于蛇麻栽培若、 
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猎人和真珠采取者等所遭遇的不确定性，则又是较小的了。 
但是， 不管在科种生产部门间的这种差别是怎样的大，也不 
管义化的进步将有不断减少这种差別的趋势，总之，这样一 
点总是可以肖定的 ：即由 于情况的不同，最后获得的产品的 


数量和品质，是具有时人时小的一定程度的不确定 性的； 而 
这个一定程度的不确定性，还是切4:产部门所共通的。 

这种现象的终极原因，在于人们对财货生产这个因果 
过程的固有态度。依据因果规律，高级财货先变成次一级 
低级财货，再继续进行，以至变成第-级财货，最 S 才产生 
人类欲望满足的状态。高级财货遥这个因果过程的最重要 
的要素，但绝不是这个过程的全部。在属于财货界的这些 
要素之外，对 i : 财货生产这个因果过程所产出的产品的品 
质和数量给以影响的，还有另外一些要 素：这 些要素与人类 
幸福的因果关系，或者是到现在我们还没有意 识到； 或者是 
它对于产品的影响，我们虽已有了认识，但由于某些原因， 
我们对它还不能加以支配。 

例如，各种地质、地盐、肥料等对于各种植物生民的影 
响，从而这些要素对于产品的数量和品质给以有利的或不 
利的影响等， t 到最近为止，人们都是不知道的。但今日 
由 f 农业化学方面的研究，这种不确定的某些部分，已经被 
我们除去了。并且在这种研究所达到的范围内，做到了一 
方商获取有利的影响，一方曲排除不利的影响。 

关于 第二种 情况，气象变化可提洪我们一个适当的例 
To 在多数情形之下，农民岳知道怎样的气象才最有利于 
植物的生长的。虽然如此，们他们却无力招致这种有利的 




气象，或防止那些将使所播种子死亡的气象 。 这样，他们的 
收获物的品质和数量，就在很大的程度上依存于气象的影 
响。这种影 响与其 他影响 •样 ，虽是在不可避免的因果规 
律的基础 h 发生的，但由 f 它在经济人的权力范围以外，所 
以它对于经济人就似乎是一种偶然事件了。 

对 T 通过拥有高级财货而支配的产品品质和数量的预 
见，其确定件程度的大小，依存于我们是否完全知道生产这 
个产品的各有关 要素； 同时也依存于我们是否完全支配着 
这些有关要素。我们不知的或虽然知道而不能支配的各种 
要素在财货生产的因果过枵中愈是重要，即在各种要素中 
不具财货性质的数目愈大，则我们对于全部因果过程的产 
品即相应的低级财货所具有的品质和数量就愈难于掌握 I 
这种不确定件是人类经济不确定性之最重要因素之 
、如后所述，它对于人类经济具有最大的实际意义。 


1-5 人类福利増进的原因 


亚当*斯密说，劳动生产力的巨大增长，以及指导并进 
行劳动时的熟练、技巧和判断力的增进，都似乎是分工的结 
果。又说，由分3：造成的各种工艺产品的大量增加，使 
得在治理完善的社会内，产生了普遍富裕的情况，以至普及 
于最下层的人民。” ® 

亚当 •斯密 就是这样将分工的进步看作是人类经济进 





步的 枢纽。 并 a 这岳和他认定劳动要素在人类经济中 it - 有 
萆要意义的说法相-致的。但足，依据我的信念，这位卓越 
的学者在关于分工这_ -章内所明确说明的，不过是人类福 
利增进的原因之而已=另外的并且具有不亚于分工效果 
的原因，他却未加以 考察。 

我们试想-想，如澳大利亚族人，他们基本上已经从事 
最单纯的采集劳动 r ,而在各成员之间，他们也已把这个单 
纯的采集劳动加以合理的分工了。其中一些人作为猎#， 
-些人作为渔夫，还有一些人则专门从事野生蔬菜的采集， 
妇女们 则一部 分专任饮食的备办， 部分专 任衣服的缝纫 
等。我们假定这个民族的分工，又向前进了一步，即每一种 
特殊的设备，都由特殊的执掌人管理。这时，我们试问，这 
样彻底进行的分工，对于各成员所能支配的享乐资料，是否 
会发生 像亚当 * 斯密所说的由于分工进步而导致 r 增产呢？ 
很明显，这个民族也将与其他任何民族无异.在采取上述方 
法以后，能以较少的劳力取得与从前相同的劳动成果，或者 
能以与从前相同的劳力取得较多的劳动成果。他们的采集 
劳动既然能如此合理地、并 a 有效地迸行，则他们的生活状 
态就应该有所改善 r 。 但是，他们的改善，与我们在经济进 
步的各民族中所实际看见的改善，却有非常显著的差别。 

I 

与此相反，假如另外一个民族，他们不只从事采集活动，即 
他们不止 T 搜集自然存在的低级财货（在人类的最野蛮状 
态中，多数财货是第一级财货，偶而是第二级财货），而是不 
断地向第 H 级、第四级以及以上的髙级財货进展着。他们为 

I 

获得财货以满足欲望而这样…直向高级财货进展，假如再加丨 


T 1+ 財货的一般理论 
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上合理的分 T . ，那么，我们就可看见，亚当■斯密所专门归功 
r 分工结果的那些福利增进，就可以真正得到实现了 D 

我们看见以棍棒追赶野兽的猎人，进展到使用弓矢罗 
网来狩猎，乂进展到畜牧经营，最后更进展到畜牧经营的更 
加集约的形态。我们也看见依靠野生果实生活的人，进展 
到农业经营，更进展到农业经营的更加集约的形态。我们 
看见工业发生，又看见通过工具和机器的发明而使工业趋 
于完善。这■切进展与各民族福利的增进，才真正有着极 
密切的关系。 

人类愈向这个方向进步，财货的种类就愈多，从而社会 
上的职务也就愈繁，分工的进步也就愈为必要和愈为经济。 
何 T 此已很明白的是，人类所能支配的享乐资料的不断增 
加，并不只是分工的结果。分工绝不能被认为是人类经济 
进步的最重要的原因。正确地说来，它不过是引导人类从 
野蛮和贫困到文明和福利的许多作用中的一个要素而已。 

人类愈能不断地增加对髙级财货的利用，人类对于支 
配享乐资料的能力就会变得愈大。要寻求对 t 这种作用的 
解释，现在已经不困难了。 

采集经济的最原始形态，是止于搜集为自然所提供的 
最低级财货。经济人对于这些最低级财货的产生，并未给 
以任何影响，这些最低级财货的产生，并不系于人类的愿望 
和欲望，而完全是出 T 偶然。但人类一旦脱 离了这 种最原 
始形态的经济，开姶去探求那些按照因果过程将其结合即 
可产生享乐资料的各种物，并将这些物置于自己权力支配 
之下（即使其成为高级财货），那么，享乐资料的产生，在以 



因果规律为基础这-点上，还是与以前相同的 T 但对于人类 
的愿望和欲塑来说，则 它已+ 复是偶然之事，而是在人类权 
力支配之下，并 ft 在自然规律的范围内，为人类的 h 的所规 
绳肴的一个过程了。原先仅仅由于各生产条件偶然的遇合 
而产牛的享乐资料，一臥到 r 人类已能认识这个生产条件 
并将其置于自己权力之下时，这些享乐资料就是在自然规， 
律领域内的人类意志的一个产物丁 c 至丁人 类所能支配的 f 
亨乐资料的数量，这时虽然还受着人类对于物的因果关系 
的理解能力的限制，以及也受到人类对于这些物所能支配 
的权力范围的限制，但除此以外，就不受其他的限制 j % 由 
此可知，人类对于物与人类福利的因果关系之认识的进步， 

和对于这些布关福利的较为间接的条件之掌握的进步，已 
经把人类从野蛮与极度贫困的状态，提高到今日这样文明 
与富裕的阶段，并已把那些住有悲慘和极端穷苦的少数居 ▼ 
民的广大土地，变为人口稠密的文明国家。所以，假如我们 j 
说，将来人类经济的进步，吋以从上述进步中求得其表现的 
尺度，那恐怕是再确切没有 的了。 S 

理 

■论 

I 

I 

1.6 财货所有 


人类的欲望是多种多样的。假如我们只支配着满足… 
个欲望的资料，那么，纵使我们所支配的资料是如何的+: 
富，仍将不能保持我们的生命和福利。人类满足欲望的方 ■ 



026 


1 式，从大体上来说，若使其毫尤遗漏的话，可以说呈现着儿 
甲无限差异的状态。可是各种欲望满足之 •定 的协调，对 
I 于保持人类的生命和福利，在某种程度 l 是绝对必要的。 
有的人或许住在琼楼玉宇，食用珍馐关味，穿着华贵衣服 ； 
向其他的人则或许住在暗屋陋室，食用残渣剩饭，穿着褴巾 
缕片。但他们都既必须为满足其住宅 n 衣服的欲望而努 
力，也必须为满足其食物的欲望而努力，这-点，两种人都 
是相同的。因为，非常明显，我们纵使怎样完全地满足了- 
个欲望，要是其他的欲望得不到满足的话，仍是不能保持我 


们的牛命和福利的。 


▼! 

国 

民 


理 


在这种意义 h , 假如我们说， - 个经济主体所能支配的 
一 切财货，在其财货性质上是相互制约着的，也就没有什么 
不正确了。因为，*切财货所共同服务的总月的"^人类 
生命和福利的保持，不是 -- 种财货所能单纯实现的，而是只 
有与其他财货相结合才能实现的。 

在孤立的经济或在人类交换仅仅小规模进行的一切地 
方，保持人类生命和福利所必需的财货与财货间的这种相 


关性，通常明 d 地表现于每个经济人所支配的财货总体之 
中。同时他们在满足他们的欲望时所力求实现的协调，也 
反映在他们的财货所有之中。@在较高的文明社会内，特别 
在我们今日这 样只要 充分保冇任何.种经济财货，就能支 
配其他一切财货相应量的交换发达的社会内，上面这种现 
象，就个人经济来说，好像是已经消失了，但在国民经济之 
中，则还是很明白地显现着。 

我们到处都可以看见，不是个别的财货而是多种财货 
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的总体，才冇用 T 经济人的目的 a 这样的财货总体，或直接 
为各个经济人所支配，如在孤立经济下的情况 一样； 或一部 
分直接地 ，一 部分间接地为各个经济人所支配，如在今 F 1 这 
样交换发达的社会内一样。只有在这个财货的总体性上， 
才能获得我们叫作欲望满足的结果；更进一步，也才能获得 
我们叫作人类牛命和幸福之保证的结果。 

个 经济人为满足他的欲睾所支配的财货总体，叫作财 
货所有。这个财货所有并不表现为各种财货任意结合的数 
量，而表现为经济人全体欲望的反映，表现为一个有机构成 
的总体。这个总体的任何一个重要部分都是不能增减的，否 
则它所服务的总目的的实现，就要因增减而受到影响。 

注释 

①亚 M 士多德称实现人类的生命和福利的手段为财货（《政治 学》， 
pdm 古代人主要从伦理的立场来考察生活关系，这个立 
场表现于大部分古代人关于效用物或财货本质的见解中，恰如宗 
教的立场表现 r 中占著作家的见解中样。安布罗修斯说 ：“对 
j 水远 生命若无用处，则仟何物也无效用 。” 还有托马辛，他的经 
济观虽属于中古，但他在他的《商业论》 （ Fra 奴 de n ^ n ^ I 697 t S . 
22) 中写道，效用为永远生命的考虑所测计，在近代人中.福尔 
波内将财货定义为：“如贵重的家具和消费用的果物那样不是每 
年产生生产物的财产'而将其与财富（产生收益的财货）相对立 
(《经济学原理 》 （Pruuipes ^ corwmiques ) , 1767 T Ch * L t S , 174, ff . ed . 
naire ) o 在另一种意义上，杜邦也是这样做的 （《重 农主义者》， 
Physiokratie . S ^ Vm ), 首先将财货这个词用于今日科学所特有 
的意义上的特罗纳，他将欲望与其满足手段相对置，而将后者称 
为財货（《社会利 息论》 ，士 / ’ social ， 1777, Ch . 1. § . l + )c 
此外也可参阅奈克的《关于谷物的立法与商亚 》 ef 


T 1■财货的一般理论 
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ronwierce dets gniiiL \ t 1775, Part . I . , Ch . 4) 。萨伊把“我们所有的满足 
欲望的手段”称为财货（《政治经济学讲义》，^奶 ^她■_■， 
]828, L , S .132.), 财货理论在德围的发展 T 可由下述情况 表明: 
索登认为财货是享乐 亍段。 雅各布称“有用于满足人类欲望的一 
W ”为财货（《阔民经济学原理 》， GmiuisiUse der NoUowltikonomie ， 
1 H 06. 5 .23)。 霍夫兰 说：财 货是“实现人类目的的一切手段” 
(《 ㈤ 家学新原理》， jVpt ^ Gnmdlegiuig der Staalsidssenscha/i ^ 1807 ， I . ， 
& - l ), 斯托竒说 ，我们 对于一物的效用所下的判断，就形成了 
财货，富尔达在他的基础之 h ， 将财货定义为：“人类承认其为满 
足欲望的手段的仟何事物”（《官房科学》， Kammeraiwissenschq / ien ， 
IS 16,&2， ed 」820)( 参看霍夫兰，同上节 I. t S .5) 罗雪尔则把“被 
认为叫用以满足迕止的人类欲望的一切事物”称为财货(《国民经 
济学体系》， L ， §丄）= 

② 由上述可知，财货性质绝非财货的附着物，它并非财货的厲性，而 
不过是 某-定 物与人的一种关系。这种关系一旦消失，则这个物 
自然就不再为财货。 

③ 亚狀 t 多德已经按照欲望是否为理性考虑所引导这一点，将财货 
区分为真实财货亏虚拟财货两类。 （《论 精神》， & ioh 

④ 参阅谢弗勒：《垄断关系的理论 》 （TTwwie d &- aussddiessethdm 
Verf ^/ Ww ^1867 T S + 2) 与斯图 尔特:《政治 经济学原理》（/^+兮 
fiolui^Ql economy . Basil 1796 ，IL T p . I 23, ff -) & 在这里，财货已经被 
分为物财、人类劳务和权利三类，在后类中还算人销售特权（同上 
15_ S .】41 页）。萨伊把辩护士会、商人的顾客范围、新闻业和军事 
领袖的名声等也算作财货（《完全讲 义》， G 哪 Complet in . S -219, 
1828) c 赫尔曼把多数生活关系（社交、爱情、家庭、营利等关系） 
总括在 4 外界财货”概念之下，而将其作为财货的特别范畴，以与 
物财及人类劳务相对置（《国家学的研究 》， StaGtswUtksckqfiUche 
i /_/ i ^ A ^ n ，1832， S ,2,3,7,287> D 罗雪尔把国家也算作关系财 
货(《国民经济学体系: K &_ I , t § .3)。谢弗勒则把关系财货的 
概念限制于“可以转让的，通过掌握销路、排除竞争而垄断化的利 
息' 在此处，利息的概念，应按照谢氏特有的意义解释〈《人类经 
济的社会体 系 、、 Das g ^^ lLsckafilic/ie System der met ^ schlicht^n 
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V ^ ntschafi , 1867, S + 192 ff .), 此外参阅 索登： 《国民经济学》 
(. 26 ff .) 和霍欠兰：《新原理》 （ A r ^ pi/p GruiutU ;- 
gnngA . , S .30. dred . 1815): 

Q ) 亚当. 斯密: 《闰贫论 》 （Wealth B . l . Ch . l . Basil 1801， T +1 ,S + 

6 ), 

® M 卜_书， 

⑦参阅斯 坦因： 《教科节 》 h 



2 . 



经济与经济财货 


望生于我们的冲动，冲动则基于我们的体质。欲 
望没有得到满足,将伤害我们的体质；欲望仅得到 
不充分的满足，将萎缩我们的体质。欲望若得到 
满足，就意味着我们是在生活着并繁荣昌盛着。所以我们 
对 f 自己欲望满足的筹划，同我们对于自己生命与福利的 
筹划实具有冋等的意义。这个筹划在我们的一切努力中， 
要算是最重耍的了，因为它是其余一切努力的前提和基础。 

在实际生活中，我们对于凡可以满足自己欲望的东西， 
都想将其置于自己的权力之下，这一行为就表现为筹划。 
我们若是支配着满足我们的欲望所必要的财货，则我们欲 
望的满足，就可以完全依照我们的意志去实行；而我 n 的实 
际耵的 ，也就吋得到完全的实现。因为在这时，我们的生命 
与福利可谓 Q 完全掌握在我们的手中了。 一 个人为满足其 
欲望所必需的财货数量，我们叫作这个人的霑求。因此，人 
们对于保持生命与福利的筹划，就变成为人们对于自身需 
求满足的筹划了。 

由此可见，假如人们不预先做好筹划，而是临时才去考 



虑对于财货的需求，则其欲望的满足势必很难得到保证，从 
而他的生命与福利的保持，也同样将很难得到保证了。 

例如，假定国的居 W ， 在严冬到来的时候，对于过冬 
的食粮和衣物都还未做应有的准备，那么，毫无疑问，这些 
店民大部分都将难逃灭亡，而纵使尽具:-切力量想加以补 
救 ，一 定也无济于事 r 。 人类文化愈进步，获得为满足欲望 

a 

所必需的财货的生产过程愈延长（参阅第18页以下），则人 
类为了满足其在将来时期的需求，愈要及时坶做好筹划。 

a 

所以，就是澳大利亚的野蛮人，也不是在已经感觉饥饿 
的时候才去打猎；同样，他们也不是到了冬季已经遭受气候 
的 M 害以后才去建筑房舍。$文明人优越于其他一切经济： 
人的地方,就在于他们不只为短期间的欲望满足从事活动， 

并11还为遥远期间的欲望满足预先进行筹划。他们常为保 
证几年甚至一生的欲望满足而努力，甚至为了使他们的 f T 
孙后代不致缺乏满足欲望所必需的资料而不惜苦心孤诣地^ 
进行筹划。 I 

在我们所见到的一切垲方，都可以发现文明人为其欲! 
礓的满足而有组织地进行着大规模的预筹。 货 

正当我们为御寒而穿着冬衣的时候，制成的舂装 Q 经 
在向零售商店运送了，次夏用的绸衣已经在工厂里织造了， 

次冬用的毛料也已在工/里纺制 r 。 在我们生病的时候， 
我们需要医生替我们洽疗；在我们发生法律纠纷的时候，我 
们需要律师为我们策划。倘使有人临到这些需要发生的时 
候，才去学习医学上或法律上的知识与技术，或才派其他的 
人为自己去受医学与法学的教育，即使他的力董做得到的 
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1 话，那也未免太迟了。相反，在文明国家里，为满足社会对 

I 

j - 漭如此类的劳务的需要，人们已老早在事前筹划准备好 
了。也就足说，社会上总是有着这样 * 些人，他们在若干年 
前 就巳经 受过专 n 教育，嗣后又经过实际的活动，积累了丰 
富的经验，而现在止在为社会提供着他们的劳务^不但如 
此，而且当我们皁 受着过 去所准备的这些成果的时候，我们 
的专 n 学校，乂已在教育着多数的人，预备用作满足社会未 
来对 r 同类劳务的需要了。 



m 

民 

经 

济 



这样，人们对于满足自己欲望的筹划，现在就变成为人 
们对于满足将来财货需求的预第^ 一 个人为满足其预筹期 
间的欲望所必需的财货数量，我们叫作这人的需求。 © 

为使人们为满足其自己的欲望所进行的预筹能得到一 
定的效果，必须有两点认识作为它（预筹）的前提 ，即： 

Cl ) 必须确知我们的需求量，即必须确知我们预筹期 
间满足欲望所必需的财货数量； 

(2) 必须确知我们为上面这种目的所能支配的财货数 
量 C 


为着满足欲望的目的而进行着的预筹活动，乃是以这 
两个数量的认识为基础的。要是没有第一个认识，则这个 
活动就是言 目的； 因为这说明人们对于自己的目标坯是茫 
然。要是没有第二个认识，则这个活动就是无计划的；因为 
这说明人们对于自己所能支配的资料根本心中无数& 

在下面一节，我们将先说明人们是怎样才知悉其未来 
期间的需求量的。在这个基础上，我们将说明人们是怎样 
1 计算其在这个期间内所能支配的财货数量的。最后，我们 
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将说明人们是怎样将其所能支况的财货数量（享乐资料弓 
生产资料） 最合 理地用于其欲望的满足的。 


2.1 人类的需求 

2.1.1 对于第一级财货(享乐资料)的需求 

人们首先直接感觉需要的只是第-■级财货，即可以直 
接满足欲望的财货(第6页）。要是对这种财货没有什么 
需求，则对于高级财货的需求，也就不致发生了。所以，对 
高级财货的需求，是为我们对于第一级财货的需求所制 
约着的。 ㈥ 此，对丁•第 级财 货需求的研究 t 实是我们对 j _ 
人类一般需求进行研究的基础。所以在下面，我们就先研 
究人类对于第一级财货的笛求，然后在这个研究的基础卜:， 

再说明规绳着人类对于高级财货需求的基本原理。 

满足某具体欲望所必需的第一级财货的数 M , 是通过 I 

财 

该欲望本身直接表示出来的，并且，我们可以在该欲望上貞 ^ 
接求得测计这种数黾的尺度。同样，满足在一定期间内对 i 
浆种第一级财货所产生的 -- 切欲望所必需的数量，也通过 
这些欲望本身表示出来，并亦可在这些欲望上求得测计这 
邱数量的尺度。这样，假如人们已经精确而完全地知悉其 i 
所预筹的期间内将有什么具体欲望及其要求实现的强度如 
何，那么，根据一向的经验，对于他满足欲望所必需的财货 
的数量，即他对于第一级财货的耑求量 f 就不致再有什么疑 
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! 问 r 。 

m 是，经验告诉我们，在未来的一定期间内，究竟某种 
欲铝是否一定会发生，往往是难以确定的。在未来的一定 
期间内，我们将耑要食物、饮料、衣服，住宅等物，那是本来 
就知道的，但对于其他许多财货，例如医生的诊疗与药剂等 
等，则情形就完仝两样。因为我们对于这些财货的欲望，常 
常依存于事前无法确知的那些影响我们身体的各种因素。 

在这里，还有这样 一 种情形，就是纵然我们已经预先知 
道在预筹期 间将要 发生什么欲望，但对于所需的财货数量 
还赴存在着不确定性。因为我们虽然知道这些欲望将要发 
生， m 这些欲望的强度如何，即为满足这些欲望将需要多少 
财货数量，则是不能冏样于事前精确知道的。然而，正是这 
个数量是我们所要时论的问题。 

现在，先讲预筹期间欲望发生的+确定性问题。经验 
吿诉我们，在这种情况下，由于我们知识的不足，为着要满 
足这种可能发生的欲望，我们就不可不预先筹谋。在乡村 
居住的人，纵使是身体健康，但为着预防意外，在其资产许 
可的范围内 ，一 定要备办一个家用药盒或其他一些药品。 
一个有远虑的家庭主人，为着在发生火灾时保护他的财产， 
一定要置备灭火器。为着在必要的情况下保护他的财产， 
一定要拥有武器。此外，他…定坯要拥有防止火灾盗窃的 
保险箱，以及其他类似的财物等。不但如此，我相信，即使 
是很穷困的人，在其所有的各种物品中，也一定有专门用于 
预防意外的物品。 

由此可见，我们在预筹期间，虽然并不确知对某种财货 
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的需求欲望足否将耍发生，但绝不会因为这种不确定性的 I 

I 

存在，就使我们放弃住欲望万一发生时加以满足的预筹。 
从而也绝不会因为这种不确定性之故，就使我们对于在那 
时将对某种财货冇需求的事情发生疑问。相反，为满足这 
种可能发生的欲望，在其资产许可的范围以内，人们都 - 肓 ） 
预先筹划着。在决定他们的仝部需求时，他们就常常把这 
些为着这个目的所必要的财货，通通计人他们的全部盖求 ! 
之中。 ® 

1:面关丁那些不能确知其是否将要发生的欲望所讲的 
理论，也同样适用于那些存在虽无疑问而实现的强度则成 
问题的欲牮。因为在这样的情况下，人们也认为，只有在他 
们支配着充足的财货数覃以供一切可能的需要时，他们的 
需求才算完仝得到满足。 i 

I 

另有-种情况，在此也应加以考虑。这种情况就是人、 
类欲望的发 展性。 人类的欲望是具有发展性的，而且如我 g 
们常常看见的那样，是具有无限的发展性的。因此，为满足 if 
人类欲望所必需的财货数量的界限，就好像将要不断地扩 | 
大。 面无限扩大的结果,就是使人类对 T 自己的需求，变得^ 
似乎完全不可能加以预计 t 

I 

关于人类欲望的无限发展性，还须加以说明。此处所 
阓的“无限”的概念，只适用于人类欲望发展上的无限的进 
步，而不适用于满足 定 期间内的欲望所必需的财货数量。 

即欲望的系列是 X 限的，但系列的每一项则是有限的。人 
类的欲望，在极祆远的期间内，虽然可以说是无限发展的， 

但在一定的期间内，特别是在人类进行经济活动所考虑的 
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期问内，则其数暈足有定限度的。所以，我们虽然假定人 
类欲碩具有无限的发展性，但当我们只着眼于一定期间的 
时候，我们所处理的仍是有限的数玷，绝不是无限的，从而 
是完全不能确定的数敁， 

人们都计对养将来_定期 N 的欲望满足而进行着预筹 
活动 '_1 我们就这种预筹活动来观察 人类时 ，就很容易看 
出，人们对于自身的欲望发展性，不但没有加以忽视，而 R 
还热心地加以 专虑.、 凡是期待着家族繁荣或取得较高社会 
地位的人，在他扪建筑住宅、设备用具以及购置车马等具冇 
较大耐久性的财物时，他们都适当地注意到他们未来需要 
的增人。并且，在他们能力所许吋的范围内，他们通常还力 
求他们所有的财物，都能适应 f 他们未来史高的欲求。问 
样的现象，在公共生活中也可以君得见。我们常见人们在 
建设都市时，对于自来水、公共建筑物（学校、医院等）、公 
园、街道等设施，不只考虑现在的需要 ，而玨 坯顾到将来的 
需要。这一种倾向，在满足闲家耑要的人类活动中，為现得 
更为明显。 

卜. 面所述的理论，总括如下 ：人们 在未来-定期间对于 
享乐资料的需求，是-个不 f 卜随任何原则上的困难就可以 
在数量上加以确定的量。人们通常是在现实许可的范围 
内，并在实际的必要情况下，来进行其欲望满足的活动的。 
也就是说，人们进行活动，一方面不会超出其预筹期间，- 
方曲也不求其活动结果的十分 精确。 人们就是这样努力来 
确定其对于享乐资料的需求最的。 


^■aii 



2.1.2 对于高级财货（生产资料）的需求 

在未来一定期间内，我们对于第一级财货的需求，若已 
肓接为第级财货本身所满足，则再求高级财货采满足送 
个需求的情况，自然就不会发生。但若这个需求不能直接 
为第一级财货所满足，或虽满足 ifi ] 未达到充分的程度，则为 
满足我们在这一期间的欲望，自然就要发生对十高级财货 
的需求。这个需求的多少，就决定于在当时该生产部门的 
技术状态>，为生产可以完全满足我们对于第一级财货的 
需求所必要的高级财货的数量。 

但上 lij 我们关于高级财货的需求所叙述的简单情况， 
如耵所述，实 W 上 只存在 于我们所观察的少数场合。由财 
货的闲果关系所产生的一种情形，使情况变得复杂我 
们接下来就来讨论这一问题。 

在第丨章第3节第丨 H (第8页）里，我们业 Q 说过，要 
是我们不同时支配着各种补足财货，则我们想用一个尚级 
财货来生产相应的低级财货是不可能的。我们在前边关 f 
财货问题所作的吋论，只是-般的性质，现在有必要再乘考 
察一下关于财货可能提供支配的数量间题，这样就会使得 
原乘所讲的更加精确起来。我们之所以能够将高级财货转 
变为低级财货，并将低级财货用以满足我 H 的欲望，是只 W 
在我们同时支配着各种补足财货的时候才有可能，这是我 
们在上面已经知道的。根据这个观点，我们可以祀这个基 
本命题表 示为： 我们之所以能得一定置的离级财货，用以生 
产一定置的低级财货 f 并最后将低级财货用以满足我们的 


i 与经^货 
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欲望，是只有在我们同时支配着其余补足高级财货的一定 

置的时候才可能。所以，假如我们不同时支配着生产谷物 
所必要的种子、劳动力及其他补足财货的一定量，那么无论 
我们使用如何广大的 h 地，也是不能生产出极少量的谷物 
的。 


由此可见，对高级财货的需求 ，绝不 是个别出现的，而 
： 是在对一种低级财货的需求没有能够被满足或满足而不充 
分的时候，随着对各种补足高级财货相应量的需求同时发 
生的。 



例如，在一定期间所需要的- 万双鞋 f 的需求尚未得 
到满足的时候，假如我们已支配着生产这一万双鞋子所必 
要的足够的工具、劳动力及其他生产财货，而所支配着的皮 
革的数量，则只够生产五千双鞋子。或者相反，我们已支配 
着生产 万双鞋 T 所必要的其余■切高级财货，而所支配 
着的劳动力则只够生产五千双鞋那么，我们对于生产 
鞋子所必需的各种高级财货的总需求最，在上述期间，无疑 
仍是生产一万双鞋子所必需的那个数量。不过，对 f 其他 


补足财货，则我们的有 效需求 ，仍不过是生产五千双 鞋子所 


必需的数量。其余的需求只是潜在的需求，只有在得到上 
述原先不足的补足财货的全部数量时，才成为有效需求。 


从上面所说的理论，我们可以得出这样的 规律: 在未来 

一定时间内我们对 于一种 高级财货的有效需求，为我们是 
否能支配着相应的各种补足高级财货的一定最所制约 D 


作为美国内战的结果，输人欧洲的棉花已显著地减少， 
I 但对棉布的需求则仍然未变。这是因为美国内战不能使棉 
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布需求在本质上发生变化的原故。这时，在一定期间内的 
棉布需求，假如不能为已制成的棉布产品所满足，则我们对 
丁生产棉布所必需的各种高级财货，自然就要发生一定量 i 

I 

的耑氷。这时发生的迗个耑求，大体上也不会因美国内战. 
之故而有所变化。侣这时由于所必需的高级财货之一的棉 
花，在数量上业 Q 显著地减少，所以我们对生产棉布向来所 

I 

必需的其他补足财货如劳动力与机器等的需求，其一部分 
自然就要变成潜在的。因而对于这些补足财货的有效需 
求，自然也就要缩减为对所得到的棉花量进行加工所必需 
的数量。但等到棉花的输人量再行增多以后，对于这些补 1 
足财货的需求，就将立即上升。同时，其潜在的需求也将同 ： 
比例地减少。 

从个卨度发达的国家移住到新殖民地的人们，有+ 

少要犯这样的错误，即他们都是不顾〜切地首先努力 : f t T 
地占有的扩大，而不问他们是否能支 配其余 各种补足财货 ^ 
的相应量。但他们若要依靠其所占有的土地，来增进其欲 % 
望的满足，那只有在他们适应着他们的土地占有量，获得相 | 
应数量的补足财货如种子、家畜、耕作用具、农业劳动力等 ^ 
的时候才可能，这是毫无疑问的。因此，他 们上面 这种行 
为， M 然违反了上述的规律。这个规律是不町违抗的，在这 
个规律的适用范围内，人们或者是绝对服从它,或者就只有， 
承担自己破灭的后果！ 

人类的文化愈进步，则在高度分工存在的地方，人们就 
愈在-个被认为理所当然的前提下，进行着 .定数 量的各 
种高级财货的生产，这个前提就是自己在生产，而同时主观 
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I 假设他人正在生产相应量的各种补足财货。制造观剧镜的 
人，是很少自己生产构成观剧镜的各种配件如镜片、象牙 
盖、龟甲盖与青铜等的。相反，如众所周知的，这些观剧镜 
制造者通常都不过是从特别的/家或手工业者那里，买到 
这些配件的一定量而加以综合而已。至于制作镜片的玻璃 

I 

磨制人、制作象牙盖与龟甲盖的装饰品制造人和从事青铜 
细 i : 的青铜工人等，也都在一种被玮所当然地认为必然有 
人需耍这些产品的前提下迸行着丄作 。所以 ，他们所制作 
的产品的冇效需求，是完全依存于各神补足财货之一定量 
的牛产的。假如镜片的制造忽然中断,则生产望远镜、观剧 
镜及其他财货所必需的其余高级财货的需求，就 g 然要变 
成潜在的了，结果就要出现经济的扰乱。这种扰乱就日常 
生活而江，可以说是+正常的，但实则是完全合乎规律的。 

I 2.1.3 人类欲望实现的时间界限 

民 

_ 现在还剩下时间这一因素需要加以研究，就是说，还需 

I 要考察我们对于财货的需求实 W h 是在怎样一种时间范闱 
内发生的。 

I 

^ 在这里，我们首先须明白的是，我们在未来一定时间内 

I ， 

对于第一级财货的需求，其所以能够得到满足，只能是由 T 
我们能够不超出这个时间范围直接支配着必要的一定量的 
第 级 财货的原故。但若我们必须间接地即必须通过相应 
! 的高级财货来满足我们对于第一级财货的需求时，情形就 
；完仝两样了。因为，如前所述，任何生产过程都是不能离开 
[ 时間耗费的。我们若把我们所能支配的第二级财货制成为 
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第级财货所经过的紧接着现在的时间，称为第 期间； 把 
我们所支配的第=级财货制成为第 级 财货所经过的紧接 
肴第期间的期间，称为第二期问；冋祥，再把继续下去的 1 

I 

期间称为第：期间、第四期间等，则对于每种财货，就产牛 
个期间系列。在这个期间系列中，我们皆先并直接具有 
的足对于第一级财货的需求「而这个需求的满足'，只能由 

I 

扣我们不超出相应的时间范围就 It 接支配着相应量的第-. 
级财货而成为呵能。 

假定我们在第：期间内对于第一级财货的需求^用第 

I 

四级财货来满足，则很显然，这在物理上是完全不■能的,、 

因力在第 ：期间 内对于第一级财货的需求，只有州第一级 ： 
财货或第二级财货来满足 C 

1. 面的说明，不只适用于我们对于第一级财货的需求， 

冋时也适用 f 我们对于比我们所支配的高级财货为低的各 ▼ 
种低级财货的需求。例如我们为满足我们在第四期间内对^ 
J - 第三级财货的需求，我们纵然在这个期间内支配着第六 I 
级财货的相应量也是无用的：很显然，力着这个 H 的，我们 _ 
在第二期间内就必须支配着第六级财货丫。 胃 

例如一 N 谷物的产量很少，仅仅到了晚秋，以谷物的现 1 
存量来貞接满足读闻人民的粮食需求，就渐渐趋于不吋能 

I 

fo 这时，为弥补这个缺额，纵然支配着 h 地、农具与劳动 
力等，也已经采不及了。但若把这些高级财货，用于满足第 1 
'年度的谷物需求，则却正是最适当的时期。同样，为满足 
下一代对 T 优秀教师的劳务需承，在现在就应该及早培养 
杏格的教育人才 
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这样，我们就町知，人们对于卨级财货的需求，也与对 
于第一级财货的耑求一样，其数量是严格受规律支配的；而 
| j 在有实 际必要的时候 ，也适 可以事先预算的。同时，由于 
人们对于高级财货的需求，是显现于■定的时间界限以内 
的，所以人们基于其对于欲望与财货生产过程的经验，就能 
够对满足其欲望所必需的财货数量及其相应的时 N 范围， 
以充分的而 R 愈来愈高的精确度来预先加以 计算。 


2.2 能支配的财货数量 




理 


人们尤论从事何种活动，都必须明确其努力的 R 标； 这 
是人类活动成功的一个重要因素。假如这句话没4 错误. 
则我们说，人类对于未来期间的财货需求的认识，足以满足 
欲望为目的的人类■切预筹活动的第一前提，自然也是止: 
确的。所以，不管影响人类活动的外在情况是怎样，其活动 
之能否成功,本质上实决定于人类对于未来期间所必需的 
财货数量即其需求之止确预见。这个预见若是完全没有， 
则人类以满足欲望为目的的预筹活动，就显然是完全不可 
能的。 


决定人类活动能否成功的第一1因素，是从事活动的人 
必须了解他所能支配的手段，这些手段是用来达到其所追 
求的 R 的的。所以，凡是在人类活动存在的地方，我们就可 
以看见人们在那里认真地思考着，想荩可能地确知其为满 
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足欲毕所能支配的财货数量 。 他们进行活动的种类和样 

I 

式，就足本节所研究的对象。 ' 

- R 族抖成员所能支配的财货数量的多少，无论何时 
都依疗 f 当时的情况本身。闶此，在确定这个财货数量的 
时候 t 各成员须编制其所支配的财货目录，并将其计箅淸 
楚、.这种活动的理想目标，是要登录某 特 定时期他们所 
能支配的各种财货，并将这些财货加以分类，然后再精确地 t 
算出各类财货数量的多少。但在实际生活中，人们或者不 
追求这个理想的目标，或者也不求在编目技术与计算技术 
所许可范围内的完仝精确，而只以合乎实际目的的精确度 1 
为满足。 m 这种精确的知识 ，一 般商人和实业家等都 是具 1 
有的，这就证明这些知识对于他们是如何具有实际的重要 
性.+过，关于所能支配的财货数量之某种程度的知识，即 
使在文化幼稚的民族里，我们都可以看得出来。因为，这种 |t 
知识要是完全不具有，则以满足欲望为目的的任何预筹活^ 
动，都显然是完全不可 能的。 S 

根据经济发展的+同情况，人们为满足其欲望而进行 | 
预筹活动，既然要努力知悉其所能支配的财货数簞，则在交^ 
换发达的地方，人们对 J 1 通过交换而4其相联结的其余 R 
民成员所支配的财货数量，就还需同时加以判断。 

人们相互之间，在没有进行值得称道的交换以前，他人, 
手中究竟有多少财货数量，自然没有多少人想去知道。但 
到分工盛行，交换发达，以致人类用来满足自己需要之物， 

大部分均须仰赖于交换的时候，人们就不单要完全知悉0 
己所有的财货数量，而且对于与他保持交换关系的一切人 
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所 W 的财货数也有想充分知悉的浓厚兴趣了。因为这 
抖人所有的财货数量的小 少部分 ，通过芭接的或间接的交 
换，都是可以为他所支配的。 

但当一国文化发展到一定的程度以后，随着分工的扩 
人，在社会 h 就会产牛一种专门从事媒介活动的特殊职业 
阶级。这个阶级不似使社会的其余成员免去亲自经营流通 
收务（财货的运输、分类、保管等）的烦琐，而且还使他们免 
去必须精通所支配的财货数量的忧烦。这个阶级对于通过 
它来逬行交换的人们所支配的财货数量，即对于所谓最广 
义的存货状态，特别富于了解的兴趣，而且还是与其职业相 
结合的兴趣。属于这方面的活动，随着这种媒介人物在经 
济流通领域中所占地位的不同，有时仅限于较小的流通领 
域，有时则扩展于广大的流通领域；即有时仅限于一地一 
省，有时则扩展到全国和世界。 

但是，这种精通若涉及较大的集团，甚至是全国或其各 
阶层所支配的财货数量，则会伴随着不少的困难。因为，这 
种存货的精密确定，员只通过调 查的方 法就能办到，但作为 
调奄的前提，必须有一个涉及整个流通领域的复杂机关 C 
而这个机关乂须为一国政府所设立，并须享有调杳所必要 
的仝权。这就是一个困难之处。此外，这个机关对于那些 
在数量上不受公共统制的财货，是很难进行调查活动的。 

加之，这种调查还只能定时举行。在多数情况下，若并 
非隔相当长的时间才举行-次，就要产生种种困难。因为 
这样所得的报告纵然十分可靠，但对于那些数童变化较大 
的财货说来，则在报告公布的时候，其实际价值早已丧 
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所以，从事确定一 N 仝体或一部分人民所支配的财货 
数量的国家活动， Q 然就只好局限于这样一些财货：（1)如 
I - 地、建筑物、家畜、交通工具等，其数量并无显著的变化, 
闶而在一定时间所进行的调杳在以后还能保持其调查价值 
的 财货； （2) 其支配量完全受着公共的统制，因而调査所得 
的数字，可保有某种程度正确性的财货。 

在 h 面送种情况 F ， 实业界对于流通领域内所存在的 
财货数量，自然有想得到精确知识的极大兴趣。为着这点， 
他们对 r ■政府所作的不了解商业情况的、面且是粗陋不堪 
的调査结果，0然就不会感到满意，因而他们就想尽量努 
力，不惜牺牲，以求得到财货数量的全面而精确的知识。在 
他们这个愿望的驱使之下，就产生一种符合他们特别兴趣 
的许多机关，专以当时各流通领域内的存货情况，报告给从 
事咨种行业活动的成员。 ® 

这些报告主要依靠各种公共报卉（此种报告若有可资 
信赖的资料，实) Ik 界都立即加以利用），依靠专门通讯员在 
各地采访的情报，此外，还依靠年高而富有经验的实业家的 
推测。这些报告不只报告当时实有的存货，还报告未来可 
能支配的预期财货数量®。 

这些报告必须十分及时，以便使实业界知悉当时在流 
通领域内所存在的财货 数量； 以便使实业界推测可能发生 
的存货变动，注意商情变化发生的原因；以及在某种交易之 
成否关系于一种财货数量的多寡时，以便使实业界留意其 
交易的冒险性质。 


T 2 ■经经3 货 
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2.3 人类经济的起源与经济财货 

2.3.1 经济财货 

在前 二节里 ，我们已经看到，各个人以及全国或数国通 
过交换相结合的一切居民，一方面是如何努力 T 判断他们 
在未来期间的需求，另一方面又是如何努力于估计他们为 
满足其需求所吋能支配的财货数 a ， 以作为他们的欲望满 
足活动之不可缺的基础。接下去我们的任务，是根据以上 
的认识，来叙述人们是如何利用其所能支配的财货数量（享 
乐资料与生产资料），以尽可能地完全满足自已的欲望。 

根据 h 面研究的结果，需求适与所能支配的财货数量 
的关系，表现为以下= :种： 

(1) 需求量比所能支配的财货数量为大； 

(2) 需求量比所能支配的财货数量 为小； 

(3) 需求量与所能支配的财货数量相等。 

上面第一种关系是大多数財货经常所有的现象。在这 
种关系下，对于该财货的欲望，自必有一部分得不到满足。 
不过，此处所谓的第一种关系，并不只指奢侈品而言。奢侈 
品自然属于这种 关系； 但就是最粗劣的衣服、最卑陋的住宅 
和设备，以及最粗糙的食物等，也是属于这种关系的财货。 
甚至 T h 壤、山石以及最不惹人注意的废料等，通常也不是 
我们所吋以大量支配的。 
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当这种关系显现的时候.即个财货的需求量比所能 
支配的数敲为大的关系，被我们认识的时候，人们通常又产 

I 

生如下的认识：即人们的某一具体欲望，本来是-■向得到满~ 
足的，何现 在却+ 能得到满足了，或不能如从前那样得到完 
全满足了。为使这种不满足或不完全满足的情况不至发 

I 

生，则对于人们所支配的数量中的实际重要部分，就不可让 I 
它丧失有用忭，或让它从人们的支配中失去。 

这个认识体现于人们力求完全满足其欲望的活动上， 
具体表现为以下几点 t i 

(1) 将具有 L 述数量关系财货的任何部分量保持于自 
己支配 之下； 

(2) 维持这一部分量的冇用件。 ,, 

从上述需求 璜与所 能支配数跫间关系的认识，又可产 

生另-结论：即人们-方面将意识到他们对于某些财货之 |t 
欲望的 部分 ，在任何情形之下，都是不会被满 足的。 在另 
-方面，人们也将意识到，假如他们合理地使用所能支配的|| 
财货量，其欲望就可能得到 满足； 假如他们不合理地使用，|| 
其欲望的一部分,就将要得到不能满足的必然结果。 I ® 

闲此，人们在进行以满足欲望为目的的预筹活动时，对 
于具有上述数量关系的财货，就要作如下的 努力： I 

(3) 对于那些必须以其所支配的财货量来满足的比较 
重要的欲望，与那些以听任其不满足的欲望，须加以区別 
和选择。 

(4) 合理地使用那些具冇上述数量关系的财货的一定 
量，以收最大可能的 效果； 或用最小可能的数量，以收一定： 
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的效果 h 换句话说，就是要用最合理的方法，将所能支配的 
学乐资料的一定量，尤其是所能支配的生产资料的-定量， 
；用 P 0 己欲望的满足。 

这种为 r 上述目的的人类活动总体，我们叫作人类的 
经济。 为上述活动的独一对象，旦具有上述数量关系的财 
I 货,我们叫 作经济 财货。 与经济财货相对立的，就是人类对 
i 它没有进行经济活动来获得其必要的一般财货。至于何以 
人类对另外这种财货没有进行经济活动的必要，其原 
因一如下所述^也是同样可以追踪到不难加以 精确计 
算的数量关系上去的，犹如我们先前关于经济财货所作的 
解释那样。 ® 

I 

在我们进一步来说明上述这种数量关系和依据这种数 



量关系所发生的屯活现象以前，我们想先来考察社会生活 
中的一个现象 t 这个现象对于人类的福利是尤比的重要， 
而且它也是从上面这种数量关系中产生的。 

到现在为止，我们没有特別顾虑到人类的社会构成，而 
只是完全一般地叙述了一种生活现象，这种现象是从人类 


对于一些财货的需求大于其所能支配的数量产生的。因 
此，我们以上的叙述，无论对于孤立的个人，或对于社会整 
体（不论其组织肜态如何），都具有同样的适用性。但是过 
肴共同生活的人们，虽然作为一个社会成员，却还追求个人 
的利益，这样就使具有上述数量关系的〜切财货，又出现了 


另一种特殊现象。在此，我们就来论述这种特殊现象。 

上面这种数量关系在全社会内发生的时候，换言之，即 
一 种财货的较小支配量与这个财货的较大社会需求量相对 
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立的时候，则如上所述，构成社会的各个人对 F 这个财货的 
欲毕，是不可能完全得到满足的。这时这个社会一部分成 

I 

员的欲望，或者是完全得不到满足，或者是只得到不完全的 
满足。 r 是人类的利□心就要发动，对于那些支配量不足 
以供应全社会盖要的财货，各人就要努力排除他人，而力求 
完全满足自己的需求。 

在这种努力下，齐人所得到的成果是不同的。由于具 
有这种数量 x 系的财货，无论怎样分配，都要使一部分社会 
成员的需求，经常得不到满足，或虽得到满足而不完全，这 

I 

样就使这部分人对于这类财货的利害关系与那呰占有这类 
财货的人的利害义系发生矛盾。因而就使占有这类财货的 
人，对于可能发牛的他人暴力行为，感觉有通过社会法制保 
护其 所占有财货的必要。在这里，我们就发现了现代法律 
秩序的经济起源，尤其是发现了为所有权之基础的 财产保 T 
护的经济起源。 ^ 

所以，人类的经济与所有权，是有其共同的经济起源 | 
的。我们之所以如此说，是因为二者的最终根据都在于财 I 
货的支配量比人类的需求量为小。因此，所有权与人类经货 
济相同，它绝不是人类任意的发明，而是由于需求量与财货 
支配量的不平衡，在一切经济财货 h 不可避免会发生的问 
题之唯一可能的实际解决办法。 

因此，假如我们不消灭造成所有权制度的原因，而想废 
除所有权制度，那是完全不可能的。具体地说，就是我们或 
者增加一切经济财货的支配量，以使社会所有成员的需求， 

都完全得到 满足； 或者减少人类的欲望，以使现有的财货支 I 
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配能够完全满足全社会成员的耑求。不如此是不能废 
除所有权制度的。所以，在需求量与财货支配量还不能达 
到平衡时，我们纵然建立一个新的社会制度 ，时 由另外一批 
人代替现在这批人来享受现有的全部经济财货，仍不能避 


免这样的事实 ：即尽 管一部分人的欲望已妓满足，而其他- 
部分人的需求尚未得到满足，或虽满足而不完全的时候，就 
D 然耍发牛必须对于可能发生的暴力行为而保护经济财货 
i 所有者的丰实 r 这样，我们就可知， k 述意义的所有权，是 
和处丁 社会组 织形态中的人类经济不可分的。因而一切社 
会改革方案，都只应朝着经济财货的合理分配的方向去努 
力，而不应企图废除所有制本身。 

2*3.2 非经济财货 



理 


我们在前节，叙述 r 由亍财货的需求黾大于其支配量 
而产生的生活现象 r 现在我们将说明另一种 TT _ 相反的现 
象，即由 f 财货的需汞量小 jl 其支配量所造成的现象。 

从这个现象可立即得出的结论，是人们对丁-该种财货 
的欲望，不但可以完全得到满足，而 R 人们对于具有这种数 
量关系的全部财货，还不可能全数用以满足自己的欲望。 
例如，经过某村的溪流，通常每 H 可供给20万補水，担在降 
雨期或山雪融化的畀春期，则每日町供给30万桶水，而在 
千涸期则每 H 只能供给10万桶水。我们再假定对于该村 
的居民，作为饮料及其他的用途，通常每日有200桶或300 
補水，就能完全满足他们的欲望。这样，该村居民的最髙需 


水量不过300桶，而这条溪流的最低供水量就有10万桶。 
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在这种情况以及在具有这种数 M 关系的其他情况之下，很 
显然.对于孩种财货的一 m 欲槊，不但吋以完全得到满足； ' 

I 

时月.，为满足其全部欲望，经济士:体所使用的还不过是其仝 ： 
部财货量的_部分。同时，这也足很显然的，即使该财货的 
* 部分失去，或这部分丧失其有用性，只要在上述的数量关 
系没有转化成相反数量关系（即没有转化成需求量大 f 其 . 
女配量的数量关系）的范围内，这些经济主体欲望的满足， 

仍然是不会受到任何损害的。所以，对于这些财货，经济主 ： 
体既4、必保持一部分于自己支配之下，也没有必要为了保 
存其有用性而去对任何部分采取措施 （ 

对于这种支配量大 T 其需求量的财货，前述人类经济 
活动的第三、第叫两个现象形态也不存在^即在这种情况 
下，人们在完全满足自己的欲望以后，还不能将其全部支配 
最用完，则这时再对必须满足的欲望与可听任其不满足的 1 ▼ 
欲望进行区别选择，还有什么意义？并且在这时还有什么 ^ 
理由可使人们用一定的财货数量以获得最大可能的效果， | 
或用 M 小可能的数 M 以获得一定的效果呢？ _ 

这样，我们就可以明白，对于其支况量大于其需求量的货 
财货，上述人类经济活动的一切现象形态，都必然不会存 
在，这正如在相反的数量关系 F , 这种现象形态之必然显现 
一样。因此，这样的财货就绝不是人类经济的对象，所以我 
们叫它非经济财货。 

以上.我们一般地考察了构成财货之非经济性质基础的 
数量关系，而对于今日人类的社会状态，则还未加以特别的 
考虑。因此，我们现在还需加以考察的，就是由于上面这种 
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数量关 系所显现的特姝社会现象。 

如前所述，-社会的各成员，力求排除其他-切成员以 
克配足够财货数 M 的努力，是有其 定的根 源的。即某种 
财货的社会支配量比其需氺量小。在这种情况下，由于各 
人的全部需求不能得到完全满足，所以各人便发生…种冲 
动，想竭力排除他人，以使自己的需求得到满足。但当社会 
各成员为获得-定的财货数量，以完全满足自身欲望而 I 
相竞争的时候，解决这种利害冲突的实呩可行的方案就只 
冇-个。这就是■.将社会所支配的财货总量的各个部分量, 
作为各经济主体的所有，同时为了排除其余一切经济人的 


II 

m 


设犯，由社会保护其所有的 权利。 

但对于+具有任何经济性质的财货，情形就完全两样。 
这时社会所支配的财货数量，比需求量为大，因而各人在完 
全满足其欲望以后，坯剩余 r 一部分财货貴。这部分财货 
量对于人类的欲望满足，就不发抨丝毫的作用。在这种情 


I 况下.无论何人为满足自己的需求，都没有获得充分部分量 
I 的必要。因各人已认识了构成该财货非经济性质棊础的上 
述这种数量关系，并相信在全部社会成员完全满足需求以 
!后，还能获得足够的数量，以满足自己的欲望。 

正如经验告诉我们的，社会上的每一个人，绝不为满足 
i 其欲望而保有非经济财货，并排除他人的使用。这些财货 
j 一般都不是经济的对象，尤其不是人类“所有”欲望的对象。 
我们在这些非经济财货上面，事实上就可看到共产主义的 
一个形象。因为，在自然条件优越的地方，即在地大物博而 
人口稀少的地方，人人都是共产主义者。在江边村落居住 
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的居民，每-人都可自由到江边去汲取其所需要的水。在 
原始森林内，任何人都可毫不妨害他人地伐取其所需要的 
木材。人人对于空气与 n 光，想吸取多少就可吸取多少 c 
由此吋知，构成这个共产主义的当然基础，就是上述支配量 
大十需求暈的数量关系，恰如所有权制度的当然基础，就是 
女配量小于耑求 t 的数量关系 一样。 

2.3.3 经济财货与非经济财货的关系 


在前一节我们考察了人类经济的本质和起源，并说明 
: r 经济财货与非经济财货的区别归根结底是基于这些财货 
在需求量与支配量关系 l 的差异。 

我们把这点肯定以后，其次■点自然就很容易明白了。 
即财货之经济的或非经济的性质，绝不是附着于财货本身 
的，绝不是财货本身的属性。无论怎样一种财货，不管它的 
内在属性和外在因素⑦如何，只要它具有支配量小于需求 
量的数量关系，它就获得了经济的 性质； 等到它这种数量关 
系转化为支配量大 T 需求量的时候，就立即丧失其经济的 
性质。 

但正如经验告诉我们的，同是一种财货很可能在一定 
的场所不具有经济的性质，而在其他的场所则具有经济的 
性质。不但如此，就是在同 场 所，由于情况的变化，同一 
种财货也可以时而获得经济的 性质， 时而又丧失其经济的 
性质。 



在泉水充沛的地方，饮水不具有经济的性质。在原始 
森林内，哪怕是极粗大的木材，也不具有经济的性质。在许 



多 M 家内，甚至于土地也不 H 冇经济的性质。但同样这嫂 
财货，同时在其他的场所，则具有很明显的经济性质。此 
外，在一定时间、一定场所不具有经济性质的财货，到 f 另 
-时间，就在原来的场所内获得了经济的性质，这种实例也 
不少。所以，财货的这种差别和变化，并不基于財货本身的 
属性假如我们对这种情况加以精确而绵密的探讨，就可 
以得到这样一个 D 念： 同样一种财货，同时在两个不同场所 
具有不同性质的时候，那一定是由 P 该财货在这两个场所 
的支配量与需求量的关系彼此不同:：另外，在同一场所本 
来呈现着非经济性质的财货，忽然又变成经济财货的时候 
(或相反的情况），那一定是由于上述的数量关系发生了变 
化。 

由此可知，非经济财货成为经济財货的原因只有 两个: 
即人类欲望的增加，或其支配量的减少。 

使需求 M 增加的最重要的原因有 

(1) 人 u 的增多，特别是某地方人 n 的 增多； 

(2) 人类欲望的发展及由此而造成的需求量的 增加； 

(3) 人们对于物与人类福利间的因果关系之认识的进 
步及由此而使财货产生了新的用途。 

我们不需特别强调，以上都是伴随肴人类从低度文化 
阶段到髙度文化阶段的进展而发牛的现象。从这里，我们 
就可得出…个当然的结论，那就 是：随 着人类文化的发展， 
非经济财货都有获得经济性质的倾向。而这个倾向之所以 
存在，主要是由于影响此事的一个要索即人类的需求，是随 
着文化的发展而不断增大的。在此处，我们还看见另一种 


T 国民经原理 



现象，即向来表现着非经济性质的财货，由尸其支配量的逐 
渐减少（例如木材在 定 的文化阶段上，由 f 荒林的砍伐或 
汗黾所造成的那样），现在已经成为经济财货。这种现象就 
是由 r ■在从前的文化阶段，其支配量人大地超过其需求量，丨 
所以财货就表现养非经济的 性质； 但随着文化发展，其支配 
莆逐渐小 tk 需求暈后，它就成为经济财货 r 。 在许多地丨 
力，特別是在新发现的地带，此种从非经济性质到经济性质 
的转变，我们是可以从许多财货（其中尤其是木材与土地） 
得到吐明的。并且，现在也还不断出现这种现象。虽然是 
缺少资料，何我相信，曾在富有森林的德国居住过的人，没 
苻经验过这种转变过程（如木材）的是很少的。 

根据上面所述，我 们就吋 以明白，经济财货之转变为廿： 

经济财货，或非经济财货之转变为经济财货，都只应 归因于 
需求 M 与克配量的关系之变化。 T 

I 

在科学研究上特別使人感兴趣的，是占有经济财货$ ^ 

非经济财货之屮间地位的财货。 | 

⑴以算作这类财货的，首先姮这样一种财 货：即 在文化_ 
高度发达的地方，由子这种财货具有特别的重要性，因而山 货 
社会大逯生产，并供给人们共同利用，以至社会最贫穷的成 
贝也能尽量使用到它。这种财货对于消费者来说，具冇非 
经济的件质，但在全社会看来，则 M 然是一种经济财货，所 
以它是居于中间地位的财货。 

例如，在文明的 H 家，小学教育就是这样一种财货。洁 

I 

净 Ifil 卫生的饮水， 对丁都 市的居民来说，当然是一种极重要 
的经济 财货； 但当它由自来水管引往公用水皐供应居民，不 
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但呵以完全满足居民的需求，而且还有大量剩余的时候，它 
对居民来说，就足一神非经济财货。在处 F 低度文化阶段 
的地方，教师的教导，对于受教导的人来说，肖然是一种经 
；济财货;但在文化高度发达的地方，由于社会的文教设施发 
达，这个财货则已变成为非经济财货了。优质的饮水在许 
多大城市中同样有此情形，即先前是经济财货，而后来则不 
是了。 

相反，也有的财货，其支配量本来超过人类的需求，但 
当遇到一个有权力的人 ，排除 其他经济主体而垄断使用的 
时候，对于消费者来说，该财货就获得了经济性质。在森林 
富饶的地方，木材的支配量远远超过附近居民的需求量，以 
至极粗大的木材，也不具有任何经济性质。但若某一有权 
力的人簕占了森林的全部或大部分，以至附近居 K 的木材 
▼ 支配量较其需求量为少时，对于这些居民来说，木材就取得 
I 了经济的性质。例如，在富有森林的喀尔巴阡山，就颇有这 
I 样的村落，在这些村落里，小地主和从前的农奴，都必须从 
m 大地主那里购人其必要的木材，而大地主的木材支配量，则 
远较其需求量为大，以至成 T - 上万的树木，都腐朽于森林 
中。这就是本来不具有经济性质的财货而人为地变成经济 
财货(对消费者而言）的一个例子。由这些事实我们 町以看 
到经济财货所固有的一切经济现象 

最后，还需说一说那种在现在说来还呈现着非经济的 
性质,但顾及到将来的发展，则 在谇多 点上已被经济人看作 
是经济财货的财货。即某神非经济财货，其支配量在不断 
地减少，而其需求量则在不断地增加，从其数量关系的发展 
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说来，这个财货的非经济性质，到最后终要转变成经济的性 
质。在这种情况下，纵然构成财货经济性质基础的数量关 ： 
系，在事实上还不存在，但经济人为末来打算，则已将该财 
货的一定量，作为其经济活动的对象，并对这一定量进行占 
取，以保证其个人的需求了「这样-种财货，就是现在还呈 
现着非经济的性质，而实际上已被人看作是经济财货的财 
货。还有一些非经济财货，也是相仿的情况。即其支配黾 
易起剧烈的变动，只有在平时 保冇- 定的超过量，才 能保证 
不足时的需求。乂有种同样的作经济财货，其需求量与 I 

I 

玄配量的境界，已经很显著地接近（特别是第46页所述的 
第7种，就 属丁这 种情况），假如有一经济人滥用这种财货 
或误认这种情况，就要使其他的经济人蒙受损害。最后，还 
有些某 T 特別考虑（例如为 费便 利和整洁等）而以占有一定 
量为得策的非经济财货。所以，从这些理由或与此相类似 ▼ 
的理由，我们在这些还呈现着非经济性质的几种财货上，就 
已经町以观察到所有权的现象了。 

此外，有一个对于判断财货的经济性质极为重要的情 
况，还希读者注意，这就是又 F 财货品质之差异的情况。当 ^ 
一神财货的全部支配量不足以满足其需求量时，这个财货 
的各个部分 M ， 不管其品质高下如何，都是人类经济的对 j 
象，即都是经济财货」相反，当一种财货的支配量比其需求 
M 为大，因而在满足一切欲望后还有剩余量存在时，则依据 
前述非经济财货本质的理论，只耍这种财货的所有部分量， 

都具有同样的品质，这种财货6然就属于非经济财货。但 
在-种财货的支配最中，若某一部分量比其他部分量多一丨 
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1 些优点，而前#又能更好地或更宂全地满足人类欲望时，则 
坏冇较卨品质的部分量，自然就取得经济的性质，时具有较 
低品质的部分戤，则仍然 V :现着非经济的性质。例如，在土 
地过剩的国家，其地质或地势较优的 t : 地，已得了经济性质 
以后，劣等土地却还呈现着非经济的性质。又如，在一个具 
4劣质饮水的河流旁边的都市里，其井水已是个人经济活 
动的对象时，而河水则还未取得经济的性质。 

因此，在丈:际生活屮，就常常发生一种财货的各个部分 
量， N 时具有各个不同性质的现象。 K 所以发生这种现象， 
理由也只在于具有较高品质的财货的支配量，较其需求暈 
为小；而具有较低品质的财货的支配量，则较其需求量为 
大。所以，这种情况并不能成为本节所述原理的例外，而却 
正呵证 明这个原理的 正确。 

2.3.4 在经济性质上支配着财货的规律 

我们在研究规绳着人类需求规律的时候 T 我们得到了 
这样一个结 论：即 人类对于高级财货的需求，首先为人类对 
于为这个高级财货所产生的低级财货的需求所 制约； 其次 
还为人类对于这个低级财货的需求是否已完全得到满足或 
只一部分得到满足所制约。前面已说过，其支配量不能完 
全满足需求量的财货，我们叫作经济财货，从这点我 们就可 
得出这样的基本命题：即 我们对于高级财货的 需求， 为相应 
的低级财货的经济性质所制约。 

在质佳而卫生的饮水超过居民需求数量因而这水呈现 
着非经济性质的村落里，对于那些只能用以输送、渗滤并供 




给饮水的设备和运输丄具，自然就不会发生什么 需求。 又 
如在柴薪过剩而使其具有非经济性质的地方，对于只能 
m 以生产柴薪的高级财货也显然不会有什么需求。相反, 
在饮水和柴薪 m 现着经济性质的地方，则对于上面这些高 
级财货，自然就毫无疑问地要发生 - 定量的需求。 

假如说人类对于高级财货的需求，为其相应的低级财 
货的经济性质所能制约 T 和高级财货若不能用以生产经济 
财货，其需求就绝+会发牛，这二者都是确实的话，则我们 
在此可得如下的一般基本命题：即高 级财货的经济性质为 
其所产生的低 级财货的经济性质所制约。 换言之 ，尤 论何 
种卨级财货，若它不能用以生产低级的经济财货，则它是不 
能取得或保持经济性质的。 

因此，当我们把呈现着经济性质的低级财货作为我们 
考察的对象，而来问一问这个经济性质的终极原內是什么 
的时候，假如有人说，这个低级财货之所以是经济财货， 
适因为生产它所用的高级财货，在投人生产过程以前 ， K 
木身已具有经济性质的话，那真是颠倒事实之沦。这样的 
说法，首先就违反了一切经验。经验昭示我们，从明 d 具 
有经济性质的髙级财货，却常常产出完全无用的（即既无 
经济性质，也无财货性质）物来。并且，还有从髙级的经 
济财货，产出只具财货性质而不具经济性质之物的 。例 
如，在原始森林消耗经济财货以生产木材，在饮水过剩地 
消费经济财货以生产饮水，以及使用髙价的材料以生产人 
T . 卒气等。 

所以，一种财货的经济性质，绝不是由于它是髙级经济 


▼ 2经§经@货 
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财货所产生的结果。从而这样来说明人类经济生活中的现 
象，纵使它不包含内在的矛盾，也应咳虽可非难的。因从高 
级财货的经济性质米说明低级财货的性质，只不过是形式 
上的说明，它不仅不 it 确和违反经验，并且连说明现象的形 
式逻辑也不具济。例如，我们从第二级财货的经济性质去 
说明第一级财货的经济性质，又从第=级财货的经济性质 
太说明第7级财货的经济性质，再从第四级财货的经济性 
质上说明第三级财货的经济性质等等。像这样的说明，可 
以说根本没有使问题得到解决。囚为财货的经济性质的终 
极的和固有的原因何在，在这样的说明里是没有得到解答 
的 n 

根据我们到现在为止的叙述，孜们就可以明白，人类的 
欲望和 A 由支配满足欲望的资料，是人类经济的出发点和 
目标、 . 人类皆先对于第一级财货感觉 欲望； 并以那呰支配 
量比其需求量为小的第-级财货，作为其经济活动的对象， 
即作为经济财货。至于其余的财货，则人类在最初是没有 
将 K 引人人类经济活动范围内的动机的。 

何以后由 r 思索与经验的结果，人类对于事物的因果 
关系，特别是对于事物与自己福利的关系，已渐有较深的认 
识; 对于第二级、第二级以及以上的高级财货，也逐渐有所 
- 了解。并且知道这些高级财货 电与第 一级财货一样，有的 
是支 配董超 过其耑求童，有的则是相反的关系 e 于是对于 
这些财货，人类也将其区分为两类，一类是可以列人人类经 
济活动范围内的，一类是没有列人经济活动范围的必要的。 
在这电 ，我们才发现了高级财货之经济性质的起源。 
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2.4 财 产 


我们在前面(第27页）曾把-个人所能支配的财货总 
体，叫作这个人的“财货所有”。现在我将把一个经济主体 | 
所能支配®的经济财货的总体叫作他的财产。 ® 至于在-个 ： 
经济主体支配下的非经济 财货， 则因为不是他的经济活动： 
的对象，所以我们就不能看作是他的财产的一部。 | 

我们已经知 it , 经济财货是其支配看小于其需求量的 i 
财货。所以我们对于财产，就可将其定义为 ，一个 经济主^ 
体所能支配的，但其支配量小于其需求量的经济财货的总 | 
体' 这样，我们就可知，在一切财货的支配量超过其需求 
挚的社会中，将无所谓经济财货，也不存在什么财产了。所 
以财产虽是一人与他人比较时表示自己欲望被满足程度的 
尺度，但绝不是-个绝对的尺度。 0 因为一切人及全社会的 
最高福利之能够实现 ，一 定要在社会所能支配的财货数量 
极人，以至任何人都不再需要财产的时候才会实现。 

I 

h 面这呰话，可以引导我们解决一个问题，这个问题看： 
来好像是自相矛盾，因而极易引起一般人对于经济学基本 
原理正确性的怀疑。这个问题就是经济主体所能支配的经 
济财货，若继续不断地增加下去，其结果必使这些经济财货 
丧失其经济性质，以致其财产构成部分，亦为之大为减少。 

像这样，财产对象不断增加，到最后反得到财产对象必然减 
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1 少的结果，表面上看来， 5 然是一件自相矛盾的 事情， 

M 如，在一 N 内，裝种矿泉水的支配翬比其需求量为 
1 小，这时在各经济人支配下的矿泉水的部分量及各个矿泉 
木身， Q 然都证经济财货，咁 1 L 足财产的构成部分。现在 
假定在一些小 河甲. ，突然涌流着5矿泉水一样可供治疗用 
的水， a 其量非常丰富， 以至这 种水完全丧失其从前的经济 
性质。在这种情况卜，从前各经济人所支配的矿泉水以及 
矿隶本身，到这时都自然不再为财产的构成部分。所以，财 
产构成部分继续不断地增加，到最后是要得到财产减少的 
结果的。 

这个矛盾骤然看来，好像很奇怪，但仔细加以考察，则 
它不过足一个表面矛盾时已。如我们在上面所述，经济财 
货是其支配量比其需求量为小的财货，也就是存在着“部分 
T 不足”的财货。经济人的财产则是这种财货的总体。但这 

■Mi 

| 种财货的支配量继续不断地增加，以至最后失去其经济性 
| 质时，这种财货的不足部分就不复存在，从而它就从构成经 
m 济人财产的财货群内，也就是有“部分不足”存在的财货群 
内退出来。所以这种部分不足的财货继续不断地增加，到 
最后就不复为部分不足财货的情况，在事实 h 是-点 也没 
有矛盾#在的。 

经济财货继续不断地增加，到最后必使一向不足的财 
货减少，这是任何人都一见就明白的道理^这个道理与其 
相反的道理正相类似 ：即一 向过剩的财货（非经济财货）继 
续不断地减少，到最后必将成为部分不足的财货，也就是必 
将成为财产的构成部分，面致财产构成部分的范围扩大。 



上面这个矛质，不只存存:于财产对象范围的问题上，在 
经济财货的价值和价格的问题 Jl ,亦坷以同样地被提出 
来。 U 但这个矛盾毕竞不过是个衣面的矛盾，它是基因丁 - i 
财产及其构成部分之本质的误解而发生的。 

我们曾把财产定义为-经济主体所能支配的经济财货 

I 

的总体。因此 ，尤 论哪一种财产，都以 -个 经济主体为前 
提.单是供一定0的使用的经济财货的一定量，绝不是真正 
经济意义上的财产。因为，法人的虚拟，虽适合于实际上司 
法的 S 的，甚至适合于法律组织的目的，但对于经济学，则1 
是绝对不可以有虚拟存在的。所以，所谓“目的财产”，虽是 
供一定 H 的使用的经济财货的-定量，但却不是真正经济 j 
意义上的财产。 

上靣这个问题，引起我扪对于国民財产之本质问题的 
讨论。国家、地方机关、社会团体等，为满足其欲望和为实 t 
现其目的，皆支配着一定跫的经济财货。在这里，法人的虚& 
拟，对 r 经济学者是不必 要的。对于经 济学者说来，就是不 | 
作任何虚拟，一个经济主体或一个社团也还是存在的。而 I 
且为满足其欲望，它还将其所支配的经济财货，交由其机关# 
管理并处理。所以承认 m 家财产、地方财产及社团财产的 
存在，任何人都是不会踌躇的。 

但是，对于名为国民财产的财产，情形就有些不同，在 
这里，我们所处理的不是为满足一国闰民的欲望所支配的、 
并交其机关管理和处理的经济财货的总体，而是为国民中 
各经济人、各社团为其各自目的所支配的经济财货的总体。 
所以它与我们通常名为财产的概念，在本质上是有差异的。 
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现在，我们作一个虚拟，把为满足各人的特殊欲望而进 
行经济活动并常常有着相反利益的国民的全体，看成是- 
个大经济 主体； 并假定各经济人所支配的经济财货量，不是 
为满足各人特殊的欲望，而是为满足构成一个国民的经济 
人全沐的欲舉 a 这时我们就可以到达一个认为国民财产是 


-个经济主侔（即一国 


民）为满足其欲望而支配的经济财 


货总体的正确概念。但在我 n 今日的社会关系下 T 一国国 
民中的经济人，为满足其特殊欲望而支配的经济财货总体， 
很 m 然地不能构成这样-种经济意义上的财产，而只能构 
成一个通过人们的交换，以将这些个别财产结合在一起的 
财产复合体。 ® 

但是，对于上述的总体，给以一个科学的名称，也是无 
可厚非的。而且，将上而这个概念表现为国民财产，也已非 
▼ 常普及，并已得到习惯的认可，所以我们也没有抛弃这个名 
| 称的必要。我们愈是明白国民财产的本来性质，我们愈应 
| 如此。 

a 侣我们在此处，也有防 ih 因忽视上述差异而产生谬误 


的必要。在我们只以国民财产的数量为问题的时候，我们 
不妨以一国闰民个人财产的总体作为国民财产。但当我们 


以国民财产数额的大小所及于国民福利的作用为问题的时 


候，或以个别经济相接触所形成的现象为问题的时候，则我 
们照宇面的意义来解释国民财产，就必然要产生很多的错 
误。在这些情况下，我们就不如把国民财产解释成为一国 
国民的个人财产的复合体，并把我们的注意转向于个人财 
产大小不同的数额上而去。 



注释 

CO 就是许多动物，也要准备-义的储存，并预筹着在冬天不致缺乏 
食物和温暧的柄身处 ■: 

③ “耑求”这个词在我们的语荇中有两重意义 C 一个是完全满足一 
个人 的欲望所必耑的财货 数量； 一个是•-个人预想将要消费的财 
货数量、在后咁这个意义上、例如，有20000塞勒租金收人 pf 以 
供行己消费的人，他的耑求就会似大仅有100塞勒收人的内地 
工人， 他的甫求就会很小。 一 个沉沦于贫穷的乞丐，就完令没有 
耑求等。相反，在前面这个意义 t ， 假如我们说，人们的芾求，由 
于其教养与习惯的不同，而有着很人的差别，这固然是 IH 确的，但 

无所有的人，却并非就没有耑求了，而其需氺的程度，则是以其 
满足欲望所必需的财货数 M 来计算的。商人与工业家，通常是在 
袂义的意义上使用耑求这个并 a 他们常常把这个词理解为 
对于财货的预期需要。如说某商品存:某种价格上有需求，/+:其他 
价格上就没有需求等，就是用的这个意义。 

CiJ 参问康迪拉克：《商、 Ik 与政时》 （/jp commerce et gow ^ ernemenl ，\ • 
Chap + I + p,24S.ecL Daire 〉。 

④ 厲 F 这邱机关的，首先是通讯员，他们为大商店派驻 ] 其所汽商 
品的主要交易地，其义务则4:使其圣托者知悉当时存货的状态。 
除通讯另以外，对于比较重要的商品，常有按期发行专门报丹商 
悄的刊物，这也为 M —目的服务9如对谷物来说，有伦敦的网尔 
报告和柏林的迈耶 报告； 对食糖来说，则有马格德堡的利希特报 
告；对棉花来说，则有利物浦的埃利森报告和 海伍德 报告等。凡 
是注意过这些报告的人，就叶以知道，在这些报告中，或是根据一 
切种类的调査，或是根据敏锐的计算，对亍当时存货的状态，均有 
绵密的报道。这些报道对 i- 国民经济的现象，特别对于价格形 
成，是有决定性影响的 u 例如 h 述埃利森与海伍徳关于棉花的报 
告，就登载 f 当时利物浦及英 N 全国各类棉花存货状况的陆续报 
道，并也摘登 r 欧洲大陆 、美囯 、印度、埃及及其他棉花产地的 M 
样报道。这个报道述告诉我们已在海运中的棉花数量（流动商 
品）及其将被运往的港口。至于贮存在英国国内的棉花数景，这 
个报告也将业已纳人纺织业者及其他消费者仓库的数量和还在 
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最初所有苦 - T 中的数请以及预定输出的数皁告诉我们 - 

⑤ 例如，在上述利希特报告中，便不只侖与德国有关系的一切交易 
地的食糖存货状况的报道，而且 r 关于原料与生产方面一切有影 
响的•嚷件，也都有咩细的汇报 r 其中关 f 当时甘蔗和甜菜栽培地 
的地 R 人-小及栽培状况，关十 气候对 亍收获的质与量的影响的报 
3_，关于收获结果，关于经营的及停 T. 的制糖丁场的数目，关子经 
荇丄场的生产效率，关 L 输人德国市场的国外产品的数墩，关 f 
W 外产品预期输人的时间，关于制糖技术的进步情况，以及关于 
交舄紊乱的状况等，均有绵密的报道 c 全于其他商品，在 _h 述的 
其他商业报畀中，也有同样的报道。 

⑥ 关于经济财货之本质的研究，幵始I想在个人经济意义下确立财 

产概念的尝试。亚斯密对于这个问题，接触得并不多，但他所 
作的冶发，对十这个理论却有很大的影响。他 说:“ 在分工…度发 
1后，各人就随蔚他所支配的或能购人的劳动童的多少，而成为 
富翁或穷人。”（《国富论 》， Weahh of JValions ， Chap. V t 1801, S, 

43 ff，） 由于财货可以支配劳动，或按斯密的精神来说就是财货具 
有交换价值的这-情况——仍从斯密学说出发一饨地加以发 
挥——恰恰就表现出财货作为“财产对象”所具有的特征。萨伊 
追随著斯密，把具有交换价值的財货与不具有交换价值的财货加 
以区别，而从财产对象的范围内将后者排除。他说：“不具有任何 
价值的物，不可能为财富 ，也 不属于经济学的领域。”（《政治经济 
学 论》， 7>^^’如^^；>^仙 ? ^^〖803 3.2)李嘉图亦将价值物与 
无价值物的财货加以明白 的区别 （《原 理; 165> 
tifred. 1846)，只在财富的意义上与萨伊有本质的不同。马尔萨 
斯最初只在有形性上去求财货之财产性质的标准，但在后期的著 
作里，则把财产对象的槪念限制于物质的财货。采取后面这种见 
解的人，在德屆有 斯托奇 (《讲义》 ， S.108，ff*l8〗5)、 富尔 
达(《官房科学》 f Cameraiwi&senschqfi ， 18 ] 6, S . 2 dcr ed . 1820 )、 奥本 
多弗（《国民经济学》 T NaiionoJohmomie , J 822, § .23)、劳（《国民经 
济学》， Volk ^ drth ^ isleh ^ , § . f, 1826)、洛茨（《国家经济学： K 
Stoatswinhsch ^ hleh ^ 丄， S • 19,der ed , 1837) 、伯恩哈第（《理由等的 
试评 Kz&itifcder Ghi/^ d ,m9,SJ34 fL.iTOb.143 fO 等。反对 
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将非物质财货排除于财产范围之外的，有萨伊（《讲义》， I . ， 
S , 161, 1825)^ 片洛克（《政治经济史原理》， of P — 
Ei - om^my 1864 t S . 4); 赫尔曼 （t 国家经济的研究》， Sumtswinh ， 
sckqfilkhe Untersuchi^gen , S ,8> 1832 ); 罗雪尔（《国民经济学体系》， 
i . , g ,3) 等。将财产概念限 r 物质财货，其不能正确规定 
财产对象的槪念.已为 H 尔萨斯所认识（《政治经济学原理》, 
Pruwif ^ a ^ AufT 1 S 36. S . 34广圾近英国经济学的代表们，又尤例 
外地将财产对象的概念再勺交换价值相结合，如盍卡洛克（《政治 
经济学原理》， f^riruipies t S + 4, der ed r 1864 ); 米尔（《政治经济学原 
理 》， Principles 6 Anil . IVelim . Rem )； 西尼尔（《政治经济学 》， Polit • 
E ^ nom . St 6，1863) 等 皆是。 在近代法 M 学者中，特别是克莱 fj 勺 
瓦尔拉斯都依从了这种见解、正当英法两国的经济学者们，不过 
对于为财产对象的财货与非财产对象的财货加以区别的时候，赫 
尔曼则深人地进广一步，而将经济财货（经济行为的对象）与自由 
财货相对立。嗣后，德国的绞济宁就儿 f - 是没有例外地继承若这 
种区别。问赫尔曼则把经济财货的概念定得过于狹隘，他说： + •经 
济财货是只有付出定的牺牲，即只有通过劳动或报酬才能产 m 
之物”（同上书 3), 他这样，就使财货的经济性质依存于劳动 
(但同书第 4 页，又说还依存于交换）。 组是，某 孤立的人，不费 
仟何辛苦就获得的果实，苦其数量比其耑氺为少时，难道此果实 
不能算是经济财货吗（泉水与果实同样，也是不费什么辛苦就可 
获得,但其数墩超过其需氺，听以4、是经济财货）？至于罗雪尔， 
则 在其经济学原理之中（《原 理》， 】843,5.3)，将经济财 
货定义为“进人交换”的财货，在其经济学体系的旧版中，又将经 
济财货 定义为 “有交换能力或令少能促进交换”的财货 （《体系》， 
System I .1857， S 3), 而在其主要著作的新版中，则又说“经济财货 
等于经济的目的与 手段' 这个定义不过是应予定义的概念之改 
写。这表明 ：以他 这样卓越的学苦，对于经济财货与非经济财货 
的区別标准问题，竟末能加以解决。此外，可参阅谢 弗勒： 《杜平 
拫大学论文集》 （ Tilhir^n Unit ?. Schr ^ i . 1862, Ahth . 5, S . 22〉与《人类 
经济的社会体系 》 （/Ais Geselisthf^tliche System der Menschtirhen Wi / rh - 
scluift . 1867 t Sn 2 )c 
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C : 财货的经济件质并不与人类经济的前提条件相结合。 一 个孤立 
的经济丰体对 r 某种财货的尨求.芯较其所支配的数岢为大，则 
他刈于这个财货的任何部分茕，必将加以细心贮藏，并嚴合理地 
m 于其欲望的满足。而 r 在必须以其支況童来满足的 欲望芍 # 
以听任其不满足的欲望之间，还加以审慎的选抒。但对』■那些支 
配 a 超过需求罱的一®财货，就不存在有促使这个经济主体采取 
这邱行为的仃何理由。所以，对孤立的经济上体来说，也是有经 
济财货与非经济财货的区别的闪此，财货是不是“交换对象 1 >或 
"所存对象”都+是财货之经济性质的原闪。同样，有的财货是劳 
动生产物，有的则不需要任何劳动而完全为自然所提供一事，也 
不足为判定财货之经济性质或非经济忭质的标准。正如经验告 
诉我们，完全不要劳动的许多财货如冲积上、水力等，在它们的支 
配量不够满足我们的谎求时.它们就呈现着经济的性质。相反， 
有岬物虽是劳动生产物，但只凭这一点却不能得出该物具有财货 
件质的结论，当然更得不出该物具有经济性质的结论，所以投入 
于财货的劳动，绝不是财货之经济性质的 基准； 这个基准只应在 
财货的需求童弓支配看的关系中去#求。 

⑧ 我们4 以依从 我们科学所惯用的类似用语，将后者 称为准经济财 
货，以与本来的经济财货相 E 别； 件将前者 称力准非经济财货。 

⑨ "能支配”这个词在经济上的意义，是说…个人能用一些财货以满 
足其自己欲望之意。但的确也有由于物理上或法律上的原因而 
妨碍着-个人实行这种支配权的情况，例如被保护人的财产就是 
不能由保护人自己依上述的意义加以支配的。 

⑩ 赫 尔曼： 《国家经济的研究》，1832年版，第6贞——非德国人的经 
济学者，因不知“经济财货”的概念，在给“财产” F 定义时，就发生 
il 多困难。这事可以从马尔萨斯的著作屮，得到最明白的证明。 
马氏任1820年出版的《政洽经济学原理》 （ Principles PolUicai E - 

第版中，将财富定 义为： “对丁■人类必要、有用并舒适的 
物质对象' 这个定义因为包括: r 财产概念下的一切财货与非经 
济财货 f 所以是失之过广。在七年后出版的《定义》 

中，他在作了本质上与此相同的定义之后，又加上这样一句话： 
“为占有和生产它，是需要…些人类勤劳的，（第 二章， “财富”条， 



Chap , ff . We&Jth T S .7 fJer ed . 1853) 在 《原理》 （ PHndple ^) 的第 
二版 （1836 年版，第 34 豇）内，他在解释他所以加上这一句的理由 
时 说：“ 后而这句话是为要将空气、日光和雨等除外面附加的。”但 
这个定义他自己也认为站不住脚，因为他在同-地方又说，因为 
不耗费劳动之物，也可以看怍是财富，所以在财富定义中，使用勤 
分或劳动_ : ㈣ ，可能要进反对，听以最后，他乂下了这样一个关 
J 财产概念的定义： 14 我必须把财富定义为对人类必要、有用、舒 
适并为个人或国家自愿占有的物质对象，马氏如此将为人类自 
愿占有的物质财货规定为财产对象，乂陷于 - r 新的错误。因为 
他把一个财货是否为经济人所有，作为判定这个财货是否具有财 
产性质（经济性质）的原理的缘故。萨伊对于财产对象概念的确 
定，也差不多经过 M 样的变 化，. 他在《政洽经济学论 》（ rw 
fTeron . Pot . 】 S 03) 中，将价值（交换价值）作为判定财货是否具有 
财产性质的原理。他说 :“没有仟何 价值之物不可能为财富。” （ S . 
2) 他这个见解逋到了托伦斯的反驳（《财富生产论 ; K 0〃 Prodi^n 
o / lF ^, S ,7,1821), 于是萨伊在其《政治经济学讲义》， 
econ . Fol . 182S T I . SA33 ff .) 中，在讨论作为财产对象的财货时又 
这样说我们对于这些财货，必须通过劳动，俭约、节俭，简芑之. 
即必须通过真正的牺牲才能得到它，这个见解与马尔萨斯在其 
《定义似）一书中的见解相通：但萨伊后又这样说（同上 
书 t p 」33 ffj : “财货的概念是和所有权的概念分不开的 D 获得 
财货的人，若其所有权得不到保证，则其财货就不存在了。…… 
( S .34) 同吋，所有权是以社会、惯和法律为前提的。因而这样 
获得的财富，我们就可以命名为社会的 财富' 

⑪财产对于判定一人欲望满足的程度.不过只提供〜个相对的尺 
度，因此，就使一些学者虽把个人经济意义上的财产，定义为经济 
財货的总体，但却将国民经济意义上的财产，定义为一切财货的 
总体。他们之所以这样做，是由于他们在对前者下定义时，是着 
眼予个人的相对福利，而对后者下定义时，则着眼于社会的绝对 
福利。 例如兰德代尔(《关于本质等的考察》， Inquiry into the nature 
^r*p.39 ff.ii^b.S.56 fM804) 就特别是这样。罗雪尔（《国民经济 
学体系 >,为劝™ I. § . 8 ) 最近提出的问题，即“国民财产不是应由 
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使用价值来评价吗”和“私有财产不是应由交换价值来评价吗”这 
两个问题，也基因于上面这种对立的见解。 

© 参阅兰德代 尔：同 匕书， f >.43。 

⑬普劳登：《经济 I 盾的体系》 （ § . K ) c 
⑭ 参阅 迪泽尔 J 国民经济及其与社会国家的关系 》 （Zfe Votk ^ inh - 
schqfi und ihr VerhMtniss zu Ces^lhckcifi vnd Stoat , 1864, S . 106 ff ,)[ 
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A 们住其所颀筹的期间内，对于一种财货的需求量， 
若比其支配量为大时，则在情况许可之下，人们为 
完全满足其欲望，便耍产生对 T 该项财货进行经 
济活动的冲动 I 对这种关系的认识，又促使着另一现象产 
生，这就是财货价值的现象：对于这个现象的深人理解，对 
我们的科学来说，是 n 冇决定件的重要意义的。 

人们对于一种财货的需求量，若比其支配量为人，则其 
欲望的一部分，就不能得到满足。因此，该财货的支配量， 
若有一部分减少时，则向来为这部分量所满足的欲望，就将 
得+到满足或仅得到不如从前完全的满足。所以，无论对 
干哪■种 n 有上面这种数量关系的财货说来，人们某一欲 
望的满足，都是依存于人们对丁这些财货的一定量的支配 
的。当经济人意识了这种情形，即意识了他们欲望的满足 
及其满足程度的大小，是依存于他们对于某财货的一定量 


价值的理论 

3.1 财货价值的本质与起源 
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的支配时，该财货对丁•经济人，就获得 r 我们叫作价值的意 
义。所以，所谓价值，就是■种财货或，种财货的一定量， 
在我们意识到我们对 r 它的支配 f 文系到我们欲望的满足 
时，为我们所获得的意义 。 x 

这样，我们就可以知道，我们叫作财货价值的生活现 
象，与财货的经济性质是发生 p 同-来源即发牛于上述 
的财货需求 M 与支配量的关系。佝这两个现象是有差异 
的，其差异在十这样-点 ：即对 上囟这种数量关系的认识， 



，方面刺激了我们的预筹活动，因而将具有这种数量关系 
的财货，作为我们经济活动的对象，换言之即作为经济财 
货； 同时对这种数量关系的认识，在另一方面又引导我们意 
识到对这种财货的一定量的支配 ® ，对子我们的生活与福 
利，具有一定的意义,从而使这种财货对我们 而言具 有了价 
值。① 

因此，为什么只有经济财货才对我们有价值，而具有形 
成财货之非经济性质的数量关系的财货则没有价值，就是 
非常明显的']% 

所谓形成财货之非经济性质的数量关系，就是= 财货 
的需求量比其支配量为小的关系。所以在非经济财货中， 
就常有 * 部分是人类对它不发生欲望，因而失去其经济性 
质的。对于这些不具有经济性质的财货，我们纵然加以支 
配，也无益于我们欲寧的满足，所以这些非经济财货，对我 
们就没有什么价值。 

在原始森林居住的人，支配着数十万株树木；面完全满 
足其对木材的需要，则每年不过二十株树木就够了。因此， 
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纵然野火烧掉 r 千株树木，由 f 其余的树木还能完全满 
足其欲望而有余，所以他的欲望满足，就可以说没有受到丝 
毫的损害。在这种情况下，一株两株树木的有无，对于他的 
欲喝满足，可以说毫无影响。因此，这一两株树木对于他 
就完全没有价值。反之，假如原始森林内另有卜株野生果 
树，而这种果树的果实，就为这个人日常所食用，且其数 
M 叉 系还是支配量小于需求量，则这种果树哪怕是仅仅枯 
死一株，这个人就将要忍受饥饿，至少也不能如从前那样 
地满足。因此，这种果树中的任何一株，对这个人就都是 
有价 值的。 


假定某村的居民，为完全满足其需求，每日需用一千桶 
水，而他们却支配着每日可以供应十万桶水的一条小河。 
这时，这河水的-部分量甓如-桶水，对于他们就完全没有 
价值。为什么呢？因这个部分量纵然不归他们女配，或丧 
失 K 财货性质，他们对干水的欲望，还是能如从前-样得到 
完全的满足。不但如此，他们对 f 水的欲望，除毫无损失地 
得到满足以外，每天还有儿 f 桶多余的水流到海里去。所 
以在构成水的非经济性质的数量关系还维持着的时间内， 
就不会发生他们欲望的满足依存于一桶水的支配，从而失 
去这桶水的支配，便不能满足他们欲望的事。这就是这一 



价 

值 

的 

理 

论 


桶水对他们没有价值的理由。相反，这条小河所流的水量， 


假如因干旱或其他天灾之故而减到每 H 五百桶 ； 并且除这 
条小河以外，该村居民没有任何其他的水源。这时，由于他 
们所能支配的总水量，还+足以完全满足他们的欲望 ，所以 
他们所支配的水量中的任何一部分（例如一桶）若是失去， 
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都要损害他们欲望的满足,，在这种情况下，他们所支配的 

I 

每一郎分 M : ，便都对他们有价值。 

因此，非经济财货不但不具有交換价值，时且-般说 
来，还不具有任何价值，从血也4、具有使用价值。对于使用 
,价位与交换价值的关系，等我们 i % 谷一些科学的前提以后， 
再加以深人的说明，此处暂且附 J 几句：交换价值和使用价 
值，是从属干价值的一般概念的，也就是说它们彼此是个 
； ! 同位关系。因耐我们在面义丁 -般价值所述的坪论，无 
论对十使用价值和交换价值都是适用的。 

多数经济学者对于非经济财货，不承认其有交换价侦 
而承认其有使用价值。现在些英法经济学者，则根本废 
黜使用价值的概念， ifu 代之以效用的概念。这些人之所以 
如此，都是由于他们误解了这两个概念及这两个槪念所根 
据的牛活现象间的重要差别的原故。 

所谓效用，就是一物用以满足人类欲望的能力。所以 
它是财货之一般的前提之一。就是非经济财货，因它也与 
经济财货相同，能用以满足人类的肷望，所以它也冇效用。 
但这种效用也须为人类所认识，否则非经济财货就得不到 
财货件质。但是， * 个非经济财货之所以有别于经济财货， 
在于人类欲望的满足并不依存 r 非经济财货…定量的支 
配，而依存丁■经济财货-定量的支配。从而非经济财货只 
具存效用，而经济财货则除效用之外，还具有我们叫作价值 
的意义。 

a 然，使效用与使用价值混同的谬误，对于人类的实际 
' 行为，是没有什么影响的。任何一个经济主体 t 在通常的情 
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况卜，对于一立方尺的空气或泉水丰富地方的一杯水，自然 1 
都不会承认其有价值。一个实践家，通常也不会将满足其 
欲望的某物的能力与该物的价值相混淆。不过上面这种谬 
误，对 T 发展我们科？的一般理论说来，则究竟是一种有害 
的障碏。@ 

如前所述，-种财货对 T 我们之所以有价值，是因为对 
这种财货的支配，对于我们欲望的满足，具有 - 定意义的原 
故。我们的欲望，依存于我们的意志和习惯，欲望一旦发生 
后，财货对我们就冇价值，而 R 这价值还不 是任意 发生的 T 
而是由于我们认识 r 财货对于我们的生命与福利，具有一 
定意义的必然结果。所以，在我们意识着我们欲望的满 
足，依存于一种财货的支配时，我们纵想不承认其具有价 
值，都必将徒劳无益。同样，对 T 那些我们已意识其不为 1 
我们的欲望所依存的财货，我们纵想算给它一点价值，也 T 
将毫无用处。这样，我们就吋知，财货价值绝不是任意发: 
生的，时常是人类认识一个事实以后的必然结果。这个事 f 
实就是:人类生命和福利的保持，或其中 一 部分的保持，是蕾 
依存于-种财货的一定量之支配，尽管这一定量可能是很 
小的。 

但人们对于财货价值的认识，也与人们对其他一切对 
象的认识相同，是容易犯错误的。所以，在经济生活中，就 
是事实不具有任何价值之物，也常会被人误认为有价值 
的即常有人误以为其欲望的满足系依存于某一财货，而 
事劣上则完今不是如此。在这种情形下，就出现虚拟价值 
的 现象。 



财货价值基因于财货和我们欲望的关系，并不基因于 
财货本身。这个关系若有 变化， 价值即随之而产生或消灭。 
奥亚瑟（一处沙漠绿洲——译者）的居民，在他们支配着的 
个泉水可以完全满足其水的需要时，这泉水的一定水 II ， 
对他们自然没有什么价值 c 但若这泉水因地震之故而突减 
其量，以至这些居民对水的欲望，不能得到完全满足，因而 
其中一部分欲望的满足必须依存于一定水量的支配时，这 
一定水量对于各居民，就会立即获得价值。相反，若从前的 
情况再度出现，泉水又回复到从前那样充沛时，这价值又会 
立即消灭。当居民数量增加，以至泉水不足以满足全体居 
K 的欲望时，也会发牛同样的情形。像这样由于消费者增 
加而引起的变化，更可能在一定规则性之下，特别是在众多 
队商访问奥亚瑟的时候发生。 

所以价值既不是附属于财货之物，也不是财货所应有 
的属性，更不是它自身可以独立存在的。经济人所支配的 
财货，对其生命与福利，必具有一定的意义。价值就是经济 
人对于财货具有的意义所下的判断，因而它绝不存在于经 
济人的意识以外。因此，凡把对-个经济主体具有价值的 
财货叫作“一个价值”，或认为价值是独立存在的实在物而 
将其客观化，都完全是错误的。因为客观存在的东西，不过 
是物与物的数量。物的价值则在本质上与物不同，它只是 
经济人对于它所興冇的上述意义所下的判断。像这样，将 
性质 h 全然是 主观的 财货价值加以客观化，是足以使经济 
学的基础陷 T 混乱的。 


▼ 9民_学原理 




3.2 财货价值之最根本的尺度 


在 h 而，我们已考察了价值的本质 t 价值最后的原因以 
及-切价值所共通的要素。但在口常生活中，各种财货都 
呈现着各种不同的价 值量； 并且，就是同一财货，其价值量 
也常起变化。本节就打算来研究财货价值差异的原因及其 
最根本的尺度足什么。至于我们研究的步骤，则是由下面 
的考察产生的。 

我们所支配的各种财货，不是 K 自身具有价值。如我 
们在前所述，乃因这些财货在满足我们的欲望上具有意义， 
而这种意义则又为我们的牛命与福利所依存。我们又曾说 
明，财货所具有的这种意义，被我们意识后将其移转于我们 
所支配的财货上，即表现为财货价值。由此可知，，切财货 
的价值，都不过是这些财货在我们的欲望满足上和我们生 
命与福利的保持上所具有的意义的显现。假如这句话充分 
表明了财货价值的本质，换言之，即假如只有我们欲望的满 
足才真正对于我们有意义，而一切财货的价值，又都不过是 
送个意义的移转的话，则各种财货价值量的差异，也就只由 
于这些财货在满足我们欲望上对我们所具有的意义，有大 
小不同的差别。力了探索财货价值不同的最后原因，我们 
有以下两个任务： 

第一，我们必须研究各种欲望的满足，对于人类具有何 


T 3 ■价®£理论 
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种不同的意义（上观要素）？ 

第_，我们必须研究在各种情况下，是哪- * 种欲望满足 


依存于我们对一定财货的支配（客观要素）？ 

| 在研究屮，假如我们弄清了各种欲望的满足对我们 B 

有不同的意义，时具冇不同意义的欲毕满足，则又依存尸我 
们对丁，各种经济财货的支配的话，则上述的任务也就自然 
得到解决 r 。 亦即本节开始所提出的经济生活上的一个现 
象，也就找得其最后的原闶了。我所谓的这个现象，就是财 
货价 m 量的差异现象。 

财货价值差异原因的问题若得到解答，则各种财货价 
值本身力何是变动不居的问题，亦可同时得到解决 。 -m 
变动都不外是时间中的差异。我们认识了价值童差异的原 
!因耵，则对于价值量的变动原因，就不难作比较深入的理解 



3.2.1 各种欲望满足所具有的大小 
不同的意义（主观要素） 


现在我们来谈各种欲望满足对于我们所具有的大小不 
同的意义。对于入类来说，通常是那些保持生命所依存的 
欲望满足，才具有最髙的意义。至于其余欲望满足所具有 
的意义，则可以按照我们福利依存的程度（持久度与强度）， 
而将其分力若 T 等级 c 因此，当一个经济入在两种欲望满 
足之间进行选择，即在一个关系着保持生命的欲望满足和 
个仅仅又系着或多或少的福利欲望满足之间进行选择的 
时候，则毫尤疑问，这个经济入自然要让前一种欲望满足居 



先，而使后一种欲望满足居后 D 同样，就在后一种欲望满足 i 
之中，也要让那些能使其福利达到较髙程度（在同一强度 I 
时，其持久度较长的为较高程度，在同一持久度时，其强度 
较大的为较卨程度）的欲望.满足居先，而使其他的欲望满足 

我们生命的保持，依存于食欲的满足。在奥地利这样 
的气候状态之下，还依存子衣着与住宅问题的解决。反之 ， j 
车马与象棋盘等的所有，则不过关系于较高的福利而已。 
在这里，我们就可以知道，人类对 F 衣食住资料缺乏的恐 
惧，将远较对车象棋盘等缺乏的恐惧 为甚； 同时，人类对 1 
尸满足衣食住欲望所陚予的意义，亦远较满足那些享乐或 
舒适等欲望所赋 P 的意义为大。但是后一类欲望满足，对 
千人类也有科种很不同的意义。对舒适的床具与象棋盘的 | 
支配,虽无关于我们生命的保持，但这些财货的利用，对于 |t 
我们福利的增进，却是极有用的。但当我们在舒适的寝具^ 
与象棋盘之间进行选择时，毫无疑问，我们总是情愿缺少后 | 
者而选择前者的。 ,S 

由此可见，各种欲望满足，对于人类是具有各种不同的 
意义的。有…种欲望满足典有保持人类生命的意义；有， 

种欲望满足具有增进人类高度福利的 意义； 有一种欲望满 
足则只與有增迸人类低度福利的意义。依此而降，更有一 
种欲望满足只具有使人类能获得拽微而短暂的享乐意义。 
假如我们注意观察生活现象，我们更可知这些欲望满足所 

I 

具冇的不同意义，不但可见之子不同欲望的满足间，而且在 
同一欲望的较多较少的满足上，也可以看得出来。 
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一 般说来，我们的生命是依存于食欲的满足的。但假 
如说我们所摄取的一切食物，对于我们生命的保持，对于我 
们健康的维护，或换 i ■之，对于我们持久福利的保持都是必 
要的话，那 显然是 非常谬误的。我们都知道，我们纵然少吃 
一餐饭，也无伤于我们的生命，并也无害于我们的健康。并 
i H .， 如经验所昭示我们，若只是保持生命所必要的食物数 
量，实际不过是富裕人家通常食用的很小一部分。我们通 
常所饮食的数暈，也远比充分保持我们健康所必需的要多。 
我们通常是先为保持生命而摄取 食物； 其次是为保持健康 
而摄取更多的食物（因只摄取足以保持生命的食物，从经验 
上看来，将使我们的器官发生障碍最后，在已经摄取了保 
持生命与健康所必要的食物量以后，我们才为享乐而消费 
食物。 

所以，满足食欲的各个具体行为，对于人类所具有的意 
义是非常不同的。满足食欲… t 到生命得到保障那一点， 
对于任何人来说，都具有保持生命的充分意义。超过这个 
量直到某一点的消费，对于人类便只具有保持健康，即保持 
持久福利的意义。再超过这个量的消费，则如我们观察所 
知，就只具有愈来愈微弱的享乐意义。最后继续消费到某 
一界限以后，食欲的满足已算达到饱和的境地。再继续摄 
取食物，就既无益于生命与健康的保持，也无益于享乐的增 
进。因而食物的继续摄取，就从毫无意义开始，以至产生苦 
痛，损伤身体而终至于危害生命。 

我们对于人类其他欲望满足程度的大小，也可以作同 
样的观察。至少 ，一 个能够防御风雨的睡眠场所，在奥地利 
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的气候状态下，对于保持生命总是必要的。其次 ，一 个较大 
的住宅，对于保持健康也是必要的。此外，在财力可能的范 
围内，为着享乐 R 的而保有更多的房舍（如会客室、礼堂、文 
娱宰、园亭及猎庄等）也是常有的事情。所以就人类居住欲 
望的满足说来，各种不同的满足行为，对于人类所具有的意 
义，足有显著的差別的。到某点为止的居住欲望的满足，确 
攸关于 我们的生命； 超过这点的较充分的满足，也关系于我， 
们的 健康； 再过这点的满足，还多少可提供一点 享乐； 但超 
过这个界限，再保有更多的房屋时，对于我们就变成无意 
义，甚至是一种麻烦■种苦 痛了。 

由此可知，对于同-1欲望的不同满足程度和上述不同 1 
欲望的满足，我们可以进行同样的观察。即人类#种不同 
欲望的满足，对于人类具有各种不同的意义。这种意义可 
以分为许多等级，从保持生命的意义开始，-直到些微享乐 ▼ 
的意义 为止。 一般说来，某种欲望的满足，到一定程度为^ 
止，对我们是只省相当高的意 义的； 但超过这个程度以后的 * 
满足 ，则 对我们就只具有愈来愈小的 意义； 再继续下去，就 I 
会达到该欲望是否还需进一步满足对我们说来已成为毫尤 
所谓的 阶段； 到最后，就达到.种在表面上虽然还呈现着欲 
望满足的外观，在实际上则不但对我们已无任何意义，而 
且还成为我们的一个负担，一个苦痛的 境地。 

为使下面困难的研究舄于理解，茲将上述各种数量用 
数字加以表现。我们的生命所依存的欲望满足的意义作为 
10,其佘欲望满足次第减少的意义，则作为9, 8，7， 

6 . 等，这样，我们就得到一个从10到1的不同欲望满 
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2 1 0 
1 0 

0 

I 

假定 i 表示某人食欲满足的意义（其意义按满足的程 
度而递减）， v 表眾这人吸烟欲望满足的意义（其意义亦按 
_满足的程度而递减），则很显然，对这人说来，在欲望满足的 


足意义表。 

每-欲望在得到一定程度的满足之后，再继续下太-，其 
意义必然次第减少:.一个欲望如此，其他欲望也莫不皆然。 
因此，假如我们 N 样以数字来表现，则我们就可得到各个欲 
望满足的意义表。有些欲望满足是关系生命的保持的，故 
其最髙意义为10;有些欲望满足则只关系于福利的保持, 
故欲望满足的最高意义为9,8,7,6,……等。而每-欲望 
满足的意义，都从其最高数字递减到0,则我们就可得到下 
向十个欲望满足的意 义表： 

I n ni A' r y m w vni lx i 

10 9876 5 4321 

9876543210 

87654 3 210 


11 


11 


3 


—1 


3 




5 4 3 2 1 


5 


B 民原理 




某一程度上，食欲的满足较吸烟欲望的满足，自有决定性的丨 
较卨意义。但食欲的满足达到某种程度以后，例如已迖到 
只 A 冇6的意义，这时，这个人的吸烟欲望，就以与食欲同 
样的意义开始了。并目.，从这时起，此人对于这两个欲望的 
满足，还将足力使其保持 平衡。 由此可知，食欲的满足比之！ 
于吸烟欲望的满足，对此人虽具有不能比较的极高意义，但 
如 J : 表所示 ，此人若继续进行着食欲的满足，则很快就可达 
到这样一个阶段：即食欲的继续满足所具有的意义，已比吸 
烟欲望（其重要性虽远远低于食欲）的最初满足所具有的意 
义为小的阶段。 

这样，我们就可以相信，通过…个 R 常的生活现象，就； 
可以充分说明1:面所揭示的数字的意义^我们之所以利用 
数宇，无非要使一种说明起来比较困难、面又是历来缺乏研 
究的心理领域中的现象，能更容易地被加以论证罢了。 W 

各个具体的欲望满足，对 f 人类具有不同的意义一事 ，; 
虽从来很少被研究者们注意，但却为一切经济人所熟知，篇 
人类不管住在何处，也不管他们处于何种文化发展阶段，我 f 
们到处都可以观察到的事情就 是：经 济人一般对其各种欲 
望满足的意义，特别是对满足这些欲望的各个行为的意义 ， i 

I 

通常都是相互地加以衡量，最后在经过检查以后，才决定他 
们应该怎样行为，以求其欲望的尽可能完全的满足。像这 
样来衡量各种欲望的不同意义，来选择不需满足的欲望与 
应予满足的欲望，以及来决定应予满足的欲望可以满足到 
何种程度等，正是人类经济行为中，比其他任何经济行为更 
富意义、更具影响力量、且更为任何经济主体所不断进行着， 
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的行为 。 对 f 这:些各种欲望满足和各种满足行为所具有的 
不同意义的认识，正是财货价值所以发生差异的首要原因。 


3 . 2.2 各种欲望满足对于各具体 
财货的依存性(客观 要素) 



假如对 f 人类的某一具体欲望，只有支配着某种唯- 
的财货才可以 满足； 也就是说，假如我们不支配着某种财 
货，则该项欲望的满足就不可能。同时，这种财货也只有满 
足该项欲望的能力，对 T 其他一切欲望都不具有任何作用， 
则决定这种财货的价值，便是非常容易的事情了。因为这 
种财货的价值，就等于该项欲望满足对我们所具有的意义。 
一 个欲望的满足，既然依存于对某一财货的支配，若没有对 
这种财货的支配，这个欲望就得不到满足，同时除这个欲望 
的满足以外，这种财货又不能使用 f 其他任何 S 的，则很显 
然，这种财货对于我们，自然就具有这个欲望满足本身所具 
有的全部意义，除此则不具有其他任何意义了。所以，在这 
种情况下，这个欲望满足对我们有多大的意义，这种财货也 
就相应地对我们具有多大的价值。例如，个近视眼的人 
漂流到一个孤岛上，在可以解救他的困境的财货中，他发现 
一 副近视眼镜。在这种情况下，毫无疑问，这副近视眼镜对 
于这个人，就具有陚予他以锐利视力的完全意义。但由于 
这副近视眼镜不能用于其他欲望的满足，所以它也不具有 
任何更髙的意义。 

但是，在通常的生活中，能支配的财货数量与我们的欲 


望间的关系，一般都是很复杂的。在许多场合，都不是一 1 



具体的欲望 3 —种财货相对应，而是欲望的 复 合体与财货 
的一定数置相对应。也就是有时较多有时较少的各种欲望 
满足，都依存: T - 我们所支配的财货的一定数量，而这一定数 
量财货中的任何一部分，也 都貝冇 满足这些欲望的能力，同 
时这些欲望满足所具有的意义也是各不相同的。 

我们假定一个孤立经营的农夫，由于丰收之故，支配了 
二 n ■麦程的谷物。其中第一部分用于下一收成前保持他和 
他的家族的生命，第二部分用于保持他们的健康，第三部分 
用作来年播种的种子，第四部分用于酿造啤酒、火酒及其他 
奢侈目的，第五部分用于饲养家畜等。此外剩余的部分，则 
由于已经没有重要的用途，就用于饲养玩赏用的小动物。 
这个农夫就这样使其谷物全部得到利用。 

由此可知，在重要性上显然不同的各种欲望满足，皆依 
存于农夫手中的谷物。农夫首先用谷物来保障他和他的家 
族的生命，其次用来保障他和他的家族的健康，再其次用来 
继续他的经营，即用以保持他永久幸福的…个重要基础，最 
后才用于享乐的目的。各种不同的享乐目的，其重要性又 
是各不相同的 t) 

这样，在我们的眼前就存在着这样一种情况^■这是 
通常的生活情况一即在意义丄显然不同的各种欲望满 
足，皆依存于对某种财货一定量的支配（为简单起见，假定 
这种财货的各部分量都完全同质八在这里就产生一个问 
题:即 在这种情况下，谷物的某一部分量对于农夫具有怎样 
的价值？保证他和他的家族生命的谷物量，比保证他和他 
的家族健康的谷物置，是否具有较髙的价值？又如，保证他 
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和他的家族健康的谷物量，比用于播种的谷物量，是否具有 
较高的价值？再如，用于播种的谷物量，比用于奢侈目的的 
荇物量 ，是否具有较高的价值，等等。 

恐怕仟何人都不否认，为谷物的各部分量所保证的各 
种欲望满足，其意义显然是不相等的。有的可以用10采表 
示，具:他则依次递减，甚至呵用1来表示。但同时恐怕仟何 
人都不能这样主张：即某-部分谷物量（例如在下一收成 
前，农夫用以养活自己及其家族的那部分谷物量 ） 对于农夫 
有较髙的 价值； 如完全同质的其他部分谷物量（例如农夫用 
以酿制奢侈饮料的谷物童）则対他仅有较低的价值。 

在人们对某一财货一定数董的支配为意义不同的各种 
欲望满足所依存及其他一切类似的情况下，首先产生的闲 
难问题，就是这种财货的一个具体部分量，究竟为哪一种具 
体的欲望满足所依存？ 

这个极重要的价值理讼问题的解决，只有从对人类经 
济的考察及对财货价值本质的考察中才找得出来。 

我们已经知道，人类的努力，在于求其欲望的完全满 
足；假如完全的满足不可能的话，则求其欲望的尽可能完全 
的满足。现在在某种财货的一定量与各种欲望相对应，而 
这些欲望的满足又具有各种不同意义的时候，我们自然将 
把该财货的一定量首先用以满足那些对我们具有最高意义 
的 欲望； 这个欲望满足后尚有剩余，才用以满足那些在意义 
上居于次位的 欲望; 若还有剩余，最后才用以满足那些在重 
要程度上更居于次位的其他欲望。 ® 

在这时我们试问：在这个财货数量中的任何一部分量， 
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对 f 保有着它的经济人，具有怎样的价值呢？为考虑价值 

I 

本质的要求，我们把这问题提得更明确 些：即 若该经济主体 
没有支配这个部分量，换句话说，即若该经济主体只支配其 
总支配量中减去这个部分量的余额，则这时将是哪一种欲 
望满足得+到实现呢？对于这个问题的答复，可以从关尸 
人类经济本质的上述说明中得出。就是 ：在这 种情况之下， 
任何经济人都将以余下的财货数量，首先用以满足比较里 
要的欲望，而将比较不重要的欲筚排在后面。从而在从前 
得到保证的各种欲望满足中，就只有那种具有最小意义的 
欲望满足不能实现 C 

所以， 在每一 神具体情况下，假如一个经济人所支配的 
财货数最中 的一定 部分置，为各种欲里满足中只具有最小 I 
意义的一个欲望满足所依存，则此人所支配的财货数最中 
的这一 部分最的价值，对于此人说来， 一定等 于各种欲里满 T 
足中重要性最小的欲望满足对于此人所具有的意义。这些^ 
各种欲里满足都是为总体置所保证且可为同一部分置所实§5 
现的 j 1 1 

假如我们研究-些具体情况，将使上述原理史:为明 f 。 
所以，为使问题说得更清楚，我将不避冗氏。在此处，我将 
依从亚当‘斯密的力'法。假如由此方法而使上述原理得到 
明确表述，那么就是冗长一点也是值得的。 

我们从 最简笮 的情况开始。假设有…个离群索居的经 
济人，他住在岩石嵯峨的一个孤岛匕。在这里只有一个泉 
水，这人对于淡水的欲望，只有依靠这个泉水来满足。现 
在，假定这个离群索居的人为了保持他的生命，每天需要1 
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I 单位 的水； 为饲养提供他以最低限度生活资料——牛奶与 
肉的动物，每天需要19 申位 的水。假定他另外还需要40 
单位的水，其中一部分用于保持自己的生命与健康，-部分 
用于洗涤自己的身体、衣服和食 器等; 这-切对于保持他的 
健康、保持他持久的幸福，都是不可缺少的。最后，假定这 
人每口还需要40单位的水，其中-部分用干浇灌他的花 
i 园，■部分用以饲养一些动物，以供他的享乐（例如为了可 
以提供更丰富的食物，或者只为了作他的伴侣）。超过以上 
数量即超过100单位的水，则假定他还不知如何使用 a 

现在，假定这个泉水极为充沛，除完全满足他对干水的 
欲肇.而外，每 H 还冇数千桶的水流人海中。在这样的情况 
下，即无论他多支配一定量的水或者少支配一定量的水，都 
无关 f 他的任何欲望满足的情况下，如我们所知，这个数适 
T - 的水对于这个人说来，是既+具有经济的性质，也不具有价 
| 值的，因而价值的尺度，在这里就不会成为问题 c 但若发牛+ 
| 天灾， 泉水突然涸竭， 以致此人每 n 只能支配90单位的水。 
I 我们知道，为完全满足此人的欲望，本来是需要 100 单位水 
的，现在支配暈既然减为90单位，则很明白，这90单位水 
的每一部分量，便都为他的欲望满足所依存，从而这每一部 
分量对于此人，也就具有了我们叫作价值的意义 c 

在这时，假如我们问一问，在此人所支配的90单位水 
中的某一部分量例如10单位水，究竟为哪一种欲望满足所 
依存？这个问题也可以这样表 示：即 此人假如没有能够支 
配这10单位水，换言之，此人不是支配90单位水而是支配 
80单位水，这时，究竟哪一种欲望满足将不会发生呢？ 



毫无疑 M , 这个人纵然每日只支配着 80 单位的水，他 
仍然能够按 n 汲取足以保持其生命所必要的水量，并也仍 
然能够饲养那些保持其生命所不可缺少的 动物。 fM 为这两 
项用途，每 n 也不过使用20单位的水，还剩余60单位的 1 
水，他 S 然将酋先用以满足那些使其健康与永久幸福不致 
受到损害的欲望。 m 为着这个目的，总共也不过需用40单 
位的水，还剩余20单位的水，自然就可用于享乐的目的： r 。 
在这时，他或者可 用了浇 灌他的花园，或者可用于饲养他所 
爱好的动物。无论如何，在这两种欲望满足中，他必须选择 
一种，在选择的时候，他 s 然会选择他认匁比较重要的那- 
种欲望满足，而将他认为次要的欲望满足暂时搁置。 

所以，我们的鲁滨逊是否多支配10单位水的问题，在 
这里，就和他的各种欲望中最不重要的欲望（这个欲望向 
是用10单位水来满足的）是否冉继续得到满足的问题，具 T 
有同样的意义了。也就是说，在他只支配90单位水的时= 
候，所减少的这10单位水，对于他说来，只不过具有最+重 g 
要的欲望满足所具冇的意义。 I 

m 是，假如供给这个经济人以水的泉水，比从前更加涸 
竭，以致此人每 H 只能支配40单位的水，这时自然也与从 
前相同，对谊个水量全部的支配，是为他生命与福利的保持 
所依存的。似在某 重 要点上，情形却有些不同。即从前 
无挂重大意义的部分量例如1单位水，不过只力这个人的 
某 一享尜 所依存，而现在是否多支配1单位水的问题，则变 
成他是否能够较完全地保持其健康或福利的问题了。所以 
若是失去这〗单位水，这个人的一些有关于其健康或福利 
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保持的欲望 f 即将得不到满足。对我们的鲁滨逊来说，在他 
每 h 支配着数 rr 甲位水的时候，1单位水并无任何价值，以 
后每 n 支配着90单位水的时候，1争位水也只不过具有一 
个享尜所冇的些微意义，但现在每日仅仅支配着40单位水 
的时候，这40单位水的每一部分量，对于这个人就具有远 
为重要的意义]%为什么呢？因为这40单位水的每一部 
分量，都为有关他的健康或永久幸福的欲望满足所依存。 
但我们知道，定量财货的价 值是与 所被依存的欲望满足 
的意义相等的。因此，1黾位水的价值，对于我们的鲁滨逊 
来说，在最初是0,在第二种情况下是（例如）1，但在现在的 
情况下则已经是（例如 ）6 

假如干旱再继续，泉水再涸竭，以致最后这个人每日不 
过支配着保持其生命所必要的那一点水（即20单位水，这 
是用于他自身及供给他以乳肉的家畜的水量），则情形就非 
常明显，这时他所支配的任何一部分量的水，对于他都具有 
保持其生命的完全意义，从而就具有最髙的例如10的价 
值。 


这样，我们就知道，在第一种情况下，这个人每 H 支配 
着儿千单位的水，这时，任何一部分量例如1单位的水自然 


不具有任何价值——"因1单位水不为任何欲望所依存。在 
第二种情况下，他所支配的90单位水中的一个部分量，对 
于他已具有-点享乐的意义，因而也具有一点价值——因 


依存于这个部分量的欲望满足只是一点享乐。在每日只支 
配着40单位水的第三种情况下，这时每一部分量都为比较 


重要的欲望满足所依存，从而这些部分量的价值就骤然上 



升。到最记，在第四种情况下，由十各部分量为更重要的欲 
屯满足所依存,所以它的价值就升得史高。 I 

我们再假定-个较复杂的情况，有一只帆船在大海中 

I 

航行，到达海岸还有20 H 的行程、.突因某种事故，招致丧 
失其储存食物的大部分，仅余极小部分食物例如饼干，以供 i 
旅客扪在20 H 内延续生命之用。在这种情况之下，对丁该 1 
船船员的欲望，只有这-点财货支配与之相对应，从而这- 
点财货支配，就为船员的这些欲望所依存。现在，假定船上 
的旅客，每口必须食用肀磅饼干，才能保持其生命，并且各 i 
旅客在事实上也支配着 榜饼干，则这10磅饼干对 r 每 
个旅客说来，就具有保持其生命的完全意义 D 在这种情形 ： 
之下，凡是认为自 d 的生命还具有一定意义的人，恐怕谁也丨 
+愿意把这10磅饼干或其中。部分，与食物以外的其他任丨 
何财货甚至极有价值的财货相交换吧？例如，船上一个富 ▼ 
翁为缓和其饥饿的痛苦，而愿提供1磅金以交换1磅饼^ 
「，恐怕这时不吋能找出 个 愿意交换的旅客吧？ jg 5 

现在，假定在10磅饼干之外，每一旅客又能支配5磅! 
饼 T 。 这时，每，人的 生命， 自然就不再依存于对1磅饼干 
的支配。因为纵然有人失去对1磅饼于的支配，或以食物 
以外的其他财货交换这1磅饼十，其生命亦绝不会受到威 
胁。何是，这时对1磅饼干的支配，纵然不为他们的生命所 
依存，而这1磅饼千对于他们，不但仍是他们痛苦的救治 
剂，而且也是他们健康的维持手段。因为，接连20日的贫 
乏饮食，无论怎样说，对于他们的福利，总是非常有害的。 

所以在这样的情况之下，即使只是1磅饼干，虽然不再有保 
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持他们生命的意义，但增进他们健康与福利的意义，则依旧 


是存在的。 


最后 ，我们再假定，船上储存的食物全部丧失了，旅客 
所携带的食物亦完全丧失，但在这艘船以外，另外有船载有 
几 T 生的勒（重量名，〗个生的勒等于100磅——译者）的 
饼 r ， 船长为救济旅客，准许每人任意食用饼丁■，这时，旅客 
为充饥计，自然都争先去搜取饼十。彳 n . 对丁在20 PI 内只是 
食用枯燥饼 T 的旅客来说，假如这时有一片美味的肉，恐其 
价值将是非常之人，而1磅饼干的价值，则又将是非常微 
小，或甚至完全没有价值了。 

上面，在第…种情况下，对1磅饼干的支配，对于各旅 
客具冇保持其生命的完全意义 ； 在第二种情况下，也具有极 
高的意义；在第三种情况下，则完全没有价值或仅有极微小 
的价值，这是由于什么原故呢？ 

旅客的欲望，在三种情况下都是相同的。因为他们本 
身和他们的需要都没有丝毫变化，所变化的不过是与其需 
要相对应的上述食物的数量。而对 T 旅客的同一需要，在 
第一种情况下，每人只有10磅饼十与之相 对应； 在第二种 
情况下，则有较多的数量与之相 对应； 在第三种情况下，则 
有更多的数董与之相对应。由于这个原故，所以依存于上 
述食 fe —定数葷的欲望满足意义，便次第减少了。 

以丨：，我们首先观察了一个孤立生活者的情况，其次， 

! 我们又观察了与其他人类暂时隔离的-个小社会的情况 C 
我们观察所得，也同样适用于一国国民或一般人类社会的 
!比较复杂的情况。一地方的居民，在荒年以后的状态，在普 




通收成以后的状态，以及在接连数年大丰收以后的状态，在 
本质 h 弓上述的情况颇为相类似。因为在这种情况下，对 
r-Ri -需要，也有三种多少不同的食物量与之相对应，从而 
-定食物量所被依存的欲望满足的意义，自然就非常不同。 
一地方在大丰收之 H ， 若有一个容纳10万麦程谷物的仓库 
被火焚毁，所遭的不幸不过是滚地方只能制造较从前少的 
酒精，或该地力较贫穷的居民，只能摄取较从前少的食物而 
已。反之，这种不幸若是发生在普通收成以后，恐怕就将有 
汴多人更重要的欲望得+到满足。若是这种不幸发生在饥 
馑之年，则恐怕许多人将要饥饿而死。由此可知，在丨：面的 
三种情 况之下，该地方居民所支配的谷物一定量，各为重要 
度不同的欲頃满足所依存，从而这-定量的价值，在这二种 
情况之下，自然就有很大差异了。 

总括 h 面所述，可得出下面的基本命题，作为我们到现 
在为止所研究的 结果： 

Cl ) 财货对我们所具有的价值的意义，不过是一个 
移转的意义。即从裉本上说来，只有欲望满足才对我们 
具有意义（因欲寧满足为我们的生命与福利所依存）。不 
过，欲望满足必须依存于对一定财货的支配，所以我们 
才在逻辑的演绎之下，有意识地将这个意义移转于财货 
上面的。 

(2) 各种具体欲望的满足对我们所具有的意义大小是 
不同的；这个意义大小的尺度，就存在于各种欲望满足在保 
持我们生命与福利的重要度上。即此重要度若大，则所具 
有的意义就大 D 


▼ 3■价@理论 
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, (3) 所以，移转』，财货上面的我们欲望满足意义的大 

小即改财货价值的大小，也同样是互不相同的；其尺度也存 
在于由此财货所产生的欲望满足对我们所異有的意义上= 

1 即此意义若大，则其价值亦高 u 

| (4) 在一切具体的情况下，为一经济主体所支配的 

某种财货总量中的 定部 分量，只为总量所保证的各种 
欲毕满足中对该经济主体與有最小意义的欲望满足所依 
存。 

I 

1 (5) 一个具体财货的价值，或一经济主体所支配的该 

种财货总量中的一定部分量的价值，等于这个总量所保证 
的各种欲望满足中之最不重要的欲望满足所具有的意 



这样，在以上的研究里，我们就在一方面探得了财货价 
值所以不同的最后原因，而在另一方而，也发现了我们测量 
一切财货价值的最后的与根本的尺度。 

我们若是正确地把握 r 上面所述的理论，则我们在说 
明两种或两种以上的财货价值所以不同的原因时，就不会 


遭遇什么困难了。 


例如，在普通情况之下，-磅饮水为什么完全没有价 
值？反之，若千分之一磅的黄金或钻石，为什么表现着很高 
的价值？这个问题就应该照下面的思路解答。 

钻石与黄金都非常稀少。人类所支配的钻石数量，吋 
全部收藏于一个箱子内，同样，人类所支配的黄金数量，也 
I 可全部收储于-个大厅之内，这是我们略加计算就可知道 
i 的。相反，饮水的存在量则根为车富，要想用-■个贮水池来 
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全部容纳，实是不能想象：；所以人类对于钻石与黄金，就只 
能用以满足其所能满足的最重要的欲望。而人类对于饮水 
的欲望，则不但可以完全得到满足，而且还有大量超过需要 
的水，可任其流人海中。为什么如此呢？因为人类对于水 
的总支配 a ， 总是不能全部用尽的。所以在普通情况下，人 
类对 f 水的欲望 t 并不是如若不支配水的，个 H 体量就得 
不到满足那样依存于水的具体逯的 P 相反，对于钻石与黄 
金，即使是为其总支配量所保 证的各 种欲望满足中的最微 
小欲望满足所依存，对于经济人说来，仍是具有较大的意义 
的。因此，饮水的一定量，对经济人通常就没有什么价值， 
时钻石与黄金的一定量，则有很商的价值。 

上面的道理，只适用于饮水大量存在，而钻石与黄金则 
极稀少的通常生活情况。但在另-种情况之下，即在1杯 
饮水为旅行若的生命所侬存的荒地上，则就极可能发生相 
反的情形。即这时对旅行者来说，1磅水所得到的欲望满 
足，将比1磅黄金所得到的欲望满足还要重要。从而在这 
种情况之下 ，一 磅水对这个人的价值，当然就比1碚黄金对 
这个人的价值为高。经验昭示我们，在实际生活屮，像这种 
情况或与此相类似的情况，无论在什么地方，都是常常可以 
看见的。 

3.2.3 财货质差对于价值的影响 

人类的欲望有不少是可以用不同类的财货满足的，有 
更多是可用同类而不同种的财货满足的。所以 ，一 方是人 
类欲望的一定复合体，另一方则是为满足欲望而支配的财 


▼ 3 ■ 价理论 
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货数 M (第 85 页）。不过与前者相对立的，不一定是完全同 
质的财货数量；在不少情况下，往往是不同类的财货与之相 
对立； 在更多的情况下，则更是不同种的财货与之相对立。 

为简扼说明起见，我们在前面采用抽象的方法，将财货 
质的差异因素抽去，并只着眼于一定类的欲望与完全同类 


的财货数量相对立的情况。因此，财货的质差所及于价值 
的影响，在前面我们就未加以考察。 

现在我们要做的工作，就是考察这样一种情况，即人类 
的定欲望可以为不同类或不同种的财货所满足，因而在 
这甩相对立着的，一方是人类的一定需要量 ，一 方则是为内 
在属性不相同的具体部分量所构成的财货支配董。 



此处须首先注意的是，财货的差异，不管是类的差异或 
种的差异，只要这种差异没有影响人类欲望的满足，则该财 
货的具体部分量的价值是不至有什么变动的。所以，凡是 
能够完全同样满足人类欲望的财货，哪怕它在外形上是属 
于不同的类或不同的种，但从经济的观点来看，则是应该将 
其看成完全同质的财货的。 


两个财货在类上或在种上的差异，若要使其能成为价 
值遊异的基础，则这两个财货必须同时在满足人类欲望的 
能力上也有 差异; 从经济的立场来说，即这两个财货的质置 
必 须有所 差异。这种质量差异所及于具体财货价值的影 
响，就是我们以下研究的对象。 

对于 质董差 异的财货如何满足人类欲望，从经济的观 
点来说，可有两种办法 D 即或者以同量异质的财货来异置 
地满足人类的欲望，或者以同量异质的财货来异质地满足 



人类的欲望。例如以一定量的榉木来满足人类求暖的欲 
望，在 数置上 来说，要比以同量的枞木来满足强得多。又如 
两种 间量的 食物，其营养力虽完全相同，但一种可使人们得 
到享乐 ，一 种则得不到享乐或所得的享乐甚微，这样就是异 
质地满足了食欲。第一个例 f 可以用量的增大来补偿质的 
低劣，第二个例 f - 则不可能。为求暖之故，不用榉木，可用 
枞木，不用赤杨木， pj 用松木，质虽不同，但可以暈补偿。又 
如火力微弱的石炭、单宁酸含有量微小的澥皮、怠惰或效率 

I 

低劣的雇佣 T _ 人的劳动力等，经济人对于这些财货，只需支 
配的数量较多，就可以完全用以代替质置较好的财货。反 
之，没有滋味的食物与饮料、暗黑而潮湿的房舍、庸医的治 i 
疗等，对于这些东西，我们尤论支配着多少，也小能如品质 
较卨的财货那样，在质 蛋上完 全满足我们的欲望。 

如前所述，经济人在评定财货价值的时候，通常只着眼 T 
于支配该财货所能获得的欲望满足的意义（第77 页）； 至于 f 
使-定欲望得到满足的该财货的数量，则不过是次要的因 | 
素。现在我们又明白的是，若数量少而质童较髙的财货，与_ 
数量多而质量较低的财货，能完全同样地（即在数量上质量 
上都同样）满足人类的某-欲望，则对于经济人来说，前者 
与后者便均具有相等的价值。闶而间量的异质财货，则具 
有不同 的价值 。 所以 ，当 我们在评定懈皮的价值时,我们若 
只着眼于它的鞣皮力，则7个生的勒的某种澥皮与8个生 
的勒的另-种懈皮，自然能够具冇同-的效力，从而 对于使 
用它们的1"工业者，便都具有相等的价值。像这样，既然可 
以将不同质量的懈皮在数量上加以折合，使均具同一的经 
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1 济效力，则我们在评定具体数量的财货价值时，这种由财货 
质量的扃异而产生的困难 T 就可以完全排除。因为，通过这 
样的折合，我们就可把复杂的情况，化成我们在前面所述的 
(第78页以下）单纯的关系。 

、 但是，若由于财货质量的差异，而使欲望亦得到 质最不 

同的满足，此时这种质量差异对于具体财货的价值，究竟有 
多大的影响？ 这- 问题就比上面的问题更为复杂。不过， 
就在这种情况下，若我们没有支配着某类或某种质量的一 
| 定财货，则因此而未被满足的欲望所具有的意义，仍将是诙 
种财货价值之决定性因素，依据前述的财货价值决定的一 
般原理(第77页），这是不容有所怀疑的。在此我们想指出 
的困难，倒不在决定这些财货价值的…般原理上，而在这个 
!原理应用在人类经济生活的实践中，对于这个问题 f 我们 
T i 将在下面的考察中加以解决。 

经济人所支配的某种财货童，其中若有质的差异，他必 
考虑着这种质的差异而作不同的使用。例如，一个支配着 
具有不同质量谷物的农夫，他绝不会将最坏的谷物用于播 
种，将中等的谷物用于饲养家畜，并将最好的谷物用于营养 
或酿制饮料。即他绝不会将质量不同的谷物，无选择地用 
( 于这种或那种目的。相反，他必将按照需要的重要性，而将 
最好的谷物用于播种，将中等的谷物用于营养或酿制饮料， 
将最坏的谷物用于饲养家畜。 

所以，一种财货若其质量并未呈现任何差异，则该财货 
的总支配量，必被用来与可以为这种财货所满足的欲望总 
!体相对应。但若一种财货的质量有了差异，则就不是该财 
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货的总支配量与欲望的总体相对应， rfn 是豉财货具有特殊 
质量的各部分 U 与经济人的各种特殊欲望相对应。 

假如蛑有一定质量的财货，在一定的用途上不能为 H 
有他种质量的财货所代替，则这种财货的具体量的价值，自 
迠用于前面所讲的价值决定的规律（第87页）。即这种财 
货的具体量的价值，将等十由这种财货的总支配量所预先 
安排的欲望满足屮的最不里要的欲寧满足所具有的意义。 
因力事实上依存于这个具体量的欲 M 满足，止是这个最不 
m 要的欲望满足。 

反之，人类的欲望若可为质 M 不 同的两 种财货所满足 
(纵然是异质地满足），也就是某种质量的财货可为他种质 
M 的财货（虽其效果有所不同）所代替，则这种具有一定质 
M 的财货之部分量的价值，就等于由这种财货所预先安排 
的欲望满足中最不重要的欲塑满足所具有的意义减去一个 
价洱部分以后所剩余的意义。其中，这个价值部分与能够 
冋样满足该欲望的劣质财货的价值成正比，即豉劣质财货 
的价值愈大，这个价值部分就 愈大； 这个价值部分又与孩欲 
望用良质财货所得到的满足和用劣质财货所得的满足对人 
类所具意义的差额成反比，即这个意义的差额愈小，则这个 
价值部分就愈大。 

这样，我们就可以得出这样的结论 ：在具 有不同质量的 
各种财货的一定数量与某一欲望复合体相对应时，这些财 
货的各具体部分遺，都为订有-定强度的欲望满足所 依存； 
从而此处所述的 切 情况，都完全适用前面所树立的具体 
财货的价值决定原理。 


T 3 ■ 价值的理论 
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: 3.2.4 价值尺度之主观的性质 

我们在前面讨论价值本质时曾经指出过，价值不是附 
属丁财货的东西，也不是财货的一个属性，更不是个独立 
存在之物。-种财货以对于某，经济人有价值，而对于 
情况4、冋的其他经济人则没有价值，这是一点也不矛盾的^ 
现在，价值尺度亦完全是主观的性质，因而随着需要量与支 
配 M 的不同 ，一 种财货对于某一经济人可有较大的价值，而 
对于第二人则只有较小的价值，对于第三人甚至完全没有 
-点价值 D 某人所轻视之物，可以为他人所追求，某人所抛 
弃之物，亦可以为他人所拾起。某一经济主体对于某种财 
货的某种量与他种财货较大的量，可评以同等的 价值； 而另 
一经济主体，则可作正相反的评价。这些事都是屡见不鲜 
▼ 的 Q 

§ 所以价值，不只是它的本质是主观的，就是它的尺度也 

1具有主观的性质。任何财货都只对一定的经济主体才有价 
I 值，而且只对一定的经济主体才具有一定的价值 c 

某种财货对某经济人所具有的价值，等 P 该经济人依 
靠它所得到的欲望满足的意义。我们在论究某种财货的价 
值时，应该知道，为牛产这种财货究竟需要多少劳动量及其 
他高级财货，与这种財货的价值量都没有必然的和直接的 
联系 c ‘种非经济财货（如原始森林中的木材），为生产它 
哪怕使用了大簞的劳动或其他经济财货，它仍然对人类不 
具有任何价值。一颗钻石，天论是偶然发现的，或是耗费几 
千个劳动日从钻石矿坑里掘出来的，它的价值总是完全一 



101 


样：在实际生活中，无论何人都不会去问财货是怎样被生 
产出 来的； 在评定价值的时候，尤论何人都只着眼 T 该财货 
对他所提供的和假如不支配它就不得不缺少的效用。所 
以，在生产」 :粍费 f 许多劳动的财货，往往没有什么 价值; 
而没有耗费什么劳动的财货，则往往有很大的价值。此外 
还有耗费劳动量虽有多少的不同，而其价值却是相等的情 
形。由此可知，生产一种财货所耗费的劳动量或其他生产 
资料量，绝不是该财货价值的决定性的要素。我们只要比 
较〜■下一个产品的价值和生产它所用的劳动与生产资料的 
价值，我们就可以明白该项产品的生产是否合理和经济，或 
在怎样的程度上是合理的和经济的。总之，生产一种财货 
所耗费的财货置，对于该财货本身的价值，是绝对没有必然 
的和立接的决定性影响的。 

同样，认为财货再生产所必要的劳动量或其他生产资 
料量是财货价值之决定性因素的见解，也是站不住脚的。 
我们知道，有很多财货是不能再生产的（例如古董、古■画 
等），有许多经济物品虽有价值，但却无再生产的可能^所 
以有关再生产的因素，绝不是决定价值的重要原理。经验 
昭示我们，许多财货（如流行过的衣服与旧式的机器等）再 
生产所必要的生产资料，其价值往往比该财货本身的价值 
还大；当然，比该财货本身价值为小的也不少。这样，我们 
就可以知道，生产一种财货所使用的劳动量或其他财货量， 
对于该财货的再生产虽然必要，但却不是该财货价值的决 
定性因素。相反，财货价值之决定性的因素，却是我们支配 
这种财货所能得到的欲望满足的意义。这样一个价值决定 
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I 原理，才适用于-切价值现象，并在人类经济领域内找不着 
!例外： 

个欲望满足对我们所： a 有的意义，其大小绝不决定 
于我们的臆断，而却决定于它对我们的生命与福利所具有 
| 的 意义。 不过，囚各种欲望满足行为所具有的意义，是我们 
I 经济人的评定对象，所以对这个意义的认识，有时是会陷于 
谬误的。 

在前间我们已经知道，为人类的生命所攸关的欲望满 
足，对人 类具有 最高的 意义； 为人类的福利所依存的欲望满 
足，则仅具次要的意义。在人类福利所依茌的欲望满足中， 
高度福利（在同一强度下则持久性较长的为高度：在同-持 
久性下则强度较大的为高度）所依存的欲望满足，则又比低 
度福利所依存的欲望满足異有更大的意义。 

T 何有一种情形也是屡见不鲜的。愚蠢的人们，由于认 

I 识不足之故，有时对 f -些欲望满足的意义，很可能给以相 
I 反的评价。就是那些从事合理的经济活动，并无论何时都 
I 努力于认识欲望满足的真正意义，以求获得其经济活动之 
丨正确基础的人，也往往有陷于谬误的危险。特别是在增进 
快乐的欲望满足中，人们对于那些短暂 而强 烈的欲望满足， 
通常都给以较高的 评价； 而对于那些经久而较弱的欲望满 
1 足，则给以较低的评价。即人们对于一时的强烈的亨乐所 
给予的评价，往往比持久的福利甚至比其卞.命还要高。 

人们不但在认识价值决定的主观囚素上，常常陷于错 
误； 就在认识价值决定的客观因素上，特别在对财货的支配 
量与其不同质暈的认识上，也到处犯错误。这样，我们就可 
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以明 内， 在财货价值决定的领域内，为什么常常存在着各种 
各样的错误。由于人类欲望、财货支配量或财货内在属性 

I 

的变化而起的价值变动，我们姑且勿论，但除此之外，我们 
还呵发 现这样一种价值变动，即其最后原因系由 t 我们对 
-财货对我们的牛命和福利所具有的意义，发生 T 认识的 
变化 而引起的价值 变动。 ! 


3.3 规定着高级财货价值的规律 

I 

3.3.1 高级财货价值的决定原理 

I 

对于现在之前的经济学发展，有一些根本谬误具有茧 
人的影响。其中居于第一位的谬误，是这样一个基本命题： ▼ 
即认为财货之所以对我们具有价值，是由于生产财货时耗= 
费 rK 他具有价值的财货的原故。在论述髙级财货价格 g 
时，我们将要指出造成这个谬误并使这个谬误成为具有支 i 

I 

配地位的价格理论基础的特殊原因。在这里，我们暂且作 
这样的论 断:就 是这个基本命题是非常违反一切经验事实 
的（第100页）。财货价值的确定问题，纵然因此得到形式 

I 

上 的解决，我们对于它仍应断然加以排斥。 

并且，依据这个基本命题，就连在形式上求得解决的 g 
的也达 不到。 为什么呢？因为这个命题对于我们叫作“生 
产物”的财货的价值，里提供了 -个说明根据，但对于作为 
M 根本生产要素的其他一切财货的价值，特別对于为自然 
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所直接供与的-切财货（尤其是上地利用）的价值，以及对 
于劳动力和资本利用的价值等，则末提供任何说明根据。 
这些财货的价值，是不能根据这个基本命题加以说 明的； 不 
但小能说明，甚至还无法加以理解。 

所以，想以这个基本命题来建立-个可以说明-切财 

I 

货价值的论据，无论在实质上或只在形式上都是不可能的。 
因为这个命题一方面与经验事实相#盾，另-方血又完全 
! 不适用于那些由非髙级财货相结合所产出的财货。这样， 
我们就4相信，低级财货对于我们所具冇的价值，绝不为生 
产它所用的高级財货的价偵所制约；相反，非常明显的，倒 
: 是高级财货的价值，却常常 Ifij 且足尤例外地为其所产出的 
' 低级财货的预期价值所制约 

j 这点 被皆定 以后，我们也就自然 明白： 高级财货的价 

值，绝不是相应的低级财货预期价值的决定 因素； 生产一种 
财货所耗费的高级财货的价值，绝不是该财货的有敫价值 
的决定 因素； 正相反，倒是高级财货的价值，在任何情况下 
都为其所产出的低级财货的预期价值所决定。 

低级财货的预期价值——这点必须注意——往往与类 
似财货的现在价值不同。因此，要经过一定时间才能产出 
低级财货的高级财货（第18页以下），其价值的尺度就绝不 
是低级财货的现在价值而只能是低级财货的预期价值。 

例如我们有了硝石、硫黄、石炭、制造火药所必要的劳 
动力和设备等，而想在三个月后产出定量的火药。这时， 
很 M 然，火药在三个月后的预期价值，自然不一定与同童火 
药的现在价值 相同； 或者大于同类火药的现在价值，或者小 
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干问量火药的现在价值。从而为上列各髙级财货的价值尺 
度的，就绝不是现在火药的价值，而是经过生产期间后所产 
出的火药对我们所具有的价值。不但如此，述有一种情况 
也是极可能的，即某种低级财货或第一级财货的一定量，在 

I 

现在虽然完全没有价值（例如冬季的冰），但我们要在现在 
上配着相应的高级财货（例如 人丁制 冰所必要的一切原枓 
与设备等），才能保证我们在未来时期内有一定量的上述低 
级财货或第 级财货 ，所以这一些高级财货对于我们 还是： 
有价值的。 

所以，在低级财货或第一级财货现在所具有的价值和 
现在为我们支配着的用以生产这个低级财货的高级财货的 
价值间，是没有任何必然的联系的。相反，很显然的，却是 
前者的价值应从其现在的需求量与支配置的关系 得出； 而 
后者的价值，则应从在未来一定期间依赖这些髙级财货而 T 
产出的生产物的需要量与支配量的预期关系得出。一般来 : 
说，低级财货的预期价值 h 升，在其他情况相同的范围内，黑 
其相应的高级财货的价值亦随之而上升。但现在的低级财 I 
货价值的涨落，与现在我们所支配的相应的高级财货 价值； 
的涨落，则是没有任何必然的因果关系的^ 

因此，髙级财货的价值，并不决定于现在相应的低级财 
货的价值，而是在仟何情况下，都决定于其所产出的生产物 
的预期价值。这就是高级财货价值的决定原理。@ 

3 . 3.2 资本的生产力 


高级财货变形为低级财货，与其他一切变化过程相同， 



J06 


是在时间之中进行的。我们通过对高级财货的支配以间接 


支配第-级财货所需的时间，随着高级财货的级次愈高而 
愈长。所以，为满足我们的欲窜而大量地支配高级财货肩 IJ 
如前述（第36页），便可增大我们所支配的享乐资料的数 




量、不过这只有在人类的预先;筹谋远及遥远将来的前提之 
下才有可能.没有开化的印第安人，只为着满足次 H 的需 
求时活动。从事繁殖牲畜的游牧民族，则已生产着数月后 
才能支配的财货^至于文明的民族，则不少社会成员 a 从 
事要到数年后甚至数十年后才能用以直接满足欲望的财货 
的也产。 

所以，经济人抛弃了采集经济，为满足欲望而大量罗致 
髙级财货，确能使其享乐资料随着人类的进步而丰富起来 ： 
但这只有在经济人预筹所及的时期愈向前延展（须成比例 
十他们向高级财货进展的程度）的条件下才有可能 c 

不过在这点上，却存在着经济进步的一个重要界限< 
人们为保证必要的享乐资料，以保持其现在或不远将来的 
生命与福利，而经常进行着最细密的筹划。但这个筹划则 
是随着时期的愈远而愈弱的。这个现象绝不是偶然的，在 
人性的本质上有其深刻的根据。即我们的欲望满足，既攸 
关于我们生命的保持，则早期欲望满足的保证，自然就优先 
于晚期的欲望。我们支配着一定数暈的财货，纵使它对于 


我们的牛命是无关重要的，而只关系于我们的长远福利（从 
而乂系丁-我们的健康），但早期福利的保持，则实为晚期福 
利的前提条件。也就是说，假如闲苫与贫乏，早已伤害了我 


们早期的健康，或妨碍了我们身体的发展，则我们纵然有着 
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为增进将来的福利所必需的一切手段，对现在来说它的用 
处还是不大的。那些只具享乐意义的欲望满足，情形也是 
N 样。经验告诉我们，现在或不远将来的享乐，比之于遥远 
将来的同一程度的亨乐，对丁我们总是更为重要的。 | 

人类的生命.是一个过程，这个过程的末来发展阶段， 

总为过去的发展阶段所制约。这个过程 -- 旦被中断，就不 
可能再继续 旦被根 本破坏，就不可能再完全恢复。所 
以，对于我们今后生命的保持和我们身心的发展所作的预 
筹，便必然以我们对于过去生存所作的筹划为必要的前提。 

因此，假如我们把疾病现象撇置不论，则我们就可作这样的 
一般观察：即经济人通常是按照时间的顺序，先求最近将来 
的欲望满足，然后才依次及于较远将来的欲望满足的。 

在此处，有 •种情 况限制着经济人想更多地罗致高级 
财货的努力。这种情况就是他们必 须先以 其所支配的财 T 
货，用于最近将来的欲望满足，然后才用于较远将来的欲望 ^ 
满足。换句话说，就是人类为满足其自己的欲望而更多地 f 
罗致高级财货所得的经济利益，为他们在满足其最近将来 S 
的需求后，是否还支配着更多 的财货数量以 用于其较远将 
来 的欲望满足所制约。 1 

I 

在个别经济人开始罗致次一级高级财货（如最初的发 1 
明家或企业家等）的文化发展初期，属于这一级的高级财货 
而从未用于人类经济之中，因而也不存在任何人类需求的 
部分，自然都是具有非经济性质的。从狩猎经济进到农业 
经济以后的土地，和从来未被利用、现在才开始用以满足人 
类某-欲望的某种原料（如石炭、砂、建筑用木材及建筑用 I 
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石 r 等），到 r 它们被有效利用的阶段开始以后，在短时期 
内都还保持着非经济的性质 (） 所以，在文化发展的初期，这 
一些财货是绝不会由 f 数 a 有限之故而妨碍经济人去更多 
地罗致，以满足其自己欲望的。 

m 是，另有-部分补足高级财货，则通常在新高级财货 
被利用以前，就已经是在某一生产部门被用于人类欲望的 
满足，从而就呈现着经济的件质了。从采集经济逬展到农 
业经济的人所需要的播种用的谷物与农业劳动力，便属于 
这祌性质的财货。 

对 f 这些从来当成低级财货使用，今后也可以继续当 
成低级财货使用的财货，支配着它的人若想享受上述的经 
济利益.则他就有必要将其当成高级財货来 利用。 换句话 
说，对 t 这些既可用 于现在 乂可用 于将来 的财货，这个人只 
有在抉择用途时将其用于 较远时期的欲 望满足，才能享到 
h 述的经济利益 u 

但是，随着文化的发展和经济主体愈來愈多地利用高 
级财货，前述高级财货的人部分如土地、石炭、砂，建筑用木 


材等，也就逐渐获得 r 经济的件质（第54页以下）。人类在 
离开 r 采集经济而愈来愈多地利用高级财货的时候，或更 
. ft 广泛意义地讲，当人类离开了只用低级生产资料的文化 
发展阶段而进人利用更高级的卨级財货的时候，各人由此 
而参_这种经济利益的可能性，还为如下的条件所制 约：即 
矜人在现在，就必须为将来的需要而支配着一定数量的高 
;级经济财货（若在交易发达，各种财货能互相交换之地，则 

I 

i A 配一般的经济财货亦 可）； 换言之，就是各人需要保有一 



109 


定量的资本， 

这样，我们就获得经济学上的一个重要的真理，即“资 
本生产力”的命题。但这个命题却不可以理解为在一定期 
间内支配着--定量的（为着未来的）经济财货，这一行为本 
.兑就能有助 r 增加享乐资料 ； 而应理解为在一定期间内支 
配着-定量的经济财货，只不过是使经济主体能够更好地 
并 r 更完全地满足其欲望的 F 段。同时不言而喻，作为资 
本利用的事物，只要它的支配 M 少于需要量， 0 然即成为财 
货或经济财货了。 

听以，在_ - 定期间内支配着一定量的经济财货（即保有 
资本利用），其为我们欲望之更加完全的满足所依存这- 
点，是与其他经济财货的支配没釘什么不同的。因此，资本 
利用就成为我们价值评价的对象，并且，如后面所述 T 它还 
是人类交易的对象 。 U 

3.3.3 各种高级财货之补足置的价值 

将各种卨级财货®变形为低级财货，是需要经过一定 
的期间的。从而无论在什么地方，为要从事经济财货的生 
产，就必须支配着经历一定期间的资本利用。支配时期的 
长短，因生产部门的性质而不同。就在 同-生 产部门，若所 
支配的财货的级次愈高，则支配资本利用的时期就须愈长 r 
总之，对资本利用的支配，是不能与任何生产分离的。 

但这种经济财货（资本）的数量，在这个一定期间内，是 
不能同时使用尸其他生产目的的 c 所以，我们若要能在未 
来 定时点 上支配-种低级财货，则我们只在某一时点 h 
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! 暂时保有相应的各种高级财货还不够，而必须具备这样的 
前提才可 能：即 对于这些高级财货，必须保持足够的期间并 
将其固定于生产过程之中，至于期间的长短则依生产性质 
而小'同。 


如前所述，在 -- 定期间内对于一定量经济财货的支配， 
对于经济人来说，也如其他经济财货一样，是具有-定的价 


I 值的（即资本利用的价值一译者），因而生产一种低级财 
I 货所必要的髙级财货总体，其在现在对经济人所具有的价 

I 

i 值，就-定要包括该资本利用的价值，才能等于生产物的预 
期价值。 

! 例如，在一年后产出一定童谷物所必要的各种髙级财 



货（如播种用谷物、土地利用、农业劳动力等）总体的价值， 
其大小自然决定于谷物在一年后的预期价值（第105页）, 
但必须在这样的前提之下才是如 此：即 在前者（髙级财货总 
体的价值)之中必须包括有一年间对于这些髙级财货的女 
配所具有的价值（即资本利用的价值）。所以，高级财货在 
现在的价值，便等于从生产物的预期价值中减去资本利用 


的价值以后所剩余的价值。 


上述的说明，可以用数字来加以表现。假定一年后产 
出的生产物的预期价值为100,该髙级财货一年间支配的 


价值(资本利用的价值）为】0,则很显然，髙级财货总体现 
在对于经济人的价值，便不是100而是90。若资本利用的 
价值为15,则高级財货在现在的价值便为85。 

财货对于经济人所具有的价值，为价格形成的最重要 


的基础，这是前面已经说过的。在实际生活中，髙级财货的 




购买者，对于生产低级财货所必要的各神补足的技术生产 I 
资料 ® ，绝不按照此低级财货预期价格的全额支付，而只支 
付略为低下的价格。因此，高级财货的销售，颇与贴现的办 

I 

法相似 ® (贴现时以生产物的预期价格作为计算的基础 ）。I 
这点我们可在 h 述的理论里找到说明 

将高级财货变形为低级财货或第一级财货的过程，若 
是一个经济的过程，则无论在何种情况之下，都还为如下的 
条件所制 约：这 个条件就是需 要-个 经济主体来准备这个 
过程、指导这个过程、进行一些经济核算、并把各种髙级财 
货（包括技术的劳动力）投人于这个过程<：这就是企业家的 
活动®—在经济发展的初期及其稍后的阶段，在一般小 
工业中，这种活动通常由那些以技术的劳动力参加生产过 
程的经济主体来兼任。随着分工的进展和企业的扩大，这 
种活动就要占据经济主体的全部时间。这个企业家活动与 ▼ 
技术的劳动力相同，也力财货生产的一个不可缺的要素，也 ^ 

itfr 

具有髙级财货的性质，并且也是一个经济财货，从而也具有 | 
价值。这样，我们就可以如此说，高级财货总体的价值，自 S 
然为产出的生产物的预期价值所决定，但在高级财货总体 
价值之中，还包栝有企业家活动的价值^所以，从生产物的 
预期价值中，除减去资本利用的价值外，还须减去企业家活 
动的价值，才是高级财货的现在价值。 1 

I 

丰节所述的理论，加以总括 如下： 生产一个低级财货或 
第一级财货所必要的髙级财货总体（包括原料、劳动力、上 
地利用、机器、工具等）的现在价值，其大小自然决定于所产 i 
出的生产物的预期价值。但在前者（高级财货总体）之中 . I 
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不只包含有生产技术上所必要的各种高级财货，而且还包 
含冇资本利用与企业家活动. 因这： 者都是生产，切经济 
i 财货所不可缺少的前提条件，与上面这些技术的必要物没 
I 冇什么不同。从而卞_产之技术的要素现在所具有的价值， 

I 

: 就4生产物的全部预期价值不，致，其差额就构成资本利 
I 用的价值与企业家活动的价值。 


3.3.4 个别高级财货对我们所具有的价值 

如舫所述，一个具体财货或-种具体财货数量的价值， 
对于支配着它的经济主体来说，是等于他没有支配着这个 
财货或财货数量时不得不缺少的欲望满足所具有的意义: 
这很容易使我们认识髙级财货的每一个部分量的价值也是 
这样的。自然，个别高级财货之能满足人类的欲望，只在它 
与其他（神足的）高级财货相结合之下才可能。也就是说， 
我们的具体欲望之满足，并不 依存于 对个别的高级财货或 
髙级财货数缝之支配，而是依存 T 对高级财货补足量全体 
的支配。从而我们就可得出这样的见 解：即 只有高级财货 
的补足量全体，才对经济主体界冇独£的价值。这是高级 
财货所特有的补足性，从这种补足性我们自然会得出这种 
见解。但假如我们不得出这种见解，则我们就很容易得出 
这个结沦：即高级财货的各部分量的价值，亦与普通第一级 
财货的价值相同，是等 T 只有支配着它才能保证的欲望满 
足对我们所 M 有的意义。 

我们只有支配肴高级财货的补足量，才能获得一定数 
' 虽的低 级财货，这肖然是 ir : 确的、 m 髙级财货的一定量在 
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生产过程中，并不是如化学的化合（即某元素的-定量与其 I 

I 

I 

他元素的，定 M 相结合而成为一定的化合物）那样相结合 
的。如一般的经验所昭示我们，任何-种低级财货的一定 
量，郎可以为爯有互不相同数量关系的各种高级财货所生 
产 出来。 并11,纵使具有补足性质的卨级财货缺少了一个 
或多数，也不等于其余高级财货就完全丧失了生产低级财 
货的能力。例如为生产谷物，自然须使用土地、种子、劳动 
力、肥料及农 业用貝 .等，但纵使缺少肥料或缺少一部分应用 
的农；1_,只须我们支配着多量生产谷物所必要的其余高级 
财货.则一定量的谷物 T 仍然是能够生产出来的。 

上述经验告诉我们，生产低级财货是可以缺少个别卨 
级财货的。其实不只如此，我们还常常可以观察到这样- 
些情况 ：即事 实上+只从一定量的高级財货，町以产出一定1 
量的生 产物；而目生 产本身，还具有很大的活动性。例如，^ 
耕地的土质虽是一样，但随着土地是否是较集约地利用，换 ^ 
言之即随着其余补足的髙级财货被不同量地使用 ，一 定量 
的谷物便可从面积互不相同的耕地上生产出来，这是任何 II 
人都知道的事情。所以，较少的肥料，是可用较多的土地、 

较好的机器或较集约的农业劳动来补偿的。这样 ，我 们就! 
可以 般地说 ，差不多每一种高级财货的较少数量，都丐以 1 
为相应多量的其余补足财货所补偿。 

个别的髙级财货,纵使不能为其他补足财货的数量所 
补偿，从而 ■种 髙级财货的支配量的减少，纵使将造成相应丨 
的生产物的减少（如 ■些 化学品的生产那样），但一种生产 
资料的缺乏，并不-定会使其余生产资料的相应貴完全丧 
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失其价值。因为其余这些牛产资料，通常还可用于其他财 
货的生产，从而可以最后用干人类欲望的满足。 

所以 ，一 种高级财货的一定量，通常并不为所产出的生 
产物之精确相应于此高级财货量的数量所依存，而不过为 
该种生产物之具有较高质量的部分量所依存。因而个别髙 
级财货一定量的价值，也就小等于由这种髙级财货生产的 
全部生产物所提供的欲望满足的意义，而只等于未能支配 
I 这种高级财货时减少的生产物的部分量所能提供的欲望满 
足的意义。但高级财货支配量的减少，若不引起生产物数 
量的减少而引起生产物品质的降低，则个别高级财货数量 
的价值，便等于良质生产物所提供的欲望满足的意义与劣 
质生产物所提供的欲望满足的意义之间的差额。 

但是，就在生产物的数量随个别髙级财货支配量的减 
T 少而成比例地减少的情况下（如一些化学制品那样），其余 
I 高级财货的补足量，也不会因而全无价值。因为这些高级 
| 财货还可用于其他低级财货的生产，从而可最终用于人类 
I 欲望的满足。所以，就在这种情况下，也不是由缺少该髙级 
财货而失去的生产物的全部价值，决定该高级财货的 价值； 
而是由我们支配着该高级财货时所保证的欲望满足的意义 
与缺少该高级财货时所实现的欲望满足的意义这二者之冋 
的差额，决定该高级财货的价值。 

把上面的三种情况加以总结，就可得出如下的个别高 
级财货价值决定的一般规律：即个别髙级财货的价值，等 f 
我们支配着它时所实现的欲望满足的意义与缺少它时所实 
现的欲望满足的意义之差额。 



3.3.5 土地利用、资本利用，尤其是劳动力的价 值® 

土地在一切财货中，并未占有特殊的地位^它若被用 
于享乐的目的（例如作为公园和跑马扬等），就是第一级财 
货； 若用以生产其他财货，则为高级财货，这都与其他财货 
完全相同。所以，它的价值和它的利用的价值之决定，也完 
全依从于价值决定的-般规律。同时，因为它具有髙级财 
货的性质，所以也特别适用上面所阐发的关于髙级财货价 
值的规律。 

何是，经济学者中传布很广的某一派，虽然正确地认为 
土地 的价值，不应还原于劳动与资本的消耗，但他们却从这 
一 点出发，面认为土地在各种财货中 T 可有其特殊的地位。 
选种想法，明显地存在着方法上的谬误。在经济现象中，大 
部分電要现象不能统摄于研究这种现象的科学的一般规律 


这个规律好精确地对应于价值决定的一般规律（第 
108页以下），因为这个规律所表现的差额，正好标示出依 
存于一 个具体髙级财货的支配所实现的欲望满足的意义 。 i 
为参照前面（第108页以下）关于各种高级财货补足量 
价值的说明.来把握这个规律，我们更可得出如下的基本命 
题：即 -个高级财货的价值，在生产一个生产物所必要的其） 
余补足财货价值不变的条件下，与该生产物的预期价值成 
正比例，即该生产物的预期价值愈大，则这个髙级财货的价 
值也愈大；同时，在其他情况相同的条件下，这个髙级财货 
的价值，乂与其余补足财货的价值成反比例，即其余补足财 
货的价值愈小，则这个髙级财货的价值就愈大； 


价值的理论 



之这自然是这个科学应该加以改进的明证。 fM 我们却 
丼+能以此作为藉 U 时认为必须找出-个尽善杉美的辅助 
方法，以使一组现象与其余-组性质基本相同的现象区别 
幵来，并替这两组现象分别树立一个特別最高原则。 

这种认识在最近引出 r 许多尝试，这呰尝试都想把土 
地利用与土地本身，如同其他一切财货，列人国民经济体系 
的范围以内，并根据支配的原理，将其价值与价格还原于人 
类劳动或资本的消 耗。 0 

但这种尝试对 f … - 般财货特别是土地，很显然是-种 
歪曲之沦。关于上地，我们可以问以下这些问 题：如 七地究 
竟是人类耗费很多劳动以后才从海洋里浮现出来的，抑或 
是末 曾耗费什么劳 动而自 己冲积 itri 成的； 究 竟它是隐蔽于 
原始森林并堆满了岩石，经过人类很大的努力与牺牲，才开 
拓整理成肥沃田地的，抑或从最初就没有森林，而本来就是 
肥沃的田地——这些问题对于判定七地的自然肥沃度，对 
于在这片土 地上投入经济 财货是 否合理和是否经济， s 然 
是很有趣味的。但在以土地的一般经济关系，特别是它的 
价值为问题的时候，从而在以各种财货在满足未来欲望 
上®所具有的意义为问题的时候，这些就不是什么有趣味 
的问题了。 

这种新近出现的想把土地利用及土地本身的价值还原 
于劳动耗费与资本耗费的尝试，不过是在最流行的地租理 
论（与实际生活现象矛盾较少的经济学部门）内，根据经济 
学的最高原理，吸收了流行的谬误以后所得出的产物。对 
于这个尝试，特别对于李嘉图 ® 所表述的理论，我们可以这 



样加以非难 ：即这 种理论许没有说明士地利用对丁经济人; 
具 有价值的理由而只明确了产肀价值差额的个别因素， 
而这 个別因素却错误地被提到了原理的地位。 ! 

窀无疑问，上地的属性和位置的差异，是土地利用及 k I 
地木 身产肀 价值差 讦的最 重要的原因之，但此外还有 K I 
他的原因。所以，属性与位置的差异，绝非发生价值差 异的； 
决定件原理，当然更不是土地利用及 h 地本身的价值原理。 
☆则，在一切 .1: 地均具有 N ，属性和位置时，依据李嘉图的 | 
调论，这些土地就不应提供任何地租了 D 但事实上，在这种 | 
情况之下，使地租差#的因素虽不存在，但地租总体与地租， 
本身，则无疑是依然存在的 r 另 - 方面，同样明 H 的是，在 
上地非常缺乏的国家，就是具冇最不利的属性和位置的土 I 
地，也问样可以产生地租 ，而这 种地租就不是李嘉图理论所 
能够说明的 It 
t 地与土地利用，在其具体的现象形态也与其他 -: 
切财货相间，是我们评价的对象。它们之所以获得价值，也 | 
只由〒对它们的支配，为我们的欲望满足所依存。它们的 i 
价值决定因素，也与前面所述的（第68页及第從页）一般 
财货价值决定因素 N 样。 s 所以，我们要想深人地理解它们丨 
价偵之所以差异，就只有采用这样的方法才办 得到： 即我们 
对丁土地利用与上地本身，也府该从经济学的一般观点来丨 
加以 考虑； 并且由于它们是高级财货，所以我们也应该从它丨 
们与相应的低级财货和各种补足财货的关系上来加以考 i 
虑 ■:, ' 


我们在 P 面所得到的结果，是生产一个财货所必要的 
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' 高级财货的总体(包括资本利用与赍业家活动） ，其 价值尺 
度须求之于生产物的预期 价值。 因此，在上地利用被用以 
从事低级财货的生产时，其价值尺度亦应求之于为它所产 
出的低级财货或第一级财货的预期价值。在其他情况相问 
的条件下，这个预期价值大，： t 地利用的价值 就大； 这个预 
期价值小，土地利用的价值就小。至于具侔的土地利用和 
具体的土地本身对经济人所具有的价值，则亦如其他一切 
高级财货一样，是为如下的原理所规绳 着的： 即预期的生产 
物价值愈大，高级财货的价值就 愈大； 同时，在其他情况不 
： 变的条件下，补足的高级财货的价值愈小，这个高级财货的 
价值就愈大。 @ 

所以，在价值上说来，土地利用所依从的规律，与机器、 
工具、住宅、工场等利用所依从的一般规律，以至其余一切 
经济财货所依从的一般规律，是没有什么不同的。 

但这样说，也绝不是否定 土地与 土地利用有其〜定的 
特殊性 ，一 如其他许多财货种类一样。一国所能支配的土 
地与土地利用数量，一般来说是一定的，是不容易增加的； 
而且它是不 动的； 不同地方的土地是具有非常不同的质量 
的。我们在土地利用与土地上所看到的价值现象的一切特 
殊性，都可还原于这三个原因。+过,这一呰特殊性一般来 
说，只是关于经济人特别是一定地域居民所能支配的数耻 
上和这个数量性质上的特殊性，从而它不只是土地利用和 
土地价值的决定因素，而 a 如前所述，还是影响一切财货价 
值的决定因素。所以土地利用与 t 地的价值现象，绝未具 
有任何特殊的性质。 




劳动力 ® 的价格亦如十地利用的价格，若不作歪曲之 
论，是不能将其还原于生产费用的价格的。旣是如此，于是 
…#学者，就想对这种价格现象，另立 个 特别的原理。他 
们这样说，就是最…般的劳动，亦须能养活其本人及其家 
族，否则，劳动力对社会的永远提供就不可能。但劳动又不 
在劳动者的牛存资料水准以上提供更多的收人给劳动 
者，否则劳动者的数 量就将 要增大 ，从而 其劳动力的价格又 
将降落于以前的水平。因此，规绳着一般劳动价格的原理， 
便是上述意义的最低生存费。至于其他劳动力的较高的价 
格，则应归囚丁投资和特殊才能。 

但如经验所示，在事实上常存在一种对经济人不但完 
佥无用而 11 有害， 从 而绝不是一种财货的具体劳 动力； 同时 
也存在一种虽然具有财货性质但却无经济性质与价值，从 
而与前者相 N , 也不具有任何价格的其他具体劳动力（属于 
这种劳动力的，有囚某种理由在社会上大量地存在着 ，从而 
A 冇非经济性质的 切 劳动力，例如那些拘任着无薪职务 
的劳动力等）。所以，劳动力本身，无论在何种情况之下，都 
不是财货或经济财货 ，都 不一定有价值，固而任何劳 动力， 
，般 都没有价格，当然更没有 一定的 价格。 

经验也这样告诉我们，'方而，既然有许多劳动力不能 
交换到劳动者所必要的生存资料 ® ，而另 方面 ，却有其他 
势动力，能很容易地获得10倍、20倍甚至百倍于〜人生存 
所必需的财货数量。可见，人类的劳动力与其生存资料的 
交换，事实上只是依据一般价格形成原理的一种偶然结果 
(在这种偶然性之下，劳动力只好以那样一种价格交换而不 


价理论 
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能以 K 他的价格交换 h 所以劳动者的生存资料或最低生 
存费.既不是劳动力价格的貞接原因 T 也不是它的决定原 

如以后所述，实 W 上，一个具体劳动力的价格，也与其 

I 

他 t 刀财货的价格相同，是受其价值的规绳的。而它的价 
值，则如前面所述，又为我们没有支配着这个劳动力时所不 
得+缺少的欲罕满足的意义所规绳。但由于劳动力毕竟是 
:种卨级财货，所以它的价值便宵先为这个原理所规 绳：即 
在补足的高级财货价值不变的条件下，生产物的预期价值 
愈大，高级财货的价值就 愈大; 在生产物的预期价值不变的 
条件下，补足的高级财货价值愈小，高级财货的价值就愈 
大。 

从生产 -个财 货所使用的高级财货的价格，来说明这 
个财货价格的理论是非常不充分的，这个不充分也表现在 
资本利用的价格问题上。我们对于资本利用这个财货的经 
济性质及其价值的终极原因，已在前面深人地加以说明了 
对尸那些主张资本利用的价格是资本所有者之节欲的报酬 
的理论，我们也已指出其谬误 r 。 如后所述，实际 h 资本利 
用所获得的价格，与其余一切财货的价格同样，只是它的经 
济性 质与其 价值的结果。面其价值的决定原理，则与 - 般 
财货价值的决定原理是没有什么两样的。 ® 

注释 

①独立钻研了价值理论的现代德国学者们，曾想对于财货价值的 
切现象形态，确定一个共通的要索，即想获得一个价值的-般概 
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念、他们除此以外，还想对财货的使用价值与其效用加以 K 別 
如弗甩 徳二徳就将价值定义为“人类对3 -物，判断其能否成为 
实现一 t ■巨 的的手段时所承认的关系”（《价值的 理论》 ，载《什 W 
特大学学报 》 t JTi ^ ari ^ D r Werthfs ”， DoTpater Uruv . Pn>gr ‘ \ B 52 H S r 
48; 此外 i 參 ffH 斯托竒 t 《政治绞济学讲义 》， Qmrx d 、 如 onom ■ fxdu . 
「丄， S .36 L 何因这 种关系 iF . 是物具有效用的基础，所以卜面 
这个定义， H 将价值解释成“物所钭有的被承认的目的适合忭”或 
“物所 M 有的被承认的 效用” 的定义，没有什么 K 别。然时这个 
“ 被承认的效用'却是财货件质的- - 般前提，所以弗頃德兰德的 
定义，不 H 是没有接触到价值的本质，而且还失之过广、实际 h ， 
他对 f 非经济财货，也如对于轮济財货一样，是将其同样地作为 
人类价值评价的对象的 （ S .50),』 尼斯与 其他多数前辈学者相同， 
他认为价值是財货对于人类目的所具有的有用性的程度（《价值 
论》，（杜平根杂志 》， “Lehre vrtjn Werth T \ Tubing , Zeitschr . 1855. S . 
423 i 此外参阅罗 雪尔：《国 民经济学体系》， 1., S 对 

于这个见解，我却不能承服。因为价值虽然是可以测计的数礅 t 
佾价值的尺度，不等于是价值的本质，也正如尺度不等于是空间 
或时间的本质 • ，样 t 实际上尼斯在发展他这种价值观的时候，是 
遭遇着困难的。因他同时乂将价值当成有用性，当成效用，并当 
成财货本身来规定它的概念，他说，事实在个别场合，价值论 
总是被建筑干‘价值* 一词的双重意义上的。”这就说明他并没有 
达到任何统一的原理。谢弗勒 （《杜 平根大学学报》，: 
f 诉，1862， Abth 15 ， S + 10) 则从这样一个见解出发 n 
经济与经济财货的后面 ，-定 存在一种人与外物间的潜在的或文 
M 上的关系。这个关系既可 M 经济客体方而加以把握.也可从经 
济主体方面把握。从客体方面把握，就是财货的有 用性； 从』:体 
方面把握，就是财货的 价值。 有用性（效用)是一物能用于人类一 
定目的的能力，价值则为…財货由 j _- 其有用性之故而对经济人的 
经济目的所具有的意义◊”以后，谢氏在其著作 《社会 体系》 
gesdbchq ^ lirhe 办 sto »，186 7 , S .&) 里，乂将价值定 义为： “财货所具有 
的意义，这个意义的大小，相当于其生产时所付出的牺牲，这两 
个概念相比，前 〜概念 显然是失之过广。因为非经济財货也有有 
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用性，并 且对于 人类的目的，也同样具有上述的关系，然而它却不 
具有任何价值。谢氏虽亦充分知道非经济财货没有价值 (< 杜平 
根大学学报》 ， Ttlbi^iger U/iiversUtUsschr . 1862, a . a . O . S * 11 + ) t 但他的 
前一概念，却没有将价值限定于经挤财货。至于他的后一槪念则 
又过于狭隘。因为，有无数的经济财货，无须付出任何牺牲就可 
得到（如冲积土等），而另外有些财货，则无论付出多少牺牲也不 
能获得（如天陚的资源）。不过，关于价值的本质，谢氏已有较深 
的洞察。依照谢氏，价值既不是客观的能力本身（间上学报， S . 
H )， 也不是有用性的程度（同上学报， S . 31)，而是财货对于经济 
主体所具有的意义。对于价值作了有趣贡献的，还有罗斯勒（《价 
值的理论 》， “Theorie des Werthes ^ fiildeh . J^hrhticher l 868 t IX . , S ,272 
他得出这样的结论，一向将价值区分为使用价值与 
交换价值，实则这种区分是很不正确的。价值概念是绝不能与物 
的效用要素相结合的，价值概念应该是一个统一的概念，应该表 
现物的财产性质，并通过财产法规的实施而成为具体的价值现 
象，由此，我们就可知罗斯勒所特有的立场和他的见解的进步地 
方,就是他已将价值对象的范围，正确地加以限制，并对于财货的 
效用与财货的价值，加以严格的区别 Q 但对于他把财货的财产性 
质作为价值的原理一点，则我很难赞成，因为财产和价值同为我 
们前面所讲的数量关系的结果，而不是由于别的。对于他从法律 
学上援用财产性质的概念一点，亦颇有疑问 （ S >295,302 ff .)， 此外 
参阅施略泽：《导论》§ +15), 因为財货的价值与其经 
济性质相同，它是独立于作为社会现象的人类经济的，也是独立 
于法律规定和社会存在的。我们在孤立经济之中，也看得见价值 
现象，所以价值并不产生于法律规定。在较早的学者中，对于价 
值的…般衹念，想加以明白规定的有蒙塔纳里 （《货 币论》，1秘7, 
MwMtoU , S + 43, p , a.der ed . Custodi ) 、特戈特(《价值与货币 》 T 
Vdfeurs met onnai & tS r 79 ff .， ed . Daire ) 、康迪拉克（《商业与政府 》， L 
commerce et k g ( nweFnernem , 1776, S , 151, fF .^ ed . Dajre ) 、加尼尔<亚当 * 
斯密《国富论》徳译本序文 S .5)、 斯托奇（《政治经济学讲义》， 
Cours d J 4 conorme poliiique 1815 ， 1. S .56 ff . )等。其中特别是康迪拉 
克的价值概念 f 与德国现代价值理论的新发展颇有近似之处。 
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② 主张经济财货与非经济财货的差别，在于前者是劳动生产物而后 
者则是自然賜物、前者是交换的对象而后者则不是交换对象的说 
法，我们在前章已加以讨论，并得到财货的经济性质与这两个要 
素尤关的结论、价值也是同样，它与财货的经济性质相同、也是 
财货的需求罱大于其支配量的结果。 将经济财货定义为“劳动生 
产物” 或“交换物”的拫据，也同样不能作为判别有价物与无价物 
的标准。 

③ 从“使用价®”与“效用”的混同，又产生财货的抽象价值理论（关 
于这点，可参阅劳：《国民经济学 》 T Volkswi / thschq / islehre 、§ . 58 ff + 
1863), 一个财货种类可因其能够满足人类的欲望而具备效用性 
质，其具体财货量可以用于欲望的 满足。 但在一定的用途上，则 
不同种类的财货却 R 有不同的效用（例如作为烧柴用的山毛榉与 
柳木）。所以同类财货的效用也罢，或异类异种财货的不同程度 
的效用也罢，都不能称为"价值' 各个人所支配的不是整个财货 
种类，而只是具体的财货 ，玥此 只有具体的财货才是財货，也只有 
它才构成我们的经济和评价的对象 c 

④ 我们若深人地研究精神现象 ，就 可知对外物的认识不过是我们对 
于外物所及于我们的作用的意识，即最后不过是我们自身的一个 
状态的认识。同样 t 我们所归于外物的意义，最后亦不过是外物 
在保持我们的生命和福利上对于我们所具有的意义的表现。所 
以，价值并不是附厲于财货之物，也不是财货本身的属性，而不过 
是一个财货在我们的欲望满足上，在我们的生命与福利的保持上 
所具有的意义 3 

⑤ 普劳登 （《经济矛盾的体系 》， dies contradictions ^conomiques , 
Ch . Il ，§ .1) 就曾迷惑于这种谬误，而认为在使用价值与交换价 
值之间，有难解的矛盾存在。 

©在 - 种财货能满足各种不同的欲望，且每种欲望满足都具有递减 
(其递减的比率，因各欲望之满足度而不同）的意义时，经济人对 
于这些欲望，将不问其种类如何，必先以该财货的支 配量， 用于具 
有最高意义的欲望满足。其次才以所余的数置，用于在意义上居 
亍次 位的欲望满足 c 然后再以剩余的数置，用于重要性更差的欲 
电满足。 这样进行的结果，到最后，所有未被满足的各种欲望中 
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的最重要的欣望都将具有相 等的電 要度：所以，一切欲望总是被 
满足到具将相等程度 的重 要度为止的。 

( D 假定某-经济人全 满足其 对于某『财货的全部欲望（这欲 
T 按其電要沒分为从10到〗的等级），而耑要10个具体财货或 
1() 个具体财货数试（即10的数奸: K 但他实际上只支配着7个财 



货或7个财货数景（即7的数情）-.则依据我们关于人类经济的 
啦质所述的道埋.毫无疑问.这个妗济人必以其全部支配最（即7 
的数 用下满足艽重 要度从10到4的欲望，而听任其余的欲 
望即 K - m 要度从3到 i 的欲望不被满足。这时，一个具体财货即 
这7个财货数贷中的！个数置，对于这个经济人究竟具有怎样的 
价值呢？依据我们关 F 财货价值木质所述的道理，这个问题就与 
这个经济人不是支配7个财货.时是支配6个财货或6个财货数 
试(即6的数景）时所中止实现的那个欲望满足具有多少意义的 
问题相同。在这 M , 这是很明白的，这个经济人假如因为何种事 
故而失去其所支配的7个财货中的1个，则他必然以其余的6个 
财货，用以满足重要度较大的欲望， W 听任重要度较小的欲望不 
被满足。这样，我们就可知，由于个财货或一个部分 M 失去的 
结果，就丧失 T 原来为全部支配 M ■(即7的数星)所保证的欲望满 
足中之具有鉍小意义的欲望满足，即歧失了原来我们以4表现具 
意义的肷望满足。因而这个经济人的欲望满足，现在就变成从 
10到5为比。所以，在这个悄况之 卜， 对一个具体财货或一 t ■具 
体的部分量的支配，就只+过为我们以4表现其意义的一个欣望 
满足所依存，但若这个经济人所支配的财货数最只为5个或5个 
部分量 f 则各个财货或各个部分量对于他就具有以6的数值所表 
现的意义。同样，若所支配的只有3个财货，则各个财货就具有 
以 8 的数值所表现的意义，若所支配的只有丨个财货，则这个财 
货就具有以10的数值所表现的意义。 

⑧企阌找出财货的使用价值尺度，并以此作为财货的交换价值基础 
的尝试，开始于亚识 k 多徳：他说，必须有-物可以作为万物之 
尺度。……实际上，这种尺度除 统摄万 物的欲望而外，别无他物 
町以胜任。因吾人假如不喜爱仟何物品，或对万物都是同样地喜 
爱，则就不存在有财货的交换 T D ” （《伦理学》，伽 Z Me . V . 8) 加 
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”安 尼也在同样的意义〖.写 道：“ 人的心性是各种各样，欲筚也是 
各种各样，听以物的价值也是各种各样，（《货帀论》，冰/ 
LJ . Cap . [I S ,27 ,der ed , 〗780)持戈恃在他遗留下来的片断论文 
(价值与货币 》（ et 曾深人地论及此问题，他 

说，一旦文化发达到某种阶段.人类就进行宥欲望的相互比较， 

以使为获得财货而作的预筹，适合于各种财货的必要性与效用件: 
的程度。但在评定财货价值的时候，人类也常考虑到获得它的困 
难大小 ，所 以特戈特煞尾又说，对 f •个离群索居的人来说，他 
对 f •一个时货的评价,恰恰等 f 这财货所具有的全部能力中相心 
于他的欲喝的部分能力.或等于他满足其欲頃所欲使用的部分能 
Jj ，( 同上 H 8〗， Daire ) 康迪拉克则得出另一结论 说：“ 某物右 
用 r - 我们的欲望时，我们就设它 h 有效用=这个效用有多大，我 
们对它的评价就有多大，我们对它的评价就叫作价值，（《商业与 

I 

政府 》， L ronurwrce et le gouz^memenl T 1717, S . 250 ff . ， Daii ^) 所以特 
戈特是以人类获得财货所粍费的精力为财货使用价值的尺度，而 
康迪拉克则以财货效用的大小,作为财货使用价值的尺度。这就 
是以后在英法经济学者著作中屡次反复的两个基本见解。但对 
使用价值尺度问题研究更加深人的则是德国的学者、希尔德市 ▼ 
兰德在我们屡次所引用的书上，为 r 反驳蒈劳登对现行价值学说 ' 

的抗辩，曾这样说 ：“由 于效用价值常是物与人类的 关系， 所以仃 
何财类的效卬价值尺度，都存在于它所满足的人类欲望的总体匀 
顺位之中.若不存在人类和欲望，就不存在效用价值、-因此，江- 
何财货所有的效用价值总额，在人类欲望没有变化的范围内，它 
总是保持不变的，而且它还按照财货的数最分 K 于财类的各单位 
上。爷位的总数愈大，各单位所分得的效用价值就愈 小,. 反之亦 j 
然”（《现代与将来的国民经济学》， I \ atiotuiil^cfmondG der G^enwart i 
^ ZuAw ^, lS 48 t S .3 L 8 ff .)- 希氏卜而的说明，对于财货价值问 
题的研究，是-个无可比拟的启发，但亦不免有两个缺点。如后 
所述 t 这两个缺点也为后来这个理论的修正者所部分地感觉并办! 
想将其除去。照希氏的话看来，所谓某一财货的价值，只能解作 | 
为该财货的总支配培对人类妗济所具有的 价值， 但埕，价值实不 1 
H 有任何实在的忭质，即我们无论在任何地方 ，也+ 可能饵止# 




见有价值的存在。丙为价值是 AS 现于个人，只显现 I 1 具体的财 
货数童的（参阅 S +90)。 这一点站 M 不论，我们纵使将希氏所谓的 
财类价值，解释成某类具体财货对 f 支配它的社会各个成员所具 
有的价值总体， hfflj 希氏的定理，还是不能成立。因为，非常明 
白，该具体财货的分配或支配罱发生变化，这个财货价值就要变 
动，共至有时还仝无价值。所以，照 字面解 释的本来意义的财货 
价值，在我们不把“效用”、“认识的效用”及“效用度”与“价值"相 
混 M 的范围内，它既无实在的性质，也非实际存在之物。就是将 
财货价值解释成某类貝体财货对人类社会成员所具有的价值总 
体，纵使各个成员的欲望没有变化，它也绝不是不变的数量。这 
样，希氏据以计算的基础，首先就有 f 争论的余地了。加之，希氏 
在认为“财货价值”按照财货个数分配 f 财货 各笮位 之上的时候， 
还没有考虑到各 具体欲 望的满足对人类所具有的不同意义（参阅 
尼斯《杜平根杂志》， Tab , Zeiisch . 1855, S , 463 ff + ) ,希氏认为财货 
的支配景愈小，其使用价值则愈大，前者愈大，后者则愈小，这实 
是非常锐利而且是适用于任何时代的观察 t 希氏理论所含的真 
理的要素，就在于这个观察。惟他想在财货量与使用价值之间， 
确定一个精确的比例关系，但又似乎是要求过高了。 

对于这个问题想从另一方向加以解决的 T 是弗里德兰德，他 
说：“平均的具体的欲望单位为客观的国民经济的使用价值之 
般的表现。一方面表示各个有用物对于欲望单位的黄献比例，一 
方面又表示这个比例与平均的具体的欲望单位价值关系的分数， 
即是各个有用物的客观价值尺度（《价值的理论 》， Zfe 77^ 
cfes Wenkex ; Doipater Urdv . Schr . 1852 ,S + 60 ff . )但是，我觉得他这种 
解决法首先就应该反对。构想一个具有“平均涪要”的“平均人' 
实完全误解了财货价值之主观的性质 3 因为同一财货对于两个 
不同的人，由于其笛要量与支配量的或多或少，其所具有的使用 
价值显然总是不同的 c 因此， 确定平均人的使用价 值”的 办法， 
实不能真正解决上面这个问越，因为上面这个问题是我们具体观 
察的财货使用价值尺度问题，亦即财货对于具体的人所具有的使 
用价值的尺度问题，而不是抽象的概念的价值问题。事实上，弗 
氏只规定了各财货的“客观价值 " 尺度 （ S .68)， 但客观价值在实际 



tr . 是绝不存在的 c 

尼斯在我们 Q 经提起过的论文《国民经济的价值论 >( 
n ^ tional^konomische Ij^hrp \\ yn \ Werthe . ， Tubing ， ZLsrh . 1855) 中，对 
这个问题曾作 r 深人的研究。他说 r 评定财货使用价值的条件, 
不能在使用价值概念之本 质要累 以外去找寻” （ S .429)。 尼斯这 
话说得很止确。但由于他对 F 使 用价值 的概念，没有十分精密地 
加以限定，就使他在关于价值尺度的规定上 ，得出 了颇有争论余 
地的结论。他 说：“ 财货使用价值的大小 ，一 方面依存于该财货所 
满足的人类欲望的强度， 方 面依存于人类在满足某欲望时所得 
到的满足的强度。……其结果，人类的欲望就分成许多种类并排 
列成许多顺位。与此相对应，各种财货也分成许多种类并排列成 
许多顺位，依照尼斯这种说法 ，则 我们对于水的欲望，就应该是 
人类欲望中之最强烈的欲望之一（因为它的满足为我们的生命所 
依存 h 而由于新鲜泉水能够最好地满足这个欲望，所以水在各 
种财货的顺位中，就应该是居于最髙地位的一种财货。然而我们 
知道，水的具体数置，通常是没有什么价值的。同时如上所述，一 
般財货也不具有任何价值。尼斯于其论文内，在详细研究“抽象 
价值”的尺度后，之所以又论及私经济的具体使用价值 （ S .461), 
不过与劳氏同样，是想明确 14 财货价值（实则为妓用）与财货之具 
体价值的对立，即想明确一物的效用尺度与其价值尺度之本质的 
不同面已=关 f 规定具体形态的使用价值量的原理，尼斯虽曾在 
其内容丰亩的论文内加以接触 （ S . 441)，但却未得到任何结论。 

想从别的立场，来解决这个问題的有谢弗勒：^这位思想锐 
利的学者曾这样写道 ：“人 类对于某财货的欲望愈强烈，及人类获 
得该財货愈困难，则人类进行经济活动的剌激则愈大。这两个要 
素即欲望的强度与获得的困难度愈相互影响，则财货的意义就愈 
强烈地显现于指导经济活动的意识中^关于价值尺度与价值运 
动的一切命题 T 最后都可还原于这个基本关系” （《杜 平根大学学 
报》， Urdv . Srh ^ Un ， lS 62,5 Abth .， S . l 2 ff .)。 我完全同意 
谢氏所说的人类的欲望愈强烈，財货的获得愈困难，则人类进冇 
经济活动的刺激愈大的现点 D 但在另一方面，却亦有同样真确的 
情形：即人类对于某一财货（如水）的欲望很强，而这一财货却对 
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人类不具有仔何价值；相反 . ik 有那 ¥ 只能满足意义很低的欲望 
的财货（如 狩猎用 的别墅.人: r 的野鸭池等），而对人类却有不平 
凡的 价值： 所以.呆财货所能满足的欲望的迫切度，绝不是该财 
货价值的决定性要索。何况大多数的财货，都能满足各种不问的 
欲湣，而这鸣不冋的欲又都有各种不同的强度，假如我 们釆用 
谢氏的原理.又将何以确定这些财货的价值呢？同样，单是获得 
财货的困难度，也不坷作为财货价值的尺度 s 仅有些微价值的财 
VtJL 往要耗费最大的努力才能获得、 所以认为困难愈大，人类 
的铃济活动就愈得到刺激的说法，电是不正确的。恰恰相反，人 
类讨 r 以 kl -- 强度所欲望的各种财货，却常使其经济活动指向于 
4以最小困难度获得的财货 f 因此，谢氏所提出的二重原理，无 
沦哪-部分都不能单独提供决定价值的规范原理。自然，谢氏说 
过 ，这两 个要索即欲望的强度与获得的困难度愈相 互影响 ，则财 
货的意义就愈强烈地显现于指导经济活动的意识中，但是，如问 
谢氏本人也已经阐明过的，尽管我们町以理解经济活动即是人们 
有意识地去实现正当的生活目的，或者换句活说，即尽管设想财 
货都是受着按照理性办事的人们的支配，然而这两个要素究竟如 
何相互影响？相互影响以后，各财货对于经济人，又如何获得一 
定程度的意义？这些问題，谢氏都未曾加以解决。 

在现代经济卞者中，将价值尺度的理论，作为其体系之一 
部，而技以创造性见解著名的是斯坦因，他将价值定 义为〃 一定财 
货的尺度与财货生命的比例” a 国家学的体系 ： K System <kr 
S 祕娜哪耐 i … S 1169 ff ■ T 1852 ) ， 并得出 r 下弭的规定价值尺 
度的公式 <S. 171 £T):“ -个財货的真 it 价值尺度，为这个财货罱 
与艽佘财货量的比例。但为便这事有可能，必须先为一切财货数 
M 求出■个公 分母。 但这个公分母或各种财货的同质性 f 是只存 
在十各种财货的共通本质中的。一切现实的财货，都为材料、劳 
动、产物、欲望、利用及现实的消费等六个要索所构成。失去一个 
要素，一物就停 lb 其为财货。这就是各种财货的同质性，现实财 
货的这抟要素，都 以一定 的比例包含于各财货 之中。 这些要素的 
尺度.就决定孴各种现实财货本身的尺度。由此，我们就可得出 
结沦： -切财货相互间的量的比例或切财货的一般价值尺度， 



就是一个财货内所包含的财货要索及其数昏与其他财货内所 
含的财货要索及其数 m 的比例 r 所以，这个比例的确定与计 箅, 
就埕现实的价值尺度的确定八#阅前书 S . 1 S 1 ff . 价值方程式的 
公式)。 

@我们对于高级财货的需求，为其所产出的低级财货的经济竹质 
(第58页）与预期价值所左右。所以我们需求的保证和我们欲望 
的满足 ，丝 毫也不依存于对这样-些髙级财货的支 配：这 些卨级 
财货就是 P 、 有用于生产全无预期价笛的低级财货的高级财货。 
从这电，就产生髙级财货的价值为其所产出的低级财货的预期价 
值所制约的基木命题。因此，高级财货只有在它有用于生产那些 
对我们有预期价值的财货时，才能获得价值并保持价值。 

⑩住最初只有欲望的满足才宣接对我们有意义，这个意义大小的尺 
度，在任何具体情况之下，都是该欲望满足对我们的生命与福利 
所具有的重要性。欲望满足 所具有 的这种可以在数童上加以确 
定的意义，我们首先按照前节所述的原理，将其转移于这个欲望 
满足所直接依存的第一级财货，从而第-级财货就随之而具有价 
值了 。 但在我们对 T 第一级财货的需求不能得到满足或得不到 
完全满足的时候，为着满足我们的欲望，我们就伸手到相应的次 
一级髙级财货，而将第一级财货所具有的价值，逐步转移到第二 
级、第三级以及以 k 的髙级财货（自然这呰财货都呈现着经济性 
质），而使这些髙级财货也 H 有价值 。 所以，高级财货的价值，到 
最后不过是我们 in r 生命和福利的意义之特殊的观象形态。它 
的价值的决定因素也与第 一级财 货相同，最后也不过系于我扪所 
意识其在间接满足我们的欲望上具有的意义。但从财货的因果 
关系来说，高级财货的价值，是+能在最后欲望满足的预朗意义 
中直接求得其尺度的 ， 而应从相应的低级财货的预期价值中求得 
其尺度。 

⑪在资本分类及其槪念规定上常犯的错误，是不强调经济的立场而 
强调技术的立场（反对的人已有洛茨《国家经济》， S ^ Uitswirlhsehqft . 
I - 1 19. 与赫尔曼《国家学的研究》， SUiftlsu \ Untersuchungen , J 832, S . 
62) c 将财货分为生产资料与皁乐资料 （ iip 高级财货与第一级财 
货）二类，在科学上来说是正确的；但这和把财产分为资本与非资 
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本二类，则完全是两回事。有人认为能够持久提供收入的财产是 
资本，但这见解也是难以支 持的。 这见解若彻底发展下去（例如 
财产的概念也包括所支配的劳动在内，收人的概念也包括对享乐 
财货的利用在内„参阅赫尔曼《国家学的研究： 

1832,S, 300 ff. 及施莫勒《收人论》， 14 Die Letue vom Einkommeii n , 
Tuhi 吟 Zeiisck . 1 1863,S,53 ff, S.76 ff + )， 则劳动力（如卡纳德 《政治 
经济学原理 》， dStxfn . S.9+ 与萨伊《讲义 》， Cours , 1828, 

Ji,p + 285)、 土地〈如埃伦伯格《自然规律观的国家学》， Sutaisw. 

， 1819, 5, 13;奥本多弗《国民经济学》， 
!\ r Gtio7uddkoriomiel 器 22，S.2ff 7 与 {爱 r 堡评论》， Edinb . Review . VoL 
IV .， p .364 ff ,; 赫尔曼《国家学的研究》， Staatsw . Uniers . 1832, S , 48 
I ; 哈斯纳《体系》，和的 n L ，294) 以至任何具有持久力的使用财 
货，也不能不叫作资本了。但实际上，资本只能指这样一种经济 
财货： 即为将来的需要而在现在支配着的、并能对我们提供上述 
效用的经济财货。为要成为这样一种经济財货 ，须具 备以下两个 
条件：（1)经济主体支配着该经济财货一定量的期间，须有足够的 
长度，使其能从事于…项生产（就生产这一概念的经济意义而 
咅）； （2) 该经济财货的数最，从其范围及其性质来说 ，必须 是这样 
- 种数量，即经济主体通过这个数鼋能够直接或间接地支配生产 
低级财货所必要的各种补足高级财货的一定量 D 所以，经济主体 
所支配的经济财货数童，若因支配的时间过短，或因其数量与厲 
性皆不适合，以致该经济财货不能发挥其生产力时，则它便不成 
其为资本了产生收人的个别财货对象（如土地、建筑物等）与资 
本的最重要的差别，就在于前者是具体的钳久的财货，其效用本 
身也呈现着财货和经济的性质；而后者则直接或间接地表观为各 
种高级经济财货的总体（即各种髙级经济财货的补足童），其效用 
虽亦同具经济的性质，从而也能产生收入，但其生产力则与财产 
对象的生产力有本质上的不同。从资本学说上所产生的经济理 
论的各种难题，都由于这两类不同的收入源泉，被人不正确地混 
同亍资本概念之故。 

在发达的交换经济中，资本常表现为货币的便利 形态； 即使 
不是货币形态，也以货币估价并以货币提供于资本的需要者。由 
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下这样的结果，在 R 常的生活中就通常把资本理解成…定的货币 
额。很肢然，这样理解资本概念，塏过于狭隘了，是把资本的一种 
作为资本一般了：反之，不把货币资本视作真正的资本，而只视 
作资本代表的见解，也陷于止相反的错误。前面那种见解与重商 
主义的见解（重商主义认货币为财富）相 类似； 后面这种见解则与 
重商主义的多数反对者的见解（他们不认货币为真正的财富）相 
类似（在新近学者中，特别参阅谢瓦利尔《政治经济学概论 》 t 
(bun d 、 pdk 、、 Hf. , p」380 及凯雷 C 社会科学》， Sodalni&- 
^ M ， XXX 11., S .3) 0 实际上，货币资本不过是在发达的交换经 
济中特别适合于资本目的的一种便利形态〈参阅《希尔德布兰德 
年鉴 hfiiidebr . JMiicherVlUa 布罗协的主张）。对于这 一 
点，尼斯曾从历史的立场，巧妙地加以强调， 他说： “无论在何地 
方*必须在金属货币已被采用，其使用已非常普及的时候，资本才 
能吏强烈地发押其经济力；必须到 r 髙度的文化阶段，资本才更 
昆示 其扩大的威力= 这-点 我们无论在哪一国，都可发现类似的 
发展情 况。” （《政治经济 学 》， Zfe politi ^ h & 〗 S 53, S ,87) 所 

以，有了货币，虽使资本的移转和资本的交易趋于容易，但资本的 
槪念与货币的概念则是毫无关系的（参阅杜林《资本概念的批 
判》， “Zur Kritik des Capitalbegriffes' MiU ^ brajid 1 j Johrbilcker T V . t S . 
318 ff . 和克莱茵沃希特《资本论沿文》， Beitr ^ zur Lehre uwn ( Uipi - 

⑫有些经济学者认为利息支付是对资本所有者之节欲的报酬。对 
于这个主张，我愿指出这 一点： 即节欲本身并不具有财货的性质， 
从而它对我们也没有任何价值、.并且资本也不全从节欲产生，在 
许多场合（如一向是非经济财货的髙级财货 t 由亍社会需求的增 
加面获得经济性质时就常是如此 却只从单纯的占有而产生。 

所以，利息的支付，不能视为是对资本所有者之节欲的报酬，而不 
外是一个经济财货（资本利用）对其他财货（例如货币）的交换比 
例。 但如凯雷那样，认为资本形成系由于与节欲相对立的倾向， 
则又陷于另-相反的错误了： 

⑬所谓高级财货，不单指技术的生产资料，凡是须与其他髙级财货 
扣结合，才能用以满足人类欲望的-切财货 + 都是髙级财货。批 


—^值的理论 



发商人 f 中的商品.必须通过资本利用、运输及种种特殊劳动力 
的使爪，才能送达于零售商人，所以应该视为高级财货。零售商 
人手中的商品电是一样。就是投机者所投机的对象，在其上也须 
加上企 业家活动和资本 利用； 此外，也还有要加上贮藏劳动与仓 
痄利用的（参阅赫尔曼《国家学的研究》， U 舰 • J 832 t S + 
62 ), 

© 参阅哈斯纳《政治经济学体系》 （ 浓 to 丄 Okonamie ， 1860 , 1 ., 

丄29)。 



9 

绍 



1 


© 支配着生产低级财货所必要的髙级财货的人，并不是由此就能立 
即或良接获得低级财货。虽因牛产过程的性质而各有所不同，佴 
总须经过或长或短的时间之后，才能获得一定的低级财货。但若 
这人以其所支配的髙绂财货，立即与相应的低级财货或相应的货 
币额相交换，则就无异于本来要到 - 定时间（例如6个月 ） 以后才 
能支配的一定货币额，现在可以立即支配了。高级财货的所有 
者,将其高级财货转让十第三者，而愿于生产过程完了后接受代 
价，这吋自然就不存仵什么“贴现”的问题。所协定的支付日期愈 
遥远，则以信用买卖的财货价格(保险费在外）自然愈高。从这呰 
说明之中，我们就可知信用对于一国的生产活动，是起着如何显 
著的促进作用了。在大多数惰况之信用业务就是被用来将高 
级财货授给那些想制造相应低级财货的人 e 大规模的生产与经 
营，都必须依靠信用才可能进行。信 m 若是突然停止，则一国的 
牛产活动，必将发生毁灭性的停顿和束缚。 

⑯生产所必要的期间愈长，在其他惰况相同的条件卩，则其生产力 
必愈高，同时资本利用的价值亦愈人。所以那些能够使用 T 长短 
不同期间的生产，并依据我们的选择，能在各种期间后保证产出 
抖有各种价值的享乐资料的各种高级财货 T 就现在 来说， 其价值 
是均衡化的。 


⑰究竞有哪些职能属于企业家活动，这个问题是常常被人提起的。 
在此处首须注意的，就是在企业家为进行生产所支配的高级财货 
屮，汴往包含有他 H 身的技术劳动力，这个技术劳动力，也与他人 
的劳动力相 M ， 是属于一般髙级财货的。一个报刊所有者，大多 
同时就是其报刊的办 理人； 一个 r _ 业企业家也往往同吋就是劳动 
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者。 但他们之所以成为企业家，却并不由亍他们在生产过程上的 ’ 
技木的合作，而是由于他们进行了经济核谇.并在最圬作出 r 一 
定的意志行为，以使各种卨级财货 m 干…定的牛产目的,，照我的 
意思，企业家活动应包含如 F 的四点 ：（1)经济情况的报告 〆 2) 构 
成生产过程之前提的纶济核算， （3) 各种高级财货（实即一切财 
货，因为在交易发达的社会中.切财货都川于交換）赖以投人 1- 
-定生产的意志活动， （4) 使生产订划艄利执行的监轚 。以 h 这 
些企业家活动，奋:小企业中 M 占企、 [ k 家活动时间的极小 部分； 仵 
大企业中则除企收家本身时外，还往往需要几个人从铒 i 1 协助活 
动。佾这些协助活动无论是如何 巫要， 企业家活动总是 H 包含 J : 

面这四个要索的。这就是说，企业家活动只限 r - 将一定的资产使丨 
用 r 一定的生产 n 的，以及选 用人员 和监督事业的进行等（例如 i 
股份公司那样）。因此根据以上的叙述，认为在生产时负相风险 
是企业家之本质职能的曼戈尔德 （（ 企业家利润论》，％ I 加職 
Un^nehTnergewinn , 1855, 5.36 fF .) 的见解，我是小能同意的因为 
风险不过是偶然发生的，血且获利机会足和亏本机会相对称的、 

⑬如后所述，对 T 上地利用、资本利川及劳动力的价格，换 七之 .即 
地租、利息、丁资=者，要是我们+加以曲解，是不能还原子劳动 ▼ 

数量或生产费的、 这种悄况促使斿一些学者，想对这种财货树! 3 ' 
立 种与一般财货的价格形成原理不同的特殊价格形成原理。 | 
但依据我们在前向的说明.切价值现象 t 不管它 M 现于哪一种 
财货，都有同一的性质弓 ㈣ 一的起源^并且，价埴的尺度，在任何 
场合，都为相同的原理所规绳。01如以 F 两章所说，财货的价格. 
是其所具有价值的结果> 价格的入小 ，在仃 何情况 K , 都决定于 
其 价值的入小。 地租 、利息 t 工资，既然也是一种价格，自然也 M 
为这个价格形成的-般原理所规绳。不过在本节内，我们只研究， 

J - 地利用、资本利用及劳动力的价值，到以后论述价格的一般原 1 
理时，我们才以此处所得的成果为基础了来树立一个规绳这些财 
货价格的原理 b | 

在科学上的- 个 最夺妙的争沦 M 题，是从道德的立场来论 | 
地租或利息是杏是正当或 fi M 、 道德”的问题，但依据我的意见，我 i 
们的科学是只应研究为什么汁在何种条件之下，土地利用与资本 
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利用才对于找们是一种财货，现着经济性质，才获得价值，才 
最后出现于财货交换之中，并获得一定数童的其他经济财货（即 
价格）的。至 f 这驻事实的法律性或道镰性如何的问题，则是应 
该撇置 T 我们的科学领域以外的。十地利用及资本利用之所以 
W 有价格，都由于它们具有价值的结果。但它们的价值却不是任 
意得到的（第 KW 页），而是它们的经济性质的必然归结。所以它 
们的价格（地租与利息），就是使它们成为经济财货的经济状态的 
必然产物。随着 - ra 法律的进歩和公德心的提髙，它们的价格还 
将得到更确实的保证。在一定期间支配着上地和资本所得的收 
入，比在同期间全力活动的劳动者所得的收人为多这一现象，对 
于博爱家说来，也0■觉得是4悲。但这种多得收人的理由，却不 
足不道德的，而实由于土地与资本的利用.为较劳动力更重要的 
人类欲望满足所依存的 缘故。 所以，在劳动者的生产力未大力提 
高时，那些想把社会所支配的享乐资料.多分配一拽给劳动者的 
人，不是以劳动力对社会提供的价值作为标准，给与劳动者以报 
酬，而只是想以享乐资料与生活劳苫的平均分配作为榷则，來给 
勺劳动者以报酬的。仴为 r 要在这个基础上来解决问题，则就要 
以我们现在社会关系的根本变革为前提 〈参 阅舒茨《杜平根杂 
志》 f Tubing . Ztsck. ，1 S 55， H 7 I ff . )。 

© 卡纳德：《政治经济学原理》 （ Prindpes d 1 econ . polu . 7 1801, S. 5 
); 訊雷：《社会科学原理》 （ Principles of Soc. Sc. XL II § 1 .) ; 巴斯 
夏: 《经济谐和沦》 （/*__， 如； i.，Cbip.9) ; 沃思：《国民经济学 
原、埋 XGn^tOge d ■ NmionM 。 1861 ，S+347 fL ) ;罗斯勒：《国民经 
济学原理》 （ Ow / jA 也 k dfer Volk ^ inh ^ hf ^ i ^ hre , 1864, § 100)。 

® 由上述，我们可以同时得出这样的结论，当我们称土地利用的时 
候，我们是把它了解成可以时间测计的土地利用（如事实上在人 
类经济中所见的一样），绝不是所谓 M 根本力”的利用。因为只有 
前者才是人类经济的对象，后者则不过是历史研究的对象，对于 
经济人是没有什么关系的。-个农夫所租的肥沃土地，究竟是本 
来肥沃的，还是因地主的投资而肥沃的，这个农夫是不过问的。 
并且，这对于他所支付的地租，也没有什么影响。土地购买者在 
购进土地的时候，也只计算土地的“ 将来' 而绝不考虑它的“过 
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㉗ 李 II 阐： 《政冶经济学原理》 （ ofP . E . Xh ^ p .2 &.33), 

@参阅罗伯 特斯：{给苺 尔西曼的公幵书 tL 》（ hr ^ Briefe an V , 
Kirrkma / m ,3. Br . r 1851 ,S + 9 ff .)。 

© 罗伯特斯得出这样的 结沦： 由于现在的社会制度，使资本家和地 
主从劳动昔的手中夺去其生产物的〜部分 + 从而他们才+从車汀： 
何劳动，而居于与劳 动荇“ 共存”的地位（罗伯特 斯：同 上书， 41 
ff .): 罗氏的这个结论，实基于把生产过程的成果完全看成是劳 
动生产物的惜误前 提,， 实则劳动力不过是这过程的一个要素，并 
且它也不比其余的生产要素特别是土地利用与资本利用更为重丨 
要。因此，资本家和地主的牛活，并未依靠从劳动者手中夺去之 I 
物，而却依靠他们_己所提供的资本利用与土地利用、而这个资 
木利用与土地利用，则无论对个人、对社会来说，都是兵有不低于 
劳动力的价值的。 

© 彳地的 价值为 七地利 用的预期价值所决定，绝不是后者为前者所 
决定。土地的价值不外是折含于现在价值的土地利用总预期价 
值。 t 地利用的预期价值愈高，资木利用的价值愈低，则土地的 
价值便愈大。在以后，我们将要知道财货的价值为其价格的基 - T 
础 n 在一 W 经济的繁荣期，通常将出现地价暴涨的现象，这个现 3 

象之听以出现，--则由于地租的上升，再则由于利率的 下降。 

㉕ 劳动力的支出与劳动者的不决感觉相结合，所以，若不从劳动得 
到经济的利益，则任何人也不愿意劳动。这是劳动的一个特殊 
性，它对于价值现象也有影响。劳动对社会之所以不容易成为非 
经济财货，也 基〗 1 这个原因。但人性好逸恶劳之说也未免言之过 
甚，大多数的人还是喜欢做事的，对于身体健全的人来说，劳动还 
足他 的-种 欲望。虽然如此.但只有少数人才不为获得经济利益 
而劳动。其所以是这样，倒不因为劳动是不快之事，而实由干社; 

会 h 存在着劳动可以得到报酬的机会之故。 企业家活动 也应算 
作劳 动力。 它通常也是一神经济财货，并对经济人具有价值。它 
有两个特性：（1)它在性质上绝不是用以交换的商品，从而没有价 
格形成 之事； （2) 它以对资本利用的支配为其必然的前提，若无资： 
本利用，企业家便无法进行活动 e 这个恃性，通常限制着一国企 1 
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屮家活动的数 Q ,特别是；要&⑤资本利用才能发挥作用的那种 
企4家活动，更被 限十极 小的 数這： 信用可以增大这个数量，缺 
乏法律的保障 ，灿 又减少这个数赓 

&在桕林，一个缝衣女丁 < 每[4以 f •丄1作15小时，也不能賺得其 
生活听需的费用 ■_ 对于食物、住宅、燃料等，还可以靠自 C 收人去 
支办，何所穿的衣服，则无论如何勤劳也无法购置（参阅（德意忐 
平 ， OeuLschen Vi^rteljahrschrifi , ]86 S 7 If Abth . , S 」 ti 5 上卡纳曾所 
述）。 S 此 M 样的情形，在其他汴多大城市也可看 

© 劳动者的生活方式为其收人所制约.而不是其收人为其生活方式 
听制约 - 但颇有将因果倒罝，而主张收入为其生活方式所制约 
的. 

㉘ 资木本身若+转移 f 资本利川的购买者手中，则在许多情况之 
F . 皆不能算是资本利用的丈却 t 这情况如后所述，将使资本利 
用的价格形成出现一个特点.这个特点对资本听有者包藏若 -- 
种危险，对于这种危险必须以保险费补偿。 
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父换的理论 

4.1 经济交换的基础 


^ I 们薄欢交换、青欢贸易和喜欢提供一物以与他 

物交易的癖忭，是否为人性的一个根本要素? 

〆 、或是古为人们理性与 d 语能力的必然结 
果？ ”或是杏还有其他原因，以使人们愿意进行财货的交换? 
这些都是亚当•斯密未加以解答的问题。这位卓越的思想家 
只是这样 说：“ 只有这-点是明确的，靑欢交换是人人所共通 
的，而且只有人类才喜欢交换，其他动物则不然。 

力完全明了上面的问题，我们假设这样-种情况 ：相邻 
血屈的两个农夫，在丰收之后各保冇多余的 i 司样品种的大 
:起‘ 他们的大麦既是多余，自然尤妨用于交换。假定他们 
对干交换特别感兴趣，也不考虑交换的意义如何，就在他们 
彼此之间，各以100麦程或其他数量的大麦一 次又- 次地 
相互交换起来。因为他扪都以交换为乐，自然没有什么不 
町以 交换的理由。不过，他们在事实上却不会相互交换，杏 


MS 理论 
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1 则就要被其他经济人 讥笑为 无聊并荒谬。 

现在我们另外假设-种情况，-个猎人拥有多量的曹 
皮（衣服的原料），而食物则感 缺少； 因而他的衣着欲望可以 
得到完全满足，而食欲的满足则极不充分。他的一个邻居 
农夫的情形，则与他恰恰相反。在这种情况之下，纵使猎人 
不妨以其食物与农夫的兽皮相交换，但比之于上面那种情 
况，恐将更无发生交换的可能。因这样交换以后，猎人的食 
!物欲望与农夫的衣着欲望，都将更难得到完全满足，其结果 
必将使二人的生活状态更趋于显著恶化。所以这吋我们绝 
不能说，他们对于这种交换，将会感到什么兴趣^相反，无 
论是猎人或农夫，对于这种足以损害其福利、危害其生命的 
交换，都将会极力反对，面使其无论如何不至发生 u 并且倘 
使已经实行过交换的话，也必定会尽快地加以取消 D 

由此可见，人类之所以倾向于交换,必然有另外的原因， 
而不是由于交换本身是…种快系。倘使交换本身是一种快 
乐，換宵之是种目的，而不是艰辛的、并伴随着危险和经济牺 
牲的行为的话，那么在上述的情况，甚至在一千种以至无数 
类似的情况之下，都可以发生交换了。但是事实并不然，我 
们在实际生活中所看到的反倒是人们在进行交换之前，必定 
先经过深思熟虑，等到迸行交换吋，又必定只进行到一定的 
限度为止，超过这限度，双方就不继续进行交换了。 

交换对于人类既不 是-个 目的，自然更说不上是一个 
乐趣。这点若是正确，我们就可以在这个基础上来说明交 
换的本质和起源。 

I 我们从最简单的情况开始。假定有甲乙两个农夫，一 
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向逬行着孤立的经济生活 c 其中 农大甲 在丰收以后，拥有 | 

I 

多51:的往物 T 除充分满足其 一切欲 望以外，还 剩余- 部分， 
这部分尤论为他自己或为他的家族，已不再有任何用途 。 ； 

I 

相反 ， 农大乙 则从亊葡萄的种楨，收获广很多葡萄，制造 
r 人鼂葡萄酒，除尽量饮 m 外，已使其感觉尤处贮藏， ifu 想 
将 K 往年贮藏的…部分陈葡萄酒抛弃。这样一种情况正适 i 
一力 有多量的剩余，而他方则正感不足。冇剩余谷物的农 
夫甲，由丁没布葡萄园之故而缺少葡萄酒。反之，有剩余葡 
萄酒的农夫乙，则由于不种谷物而正苦于食物不足。 Nffn 
农夫甲觉得一捕葡萄酒将给他以更多的享乐，而一部分芥 
物则无甚意义，纵然任其腐烂也无妨,，反之，农夫乙则觉得 
几桶葡萄酒对他没有什么价偵，町以听任其变质，而数麦秤 
的谷物则有很大的用处。这样 - 种情形，就是农夫甲感觉 
U 渴肩农 夫乙则感觉饥 饿:解 救之道就是他们各以所余之 T 
物§：相交换。交换以0,农夫甲仍能完全满足其食欲，而同 ^ 
时也得到饮酒的 享乐； 农夫乙仍能饮用多量的葡萄酒，而同 I 
时亦不罕于饥饿。这样，我们就町以明 白：农 夫甲和乙若各 S 
以 其一定 置的财货转让于对方，则双方欲望的满足，都将比 
其不转让时为多。 

1:面所述的情况（即二人转让其毫尤价值的财货，并不 

I 

感受仟何牺牲，而能使其欲望得到较多满足的情况）适合于 I 
帮助我们来认识交换关系的本质。但若我们将交换关系限 
于上述的情况（即 -人 对甲财货除了完全满足自己的欲铝 
之外还有多余，对乙财货则感不足，而另一人的情形则恰恰 

I 

相反的情况），那就未免将交换关系解释得过于狭隘。相 
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. 反， 般的交换又系 ，通常倒是产生 r 这样一种情况，即某 
人所有的某财货的 定 量对 M 人的价值，较另一人所有 
的另一财货的-定量对某人自己的价值为小，而此另一人 
的情形则完全相反。例如，在上述的情况下，我们可以假定 
农夫甲和农夫乙都收获有足够的作物以完全满足自己的欲 
望，但却并非收获过多的作物，以致农夫甲必须任其谷物之 
-郎分腐烂干耕地之上，农夫乙亦必须抛弃其 •部 分的葡 

I 

萄酒。我们应假定的是甲乙两个农夫所收获的全部作物， 
无论如何，对他们二人及其家族都是有用的。 

例如，我们假定如下的情况。农夫甲在用其谷物以充 
!分满足其较重要的欲望后，乂用其谷物之1部分于家畜的 

I 

饲养，由此以利用其全部谷物储#。农夫乙亦拥有 多暈的 
葡萄酒，但并未多到必须倾倒一部分，而只不过多到可以赏 
▼ 给其奴隶少许，以鼓励他们发挥劳动力。在这种情况之下， 
I 毫无疑问，一定量咎物例如-麦程谷物对于农夫 甲和定 
I 量葡萄酒例如-■桶葡萄酒对十 农夫 乙，虽然非常微少 ，们总 
I 还有一定的价值。因为在某种程度这两个农夫的欲領 
满足还直接或间接依存于这-定 m 的稃物或葡萄酒。 m 这 
；时 ，一 麦程谷物对于农夫甲，虽具有一定的价值，却不妨害 
一 桶葡萄酒对他有更大的价值（因由-桶葡萄酒所得的亨 
乐，较以一麦程谷物饲养家畜所具有之意义为大）。同样， 

,一桶葡萄酒对于农夫乙，虽具有一定的价值，也不妨害一麦 
| 程谷物对他有更大的价值（因一麦程谷物可以保证他和他 
的家族有丰富的营养，甚至还可保证他免于饥饿的痛苦）。 
上述这种情况，实为人类进行财货交换的重要基础，我 
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们可以将它一般地表述如下 =一 经济主体甲所有的某一财货 
的定量对他的价值，较另一经济主体乙所有的另一财货的 ： 
一定量对他（即对甲）的价值为小；经济主体乙对于这两种财 
货-定最的评价则相反，即他对于自己所有的同量财货所评 
的价值，较其对甲所有的同量财货所评的价值为小。 ® 

诙情况若再加上如下两点，就构成产生交换关系的基 

I 

础： 

(!) 两个经济主体认识这种 情况； 

(2) 两个经济主体事实上具有实行上述财货移转的力量 = 

具有这两点以后，两个经济主体是否会利用这种情况 
而进行交换，以使其欲望更好更完全地满足，就看他们两人 
的意志是否一致了。 

人类从事经济活动，一般都遵循着尽可能地完全满足 
其欲望的原则，也就是说，人类都从外物中探索其可用之 ▼ 
物，并将其置于自己支配之 >，以改善其经济状态。人类既 ^ 
遵循这样一个原则，则在上述情况存在之时，自必热心加以 I 
研讨，以期能利用它去 尽可能更好地满足其欲望。 即在 f : ® 
述情况之下，在甲乙两农夫之间，自然就发生財货移转之行 i 
为了： 这就是我们 般 称为“交换”的经济现象发生的原 
因。交换这个间，在我们经济上的意义，远比通俗的或法律 
学的意义为广。因经济学上的意义包括着购买和经济财货 
的各种形式的移转（凡接受代价的移转都是交换，包括租佃 
赁借等)。 ： 

将上述加以总结，可得到我们现在所研究的结果:诱导 
人类进行交换的原则，与指导人类进行经济活动的原则，即 
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尽町能地完全满足其欲望的原则是没有什么区別的。人类 
在交换财货时所感到的愉悦，实际 h 就如人类在某事件 
发生后其欲望能得到更好满足时的愉悦一样。们如上所 
述，财货的相互移转，是以下面的二个条件为前提的： 

(1) 某经济上体所支配的某财货的一定量对他的价值， 
必须比另一经济主体所支配的另 财货 的一定量对他（即 
某经济主体）的价值为 小； Ifi 彳此另一经济主体对于这两个财 
货的评价止相反： 

(2) 两个经济上体必须认识这种情况。 

(3) 两个经济主体在事实上必须具有进行这两种财货 
的交换的力量 e 

这7个前提条件若是缺少■个，经济交换的基础即不 
具备，因而在这两个经济主体之间就根本不可能进行这两 

▼ i 种财货的交换。 

I 

I 

1 4.2 经济交换的界限 


各经济主体所支配的财货，若只是一种，而且是在财货 
' 性质卜.不可分割的一种，则为获得最大的经济利益，他们足 
不是述有进行交换的必要？并月.，将交换到何种限度力 jh ? 
要研究这个问题,是没有 什么困 难的。我们假定甲有-个 
玻璃杯，乙有一件玻璃饰品，除此以外，+人并无其他 N 类 
' 的财货 u 则依据前节所述，这时就只有两个可 能性： 即在这 



-人之间，或者存在着经济交换的基础，或者不存在经济交 
换的 基础。 若不存在经济交换的基础 ，&然 没有交换界限 
的 问题; 若存在肴交换的基础，则二人交换的界限便是他们 
不能在此_物以上进行交换。 

但若各经济主体所支配的财货，是可以分割为几个部 
分量的，或在性质上虽是不可分，但系由几个部分组成的， 
则情形就完全两样= 

现在 T 我们假定在美洲居住 丁木房 的甲，有数头马而无 
牝牛.其邻人乙有数头牝牛杌无马。在这种情况下 T 由于甲 
有牛乳和乳制品的需求，而乙冇力畜的需求，故在他们之 
间， M 然是存在着经济交换的基础的。但他们进行交换的 
界限如何呢？我们当然不能说他们互换一头马与…头牝 
牛.就完全尽了他们之间经济交换的全部可能性了。我们 
也不能说他们所拥有的全部财货，都可以用来进行经济交 
换。例如有6头马的甲，若以1头、2头或顶多3头马与乙 
的牝牛交换，则其欲望已可得到较好的满足，而不需以其仝 
部的4与乙令部的牝牛交换，以期从中获得更多的经济利 
益。即在这种情况之下，从经济的条件看来，纵使在甲乙之 
间，存在着经济交换的基础，但若超过限度进行交换，将反 
使一人的欲望满足，较交换前更为恶劣。 

- I : 述的情况，即不只支配着个别财货，而且支配着一定 
量财货的情况，是我们可通常见之于人类经济中的。因而 
下而这种情形，也就可随时 看见： 即两个经济人，各支配着 
一定量的不同财货，因而在他们之间，存在着经济交换的基- 
础。但若他们仅进行微少的交换，则由此而得到的利益必 





144 


! 小 完全； 若他们进行过多的交换，则其利益必将减少，甚至 
： 完仝起失，有时还町变成损害」 

这样看来，可知“过少”的交换，不能尽量利用现存的资 
源，以获得应有的一切经济利益。“过多”的交换.亦将得到 
N 样的结果，并民还往往使交换者的经济状况恶化。既是 
如此，则在过多和过少之间，必然存在一个不多不少的恰好 
界限。在这个界限[:，交换者可以完全利用现存的资源，以 
获得庖有的全部经济 利益； 若超过这个界限再进行任何部 
： 分量的交换，都将是不经济的。我们现在的研究任务，就是 
. 要确定这个界限。 

为着这个目的，我们假设 - 个简单的情况，以便使我们的 
研究，不为其他因素所妨碍，且使我们能最精细地进行观察。 

I 在一个原始森林中，住着两个离群索居的人。二人相 

▼ I 互往来，其欲望的范围与强度亦同。为耕种土地，两人都需 
I 要数匹马。其中-匹用以牛产至少必要的食物，以供给本 
I 人与其家族生活之需，这自然是绝对不可少的。另一匹用 
I 以生产更多的食物，以使其本人及其家族得到充分的营养， 
这自然也是不可缺的。第7匹马用以搬运必要的建筑材 
料，砂石、柴薪等，此外还用以耕种十地，以生产本人及其家 
族所需的一些亨乐资料。第四匹马用于娱乐。第五匹马用 
作其他马不能丄作时的后备。至 r 第六匹马，则两人还不 
知在经济上如何使用它。此外，为满足二人对牛乳及乳制 
品的需求，假定还需要5头牝牛。由这5头牝牛所满足的 
欲望，其重要度也与前5匹马的重要度同等级。至于第六 
| 头牝牛，则二人也不知道如何便用。 
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为使上 I & I 这个情况更加明了，我们用数字来加以表现。 
这样，我们对于二人所得到的上述欲望满足 的不同 意义，就 
呵以算术级数递减的一系列数字如50、40、30、20、10、0等, 
來加以表 

现在我们假定二人中的第一人甲，有6匹马与1头牝 
十■，第二人乙有6头牝牛与1匹冯，则一.人由各自财产所可 
获得的欲望满足的不同意义如 下表： 


甲 

乙 

马牝牛 

马牝牛 

50 50 

50 50 

40 

40 

30 

30 

20 

20 

10 

10 

0 

0 


交 

在这种情况下，自然存在着经济交换的基础，这是我们 ^ 
依据前节所述可以 见 即明 r 的。 1 匹马（即第六匹）对甲 S 
所具冇的意义为0,第一头牝牛对甲所具有的意义则为 40 c 
相反 ，一 头牝十(即第六头）对乙所具有的意义为0,第二匹 
4对乙所具有的意义则为40。此时，假如甲以1匹马，乙 

I 

以]头牝牛相交换，则很显然，尤论对甲还是对乙来说，所 
得到的欲望满足都将更大。甲、乙二人既都是进行着经济 
活动的人，则他们在事实上必然进行这种交换。 

在这样进行第 -- 次交换以 f ，.二人由各自财产所可得 
到的欲望满足意义如下表： 
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甲 乙 


马 

牝牛 

马 

牝十 

50 

50 

50 

50 

40 

40 

40 

40 

30 



30 

20 



20 

10 



10 


' 观 f :^ T 我们可立即 明/的 ，是逋过这一次交换，：人 

!都获得了使其财产增加40价值的经济利益。 i 同时，也可 
以同样明 ft 的一点，就是第 次 交换并未完全利用了经济 
交换的可能性例如，对甲来说，〗匹马的价值，还远比其 


I 




新增的1头牝牛的价值为小（即前者为10,后者为30)。同 
样，对乙来说，其1失牝牛的价值不过为10,而新增的】 P >； 
马的价值则为 30( 因而是3倍）。既是如此，所以进行第二 
次交换，对他们都是很有利的。 

第二次交换后的状态如 下表： 

甲 乙 



牝牛 

马 

牝卞 

50 

50 

50 

50 

40 

40 

40 

40 

30 

30 

30 

30 

20 


20 



这样，通过这次交换，二人乂获得 f 使其财产增加20 
价值的经济利益。 

达到这样的状态以后，二人间是否还存在着进一步进 



行交换的基础，这点颇值得研究。现在，对甲来说，1 PL : 马 
存20的意义，而新增的1头扰牛，亦只有20的意义。对乙 
来说，情形亦 相同： 在这种情况之下，甲的1匹马与乙的 t 
头牝卞相交换，无论对谁来说，自然都是没有利益的^ 

见然如此，假定甲乙二人仍然进行了第三次交换。则 
非常明 M ， 甲乙二人虽未因这次交换而受到任何牺牲（如运 
送费与时间损失等），柯他们的经济状况，亦未因这次交换 
而得到任何改善 ，他们 交换后的经济状况如 下表： 

甲 乙 


马 

牝牛 

马 

牝牛 

50 

50 

50 

50 

40 

40 

40 

40 

30 

30 

30 

30 


20 

20 


现在，我们再来看 

-看甲乙两人继续以马牛进行交换 

的经济结果如何。第四次交换后的状况，以表示之如下： 

甲 


乙 


马 

牝牛 

马 

牝牛 

50 

50 

50 

50 

40 

40 

40 

40 


30 

30 



20 

20 



10 

10 



观上表，可知第四次交换后，甲乙二人的经济状况，都 
比交换前还要不利。甲换得了第五头牝牛，由此而获得了具 
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有 ] o 意义的欲望满足。但另一方面，他换出 r 第二匹马，由 
此而 失太了 E 有30意义的欲望满足。其结果，他在交换以 
后的经济状况，就上异于从其财产中，毫无报酬地取走价值 
等 f 20的一个财货。乙的情形亦完全同样。因而第四次交 
换对于甲乙双方都是有害的。所以，这次交换以后，甲乙二 
人非但得不到任何利益.反而受到了不少的损失。 

假定甲乙二人再继续进行交换，其第五次交換后的状 
况如 下表： 


甲 

乙 

4 牝牛 

^ 牝牛 

50 50 

50 50 

40 

40 

30 

30 

20 

20 

10 

10 

0 

0 

第六次交换后的状况如下表 

■ 

* 

甲 

乙 

马牝牛 

马牝牛 

— 50 

50 — 

40 

40 

30 

30 

20 

20 

10 

10 

0 

0 

0 

0 





观以上一表，吋知在第五次交换后，甲乙二人获得的欲 
铝满足 的意义，又依然 冋复到未交换前的最初 状态； 第六次 
交换彳7,其经济状况则比未交换前的最初状态还要恶劣。 
所以，这种不合经济原则的夂换，是必须加以取消的。 

h 面所述，仅系极简单的情况，但即使是复杂的情况， | 
亦+过在次耍点上存所不同，电 f 主要点，则是不会有什么^ 

在实际的交换生活中，在仟何时候，我们都可发现这样 
个界限：即：人迸行交换到某-点为 ih . 还可得到经济利 
益,超过这点再进行交换，就将使二人陷干更加不利的经济 
状况。換 ti 之，也就是这样一个界限：即一人进行交换，到某 1 

I 

…点为 IL ， 还叫尽量利用现存的资源，以获得可有的全部经 
济利益，超过这点再进行交换，就将使其利益减少，因而在这. 

I 

点以_ h 的任何部分量的交换，对二人都将是不经济的一个界 ▼ 
限。这个界限在何时才达到呢？ 当二人中一人所拥有的某 ^ 
财货的_定量对他的价值，比之于第二人所拥有的 另一财 ^ 
货的 一定置 对他的价值不再较小的时候，同时，第二人对于_ 
这两种财货，则作相反评价的时候，就达到了这个界限。 

事实 L 我们所见到的正是这样。在实际生活中，人们 
并不是尤限制地进行交换的每一个人，在 - 定的时点上， 

对 J -定的财货，都顾虑着他的经济状况而进行着交换，达 
到定的界限以耵，他就停止在该界限以上进行任何交换丨 

--S I 

通过生产过程，各经济人不断支配着新的财货数量，因 
而经济交换的基础，也随之而不断地更新。由 〒这个 缘故， 
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所以尤论在各人相可 1 的交易中或在全国人民相互的交易 
中，都可看得出具体财货对人们的价值，经常在那 M 变动， 
从而就使得无间断的〜系列的交换现象，经常呈现于我们 
的眼前。对于这些一系列的交换，若我们精细地加以观察， 
就可发现在-定的时点上，人们对 f 各种财货，都存在着 
种不再进行交换的静止点。 

在上面，我们已经知道各经济人利用一定交换机会所 
得到的经济利益，延按等级递减的。在交换关系上，经济主 
体最初所进行的交换，通常都是最有利的，至于利益较少的 
I 交换，则都等到以后才进行。不只是个人，就是-国也是如 
I 此。两 N 间封锁 Q 久的港湾或国境线，一旦予以开放，或两 
国间 '向存在的瘅碍，-旦予以去除，则两国的人民，必将 
展开繁忙的财货交易。为什么呢？因这时可利用的交换机 
会与可得到的经济利益，都是非常多的经过一'定时间以 
后，两国间的交易，才逐渐纳人通常的有利交换的轨道„这 
是-般的情况。但在初期，也往往有交换利益不全明白的 
事情。之所以如此，即由于经济交换的两个前提 ，一 时还不 
具 备：即 或者人们还没有认识交换的 机会； 或者虽已认识， 
但暂时还缺少实行交换的力量。因此，从这两点上来克服 
阻碍交易的障碍，便成为经商民族的.个努力目标了（如精 
密研究商业情况及修建街道与交易路线等 

在结束关丁经济交换的基础与其界限的研究以前，为 
正确了解此处说明的根本命题，我还须指出一个非常重要 
的情况，这个情况就是为进行交换所必需的经济牺牲。 

人与其所有的财货，通常在空间上是不隔离的，因面若 




不以财货的移动及其他一定的经济牺牲为前提，则从一个 1 
经济主体将财货的支配权移转于其他经济主体的事情就不 
可能 ，从而 交换双方就不能从财货交易中获得经济利益。 

I 

这个经济牺牲，屮于在一些场合，已经减少到很少的程度， 

所以在实际生活中，就颇冇被忽视的情况。但进行交换而 
完全不蒙受点经济牺牲，在经济现实之中，是找不出任何 
例 r 的。 运送费、运输酬金、关税、海上损失、通信费、保险 
费、佣金、手续费、经手费、称量费、包装费、仓储费、商人@ 

及 K 辅助劳动若的一般生活费以及汇兑上的损失等，就是 j 
进行交易所必要的经济牺牲。这些牺牲，自将抵消从交换丨 
所得的经济利益的一部分，何若不支付这些牺牲，则原先可 
能的交換机会也将变为不可能。 

经济的发展，有使此经济牺牲趋于减少的倾向。因而 
经济的交换，哪怕在相距遥远的国家之间和从未发生交换 ▼ 
的地方，都逐渐成为可能。 ^ 

上面的叙述，也同时包含了这样一个问题的说明 ：即千 I 
力个媒介交易的人，他们对于物质财货的增加，并末作任何 I 
肓接的贡献，从而他们的活动，就被不少人认为是不生产 
的。但是，假如是这样，则他们所得的收人，又是从什么源 
泉来的呢？如 t 所述，经济交换与物质财货的增加相间，它 
能便人类欲望得到更好的满足，能使交换双方的财产增加。丨 
既然如此 ，所 以媒介交换的人自然就和工人与农民相同，不 
能4、说是一个生产者了。因为经济活动的目标，不在于物 

I 

质财货的增加，而在于人类欲望之尽可能完全的满足。为 
达到这个 H 标，必须依靠商人，所以商人所作的贡献，是不 i 
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亚尸一向被人独占地称为生产者的工人或农民的。 

注释 

( T ) <㈤富论》 （ Wl^akk of Nalityru r B. l t ch,2>Basil ， 1801 ， p，20): 

② 假定这：-人为 A 与 B , A 所有的第一财货的数量为 10 a ， B 所有的 
第二财货的数_为 10 bc 再假定〗&对人具有的价值为 W , lb 对 A 
具有的价值为 W + Xdb 对 TtK 有的价值为 W ， ia 对 B 具有的价 
值为 W + Y , 则将 fa 从 A 移转于1^将 ib 从 R 移转于 A ， A 即得 
X 的价值 MB 则得 Y 的价值。换 a 之，即 A 在交换后，在其本来 
的财产上，新增 r x 价值的财货4在交换后，亦在其本来的财产 
fc ， 新增了 Y 价值的 财货。 

③ +待说，这一系列数字所表现的，并不是该欲望满足意义的绝对 
馱而只是相対量。因此，当我们以40和20来表现两个不同欲望 
满足的意义时 t 只不过说明前者的童义为后者意义的二倍而已。 

④ 一邱著作家（近代德国人中如洛茨与劳）否定了商业的生产力，上 
面这个说明，则给以有力的反驳。任何财货交换对于交换双方经 
济状况所具有的效果.与新财产对象增加到他们的支配下完全相 
冏。所以，从经济上来说，商业之作为生产的行业，是不亚于工业 
或农业的。 

⑤ 对 f 这种无益的交换，我将断然视为不经济的交换。因为_这种 
殳换实使人们的预筹活动失去 R 的； 更不要说这种交换还须支付 
各种必要的经济牺牲了。 

⑥ 闹民经济为个人经济所组成，故 il 述理沦无论对全国人民的交易 
或对各经济主体的交易均适用 f - 个农业国与一个工业若相 
互交换其生产物的一部分，则两国人民的欲望，必将得到更完全 
的满足 ： 但他们绝不是无限制地进行交换的，他们一定有.个交 
换界限，超过这个界限再进行交换，对他们就完全是不经济的了。 

⑦ 凯雷认为商人利用交换的机会，获取经济利益的-■部分，所以是 

种经济寄牛#(凯雷:《社会科学原理 》， Principles qf Social Science 
x x x v tn - § .4.): 凯氏的这个见解，实由于他对交换的生产 
性的误解。 


Tl ■圍绝期|§ 
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价格的理论 


格或交换时 相互表 现的财 货数量 ，因 其易被 感觉， 
故一向为我们经济学最通行的考察对象，但它却 
^ * 绝不是交换经济的本质现象。交换经济的本质现 
象是什么呢？就是通过交换，双方为其欲望满足，可进行更 
完美的 预筹。 我们知道，任何经济人都致力于其经济状况 
的改善。为着这个目的，他们进行着一般的经济 活动； 为着 
这个目的，他们更迸行着#种财货的交换。价格则不过是 
他们进行经济活动和财货交换时的一个偶然现象，不过是 
在人类经济中所形成的经济平衡的一个表征。 

假定有两潭水平不同的静水，我们若将其间的闸门打 
开，则在水面重新恢复平静以前，必有一阵波浪与涟漪 c 这 
波浪与涟漪就是我们叫作重力或惰力作用的一个表征。财 
货的价格亦然，它是在各经济主体间形成的经济平衡的一 
个表征，所以与波浪相似。它之所以能够表现于现象的表 
面，其动因就是力图完全满足其欲望以改善经济状况的人 
类努力。这努力实是一切经济运动之终极的普遍原因。惟 
因价格在全部交换过程中，是惟一町被我们知觉的现象，其 


▼ 5. 理论 
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髙低义可精密地加以测量，所以在我们的科学中.就常常产 
生种以价格为交换之本质的谬误。由于这 -- 种谬误，更 
产虫另一种认为在交换时所表现出米的财货数量是其等价 


I 物的谬误。因为这两种谬误，就使我们的科学遭受不可计 
' 量的不利。-般学者对于两种财货数量间的表面相等 
!件 :1 _，都想探索其原因，而谋问题的解决。有人认为其原因 


I. 




经 I 
济 

f 

原 

理 


是牛产这些财货 所耗费 的劳动量相等，冇人则认为其原因 
是这拽财 货所牦 费的生产费用相等。并且，在这些人之间， 
还常常发生这样一种争论：即究竞是由干两种财货相互等 
价才相互交换的呢？还是因两种财货相互交換才相互等价 
的呢？但是，变际上，两种财货价值之这样一种相等性（即 
客观意义的相等性），无论在何处都是不存在的。 

对价格现象的考察，一直存在着片面性的缺点，我们若 
将这个片面性除去，则上面这些理论所存在的谬误，立刻就 
可显露出来。通常叮以称为等价物（客观意义的等价物） 
的，是指那些在-定时间可以随意交換的财货。但在人类 
经济生活中，像这样的等价物是无论在何处也不存在的。 


假如这种意义的等价物存在，则在商情没有变动的范围内, 
为什么已经成立的交易不可以取消呢？例如甲以其房+与 
乙的地产或2万塞勒货币交换，假如这些财货在交换时或 
交換前是客观意义的等价物，则在交换成立后，若有一方不 
；同意这个交换，为什么他不可以即刻取消这个交换呢？ 


同样的情况，就在发展得最好的交易关系中，甚至就在 
销路最好的商品上，我们也可看得出来。例如我们若在谷 
i 物市场买进谷物或在有价证券交易所买进有价证券，而在 
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商情未变动以前就将其卖出。又如我们若在某-瞵刻，卖 
出某一商品而又同时买进同一商品，则我们就可相信 ：在供 
给价格与需求价格间所存在的差额，绝不只是个偶然 ，⑽ 
义为经济的普遍现象。 

所以，能以 定量 相可.交换的商品，从而在买卖上可以 ； 
任意交换的一定货币额与一定量的某一经济财货，简 H 之 ， i 
即客观意义的所谓等价物，在事实上是+存在的一哪怕 
存：-定的市场和定的时间。假如我们对丁‘导致财货交换 
和人类…般交易的原因，加以深入的理解，则我们就可知， 

像这样的等价物，尤论在事情的性质上或实际的生活中，都 | 
是根本不存在的. 

因此，‘个止确的价格理沦的任务，并不在于说明事文 
h 并不存在的两个财货数量间友面上的价值相等性，它对 
于价值的主观性质和交换的本质，也不能稍有误解的说明 ： T 
个正确的 价格理论所应说明的，是经济人在企图尽可能 ^ 
地满足其欲望的努力上，如何以 定量的 财货相可_交换。 | 
对于这一点进行研究，就是本章的目的。本章仍拟依照本 f 
15所一般遵循的方法，即在开始，我们将先考察价格形成的， 
敁简单的现象形态，然后才逐渐进展到较复杂的现象形态。 | 

I 


5.1 孤立交换的价格形成 


在前章里我们已经知道，财货交换的可能性，是以这样 
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的糸件为前提：即某经济主体听支配的财货对他的价值 ，比 
1 刃经济上体所支配的其他财货对他的价值为小 ；而同时 
此经济主体对这两种财货的评价则正相反。在这个条 


件]:，同时就存在着价格形成的 个 严格界限。 

例如，对甲说来，假定100申-位的谷物与40单位的葡 
萄酒，其价值 IH 好相等，则很显然，无论在何种情况之下，甲 
都不愿意以100单位的谷物，与40单位的葡萄酒相交换。 
因这样交换以后，他的欲望满足，并未较以前增加 D 故若要 
他 N 意交换，必须在交换以后，他的欲望满足能较以前有所 
增进。如他若能以少于〗00 申位 的谷物，换得40单位的葡 
萄酒，则他就愿意以谷物与葡萄洒交 换了。 因此，假如我们 
在这种交换关系之下来定葡萄酒的价格，则我们就可以相 



a 

民 

经 



原 

斑 


信，在 r _ 例中40单位葡萄洒的价格，将绝不会达到 too 单 
位的谷物。 

所以，甲若未能发现认为不到100单位的谷物，就具冇 
高丁 40单位葡萄酒所具意义的另一经济主体，则-般来 
说，他就将达不到以其谷物与葡萄洒相交换的目的。因为 


在这种情况之下，在两人之间并未存在着经济交换的基础。 
但若冇乙认为80单位的谷物与40单位的葡萄酒，具有 N 
| 等的价值， ifd 甲发现了该第二经济上体，则在他们都认识这 
i 种情况，并无任何因素阻碍其进行交换的条件下，在甲乙两 


人之间，自然存在着经济交换的基础，并同时也存在着价格 
形成的第二界限。即从甲的立场来说，40单位葡萄酒的价 
格，当然应定于100单位的谷物以下（否则他就不能从交换 
中得到经济利益 ）； 而从乙的立扬来说，则40单位葡萄酒的 
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价格，当然办应定 T 80 单位的谷物以上。所以，非常明 d ， ， 

I 

当甲乙两人进行交換的时候，40单位葡萄酒的价格，将必 1 
然定在80中位 谷物与 100承位荇物两界限之间，也就是 
说，40笮位葡萄酒的价格将必然在80单位谷物以上和]00 , 
单位咎物以卜\ 

但是，在 L 面这种情况对甲来说，甓如就以99单位 I 
的往物，与40中位的葡萄酒相交换，对其欲望满足，也较以 ： 
m 右所 增进； N 样，对乙来说，以40单位的葡萄洒，譬如就 
只换得81单位的谷物，也算合乎经济的 H 的。但两人是否 
认为这样就算满意呢？很显然，在上面这种情况下，两人明： 
明还有得到更大经济利益的可能，故两人必将为获得更多 i 
的经济利益时努力。这样，就引发我们 H 常叫作议价的现 ■ 
象，两人都将尽童利用这个机会，为获得愈多愈好的经济利 I 
益，而要求尽可能的卨价。在这钽，就发生了两人之间的价 It 
格4争。 ' 

价 

价格斗争以后的结果如何呢？ ^ 

如上所述，40单位葡萄酒的价格，应在 go 甲位谷物以 ！ 
上和100 甲-位谷物以 F 。 若交换双方存在着个性的差 V ，! 
对 r 经济界与对方的情况，双力 的知识 也有多少的+同，则 
交换的价格，或将定丁有利这方之处，或将定于有利他方之 
处。但在树立1般原理的时候，我们没有理由认为选方或 
他方冇较优的经济能力，也没冇理由认为其他情况有利于 

j 

这方或有利 T 他方。我们若假定双方的经济能力及其他情 ： 
况都相 N ，则我们就可树立这样一个一般 原理： 即双方力求 ■ 

获得最大经济利益的努力将相互祗消，因而价格将定于离 I 
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开两极限相等距离之处。 

因此，在上曲这种情况下，双方最后所一致同意的40 
位葡萄酒的价格，无论在何时，都将在80单位谷物与100 
单位咎物的界限以内，即价格将较 S 0 镇位谷物为大而较 
100申-位谷物为小。并且，在双方的其他情况相同的条件 
下，价格还将定于90单位的谷物。但若上而的前提不存 
在，则价格虽亦在80单位谷物与 UX ) 单位谷物的界限以 
内，却完全可以定在90单位以外的其他谷物数量。 

住上述这种情况下的价格形成原理，也同样适用于其 
他切情况。总之，在两个经济主体之间，若存在着两种财 
货相互交换的基础，则这个情形本身，就存在着.定的界 
限。并且，若财货交换属于经济的性质，则交换的价格，还 
必然定于某界限以内。这个界限就是交换双方认为是等价 
物（上观意义的等价物）的交换财货的两个不同数量（就上 
例 im 言， loo 单位的谷物，对甲说来是40单位葡萄酒的等 
价物； 80单位的谷物，对乙说来是40单位葡萄酒的等价 
物）。交换财货的价格，就定在这个界限以内，并且还有接 
近于两个等价物之平均点的倾向（就上例而言，80单位谷 
物与]00单位谷物的平均点是90单位谷物，财货价格就有 
接近于90单位谷物的倾向）。 

这样看来，在经济交换时相互提供的财货数量，实为当 
时一定的经济状态所严格决定。虽在某种程度下，也有人 
类意志活动的余地,何这样，个倾向，即交换时双方力求获 
得最大利益的努力，在许多场合将相互抵消，以致交换的价 
格有接近上述平均点的倾向，则无论如何也是不易动摇的。 


▼国民_学原理纟 
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似 若为个別因素或其他情况所阻挠，价格就可能背离其自 
然的中心点（虽仍在上述的界限以内）。不过这时，我们也 
不能说这个交换就失去经济的性质7%反之，若背离系由 
于非 经济性质的、特殊的、外在的原因，则这个交换就丧失 
经济的性质。 


5*2 垄断交易的价格形成 


在前节里，我们先观察了在两个经济主体 N 进行的并 
无其他任何人之经济活动影响的最简单交换。通过这个观 
察，我们认识了财货交换及价格形成的规律性。可以称为 i 
孤立交换的这种交换，在文化发展的初期，是人类交换的最 
普通的形态。就是到了文化发展的后期，在文化落后、人门 ^ 
稀少的地方，这种交换也还保持其一定的地位。并且，就在 % 
经济非常迸步的地方，这种交换也不可能完全排除。因为 ， i 
即使在高度发展的 M 民经济中，也冇只对两个经济人才有 
价值的财货，同时，也有因特殊原因而使交换双方与一般经 
济隔离的情形。在这种情形之下，就自然发生这样的孤立 
交换。 

伹一国文化愈是高度地发展，上述这种只由两个经济； 

I 

主体参加的简单交换就愈少。例如甲有1匹马，对于他的 | 
价值等于10麦程谷物，故若以其马与11麦程谷物相交换， 

其欲望自吋得到较佳的满足。反之，农夫乙则有多量的谷 
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物时无 H ，1 匹马对他的价值等丁 20麦程谷物，故若以19 
点稈涔物与1匹乌相交换，其欲望亦可得到较佳的满足。 
此外，更假定 农大乙 2 愿意以四去程咎物交换1匹马，农夫 
乙3愿意以39麦裎谷物交换1匹马.皆能使其欲望得到较 



I 


佳的满足。在这种情况卜_,依据 h 面所述，1匹马不但在甲 
勹诸 农夫之间存在着经济交换的基础，而且甲还可以用其 
马勺 h 例中的任何农夫交换，而沽农夫也都非常愿意与甲 
交换。 

我们假定不 只在诸 农夫与甲之间，就在诸农夫与其他 
家畜饲养者甲 2 与甲 3 之间，也#在着经济交换的基础，则 
上面所述的道理，当可更加明 r 。 例如甲 2 认为8麦程稃物 
就具冇其1四马的价值，甲 3 认为6虔程谷物就具有其1匹 
马的价值。则毫无疑问，这时经济交换的基础就存在于上 
例中的各家畜饲养者与各农夫之间。 

L 商我们叙述了两个扬合下的情况。第.个场合是在 
一个最广义的垄断者与其他多数经济主体之间，存在着经 
济交换的基础。多数经济体都为获得这个垄断财货时相 
互竞争。第二个场合是在某一财货的多数所有者与另一财 
货的多数所有 者之间 ，同时存在着经济交换的基础，双方的 
人们都为换得对方的财货而相互竞争^在这两个场合之 
下，我们所处理的情况都较本章第一节所述的情况为复杂。 

在这两个场合中，我们将从简单的场合，即多数经济人 
为获得一个莘断财货而相可竞争的场合开始，然后再进行 
双方竞争的扬合的分析，来苕价格是如何形成的。 
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5.2.1 多数人为获得单 一不可 分的垄断财货 

而竞争时的价格形成与财货分配 

依据上向孤立交换价格形成原珅的说明，我们就可知， 
由 j 所存在的交换基础的不 N ， 价格形成的范围有时很广 
大，有时则很狭小。在这个范 m 内，财货的价格，通常有决 
定于使交换利益能平均分配于双方之点的倾向。例如，经 
济人甲有1匹马，这匹马对他的价值，假定等于10麦程谷 
物。同时，农夫乙有丰富的谷物而尤马，1 e 马对他的价 
值，假定等于 so 麦程谷物。这时，首先不成问题的是，假如 
甲 y 乙都认识这种情况，且在事实上都具有进行交换的力 
量，则在甲的马与乙的谷物之间，0然存在着经济交换的基 
础其次很明显的是，4的价格必然决定于 m 麦程谷物和 
80麦程谷物的宽广界限内，并且不管其较接近于10麦程 
还足80麦程，都无伤于交换的经济性质。但无论如何，这 
匹马的价格，般来说，总是不大可能决定于1丨麦程、12 
麦枵或78麦程，79麦程的，不过，在另 一力面 ，也绝尤任 
何经济的原因，可以使价格不决定于11麦程、12麦程或 7 S 
友程、79麦程 = 同时，也是明显的 点是， 甲欲换进乙的 
马，是无人和他竞争的，因此交换就只限于在甲乙之间进 

现在，假定乙 3 有 另外： -个竞争者乙 2 ，乙 2 所存的剩余 
谷物不如乙 t 那样多，因而对于4的需求也不如乙，那样殷 
切。虽是如此，他对于1匹浩的评价，也有等于30麦程谷 
物的价值，从而他若能以29麦程谷物换得1匹马，也能使 
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其欲望满足冇所增进。这时，非常明显，无论在乙〗与甲之 
间或在乙 2 与甲之问，就4与谷物来说，都存在着经济交换 
的驵础。但在想得到甲马的两个竞争奔中，只有…人能够 
实观 K 目的， r 是，在这电就发牛了如下的两个 问题： 

(〗）在两个竞争者中，哪 人 将与垄断者甲成立交 

i 

(2) 在这种情况下，价格将决定 f 怎样一个界限之内？ 
对 T 第一个问题的解答是 ：对于 乙 2 来说，1匹马的价 
值等 f 其谷物30麦程的价值，故他若能以29麦程谷物换 
得甲的 H ， 对丁他的欲望满足就将有所增进 c 但这绝不是 
' 说他就愿意提供29麦程谷物，以作为购买甲马的代价。因 
1 为他从这样•个交换中所得到的利益太少，故除非万不得 
已，他必不肯作这种不经济的事情。 m 他为与的竞争 
相对抗，他亦愿意提供29麦程的谷物。反之，乙 1 在获得甲 
马的竞争中，若让乙 2 以29麦程谷物的价格买进甲马，则他 
明明坐失良机，对他_然也是非常不利的事情。因他只需 
以30麦程以上的谷物买进甲马 ，在经 济上将乙 2 排除十交 
易以外，对他釆说，就是很有利益的， 

这样，対乙 2 来说已经是无甚利益，而对乙！说来则仍 
然是作常经济的交易，5然成立于乙，与甲之间，从而由交 
换所产生的经济利益，也就为乙,所得到。 

至于甲，若不将其莘断财货，卖给能出最高价格的竞争 
者，在他也算是非常不利，所以在上面这种情况之下，他自 
然也愿意与乙 i 达成交易。 

关于第二个问题，即价格将决定于怎样一个界限以内 




的问题，我们莒先可以这样 确定： 即乙，给甲的价格，绝小 
会达到80麦程荇物。否则这个交易对于他便失去经济的 
性质。但无论在何种情况之下，价格也不会低落到30麦裎 
谷物以下，因为若是如此，乙 2 将冉起而与乙^竞争 c 因此， 
/ J : 这种情况下，1匹马的价格必将决定于30麦程谷物与80 
麦栉谷物的界限以内 c ® 

因此，由于乙 2 参加竞争之故，在甲与乙1间交换〗匹 
马的价格，就不再形成于10麦程 谷物与 80麦程抒物间的 
宽广界限内，而形成于30麦程 往物与 80麦程谷物间的较 
狹小的界限内。因为，只釘在这个界限内形成的价格，对} : 
交换双方才都有利，同时也才能在经济上排除乙 2 的竞争： 
但这样一来，这种交换又与孤立交换的简单情况无异了，所 
以，在前面关于孤立交换所说明的基本命题，在此处也完全 
适用。 

现在，假定想得到甲马的人，除乙^乙 2 两个竞争者外， 
乂增加了第 ：?. 个竞争者乙 3 。对于乙 3 来说，]匹马的价值 
等丁_其谷物50麦程的价值。则依据上曲所讲的道理，这个 
交 M 仍将成立于甲与乙^之间，而马的价格则乂将形成 F - 
50麦程谷物与80麦程谷物间的更狭小的界限内。设若除 
〒个竞争者外，乂增加一个愿意以70麦程谷物交换1四冯 
的第四个竞争者，则这个交易自然仍将成立于甲与乙^之 
间，而4的价格又将彤成于70友程谷物与80麦程荇物之 
间更加狭小的界限内。 

假如对于该垄断财货，现在乂出现一个认为具有90麦 
程谷物价值的竞争者乙 5 ,则这个交易便不再成立 于甲与 


► ST 价1 理论 

I I I 
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△ t 之间，而却成久于甲与乙 5 之问，而马的价格也决定于 

80友程咎物与90友程谷物之间：这时，乙_，就独得了由这 
1 个交換所产牛的经济利益，而将其余的竞争者（包括乙^排 
,除于这个经济利益之外。这时，价格之所以决定丁 80麦程 
| 咎物勾90麦程桴物之间，其珣由如 下：即方 而价格绝不 
可低 f 80去柷咎物，否则就不能将竞争者乙^排除于交品 
以外； 另-方面，价格也不⑴达到或超过90麦程谷物，否则 
对乙 5 来说，这个交易就将失太 经济的 性质。 

卜/面所述的道理，适用于凡属这样 类 的情况 ：即对 T 
:某-不可分的财货有一个垄断者，而对于另一财货，则有多 
1 数的竞争者，在这个垄断者与这些竞争者之间，都存在着经 
| 济交换的基础 f 现在将 h 述加以总结，可得出如下的基本 
t 命题： 

1 (〗）对丁个不可分的莘断财货，若经济交换的基础同 

I 时存在该垄断财货所有者与多数经济主体之间，而目.这 
| 些多数经济主休，都为得到豉垄断财货而 竞争 的时候，这个 
垄断财货就落在愿意提供最大数量的另一 ■财货以与之交换 
的竞争者的手里（这个竞争者认为这个垄断财货是其所提 
供的最大数量另一财货的等价 物）； 

I ( 2 ) 在这种情况下，这个垄断财货的价格，将决定下两 

1 个最热望交换 U 最有交换能力的竞争者所提供的另一财货 
. 数 U 的界限 以内； 

(3) 在这个界限以内的价格决定，则依据我们在论述孤 
立交换时所说明的基本命题。 
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5.2.2 为获 得一定 量的垄断财货而竞争 

时的价格形成与财货分配 

我们在前项所研究的对象，足-•个莘断者把■种单， 
不吋分的财货送到巾场，多数经济主体都为获得这种财货1 

I 

而竞争，价格就反映 r 在这种竞争影响之下形成的最简单 
的垄断交易情况。 

我们现在要研究的对象，则是 个 较为复杂的情况。 
在该情况下，方面有一个支配着某一垄断财货一定量的 

I 

莘 断者； 另一方面，冇多数支配着另一财货一定量的经济主 1 

a 

体。在这些经济上体与垄断者之间，都存在着经济交换的 
基础。 

现在我们假定，农夫乙，支配着多量谷物而无1匹马， 
故对他来说，1匹马的价值可等于其谷物80麦稈的价值 。 t 
农夫乙 2 的情况也大致相同，但1匹马对他的价值，则等 f ^ 
其谷物70麦程的价值1依此而降，1匹马对于农夫乙 3 ，等 | 
f 谷物60麦程的 价值； 对于农夫乙 4 ，等 f 谷物 50麦程的 S 
价值； 对于农夫乙 5 ，等于谷物40麦程的 价值； 对于农夫 
乙 6 ，等于谷物30麦程的 价值； 对于农夫乙 7 ，等于谷物20麦 

I 

程的 价值； 对于农夫乙 s ，则只等】_谷物10麦程的价值。以 
h 是第一匹 马对丁 -这些农夫的价值。第二匹马对于这些农 
夫的价值，则较第一匹马少10麦程 谷物； 第三匹马对丁-这 
些农夫的价值，又较第二叫马少10麦程 谷物； 以下 N 样，凡丨 
是新增的马，都较前.匹马少10麦程谷物的价值。以上这 
个经济状态的主要点，以及示之如下： | 
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i N in iv v ti vi m 

80 70 60 50 40 30 20 10 麦程谷物 


70 60 50 40 30 20 10 麦程谷物 

60 50 40 30 20 10 麦程谷物 

50 40 30 20 10 麦程谷物 

40 30 20 10 麦程谷物 

30 20 10 麦程谷物 

20 10 麦程谷物 

10 麦程谷物 


对 

对丁-乙 2 
对十乙， 
对 T 乙4 
对十乙5 
对于乙 6 
对卜乙 7 
对1乙„ 


! 在这个场合，若垄断者甲只以 i 匹夺送到市场 ，则 依据 

： 前项所述，自然由乙 t 以70到80麦程谷物的价格，买得了 
这1匹马 c 

T 但若垄断者甲不只以1匹马而以3匹马送到市场（这 

1就是我们所要特别研究的场合），这时，我们试问：在上述8 
| 个农夫之中，能买得垄断者所出卖的4的将是些什么人? 
| 并且将以什么价格买得？ 

观上表可知，乙,对: F ' 第■匹马的评价是80麦程谷物， 
对于第二匹4的评价是70麦程谷物，对于第三匹马的评价 
是60麦程谷物。在这种情形下，乙，自将以70至80麦程 
谷物的价格，把第一匹马买下，而在经济上将其他一切竞争 
者排除于交易之外。至 f 第_匹马，若他仍提供70麦程以 

I 

. 上的谷物与之交换，则他的行为就+合乎经济的原理，因交 
j 换以 r 『， 他的欲望并未得到更多的满足。至于第三匹马，若 
他仍须支付70麦程谷物的价格，则他的行为就更加不利， 


第- 


叫马的价值等干 
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从而这个交换之为卄经济的性质，就较第二匹马更为明 M 。！ 

丙此，这时的经济状态将是 这样： 对于送到市场来的这 
3四马，乙 1 若欲完全排除其他竞争者，他只有对每一匹马， 
都提供70麦程谷物以 L 的 价格. 耵以这个价格购进的3 | 

扎只有第一匹马对他是经济的，第二、第三匹4对他都 
是不经济的 I. 

不过乙 t 是应该视为一个按照经济原则而行动的经济 
主体，这样，他自然不肯无目的地忍受损失，以排除其竞争 
者 T 这一垄断财货的获得以外。并且，在这种情况之下， 

乙,即使想排除- 切 竞争者，亦为其经济状态所不许。所 
以这时，他首先就不得不让其竞争者乙 2 参与这一垄断财 
货的购买，并把这…垄断财货即1匹4的价格尽量 m 低，以 
3乙2共享低价的利益。因此，1匹马的价格，在这时就+ 

可能定在70麦程谷物以 h ， 无论是乙：或乙 2 都将使这个 r 
价格尽量定在70麦程谷物以下。 ^ 

但乙 i 句乙 2 的这个努力，乂将在其余竞争者屮，首先 | 
在乙 3 的贏得竞争中发现 K 界限。其结果，他们就不得+ I 
满足于可以在经济上排除其余竞争者（包括乙 3 )于交换之 
外的价格。因而，在现在的情况下，价格就必然定于60麦； 
程荇物与70麦程谷物之间。在这个界限内决定价格，乙 i i 
就换得2匹乙2換得1匹马，而 a 对他们都是冇利的 D 
至于其余的一切竞争者，则都被排除: P 这次交换之外。 

在上述界限内决定马的价格，是惟一可行的。若价格 
决定于60麦程以下，则乙 3 就不能排除于交换 之外； 相反， 
若价格决定于70麦程谷物以上，则乙,就只得到1匹马，而 
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乙 2 则迕 1 匹 4 也得不到。这样，甲送到市场的3叫马，就 
R 卖川1匹，其余2匹都卖不出去。因此，价格决定于60 
友程稃物至70麦程徉物的界限以外，在I:面这种情况下是 
,绝对不可能的。 

I 

现在，假定甲送到市场的马+是3匹而是6匹，则依据 
同样的方法，可知乙；买进者为3匹，乙 2 买进者为2匹，乙3 
:灭进者为1匹。 lAjH 的价格则必然定于50麦程谷物与60 
： 麦程徉物之间。假定甲送到市场的4是10匹，则乙1必将 
买进4叫，乙 2 必将买进3匹，乙3必将买进2匹，乙 4 亦可 5：- 
进1 匹。 时价格则将定于40麦栉谷物与50麦程谷物之 
间。这样，我们就可知，垄断者若提供吏多的垄断财货于市 
| 扬，则-方面，在经济上被排除于交换以外的农夫数目将更 
少； 面同时垄断财货一定量的价格将更低。 

我们若不将乙 i 、乙 2 等当成个人，而将其当成一 N 各人 
U 集团的代表者，从而将乙，当成最有交换能力且最有交 
换欲望的经济人的一集团，将乙 2 当成 次丁乙 』集团经济人 
的另1集团（以下同样），则我们在 FI 常生活中所看见的垄 
断交易的情景，就明显地展示于我们面前厂 

实 W 上我们随时看见这些 现象： 具有各种交换能力的 
各人口阶层，常为获得各种莘断财货而 竞争。 其结果，冇些 
阶 M 如愿以偿，有些阶层则被排除于交换之外。并且，提供 
于屮场 的垄断财货数暈愈少，则不能享受垄断财货的人口 
阶层就 愈多； 相反，提供于市场的垄断财货数量愈多，则垄 
断财货就愈普及于交换能力薄弱的人 U 阶层。同时，垄断 
财货的价格，亦随着情况的不同而上涨或下落。 
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将上述加以综合， 4 得如下的基本 命题： 1 

(1) 一垄断若提供于电场的垄断财货的一定量，通常. 
落 r 为获得这种笮断财货 Ifij 竞争，并愿提供最大数量的另 

-财货以勺这一垄断财货的单位量相交换的人们 f 里。这 
种-定量的垄断财货并将这样地分配于这些竞争者 之间： 

即想获得这-垄断财货， IU 人为1单位的该垄断财货，为其 ； 
所提供的相对财货一定量之等价物（如匹等 f 50麦程 
芥物一样）的任何人。 

(2) 至 r 莘断财货的价格，则决定于参加交换#中交 
换能力最低、交换欲望最弱的人所愿提供的“相对财货”数. 
罱勺被排除 r 交換之外的交换能力最大、交换欲望最强的 

人所愿提供的“相对财货”数量的界限 以内。 

(3) 莘断者提供于市场的莘断财货数量愈大，则在获 
得这一财货上被排除的竞争者的数 H 就 愈少； 同时，获得这 ▼ 

- 财货的经济主体所得到的欲筚满足就愈完全。 : 

(4) 垄断者提供 r 市场的荖断财货数量愈大，垄断 t g 
为枵敁 K 全部数.■起见，就愈要行销 丁交换 能力小和交換 I 
欲望弱的竞争若阶层，从而垄断财货申位量的价格亦将愈 : 
低。 

5.2.3 垄断者所定价格对于提供交易的 
垄断财货数置的影响及对于垄断 
财货分配于竞争者间的影响 

通常 ，垄断 者提供一定数量的垄断财货于市场，并不想 
在任何情况之下，都把这个数童完令卖出，即并不想如竞卖 
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那柞，也价格决定上完全静候竞灭苕叫价的结果。垄断者 
提供-定数量的垄断财货 r 市场，肖然想将其卖出，但他对 
于这个数量的每单位，通常都要求-定的价格。其理由 
在于实际困难的顿虑之屮，特別足这样的情况 下：即 若照丄 
述銷宵财货的方法， 定要使 财货的价格形成于这时能起 
作用的 切 经济要素的影响之下，则就须要求愈多愈好的 
竞买奔同时会合在一起。但这种方法除极少数的场合而 
外，都岳因冇实际的困难而行不通的 .， 

所以，在一切莬买者或多数克买者都能会 合在起 ，并 
且也不耗费多少经济牺牲就能实行上述的销枵方法时（例 
如在某一垄断商品的主要集敗地进行的、在很久以前就先 
期茛布的竞卖那样 ） ，垄断者自然乐意将其所支配的全部垄 
断财货，采用 I :述这种最确实的途径来销售=至少在他有 
必要将其较多的垄断财货于一定期间内出清时，他必将采 
取这种方法。但 -- 般来说，垄断者销售其商品的普通途杼， 
则如 h 所述，是先规定一定的价格，以提供其所支配的垄断 
财货的一部分量于竞实者的。 

在这种情形之即在垄断者自己决定其垄断财货单 
位价格的情形下，价格形成的问题，基本上巳于最初解决, 
故这时我们所应研究的，却是其次的二个 问题： 

0) 在一单位垄断财货的一定价格下，哪些竞争各将 
在经济 h 被排除于获得该财货的机会以外？ 

(2) 垄断者所定价格的高低，对 f 垄断财货的销售量 
将冇什么影响？ 

(3) 垄断财货的实际销售量，将如何分配于各个竞争 


►困民经_原理 



者之间？ 

在此首先可以明确的是，垄断者对一单位垄断财货的 
价格若定得太高，以致一单位垄断财货对于竞争者中交换 
能力最大、交换欲望最强的人所具有的价值，还远在垄断者 
所要求的价格之下.则一切竞争者都将不能获得该财货的 
任何部分量 ，从而 该莘断财货就-点也卖不出去。就前表 
所示的情况来说，垄断者甲若将1闪马的价格定为100麦 
程荇物，或至少定为80麦程谷物，则马就将1匹也卖不出 
去。因为，显然在这个价格之下，对于上述8个垄断财货竞 
争者来说，都不存在有经济交换的可能性。 

何若垄断者甲所定1匹马的价格，并没有达到使-切 
竞争者都被排除于交换之外那样的高度，则毫无疑问，这些 
竞争者基于改善其经济状况的考虑，必将把握住提供于他 
们的机会,在前项说明的界限内，与垄断者达成交换马的交 
Mo 自然，交换范围的大小，在本质 t 是为价格的高低所决 
定的。例如，甲若把1匹4的价格定为75麦程谷物，则只 
有乙,呵以买进1 匹； 若定为62麦程谷物，则乙 i 可以买进 
2四，乙 2 可以买进1匹，若定为54麦程谷物，则乙,可以 K - 
进3四，乙2可以买进2匹，乙3可以买进1 匹； 若定为36麦 
程稃物，则乙，可以买进5匹，乙 2 可以买进4匹，乙 3 可以 
买进3匹，乙 4 可以买进2匹，乙 5 也可以买进1匹。以此类 
推 。 

上面关于乙 i 、乙 2 、乙3等具有不同交换能力与交换欲 
望的竞争者集团的分析，很明白地揭示了垄断者所定价格 
的高低，对于国民经济具有的影响。一般來说，垄断财货的 


价理论 
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价格愈高，不 能亨受 垄断财货的个人或人 n 阶层就愈多，从 
而这些人 n 阶层的生活也愈贫苫，而垄断者所销售的垄断 
财货数量也 愈少； 反之，这个价格愈低，则不能获得莘断财 
货的经济主休（或人 u 阶层）就愈少，从而获得财货的人们 
的生活就愈富裕，而莘断财货的梢路亦愈广。上面所述的 
理论， 冉简要地加以精确化，可得如下的基本 命题： 

(0 在卒断财货的竞买者中，那些愿意提供与价格相 
等或低于价格的财货数量以与一单位垄断财货相交换，并 
认为一单位垄断财货是其所提供的财货数量之等价物的 
人，都将为垄断者所定的价格排除于该财货的获得以外。 

(2) 愿意提供比价格为多的财货数量以与垄断财货交 


换，而认为单位垄断财货是这个财货数量之等价物的竞 
争者，将在这样的限度内获得垄断财货的一定 量：这 个限度 


国 

民 

经 
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就是一单位垄断财货为其所提供的财货数量之等价物的限 
度。因为在这个限度以内，经济交换的基础是存 在的。 

(3) 垄断者所定的一单位垄断财货的价格愈高，不能 
获得孩财货的竞争者数目就愈多，从而这些人的生活就愈 
不完善，而垄断者的销路也 愈窄； 反之亦然。 


5.2.4 垄断交易的原理 {垄断 者的政策） 

至此，我们 e 说明: r 垄断财货提供量的多少，对于价格 
形成冇什么 影响； 垄断财货价格的高低，对于交蛣数量又冇 
什么影响，以及提供量的多少和价格的高低二者对于垄断 
财货在竞争者间的分配又有什么影响。 

我们也 已知道 ，在交换现象 k , 垄断者并不是独一无二 



的决定者。无论是怎样的交换，经济利益都必须为交换双 
方所分亨。这是贯通一切财货交换的一般规律。这个规律 
也完全适用于垄断交易。所以垄断者在其狭隘的势力范围 
内，也不是完全无拘束的。如上所述，垄断者既想卖出其垄 
断财货的一定#，则他就不能任意决定其财货的价格。他 
既决定其财货的价格，则他就不能规定卖出的数量。既想 
卖出多量的财货，而同时又规定昂贵的 价格； 或既规定昂贵 
的价格，而同时乂想卖出多量的财货，都是矛盾而不 nj 能 
的。不过，在经济生活中，垄断者是有其特殊地位的，其特 
殊地位 就是： X 论在何种场合，他都可以不受其他经济主体 
的影响，而完全出 f - D 己利益的考虑，或定其提供交易的财 
货数量，或定其垄断财货的 价格； 从而或调节其出售数量以 
规绳价格，或规定其出售价袼以规绳数暈，而一切均以其经 
济利益为依归。这就是垄断者具有的特殊地位。但他却不 
能既规定出售数量同时又规定出售价格。 

因此，假如莘断者认为以高昴的价格出售少量的财货 
为有利，则垄断财货的价格就将往上 猛跳； 相反，假如垄断 
者认为以低廉的价格出售大量的财货为有利，则莘断财货 
的价格就将往下跌落。通常，荖断者在最初都尽量提髙价 
格，故提供交易的财货数量甚少。以后他就渐渐将价格压 
低，以图销路的扩大，使其垄断财货普及于社会各阶层，只 
需这样对他是最有利益。他也可以低廉的价格出售大量的 
财货，只需经济利益在这样驱策他。不只如此，他有时也可 
以把财货之一部分毁弃，也可以把生产工具之一部分停闭， 
甚辛:士加以毁坏，只需他认为他直接或间接支配的财货数 
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: 量过多，以致价格尤法提高，因吋其收益减少时，他就可以 
这样办 

垄断者既是念念不忘自己利益的经济人，则他的政策 
肖然不是尽量规定低廉的价格，或尽量出卖多量的财货。 
他自然也不想将垄断财货普 及丁较 多的人 T 也不想使人人 
皆拥冇垄断财货。对于这 切 ，垄断者皆是不关心的 。他 
所义心的，就是尽吋能地获得巨额的收益。所以，他提供于 

I 

I 

巾场的财货数量，并不是他所支配的全部财货数量，而只是 

他在预期价格之下，认为可以获得最大收益的财货数量。 

他所定的价格，也4、是可以售尽其全部财货数量的价格，而 

只是他认为可以产生最大收益的价格。因此，非常明显，出 

i 售可以产生最大收益的财货数量，规定可以产生最大收益 
«» 

的价格，就是垄断者之最正确的经济政策。 

作为一个垄断者，如果他向市场提供较少量的财货而 
吋以获得较大利益，但他却提供了较大的数量，便是失策 
了。在他牛_产垄断财货的时候，如果限制在较少的数量可 
以获得最高的利润，而他却不惜牺牲，利用他所支配的生产 
手段去尽量增加生产，结果反而降低了自己的收人，这就更 
不经济了。如果他定的价格过低，其结果虽然增大销售蜇， 
但收人却因而减少，这同样也是错 误的； 其中更加错误的 
是，他将价格定在这样一个低度上，以致所有的竞买者都有 
能力买到，甚至丁还有-■部分买者因为货品卖光而向隅，这 
正证明他把价格定得太低了。 

以上所说的，可以从经验和历史得到证明。 一 切垄断 
者的方针，无不是在上述显然制约着他的经济活动的范围 




内制定的。在 17 肚纪时，荷属东印度公司曾在摩鹿加群岛 
焚毁 r 一部分香料，另外也时常有过在东印度焚毁香料和 
在北美洲焚毁烟草的事情。再则例如行会组织也曾想尽方 
法来限制手艺丁 1人的人数（通过拉期的学徒期限和禁化多 
收徒弟等方法），但是从垄断者的立场看来，这些都是再正 
确不过的。因为这样做，他们才能控制市场，限制垄断商品 
的数摄，而这又正是为了垄断者或其行会组织的利益着想。 
等到后来，由于交通开放，工厂发达，以及由于其他影响，属 
于垄断性质的行会组织才渐趋没落，而不能独立控制对十 
市场的供应量 r 。 诸如垄断税等凡原先足以直接影响价格 
形成的那些因素，都只好向涌进市场的商品洪流屈服了。 
原先为了防范个人破坏行会公众利益或垄断者全体利益而 
设立的行会规章，在行会控制不住流人市场的商品数量以 
后，也随之而瓦解了。依照自己的利益来控制进人市扬的 
财货数量，这是所有行会最为关心的事，有人如果触犯了这 
些行规，就被认为是最危险的破坏分子，为了对付这种畋坏 
行规的人,行会总是不断设法并假手于政府来加以取缔的。 
然而他们的控制行动，终于遭到大工业投人市场的产品量 
的破坏，结果行会制度就一蹶不振了。 

综上所述，町得出这样的结 论：垄 断者无论是根据其向 
巿场提供的财货数暈来规定价格，或根据一定的财货单位价 
格来决定应予提供的财货数量，并旺在这两种场合的任何 -- 
种场合之下的财货分配,都受着-定规律的支配。因而由此 
产生的经济现象，就决不是偶然的，而是具有规律性的。 

不过,垄断者虽然可以任意规定垄断财货的价格，或可 
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以仟意决定其卖出数量，佰由此而产生的经济现象，则亦不 
是变化不定的。 

垄断者对于价格的高低和财货出售量的多少，自然都 
可以自由决定。但最适合于他的经济利益的，却是他要么 
只决定一定的价格要么只决定一定的出售量。垄断者既是 
个 按照经济原理而行动的主体，则无论其在规定价格或 
决定出售数量时，自然都不是仟意行动，而是依据一定的原 
则血行动的。在一定的经济状态之下，必有一定的价格形 
成和一定的财货分配。除此以外，在经济上就不可能有其 
他的价格形成和财货分配。这样，我们就可知，垄断交易的 
现象，无论在哪 点上， 都足具有严格的规律性的。自然， 
若冇谬误与认识不足，亦可能发生乖离与偏差，但这是国民 
经济的病态现象，这种病态现象并不能否定经济学的规律, 
恰如病体现象不能否定生理学的规律一样。 

5.3 双方竞争时的价格 
形成与财货分配 


5.3.1 竞争的发生 

假如我们将垄断者的概念限于为国家权力所保护的 
人，或限于为社会所保护的人，则未免将此概念解释得过于 
狭隘了。在人们之中颇有这样的人，由于其财产、特有能力 
与关系财货之故，而将其他经济人在物理上或经济上所+ 
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能染指的财货提供十市场。在这种情形之下，自然就不存 
在供给竞争的问题。但是，即使没有这种特有情况，垄断者_ 1 

I 

也仍然4以产牛 c 凡在没有同收居住的地方创业的手 T 业' 
苦、商人、医师、律师等，在某种意义 h 都可以说是垄断者， 

I 

㈥ 他们提供于社会的财货（包括劳务），在许多场合，人们都 

I 

只能向他们购买。许多繁荣都巾的志书，都记载着在 i 亥市 
面积狭小、人口稀薄时候背先开业的美术织工。就是在现 
在，旅行者在东欧各 m 甚至在奥地利的小县城里，也还可以 
到处遇见这样一种垄断者.所以，假如我们把垄断解释成 1 
为事灾上的状态而不解释成自由竞争的社会性的限制 ，则丨 
它实足自古就有的，是起源最早的，而竞争才是后期产生， 
的=因此，为说明竞争下的交换现象而先从垄断现象开始 ， i 
不但是合理的而且是有利的。 i 

从垄断发展到竞争的方式，是与经济文化的进步密切 it 
相关的:.由于人 u 的增加、各经济人欲望的增大及其福利& 
需求的增进等，在许多场合，都使荖断者纵然扩大其生产， | 
也不能满足多数人的需要，从而不能平抑垄断财货价格的 S 
上升。第一个某类手工业者、第■个医师及第一个律师等， 
无论在何地方，都是受欢迎的人。他们都不会遭遇任何竞 
争。但诙地逐渐繁荣以后，他们却常被称为无情的人和朽: 
私肖利的人。社会对他们所提供的商品（或劳务）的需求在 | 
不断地增大，他们几乎不可能适应这个盖求。纵使他们可1 
以扩人销路来适应这个需求，但对于他们却 不一定 有利 
因此在大多数的情况下，就只有少数的顾客才能如愿以偿， 

从血竞买者的一部分，或者是空手而回，或者虽然得到供 1 
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应，却是勉强的，而且也很 微少。 因而即使是囊棄丰满的顾 
客，对于怠慢的情形和价钱的昂贵，也都啧有烦言。 

h 面所述的经济状态就是需要竞争并促使竞争产生的 
经济状态。竞争产生以后，对丁-财货的分配、对于商品的交 
易 M 及其价格，究竟冇何影响，我们在下面就对此进行研 
究 。 

5.3.2 供给竞争者的商品出售置对子价格形成 
的影响，他们所定价格对于 销售置 的影响 
及商品出售置与价格二者对于该商品在 

需求竞争者间分配的影响 ® 

为易于理解起见，我们也如前而分析垄断交妨规律时 
样，用一个例证来作为我们叙述的基础。为此，我们假设 


^ 表 如下: 
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假设乙 ^乙 2 、乙 3 等代表各农夫或农夫集团，对于他们 1 
来说，初到手的第一匹马，是其右边所示谷物量的等价物 
(如第-匹马对乙，是80麦程谷物的等价物，对乙2是70麦 
程谷物的等价物等）。其次到手的各马，则为递减10麦程 

1 

后的谷物量的等价物（如第二匹马对乙 i 是70麦程谷物的 | 
等价物 ，第三 匹马对乙：是⑼麦稈谷物的等价物等）。在这 

I 

种情况下，为多数供给竞争者所出售的某商品，其数量的多 I 
少对于该商品的价格形成以及对于该商品在竞买者（需求丨 
竞争者）间的分配，将有如何的影响呢？ 1 

现在我们先假定有两个供给竞争者甲,与甲 2 ，他们合丨 
计出售3匹马（甲 1 出售2匹，甲 2 出售1匹）。在这种情况 
下，如前所述，农夫乙，将买到2匹马，农夫乙2将买到1匹 
马，且其买卖的价格亦将定于70麦程谷物与60麦程谷物 1 
之间。因价格若高于此，将使乙 ，、乙 2 蒙受 不利； 若低于此， ▼ 
将使乙 3 也参加竞争，故较高较低都不可能。若甲 | 与甲 2 5 . 

共出售6匹马，则可知乙，将买到3匹马，乙 2 将买到2匹 | 
马，乙 3 将买到1匹马，买卖的价格，亦将定于60麦程谷物 | 
与50麦程谷物之间，以下类推。 ® | 

这样，我们就可以知道，许多竞争者共同出售某商品 -- 
定量时的价格形成与财货分配，比 之于垄 断交易的情况，实 
有完全的类似性。 不管出售某商品一定量的人是一个垄断 1 
者或多数供给竞争者，不管此商品一定置在供给竞争者间 
的分配情况如何，对于该商品的价格形成与该商品在竞买 （ 
者间的分配的影响，都完全是相同的。 

所以，某财货出售貴的多少，无论在垄断交易中或在竞 
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I 争交舄中，对 T 价格形成与财货分配，都有决定性的影响。 

I 

m 某商品的一定量，或由一个垄断者单独出售，或由多数竞 
争者共同出售，却对经济牛活现象并无任何影响。 

同样的情况，我们也可见之于商 品按定 价格提洪的 
时候。 

如前所述，价格的髙低，无论对该商品的总销售量，或 
:对各竞买者亊实上所获得的数量，都有极重要的影响。但 
1 这个商品，或由单一经济主体提供丁-市扬，或由多数经济主 
体提供于市场，但尤论对于总销枵鼠，或对于再竞买者所尖 
到的数童，则均无赵接的或必然的影响。 

, 这样，我们就可知，在前而我们关于某一垄断商品一定 

出售量对于价格形成的影响，关于-定价格对于该商品销 
俜最的影响，以及 关丁一 定出售量与…定价格二者对孓该 
▼ ! 商品在竞买者间分配的影响等所得出的基本命题，也适用 
| 于多数经济主体（需求竞争#)为获得其他多数经济主体 
| (供给竞争者)所提供的某商品一定簞而竞争的 场合。 

m 

* 53.3 一财货的供给竞争对于其出售置 

或供给价格的逆影响 （ 竞争政策） 

我们在上面已经说明，一定的财货出售量（不管为一垄 
断者提供于市场，或为多数竞争者提供于市杨），必形成一 

I 

定的 价格； 一定的财货价格，必产生定的销售量，同时，1 
定的出售量与一定价格，也必形成一定的财货分配。 

■ 因此，比如就出售1000单位某财货而言，不管提供此 

A 

i iooo 单位的人是一个垄断者或是多数供给竞争者，在其他 
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怙况相同的条件下，无论在何种场合，其价格形成与财货 分 1 
配，都必然是完全相同的。同样， 商 品以一定的价格供给 
frt 3 场，不管其为一个垄断者所供给，或为多数竞争者所供 
给，在仟何场合， K 销售量也必然相等，同时，该商品在各竞 
买若间的分配也必然相同= 

所以，假如说供给竞争对丁 一财货的价格彤成，对于一 
财货的总销售量以及对于一财货在其需求竞争者间的分配 
有什么影响的话，那就只有如下一些影 响：即 在供给竞争之 
下，比之 T 垄断交易的场合，或者是所卖出的 财货数 置有多 

I 

少的 不同， 或者是所形成的财货 价格有 高低的 差别。 | 

以下 ，我 们就来研究-商品的供给竞争，对于该商品的 ： 
售出量、分配以及价格的影响。 

为使问题明了起见，我们假设一个垄断者所支配的垄 
断财货，突然转移于两个竞争者间的简单情况。例如一个 
垄断者突然死亡，其垄断财货与生产资料为两个继承人平: 
均继承。在这种情况之下，这两个继承人很可能并不互相 s 
竞争，而共同执行其先辈的垄断政策；也可能力 -致 对付消 I 
费者而互相协调，共同规定财货的出售量和价格。或者，他 

I 

们纵使不在形式 h 协定，而在默契之下共同执行从前的垄 
断政策，这也不适不可想象的。这两种情况，我们都可在各 
地经济发展中看到。 ® 在这两种情况之下，我们所看见的仍 
然是与垄断交易相同的现象。所以，这两个经济主体就绝 ■ 
不是供给竞争者时萣垄断者，从而就不是此处所要探讨的 
问题。但若两个继承人各自独立销售其财货，就会发生真 
正的竞争：这时，他们 比之下 从前，将出售多少数量的财货 



呢？又将以什么价格供给于市场呢？ 

如前节所述，个垄断者屡有破坏或毁灭其一部分垄 
断财货的举动，因为他以低廉的价格出售其全部财货，还不 
如以高昂的价格出售较少的财货所得的利益为多。例如一 
垄断者拥有某垄断商品1000磅，就当时的经济状态来说, 
他若卖出800磅，每磅可卖9洛思的 价钱； 他若将1000磅 
全部卖出，则每磅就只能卖6洛思的价钱。从而他或者卖 
出1000磅全部，而得6000洛思的收人，或者只卖出800磅, 
而得7200洛思的收人，这都是他的自由。但垄断若既是念 
念+芯于自 Q 利益的经济主体，在这种情况下，他将何去何 
从，肖然没有什么疑问。因此这时，他或将毁坏200磅商 
品，或将用其他方法，从交易场里撤回200磅商品，而只出 
售800磅商品，或将规定可以产生同样效果的价格等，而使 
其能够获得7200洛思的收人。 

但这1000磅垄断商品，若均分于两个竞争者，则上述 
政策的执行，便立刻成为不可能了。即两个竞争者中的仟 
何-人，或破坏其支配数量的一部分，或从交易场 M 撤问其 
出售量的一部分，自然也可以使商品一单位的价格，上涨到 
一定的程度，但商品价格虽已上涨，而他却未必能获得较多 
的收人。现在假定两个竞争者中的第一人甲,，或破坏其支 
配的500磅垄断财货中的200磅，或从交易场中撤回200 
磅，从而该财货一单位的价格便从6洛思涨到9洛思。价 
格虽已上涨，但利益却不一定归他。即第二竞争者甲 2 很 
可能照此价格售出其全部财货500磅而得到4500 洛思； 但 
甲,自己则只能售出其剩余财货300磅，而仅得到2700洛 




思。这样，甲,原来计划的利益，就全部归于甲 2 ，而甲 i 自己 
却反而受到损吉。 

所以，-切供给竞争出现的第 结果 ，就是无论哪一个 
供给竞争荞，不管其破坏商品、撤问商品或废置其生产商品 
所需的牛产资料，都未必能从中得到经济利益。 

荖断所囲有的第二经济现象，即前节所述的渐次利用 
不同社会阶 M 的现象.也因竞争的出现而被消除。通常垄 
断者在最初都以卨昂的价格，出售极少的财货于市场，然后 
才渐使交换能力薄弱的人口阶层，也能参加交易。像这样 
渐次利用各种人口阶层，本是 个 冇利的方法。但这方法 
在竞争之下，却将成为不吋能。例如甲 2 与甲 t 竞争，甲，仍 
想渐次利用社会阶层 t 最初只供给极少的财货数量，以为这 
样可以使价格上涨。谁知在旁竞争，其所少卖的数量， 
正好为甲2所填充，结果价格并未上涨，而经济利益则尽归 
甲 

因此，竞争对于财货分配与价格形成的影响，首先就是 
它消除了垄断所固有的、并对社会极为有害的两个派生物。 
有了竞争以后，破坏商品最的一部分，或废弃生产商品所需 
的生产资料，皆对竞争者 不利； 同时，渐次利用不同社会阶 
保的方法，也完全成为不可能。 

竞争出现以后，对于人类的经济生活，坯产生一个非常 
重要的结果，这就是每一个经济人对于曾被垄断的商品，都 
可能支配更多的数量。我们却道，在垄断之下，垄断者所有 
的财货数量，通常只出售一部分，其所支配的生产资料，亦 
通常只使用一部分。但竞争-出现，这种弊害就立刻消除 
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了。不但如此，竞争出现以后，还使曾被垄断的商品数量大 
大增加。我们都相信，多数供给竞争者所有的生产资料的 
总数，大都多于一个垄断者所有的数目<^从而，多数竞争者 
所支配的某一商品 的总最 ，也大都超过一个垄断者提供给 
市场的数量。所以，竞争出现以后，不但町得到商品总量全 
部出售于市场的良好结果；而且还收到商品数量本身显著 
增多的 个极为 重要的效果。这样一来，假如生产资料+ 
受自然的限制，则一般社会阶层，就可能以低廉的价格享受 
该商品，而社会一般人的生活状况，也可能更趋于完善 

参加财货生产的经济人，其经济活动的倾向，亦因竞争 
的出现而大变。我们知道，垄断者都只对上层阶级提供财 
货，至 T 交换能力比较薄弱的社会阶层，则皆被排除于诙财 
货的享受以外。其所以要这样，就是由于多利少卖比薄利 
T 多卖，对他更为有利和更方便。反之，竞争者则是有利必 
I 图，不汁大小的。故在经济状态许可的范围内，他们的经济 
1活动，就有普及于低 M 社会的倾向。垄断者对于其财货的 
I 价格与交易量，具有在一定限度内加以规定的力量，故他们 
对 f 从低层社会所得的微利，便情愿弃而不顾，而只一意榨 
取富裕的阶层。反之，竞争者对于财货的价格与交易量，则 
均无独立规定的力量，故无论怎样微薄的利润，他们也愿意 
追求，并深恐错过机会。因此，我们可以说，唯有竞争才引 
导经济人向薄利多销和高度经济性的大量生产发展。因 
为，从每一财货所得到的利润愈是微薄，则不经济的陈规愈 
不能 墨守； 竞争愈是激烈，则旧有的经营方法愈不能采取。 
这些都极有助于人类经济生活的改善^ 
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注释 

① 亚？多德早已陷 i 这种错误， 他说： “假如一人所换得的比其本 
来所有的为多，则可以说对他是有利的；若比其本来所有的为少， 
则吋以说对他是无利的。构买时是如此，销售时也是如此。但苔 
所换得的既不较其本来所有的为多，也不较其本来所有的为少， 
在交易以后，其所有的仍与从前相 M， 则对他就既不是有利.也不 
足无利 、《伦 理 学》， 他义说 :“在 交换时必先按 

定比例，决定二物的相等件，然后才据此进行_给和结 
n , ……因交換若无相等性，是根本不可能的。” （ibid.v.s) 蒙塔 
纳 M 也与亚氏 M 样(《货市论》，, f?d , Custodi ; p * a. III +，S. 
N9), 奎奈也说广商业不过是一个价值与问等价值的交换” （Dia- 
Icjgue sur les travaux ete，S. 196, DaireO。 此外参阅特戈特：《关 f 財 
宮的形成4考察》〈 Suf formaiion et In distribution des ricfie&seA , § . 

35 ff.) ;特罗纳：《社会利息论 》（i>e 厂 mteret Mcud ^ ChAp . 1 P ,S.903 t 
Daire); 亚当 * 斯密：《国富论 》 （Wealth nations l.Ch. V .): 李惠固： 
《政治经济学原理》（作_/^,011叩-1.；^1丄> ; 萨伊 ： 《政治经济 
讲义 》 （Cours d ， wow. pol , U r Ch. 13 f H . S.20+, 1828)。 对于上而这 
个见解，康迪拉克已经加以反对，虽然他只 根据- 面的论据（《商 
业与政府》， Le commerce et le goutvm ^ r ^ nl , 1776,1. Chap. U.267， 
0ai re ) o 萨伊在的书内之所以反对康迪拉克，.实基于康迪柁克所 
着眼的使用价值（同上书250 ffj 和萨伊所着眼的交换价值 
(财货等价物的意义）的混淆。惹起混淆的原因，则确是康迪拉克 
所用价值一词的不明确。对英国价格理论进行深人批判的，有伯 
恩哈第（《理由等的试评》， V^uch einer Kniik der Griinde etc . 1849,S. 

67 — 236)。 最近则罗斯勒（《价格的埋 论》， ^Tlieorle der Preises" in | 

) 与科默津斯基（《杜 | 

T 报杂 志》， riT 為如*^^1舶9.&〗851)二人，对于迄今出现 
过的价格埋论，也进行 r 深人的批判。此外参阅 尼斯:《杜平 根杂 
志》 （ Tiibinger ZeUsf'hnfi f 1855^5.467)^ 

② 此处所谓乙 i ，在经济上排除乙 2 ，乃相对于其他通过物质暴力或 
通过法律规定以排除乙 2 而吉。乙 2 吋能拥有数厅麦程谷物，所 
以无论从物质 h 或法律上，他都有买进甲马的可能。因为如此， 
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所以这个在经济上与在非经济 h 的差别是很重要的。在此处， 
乙 2 何故不能买进甲马，其惟一理由为绍济的原因，即他若以大于 
29麦程数的谷物，來交换这1 他所得到的欲望满足，将比 
交换以前还耍坏。 

③ 可能有这样的见解，认为在这种场合，价格并不决定于30麦程谷 
物与80麦程谷物之间，而正好决定于30麦程谷物。若在没有最 
低价格的竞奖垓合，这见解实完全正确。即这时依据竞卖的应有 
意义，甲自不能不满足] : 30麦程谷物的价格。拍卖价格的形成， 
也与这种情况相类似。但若经济主体甲不受竞卖契约的拘束，而 
能自由抉择其利益，则价格就定在79麦程谷物，也未尝不可。同 
时，在甲与乙,之冋，一叫马的价格定在30麦程的情况，在经济上 
也是很可能发生的。 

④ 认为垄断财货的价格，无论在何种情况下，都与垄断者所卖出的数 
竜:措确成反比的见解,或认为在垄断者所定价格与垄断财货卖出 
童之间，存在着稍确比例关系的见解，都是非常错误的。例如，垄 
断者卖出不止1000单位垄斯财货而卖出2000单位，垄断财货的价 
格未必就从6个弗洛林落到3个弗洛林。由于经济情况的不同， 
有时只落到5个弗洛林，有时则甚至落到2个弗格林 ，这都 是很可 
能的。所以，垄断者从较多卖出量得到的总收益，有时正好等于从 
较少卖出贵所得到的总收益，有时由于情况的不同，或大于、或小 
于从较少卖出量所得到的总收益。如就上例而言，垄断者卖出 
1000单位垄断财货，得到总收益6000弗洛林，仴若卖出2000单位， 
则不一定也得到总收益6000弗洛林，有时可得到10000弗洛林，有 
时只能得到4000弗洛林。其所以如此，根本原因就在各人对于各 
种财货的等价物系列呈现着显著的复杂性。例如，就乙来说，假定 
他想要换得的某财货的第一单位，为其相对财货（即其所提供的财 
货 ）10 单位的等价物，第二单位为9单位的等价物，第三单位为4 
单位的等价物，第五单位为1单位的等价物，同时他欲换得的另一 
财货的系列，则为8、7、6、5等。现在假定第一财货是谷物，第二财 
货是某种奢侈品，则谷物卖出最超过某一点后，其价格必将迅速地 
跌落（比之于奢侈品的价格），相反，谷物卖出量若减少到某一点 
后，其价格亦将迅速上涨（比之于奢侈品的价格）。 



⑤ 参阅民经济季刊》 （ Vimdjaltrsckrift fiir Volksir . f 1863, IV ■ ， S + 148 
ff .) 皆林斯一斯密的见解。 

⑥ 在此我们可同时明 r 的， m 市场、博览会、交易所等-叨交易中 
心、对于人类经济是何等的重要。因在比较复杂的交易关系上， 
若没有这种交易中心，经济的价格形成是完全不可能的。在这种 
交易中心所展开的投机，通常有防止非经济的价格形成和缓和这 
种交易中心对人类经济的有害影响的作用〈参阅 ：桕林 ，《国民经 
济季刊》 Vierte ^ ahrsr - h ^ fi ; fiir Volksu 、, ， lii 63, IV , S . 143 ff . 普林斯一 
斯密的见解，及同-杂志1864, I \ ? SJ 30 ff .，1865 Vu .\ I 上米凯利 
斯的见解，〗 867. 1，3.25江.舒茨的见解，同一杂志5+61 ff . 爱明豪 
斯的见解）。 

⑦ 垄断者以敌意对待竞争者的出现，自为极费通的现象。但竞争者 
出现以后，垄断者立即与之协调，亦是漤见不鲜的事情。从垄断 
者的利益来说， S 然不愿使竞争者出现。但竞争者既 G 取得牢固 
的地位，则为其经济利益着想，即须与萑争者合作，以执行缓和的 
垄断政策（在竞争者出现以后，仍有可行垄断政策的余地）。在这 
种情况下，由于继续激烈竞争，对两个经济主体都不利，故最初以 
敌意对立的竞争者们，通常都不久就进行协定 D 

® 垄断者通常并不直接地将其商品送至市场，如拍卖那样静候价格 
的决定，而却在最初先定商品的价格，以着其销路如何。他们所 
以要这祥做的原因，我们在前而业巳说过 t 问样的步骤，也适用 
于多数供给竞争者出现的场合。在这个场合之下，各竞争者通常 
也以一定价格提供其商品于市场，并于事前算定能使其获得最大 
收益的价格。但竞争者的这种行为，与垄断者的行为是有 K 别 
的。如上所述，垄断者通常把价格定得很髙，以使其全部支配_曾 
中，只有 -- 部分被人享用 t 其所以要这样，就因为这样才对他有 
利。反之竞争者在决定其商品的价格时，则必须考虑其竞争者手 
中的一切数量。因而在彼此竞争之下，价格便在供给竞争者的全 
部支配童的影响之 F 被决定。加之商品的支酝量，已因竞争而显 
著地增加，所以这样决定的价格，便远较垄断价格为低 3 这就是 
竞争出现后物价跌落的原因。 
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使用价值与交换价值 

6.1 使用价值与交换价值的本质 


/ -国经济发展还极为幼稚，值得称道的交易还没 

Jf - U 有发生，各家族的财货需求还直接为其自己产出 
的生产物所满足的期间，财货对 r - 经济主体之所 
以 a 有价值，自然是由 f 它能直接满足经济人及其家族® 
的欲望。但若经济人对 f 经济利益的认识已经有了进步， 
在经济人与经济人之间，已经开始了交易，在财货与财货之 
间，已经开始了交换，从而经济人拥有经济财货，就能借助 
于财货的交换，而获得茭配其他财货的力量时，则为保证一 
定欲望的满足，经济人就不需再支配直接满足其欲望所必 
需的财货了。自然，就在发达的文化状态之下，若支配着具 
有岜接满足欲望之效果的财货，自亦能同样保证经济主体 
欲望的满足。 仉同一 的效果，亦可以通过间接的方法，即通 
过对其他财货的支配，以逐渐换得所需财货来间接满足其 
欲望的方法而荻得。在这里，这个“其他财货”就丧失了前 
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由所述的财货价值的特別前提： 

如前所述，所谓价值就是我们意识到我们对于某财货 
的支配，为我们的某-欲望满足所依存，若我们不支配着这 


-财货，则该欲望就不能得到满足，从而该财货对我们就具 
有一定的意义，这个意义就构成财货的价值。这亦即价值 
发牛的条件。这个条件如不具备，则价值现象就不会发生 D 
m 价值现象的发牛，却与我们需求之直接保证或间接保证 
没有必然的关系。自然 T 财货若要萩得价值，必须其能保证 
人类-定欲望的 满足； 但满足欲望究系直接进行或间接进 
行，则在我们讨论-般价值现象时，乃是无关紧要的问题。 
对于孤立的猎熊者来说，熊的毛皮是有价值的，其所以有 
价值，就因为猎熊者若不支配毛皮，其某一种欲望就将得不 
到满足。在交易经济之下，熊的毛皮对于猎熊者仍然具冇 
价值。但两者之间却有差异（这差异不影响价值现象的一 
般本质），其差异之处就是：在前一种情况下，猎熊者若不支 
配毛皮，就将蒙受风雨的侵害，或将得不到毛皮所能直接提 
供的其 他欲望 满足； 在 a —种情况下，猎熊者若不支配毛 
皮，就将不得不牺牲通过毛皮而间接支配的其他财货所能 
提供的各种欲望满足。 



所以，前-种情况下的价值与后一种情况下的价值，实 
不过是同 - 经济牛活现象的两个不同的形态。无论哪一种 
情况下的价值，都是财货在满足人类欲望时对经济主体所具 
有的意义。它们之间的不同特点，就是在前一种情况下，财 
货是在直接用途对经济人具有其价值的意义的。而在后 
一种情况下，则财货是在间接用途上对经济人具有其价值的 
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意义的。这点无论对实际生活还是我们的科学，都是 - 个重 
要的差异。所以我们对于它们（同_个一般价值现象的两个 
形态），便有分别命名的必要。因此，我们才叫前一种情况下 
的价值为使用价值，而叫后一种情况下的价值为交换价值。 ® 
所以，使用价值适财货在直接保证我们欲望的满足上 
对我们所具有的 意义； 而交换价值则是财货在间接保证同 
样的效果上对我们所具有的意义。 


62 财货的使用价值与交换价值的关系 



在孤立经济中，经济人所支配的经济财货，对于这个经 
济人来说，或者有使用价值，或者就根本没有仟何价值^ 
在发达的文化状态和活跃的交易之下，我们也常常看见这 
样的情 形：即 经济财货对于支配着它的经济人，虽无 疑地具 
有使用价值 ，们却 完全没有交换价值。 

残废人使用的拐杖，记录者自用的笔记和家庭的记朵 
等，这-切财货及其他许多类似的财货，对尸某些人来说， 
都往往有巨大的使用价值。但这些人若想通过交换，用这 
些财货来间接满足其他的欲望，则在任何情况之下，都将徒 
劳无益。不过，在发达的文化状态之下，我们却看见很多与 


此相反的现象。在眼镜店仓库里的眼镜制作机械对于眼镜 


店的所有者，外科手术用具对于制造它并销售它的人，只有 
少数学者才能了解的外文书籍对于书店的主人，一般来说， 
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都没有什么使用价值，但在交换机会出现时，这些财货对 f 
这些人，便都尤疑地具有交换价值。 

如上所述，在经济财货对其支配者只有使用价值或只有 
交换价值的场合，将不会发生是哪〜种价值决定其支配#经 
济活动的问题。何这种只有使用价值而无交换价值或只有 
交换价值而无使用价值的情况，在人类的经济生活中，到疬 
不过是例外的现象。因在交易关系相当发达的地方，经济人 
所支配的经济财货，通常都是可以直接和间接用于其欲望满： 
足的。因此，对于他们来说，一种经济财货便通常兼有使用 
价值与交换价值。我们一般所拥有的衣服、家具、贵金属装 i 
饰品等无数财货，通常对我们都具有明显的使用价值。而同 1 
时在发达的交易状态之下，这些财货又都显然可用以间接满 
足我们的欲望；因而，这些财货也同时具有交换价值。 

这些财货在直接满足我们的欲望上所具有的意义和在 ， 
问接满足我们的欲望上所具有的意义，如前所述，不过是同^ 
—价值现象的两个不同的表现形态。但若就其程度而言 ， g 
则这两种意义便¥现着显著的差异。贫穷人依靠彩票所得 _ 
到的金酒杯，对于他自然有很大的交换价值，因他得这酒杯_ 
以后，可以通过交换以间接满足他从未满足过的许多欲望。值 
相反，这酒杯对于他所具奋的使用价值，则显然是微不足道 
的,：对于人非常合适的眼镜 f 对他自然具有极大的意义， 
但若论它的交换价值，则显然是非常的微小。 

在人类经济生活中，我们所随时看见的，是经济财货对 
丁支配它的经济人，都同时具有使用价值与交换价值，而且 
K 使用价值 与交换 价值还往往表现为两个不同的数量。这 I 
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理 


时我们就要问，在这两个价值之中，究竟哪一种价值决定着 
人类的经济意识和经济行为?换言之，究竟哪一种价值才 
算是 经济的 价值？ 

这个问题可从对人类经济木质及价值本质的考察得到 
解答。人类一切经济行为的指导思想，都是尽可能地完全 
满足其欲错。假如一种财货的直接使用比其间接使用，更 
能保证经济上体的较重要的欲望满足，即一种财货的间接 
使用比之于直接使用，将使较重要的欲望得不到满足时，则 
毫无疑问*决定着该经济主体的经济意识与经济行为的 ，便 
是该财货的使用 价值； 相反，便是交换价值。即在前一场 
合，财货的直接使用所保证的欲望满足，无论在何种情况之 
下，都是经济主体所欲实现的欲望 满足； 从而在不支配该财 
货的时候，则是经济主体所不得不缺少的欲望满足。在后 
一场合，则财货的间接使用所保证的欲望满足，才是这样/ 
种欲望满足。因此，在一个财货对其所有者兼有使用价值 
与夂换价值的任何情况下，都是其数量较大的价值，才算是 
经济的价值。但依据我们在第4章所述，则很显然，在经济 
交换基础存在的场合，交换价值就是经济的价值，在不同的 
场合，则使用价值就是 经济的 价值。 


6.3 财货价值经济重点的变化 


认识财货的经济价值，即明确使用价值与交换价值中 
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哪…个是经济价值，是经济人的重要任务。应留哪些财货 
于0己的手头，成卖出哪些财货于市场，才对自己最为有 
利？要断定这个问题就需认识何者为财货的经济价值 。但 
止确断定这个问题，却是寬际经济的一个最困难的任务。 
其所以是最困难，-方面是由于必须洞察一切现存的使用 
机会与交换机会；另一方面则由于 〜些 情况常在多样 地变； 

I 

化， l 〖 l ] 这些变动不居的情况，却又是我们正确断定这个问题 1 
的棊础。这些变动不居的情况就是：使财货对于我们的使 
用价值减少的因素，在其他情况相同的条件下，将造成该财 
货的交换价值成为其经济价值的 结果； 使财货对于我们的 f 
使用价值增大的因素，则将造成其交换价值减少的结果。 

N 样，财货交换价值的增减，在其他情况不变的条件下，则 
将引起相反的结果，即将引起其使用价值向反方向变动的 
结果。这些变动情况，都是不容置疑的。 T 

这些变化的最主要原因 如下： : 

第一，财货对于经济_主体所提供的欲望满足意义的变 I 
化。例如一个吸烟饮酒的人，若〜旦对于烟酒失去兴趣，则 I 
其所储存的烟草与葡萄酒，就将获得显著的交換价值 ^ 一 I 
个喜欢打猎的人，若 一 U 变更其爱好，就将出售其打猎用^ 
具。由于这些财货使用价值的降低，所以它的交换价值就 
因而具有较重要的意义了。 

特别是年龄的增长，一般都要伴随着这种变化。同 -i 
欲望满足，对青年来说，就具有与壮年不同的 意义； 对壮年 i 
来说，也異有与老年不同的意义。所以，人类的自然发展， 

H 本身就伴随着不少的变化^例如，儿童的简易玩具，对青 i 
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:年就失去使用价值而获得交换价值；青年的教养材料对于 
壮年，以及壮年的营利工具对于老年，也将同样失去使用价 
值而获得交换价值。因此，在少年时代具有显著使用价值 
；的财货，到青年时就常有被出售的现象。到了壮年时代，则 
| 不 m 出卖青年时代所用的娱乐用與，就连青年时代所用的 
教养资料，也出卖得干干净净。到了老年时代亦然，不只是 
壮年时代用以增长其生活力与勇气的娱乐工具，就是用以 
维持其生计与福利的营利资料（工厂、 T 业企业等），也屡屡 
转让于他人之手。假如这样-种经济活动（即指上述已失 
去使用价值的财货之出卖）不明显地表现于现象的表面，则 
|_其原因就一定存在于人类的家庭生活中，即因家族感情之 
故，由年长的家庭成员将其所有物移转于年幼的家庭成员。 
因此，家庭经济是安定人类经济关系的一个重要因素。 

▼ 财货对其所有者的使用价值若有增大，其结果 Q 与上 

! 述情形 相反。 例如一个森林所有者每年所采伐的木材，本 
来对他只具有交换价值，但若他置备一个熔铁炉，从事生铁 
J 的熔冶，因而需用其森林的全部产物时，则其所采伐的木 
材，自不复再用以与他物交换，又如一向出卖其作品于出 
版社的文人，若他自己创设一杂志，则他&然就停止其卖文 
的生活。 

第二，财货的属性发生变化，因而使其使用价值变化， 
而交换价值则不变，或虽变而不随其使用价值同比例增减 
时，亦可使其经济意义的重点移动。 

例如，衣服、马、犬、仪式马车及与此同类的财货，遭受 
外表1:容易识别的损坏，则对富有的人来说，必将立即丧失 
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其使用价值而获得交换价值，虽然其交换价值亦有所减少 i 
般来说 ，这些财货对于富有的人，其使用价值的丧失，通 
常都较其交换价值的丧失为多。 

相反，冇些财货则又是这样变化的：即其交换价值，本 
来是它的经济价偯，但因某种原因，其交换价值忽较 其使用 
价值为小，因而其使用价值遂成为它的经济价值。例如饮 
食店所制作的食品，若在表面上有-些瑕疵，通常皆用于自 
Q 消费。因有了瑕疵以后，食品即将失去交换价值，而其使 
用价值则往往 不减， 或减亦不如交换价值之甚。同样的现 
象，亦可见于其他行业 ：例如 在一个小地方，鞋店主人穿着 
其做得 不好的皮鞋，服装店主人穿着其做得不好的衣服，以 
及帽店主人戴用其制得不美的帽子等，都是屡见不鲜的^ 

第三，使财货价值的经济重点发生变化的最重要原因， 

是经济人所支配的财货数垦的增加。 T 

一 人所支配的某种财货，若其数量增加，在其他情况相 ^ 
同的条件下 t 其使用价值必随之而减少，而交换价值则代之頌 
而获得主要的意义 r 在收成以后，对农夫来说，谷物的交换 I 
价值可以说无例外地为其经济价值，但在不断卖出谷物以 ^ 
后，其使用价值却又再居于主要的地位了。农夫在夏季所 ： a 
保有的谷物，通常都有较高的使用价值，而其交换价值则远 
远落后。在继承遗产以前就充分购置 r 家具，在继承遗产 
时乂获得了许多家具的人，当然会觉其家具之一部分仅具 
冇些微的使用价值，另外-、部分则甚至没有一点价值，丙而 
这些家具就获得 r 交换价值，而被他用以出卖，一直卖到其 
剩余部分再具有较卨的使用价值为止。 I 
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相反，经济主体所支配的某种财 货， 若其数量减少，必 
使其使用价值增卨，从而在未减少前预定出售的该财货的 
定 必将重新获得使用价值。 


在这点 L 特别電要的足一般财产变动的影响。在发达 
的交搣关系之下，对 〒经济 土体来说，其财产若有增减，就 
等 f 其-切经济财货有所增减。贫穷的人差不多都须限制 


m 

民 

经 




K 各种欲望的满足。或对于一些欲望，无论就量或就质而 
言，他们只能得到不完全地满足，或对于其他欲望，他们全 
然得不到满足。一个人在贫穷以后 T 如发现手边还有剩余 
的高等享乐品或奢侈品，那么在按照经济原则而行动的范 
围内，他必将卖出这些物品，而将其所得的收人用以满足其 
本人及其家族的更重要欲望。遭受投机失败或其他不幸而 
丧失其大半财产的人，必将卖出其装饰品、美木品及其他奢 
侈品，用以置备日常必需 的牛活 用品。由贫穷而富有的人 
也与此同样，只其倾向相反而已 （ 这时，向来具有使用价值 
的许多财货，都将随经济主体的富有而失去使用价值。所 
以暴发的人们，在其暴发以后，将卖出对其一向具有使用价 
值的简陋家具，粗劣饰品、狭小住宅以及其他财货，实是非 
常平常的事情。 


注释 

① 参阅施 莫勒: 《杜 平根 杂志》 （ ZischAS 6 ^ jS . 53) 0 

② 伯恩哈第说，近来颇有人说叹 里士 多德已认识了使用价值与交 

换价值的差屏，实则到了亚当 ■斯 密才对此二者加以明确的区 
别。” （ 《理由等的试 【平》 . Versuck einer Kritik der 攸， 1849 + S . 

79 ) 对于伯氏此 rr ， 我觉得应指出这点 ：亚当 ■斯密《国富论》 
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(Wealth ofmttior ^ A ， (- h , IV ； Vol . 1. ， p . 42, Basil , 1801) 论及使用 
价值与交换价值的地方，其大部分儿与洛氏所论《关于商业与货 
币的考察 》 （Consideration sur Le nurmr^eraire ^ Chap ， I ， p . 443 flf . ， ed ， 
DainO - 字-语地相同 v 并且，特戈持对于使用价值与交换价值， 
不但已明白加以 K 别，而且还深人地加以论述（《价值弓货币》， 
Valeurs el mom^Jes S . 79 ff . , Daire ), 此外，在亚当■斯密之师、有 
名的道德哲学者哈奇森的著作之一节内，我们已可发现使用价值 
与交换价值的区别，不过还不曾使用这名词而已（《道德哲 学》， 
System of moral philosophy , 1755, II , p . 53 ff . )。 这点在学说史上 
实是值得注意的（此外参阅洛克：《降低利率的考 察》, 
Conjiid^miions of the of interest etc . Works , II * p . 20 ff ， 与特 

罗纳： 《社会利息论 h At V sodai 1777, Chap , l 3 § . 3 /) c 
在新近学者中，除前曾述及的弗 M 德兰徳、尼斯、谢弗勒、罗斯勒 
等人 T 曾如米凯利斯(《闻民经济季門 》， Viendjahrschfifi fiir Voiksu ：., 
1868, I ， Sd ) 与林德沃姆（《希尔德布，年鉴》， Hihkbrn ^ d 、 
JMiicm 1865, S . 165 ff .) 样，将 价值埋沦作为特殊研究的 
对象而外，对于使用价值与交换价值的差异曾深人加以论述的有 
索登：《国民经济学》 （ , 1805， I ，§ .42 ff . u . IV ， 
§ .52 ff + h 翟夫兰 ： 《原理》（义 Qw ^ egung , 1807, I t § + 30 ff .); 
斯 托竒：《政治 经济学讲义》 I . S . 37 C ) ; 洛 
U 後览、 { Htu ^ dbuch ， 1837， 1, § i 9); 劳： 《国民经济学原理》 
( Volk ^ ink ^ i ^ lehre , 1+ § . 57 ff T ) ;伯恩 哈第： 《基础等的研究》 

Griinde 沙、， 1849， S .69 ff .) ; 罗 雪尔： 《国民经济 
学体系》（扣_，1. § ■ 4 ff + h 托9 斯： 《流通的理论》心土 
VerW ^ t I T S . 1〗）及斯 坦因： 《体系》（如丄5+〗68仔,）等。将德 
国人与英国人的价值现论相比较，呵知德国人的经济学，努力于 
哲学上的 深化； 而英国人的经济学，则富 f 实际的 意义。 李嘉图 
({ 原理》 Principle ^ 1 SJ 7, Chap .28)、马尔萨斯（《原理》 PHn^ifdes ， 
1820 ， S , 51 和《定 义》 Z )^ in ^ fts ，1827 .Clmp n . S,7 <fer ed . 1853) 与米 
尔（《原理》 ㈣ … B . Ilh Ch , 1+ § -2, 6- edj 等，与亚当■斯密 
相同，对于便用价值，亦用来与效用作同意义。相反，托伦斯（《财 
苗生产论 》 T Oft production of wealth y S . 8) 与麦卡洛克（《原理》， 


使用价值与^价值 

I ■ I I . 
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Pri ^ ipl ^, 1 K 6+, i 4) -人，則不用使用价值而用效用一词以代 
之、最近法国人中，巴斯夏经济谐和论》， Hafmoni^s Awi . 1864, 
S 256) 也与 人 相同。兰德代尔（《考察》，如/叫_ etc ., 1804, 
S . 12 < ) 与西尼尔（《政治经济学》 ./々 j / itiea / Economy ， 1863> a * 6. 
fU 二人，里亦认效用为交换价值的一条件，但却不提使用价值， 
并根本棑斥使用价值的概念，在英国的经济 学中， 交换价值究竟 
作何解释，可见之 r 米尔如下的话中， 他说: “价值与价格这两个 
k !， 节期的泾济学者都用作义语，就连李嘉图也未曾加以区別。 
现代正确的学者，为避免对同-概念使用两个不同的术语，乃用 
价格一词表示货币关系下的一物价值，以表示与一物交换的货币 
所谓-物的价值或交换价值，我们拟解作该物的一般购买 
力，印通过该物的所有以支配一般可买商品的力最 




商品的理论 

7.1 通俗意义及科学意义的商品概念 


/ 孤立经济下各经济人的生产活动，都投向于制作 

自 a 消费所必要的财货，因而为交换而生产财货 
之事，从这个经济的本来性质来说， s 然就不会成 
为问题。在这个经济之下，为满足自己需求所必要的劳动, 
通常都由家族的首氏，在顾及各人的能力与技巧之下，分配 
于家族的各成员与仆婢之间。所以孤立经济的特征，并不 
是它缺少分丄， 而是它 的自足的性质，是它在为满足其自身 
需艰而进行财货生产 h 的排他的倾向，是它全然缺乏可与 
K 他财货相交换的财货。 

自然，孤立经济内部的分工，不待说是停留在极狭小的 
范围内的。由丁一家族对于个别财货的需求，一般都是比 
较微少的，所以专门从事一定财货的制作或只从事单一工 
作的人，在孤立经济内便不能充分发挥其作用。在文化+ 
发达的一切地方，进行着相对复杂分工的，只限于个别的大 


▼ 7 ■商品的理论 
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家庭经济。辛:丁•其余的经济主体，则一般都只停留于狭隘 
的分 X 和较少的欲望满足上。 

在一国经济文化发展的初期，通常都由学会某种技水 
的人，接受他人的来料而进行加丄，以向社会提供其劳务。 
希腊人的体体斯（希腊四个市民阶层中之最下层的阶 
层-——译#)，就是古代的这种手工业者。在东欧的许多地 
方，旌至就在今 R ，都还没有这种手丁业者以外的其他手工 
业者。在这些地方，通常都由消费者将其6纺的生丝，交由 
织匠加丁织成 衣料； 由农民将其 G 种的谷物，交由粉坊加工 
磨成 面粉； 就楚木匠与铁匠，在比较大的定货上，也是接受 
顾客所提供的原料。 

到手工业者开始自行购人其生产物的原料以后，一般 
乒工业者虽仍旧接受消费者的定货，以进行生产物的制造， 
但已运经济文化的进一步发展，并也可视为福利增进的一 
个 征象。 这种情况，除开少数的例外 ffi 】 外，我们在小城屯里 
就看得出来。在较大的城市 M ， 某些行业也有此类情况。 
自然，在这种情况之下，假如卖出没有把握，工业者仍是不 
愿制造任何产品的，但这些工业者至少已较能适应顾客的 
欲望，并同时也替顾客节省 r 许多购买原料和从事加工的 
不经济的劳力， 

像这样一种对社会提供财货的方式，就经济性及便利 
性来说，尤论对消费者还是生产者而言，都已是一种进步的 
方式虽然如此，但还有许多 m 要的缺点：即消费者暂时还 
必须等候生产物的制造，而生产物的品质与规格，消费者在 
事前也+能全然知悉。至于生产者，则有时闲得无事而有 
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时则忙碌异常，从而有时必须休业，而有时则供不应求 。 由 : 
于这些缺点，就促使生产者必须生产市场不确定的财货，即 
必须生产出多量的产品储备，以便在一有需求的时候，就能 
立刻供应。这样 -种方 式就足-面促使工厂工业（大量生 
产）产生，削促使消费者购买现成产品，因而对生产者造 
成最人的经济性，对消费者造成最大确实性与便利性的向 
社会提供财货的方式。 

生产者或中间商人淮备用以交换的生产物，我们依照 
通常的用语，把它 叫作商品 ( ，不过这个概念是仅限于非货 1 

I 

币的可动财货的。 

但在科学的叙述上，对: F 用以交换的一切经济财货，颇 
感有不顾其物体性、可动件、劳动生产物性及其供应者等而 
加以命名的必要，所以德 H 多数的经济学者，就把商品解成 
“用以交换的各种经济财货”。 ▼ 

由 f 立法 ® 及许多经济学者都采用通俗意义的商品概 ^ 
念，更由于采用科学意义的商品概念者屮，也颇有将通俗概 ^ 
念的要素纳人其定义的人气所以.通俗意义的商品概念 ，I 
仍然不失其- 定的重 要性。 

从上述科学意义的商品概念中可同时明确的，是 财货： 
的商品性质并非附着于财货之物，也不是财货的属性，而不 
过是 财货与 其支配者的一种特别关系。而且这种关系 -U 
消火，财货的商品性质即将随之而失去。支配着种财货， 
的经济主体，若放弃其出卖这种财货的意志，这种财货就停 
it 为商品。一种财货若落到不想出卖它而想消费它的人的 
T - 里，这种财货也不再为商品。例如，制帽者或绸缎商，以 
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销售的目的陈列丁 店铺的 帽子或绸缎，自然都是商品，但制 
帽者若 s 用其帽子，绸缎商若赠其绸缎于其妻，则二者自将 
不再为商品了。又如，圆锥糖与橘子，在零售商的手中自然 
都是商品，似到了消费者的手中，则自然就丧失其商品性质 

I 

了。就是金属铸币，当其所有者不用以交换而用于其他用 
途时，它就不再为商品。例如寒勒币，在其所有者将其交与 
银楼用以制作银器时，它就立即停止为商品。 

这样，我们就可知，商品性质不但不是财货的属性，而 
且还不过是财货与经济主体 间的一 时的关系。…种财货为 
1 其所有者用来与其他经济主体的财货相交换，在它脱离其 
所冇者到其他经济上体的移转时间内，我们才称它为商品 t 
若它到达其经济目标，即若它已落到消费者的手中时，它就 
不再为商品而为与商品相对立的狭义的使用 财货。 若它没 
▼ 有落到消费者的手中（如铸币形态的金银），由于它还没有 
| 丧失构成商品性质的关系，所以它无论在什么时候都是商 

靈品⑤ 

a 

! 7.2 商品的销售力 

7.2.1 商品销售力的界限 

在交换中出现的各种财货数量间，呈现着多种多样而 
变化尤常的情况，对此情况的原因加以说明，在经济学领域 
内，实为值得我们特别注意的一个问题。企图解决此问题 



的尝试是很多的，其数目几与经济学独立体系的数目相等。 
何多数学者都把这问题并人价格理论中，而对于各种财货 
不能以同样的容易度相互交换这一点，则向来不加以注意。 
但商品销售力的显著差异，却是 个 具有重大实际意义的 
现象\生产者与商人的经济活动之能否成功，无论在何种 
场合，都依存于他们对于商品销售力之有无正确的认识。 
所以经济学对于这个现象的性质与原因，是不可以长久不 
加以研究的。我们都知道 ，货 币是各种财货中最具有销售 
力的商品，但关于它的起源的理论，则到今日还争论不休， 
要解决这个问题，就只有在商品销售力的研究中奠定其完 
全而令人满意的基础。 

依据我的考察，商品的销售力通常受以下四方面的限 
制。 

第一 ，商品的销售力在销售对象上受到限制。 

商品的所有者并非可销售其商品给所喜爱的任何人 
的，其商品的销路,通常只限于一定范围内的经济人。 

对于下面这些人，就没有销售商品给他们的 希望： 

(1) 对其商品并无需求 的人； 

(2) 因法律的或物理的理由不能昀人该商品的人; ® 

(3) 对于提供给他的交换机会并不知悉的人 

(4) 认为该商品的-定量不与其所提供交换的财货的 
较多数量相互等价的人 

假如我 们看-看各种 商品所销行的各种居民阶层，我 
们将发现其情形是千差万别的。我们只要比较一下可以销 
售 曲包与 肉类的 阶层和 可以销售天文学用具的阶层，我们 


T 商品的_ 



冉比较…下可以销售酒与烟阜的阶层和可以销售梵语著作 
的阶就可以知道这种 f 差力別的状况。对于同类商品 
的+同品种，我们也可以作同样的观察。在眼镜店里，通常 
都准备着适用于远视、近视的各种度数的眼镜，帽店、手套 
店，鞋店、皮革店等，通常也都准备着具有各种尺寸、各种品 
质的帽子、手套、皮鞋与皮革制品。在购买上等眼镜的阶层 
勺购买普通眼镜的阶层间，在购买中号手套与帽子的阶层 
与购买大号亍套弓帽子的阶层间，我们只要稍稍加以比较， 
就可知其间存在的差异是如何的显著了。 

第二 ，商 品的销 售力在 销售领 域上受到限制 c 

为使一商品在某地有销路，除必须有购此商品的居民 
阶 M 以外，还 必须： 

(1) 运送该商品到该地，并在该地出售该商品，并无任 
何物理的与法律的障碍。 

(2) 运送商品所需的费用，不至于耗尽由该夂换机会 
所町得到的利益。 

商品销售领域相差的程度，也不亚于前项销售对象相 
差的程度。在商品中，由于其需求限于一地域之故，有只能 
销售于个别村镇的，有只能销售丁 少数地 IE 的，但也有可以 
销售于全国，或可以销售于一切文明国家的，甚至还有可以 
销售于地球上任何区域的。地洛尔山峡内土著所戴的特别 
帽子，只有在这个山峡内才有它的销路。斯瓦比亚的农夫 
与匈牙利的农夫所戴的帽子，在斯乩比亚与匈牙利以外的 
地方是不容易卖出的。 但法阐 最流行的帽子，则可畅销于 
整个文明世界的市场。同样，厚重的皮裘商品，只有在北方 
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才有 硝路； 次重的羊毛商品，也只能销售于北方及温带地 
方； 但轻薄的棉丝商品，则差不多在全世界都有它的市场。 

销售领域大小不同的另=-个重要原因，为向远方市场 
运送商品所造成经济牺牲多少的不同。从不顺水路的石矿 
所掘得的建筑用石料，与普通砂石、粘土、厩肥等的销售领 
域，在没有铁路的地方，不过限 T 周围二三英里的范围，就 
在有铁路的地/八其范围超过〗5至20英里的也很少。石 
炭、泥炭、木炭的销售领域，在同一情况下，其范围虽稍广' 

I 

大，但仍是非常狭小。生铁与小麦的销售领域则较广大。 

钢铁 号面粉的销售 领域，更广大得多。至于贵金属、宝石与 1 
珍珠等，则只要有需求与交换手段存在，差不多地球上的任 
何地方，都是它们的销售领域。 

a 

由运送而引起的经济牺牲，必须为该商品的产地价格 1 
与销售地价格的差额所补偿。凡砟十分高价的商品，此差 ▼ 
额不吋过大。在巴西的原始森林地区及东欧的许多地方，: 
柴薪可用极低廉的价格 购买； 在许多场合，还可不费代价而 ^ 
获得大量的柴薪。而在其他远距离的地方，柴薪的价格纵 I 
使非常高昂，但其产销两地间的价格差额，仍不可能补偿两 
地间的运送费（即使柴薪在生产地的价格为零）。至于像价 

I 

格昂贵的手表，情形就完全两样。_ 个手表 在生产地的价 | 
格与其在远距离市场如日内瓦 ，纽约 、里约热内卢的价格间 
的差额，通常都足以补偿此远程的运送费而有余（哪怕手表 
在生产地的价格就已非常之高）。所以，商品的价格愈髙，1 
在其他情况相同的条件下，其销售领域就愈广大 D 
第 1， 商品的销售力在数置上受到限制。 
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--商品的销售力还被襃商品未被满足的需求适所限 
制， H 时也为经济交换基础还能存在的数量所限制。我们 
都知道，一个人对于商品的需求，纵然具有极大的界限，但 
超过这个界限而购买更多的数量，在一定的期间内总是不 
被考虑的。并且，就是在这界限以内，各人也只在经济交换 


基础还存在的范围内，才购人一定的商品数量。各经济人 
对于-商品的需求合计，即构成全社会对于该商品的总耑 
求，所以 商品对 于全社会的销售数量，在一定经济状态之 
下，便严格地受着上述两种数量的限制。超过一定数量以 




理 


卜_的销售，总是不能想象的。 

至丁 说到这 个界限的范围，则就各财货而肓，亦有很大 
的差异。在商品之中，有因需求不大，在任何扬合都只能销 
售极微少的数 量的； 有因需氺较大，因而其销售较广大的; 
也有实际上所考虑的数量，差不多都有其销路的。 

关于图比印第安人语壳的著作，其出版社以普通的定 
价，大约可销售300册，但即使将价格降到最低，也未见得 
能销售600册以上。少数专家才有兴趣的学术书，通常都 
期待着几代学者的需要，在许多场合，都因著者的崇高名 
望，才能勉强销售一些。相反，能引起一般兴趣的科学著 
作，则可能有数 T 册的销路。通俗的科学写作品，则甚至 hJ 
销到二三万册。至于著名的诗集，如情况顺利，则销售数十 
万册也很有可能。我们只要比较一下关于古代秘鲁的著作 
和席勒的诗集，关于梵语的著作和莎士比亚的戏曲集。我 


们再比较一下面包、肉类与奎宁、海狸香、棉布衣料、羊毛商 
品、天文用具、解剖材料，我们就可知商品的销售力在数劻 
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界限 h 是有如何巨大的差异了。最后，我们也可以比较 1 I 
下中号帽子、手套和特大号帽子、手套的销售力在数量 h 的 1 
界限。 

最后 ，商品的销售力在销售时间上受到限制。 

I 

在财货中，有只在冬季或夏季才有需求的，有只在--时 

I 

内（虽有抆短之别）才有需求的。祭祀与美术展览会的节 H 1 
单就属于这种财货。从某种意义上米说，就是杂志与流行 
品，也属于这一类财货。不只如此，只具有短时间保存力的 
一切财货，就其内在的性质来说，其销售力也限于短暂的时 1 
间 L 

| 

此处还须说明一种情况，就是储存商品通常对其所有 
者必引起一种经济牺牲。就商品销售力的空间关系来说， 

有运送费的牺牲，就其时间界限来说，则有仓库费、保存费 i 
及利息负担等的损失在今日的文化状态下，预备出售一 ▼ 
批屠畜的牲畜商,通常都因屠畜所具有的有限保存力、利息 : 
负担以及保有这些屠畜商品所伴随的其他牺牲，而非于廣 
定时限内将其卖出 不可。 此外，毛织品商和铁商所有的商 S 
品，由于一部分物理的理由及一部分经济的理由（如仓库费 
及利息负担等），其销售力也受一定时间的限制。 1 

关于时间的界限，也因商品的不同而呈现着极为显著 i 
的差异。例如牡蛎、鲜肉、做好的食物与饮料、鲜花、节目单 
和政治新闻等，其可销售的时间，大多限于数 H 或数小时。 

大部分新鲜水果、多数流行品、兽肉、盆景等的销售期限，大 1 
多不过几星期。其他类似商品的销售期限，也不过儿个月。 

而另外有一些商品的销售期限，则在该商品能够保存和有 



需求的条件下，冇及亍几年、几卜年、甚至几百年的。 

此处还须说明的是，由于商品的保存与储藏而发生的 
经济牺牲，通常是因商品的不同而异的。这一点又构成另 
个 使商品销雋力的时间界限呈现差异的重要因素。出售 
吋以堆存于户外的柴薪与建筑用石料的人，通常都没有家 
_ a 商人那样想急于将商品脱手，而家具商人则又没有贩马 
商人那样想急于脱手。至于金、银、宝石及其他不耗费储藏 
费的各种商品，则其销售力比之于】:述各商品，就具有更扳 
远的时间界限。 


7,2.2 商品销售力的程度之差 


依据以的考察，我们已知商品的销售力，有时限于狭 
小的居民阶层，有时则限于广大的居民阶 M ; 有时限于狭小 
▼ 的空间、时间与数量的界限，有时则限于广大的空间、时间 
| 与数 M 的界限。但以上我们所指出的，还只是在一定经济 
状态下商品销售之外在的 界限。 在这个界限以内进行交 
M ， 有的非常容易，有的则较困难=这种难易不同的原因何 
在，我们还须加以研究^ 

为研究这个问题，有先说一说商品的性质与使命的必 
要。前而已说过，商品是用以交换的经济财货，但却不是用 
以无条件交换的经济财货。商品的所有者，自然都具有交 
换的意图，但却不愿以任何价格交换。拥有手表库存的人， 
假如愿以一塞勒一个表的价格出售，拥有皮革库存的人 ，假 
如也思以同样的倾销价格出售，则无论其库存如何丰富，也 
1 将旋即售罄。但事实上这两个商人却常常怨叹其销路之不 




足其所以如此，就因为他们的商品虽是用以出售的，但却 
不 愿以任 何一种价格出售，而只愿以适合于 一般经 济状况 
的价格出售： 

如前所述（第178页），有效价格是当时竞争关系所产 
生的，双方的竞争愈完全，所产生的价格就愈适应于 一般的 
经济状况。若因某种理由，致使一部分商品需求者退出竞 
争，则价格必下落 i 与-般经济状况相适应的 水平； 同样， 
若 - 部分供给者退出竞争，则价格亦必将上升到这个水 T 
以上。 

现在，假定围绕着某商品的竞争是不规则的，其所有者 
虽愿按经济价格出售却无销路。同时，另一商品的所有者 
则没有这种危险。即使有这种危险，其程度亦不相同。此 
种互不相同的情况显然就是这两种商品的销售力有所差异 
的原因。为什么呢？因为后一种商品能很容易地完成其交 
换的使命，而前-种商品则往往要蒙受经济牺牲后才能完 
成其交换的使命，有时甚至根本不能完成 c 

市场、博览会、交易所、周期反复的公开竞卖及其他公 
共的买卖设施等，将商品价格形成上的•切有力的利害关 
系者，校期地或周期地集合于一地，能使所形成的商品价格 
具有经济价格的性质。所以，有规则市杨存在的商品，通常 
就易于按照适应于当时一般经济状况的价格出售。但其交 
易极不规则的商品，则就只能以不规则的价格出售，冇时或 
完全卖不出去。为商品设立市扬，可使其生产者或商人随 
时按经济价格出售其商品 ，一 都市若设立羊毛市扬或谷物 
市场，就可以将羊毛或谷物的销售力普及 F 都市周围的区 
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域。同样，有价证券交易所的设立，也有利于有价证券的经 
济价格的形成，因而也保钲持券人能按经济价格出售证券， 
而大大增大其销售力。 

| 有了规则的市场以后，任何消费者都能发现其所需商 

品的所有者。由于这点，就可增大该商品能随时按照经济 
价格卖出的希望。商品的批发 ，一 般都比较集中，零售则不 
然，零售的不集中，就是其价格不能成为经济价格的主要原 
因。 

-种商品的交 M 与经济价格的形成，有了一定的集中 
点以后，不只促成该商品的交易能按照经济价格进行，而且 
:这个交易中心所形成的价格，还不断地报知于一般民众，而 

I 

促使这个交易中心以外的利害相关者，也按照适应于当时 

I 

经济状况的价格迸行交易。这对于大购买者和大销售者无 
▼ I 关紧要，因为他们通过大宗交易就能根本操纵价格的形成。 
| 但对于“小户”来说，他们的小进小出，对于价格形成是不会 
I 兴风作浪的，有了市况的公开，他们才能在集中点以外参加 
I 经济的交易活动，尽管不进人市场也能分享市场的利益。 

:在伦敦的近郊，很可能有一佃农按照《泰晤士报》所登载的 
1 行市，与一粉坊进行谷物交易。在维也纳，有不少的小量酒 
i 精，是按照《新自由报》或其他报纸所登载的行市销售的。 
所以，商品交易集中点一般所能收到的效果，就是商品所有 
人能按照经济价格销售其商品给一切需要者。 

总之，各种商品所行销的居民阶层，有时很狭小，有时 
则很宽广；商品交易的集中点有时组织得较好，有时则组织 
得较差。这两点差别的情况就是商品销售力相异的第一个 
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原因。 

第二，在商品中，有些商品在其销售的界限内是随处都 
有市场的。如家畜、谷物、金属及其他类似的-般财货，差 
不多在有交易的地方都有市场存在，因而任何小城市小市’ 
镇都有这一类财货的市场。反之，其他商品如毛皮、茶叶、 
靛蓝等，则在很广大的地域内，才有少数的市场。这些市场 
在价格形成上都有…定的关系。某一市场，若为具有决定 
性的重要市场，其交易情况必立即报知给其佘一切主要市 
场。经济人的某一特种阶级即仲裁者阶级，就经常为使各 
市场的差价不至亍大大超过各种开支和运送费而活动着。 

商品的销售力，一部分限于狭小的地区，一部分则能达 
到广大的地区。一部分商品能以经济价格在许多交易地点 
出售，而另一部分商品，则只能以经济价格在少数交易地点 
出售。这一种情况，即前一部分商品所有者,能随时按经济 ▼ 
价格在广大地区的许多地点出售其商品，而后一种商品的 : 
所有者，则只能按经济价格在狭小地区的少数地点出售其 g 
商品的情况，就是商品销售力相异的第二个原因。 i 

第三，在商品中，有.部分商品存在着活泼而规则的投^ 
机，因而运到市场的商品量，纵使超过当场的需求量，也能 
全部卖出。而另一部分商品则不存在着这种投机，即使存 
在，其程度亦不相同，因而该商品若充斥于市场，其价格就._ 
将急速下降，商品所有人若不忍受此种损失，其商品就将不 
能脱售而必须从市场搬回。在这两种情况下，前一种商品. 
的所有人，通常都能将其商品全部卖出，虽亦将遭受些微的 
价格 損失； 而后一种商品的所有人，则就不能脱售超过需求 
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tt 的商品，如欲脱售，就须忍受极大的损失 u 

在前向，我们曾举过的专门学者才能阅读的某种书籍， 
就可作为后一种商 品的个 例子。更为典型的是，其本身 
没柯独立的意义而只作为其他商品之一个构成部分被需求 
者的商品。例如，怀表的螺形发条和蒸汽机的压力表，若其 
数量£好适应于所制造的钟表与蒸汽机数量，则其价格无 
论如何高昂，亦必能全数卖出；若其数量大大超过其需求 
:量，则纵使其价格非常低廉，亦不能全部脱售。反之，仅冇 
极少的供应量而有尤限需求量的金银及其他许多财货，其 
销售力就可以说是差不多没有数量的限制。金的现存量即 
使增加一千倍，银的现存量即使增加一百倍,将其供应于市 
场 ，无疑 也有人购买。它们的价格若因而下落很多，则就适 
不十分富裕的人，也可能用它们作为日用 器具； 而比较贫穷 
的人，则亦可能用它们作为饰物。因此，它们的数量纵然增 
加若干倍，也不致送到市场后又因找不到销路而搬回。但 
尤论怎样优良的学术著作，尤论怎样精巧的光学仪器，若也 
按着这样的程度增加，它们就将无法脱售。其他重要商品 
如面包、肉类等也是同样的情况。这样，我们就可知，金银 
的所有者是很容易将其储存量卖出的,虽在最坏的情况下， 
他们 可能遭 受微小的价格 损失。 其他大部分财货，若其数 
量突然增加，则其所有者所受的价格损失就将比金银大得 
多。 至于另外的其他财货，若其数里大大增加，就可能完全 
卖不出去。 


根据以上所述，我们就可知，商品销售力在数貴上的界 
限，有时很广大，有时则很狭小 e 并且，就在这个界限以内， 
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事实 h 送到市场的数量，也有容易卖出与很难卖出的区别。 
冇些商品很容易以经济价格卖出，而其他商品则或者是完 
全不能卖出，或者是不能同程度地卖出。这样一种情况，就 
是商品销售力相异的第三个原因。 

最后，在商品中，有些商品是有不间断的市场存在的。 

如冇价证券与多数原料（在有商品交易所存在的地方），就 
天天都有 市场； 其他商品也每周有二三次 市场； 五谷及其他 
杂粮每周有_ -次市场；工厂制造品，一季有一次市杨；马与 

I 

其他家畜，大多一年有二次或一次市场等。 

这样，我们就可知，商品销售力的时间界限 ，一 部分很 
宽广，-部分则很狹小。并且在这个或广或狭的界限内，有 
些商品可随时以经济价格卖出，而有些商品则只能在一定 
时候才可以经济价格卖出 c 这一种情况就是商品销售力相 

I 

异的第四个原因。 k 

当我们观察经济生活现象，发现各种商品的销售力存^ 
在着显著的差异时，我们就不难在上而四个原因中，去找寻^ 
其适合的说明了。 i 

拥有一定童谷物的人，在有谷物交易所存在的地方，由 
于他每一时刻都能以经济价格卖出，故他就等于拥有随时 
町以变成现金的商品。谷物之所以能随时以经济价格卖 
出，就由于 （1) 谷物具有广泛的需求； （2) 谷物的销售力具有 
广大的空间与时间的界限 〆 3) 谷物市场一般具有优良的市 
场组织和活泼的投机 D 

拥有毛皮的人，在许多点上就不如拥有谷物的人有利。 ■ 
毛皮比之于谷物，其销售力的数童界限既非常狭隘，其市场 I 
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制度亦极不规则。其市场时间既相隔得很久，其市场空间 
又相距得很远。此外，围绕着它的投机，又非常地不活泼。 
' 小麦的所冇者，若愿以稍低的价格出售，他将能够随时脱售 
其货物。毛皮则不然，拥有它的人或者必须忍受很大的损 
失才能将其脱手，或者在短时期内完全不能卖出，而必须等 
到遥远的将来。 

此外，我们若将谷物的销售力去和望远镜、海绵、盆景 
等的销售力相比，或特别与这些商品中销路较差的商品的 
销告力相比，我们更可明了其差异之大及其原因之所在。 

7.2.3 商品的流通力 

在上面，我们已说明了商品销售力差异的一般的与特 
殊的原因。换言之，即我们已说明了商品所有者是否能容 
r 易地以经济价格出售其商品的 原因。 同时，由于一商品的 
| 流通即为该商品的许多个别买卖所组成，所以商品流通容 
I 易度大小的问题，也就在这里同时得到了解答 D 但经验告 
1|诉我们，一切商品不是都以同样的容易度流通的 ，一 部分商 
品容易从这一人流通到那一人，而其他商品，甚至其中还包 
括销售力很大的商品，则不容易从这一人流通到那一人，这 
种情况又基于何种特殊的原因呢？以下就对此加以研究。 

在商品中，有一些商品无论在何人的手中，都具有同一 
的销售力。西本彪根的吉卜赛人在阿拉略斯的泥沙中所淘 
得的沙金，只要找到了适当的市场，其销售力自与金矿所有 
者手中的沙金销售力相同，并且，无论经过多少人所有以 
' 后，其销售力也绝不会有所减低。反之，衣服、寝具、食物 



等，若在吉卜赛人的手里，纵使它们还没有用过，或本来就 
为卖出而买进的 ，亦 将为人嫌弃，以致不能出售，即使侥幸 
出售，亦只能售极低的价格。但若这些商品在其生产者或 
商人的手中，则就有很大的销售力，除非这些商品已被用过 
或巳被污损，使其销售力的-部分或全部丧失。所以，这些 
商品在经济交换上是不十分适合于从一人的手中流通到他 
人的手中的。 

另外有驻商品，在销售上需要特别的知识、技术、连 
系或官厅的许可与特权等。假如这些商品在不具备这些前 
提的经济主体手中，其销售就将非常困难或甚至完全不可 
能。销往印度、南芡洲的商品、医药品和垄断商品等，若在 
-定人的手中，可有很大的销售力，若在其他人的手中，其 
销售力就将失去大半。所以，这些商品也同样是不适合 f 
从一人的手中流通到他人的手中的。 

有〜种财货，须特别适合消费者的需要，才有被使用的 
吋能，这种财货就不是在任何人的手中都有同样销售力的。 
如鞋帽类商品.就只有在鞋帽商的手中，才有较大的销售 
力，因这些商人通常都具有使其商品适合于其顾客需要的 
用但在其他人的手中，这些商品的销售就将变得困难， 
或须遭受重大的损失，才能卖得出去。像这样的商品，亦不 
适 合干从 人的手中流通到他人的手中。 

有一种财货，其行市易起变动，或其行市如何，不易被 
人知悉，这种财货亦不容易流通于人与人之何。拥有这种 
财货的企业家，都难免要遭受因进价过高或卖价过低而造 
成的损失。一定量的谷物在谷物交易所和一定数額的有价 
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证券在证券市 场， 通常都能于几小时之内转手'卜几次。反 
之，要经过精密研究后才能确定其价值的地产、工厂等，就 
不能迅速流通。对亍价格无甚变动的有价证券，就是与交 



易所无关系的人员，也能于交易所进行买进或卖出。 反之， 
行市变动较大的商品，若其价位不在现行价格以下，就很难 
流通出去。所以，价格不定或行市变动剧烈的商品 T 也不十 
分适合于从-人流通到他人。 

最后，我们还须明白的是，商品从一人转移到另一人， 
从一个场所转移到另一个场所，或从一个期间转移到另一 
个期问的时候，其销售力所被限制的各个因素，通常是累积 
地加强的。那些销售范围狭小、保存期限短暂的商品，或保 
存时必须伴随不少经济牺牲的商品，以及只能提供有限的 
数量于市场且价格无一定标准的商品等，虽在一定的界限 
内，还冇-定程度的销售力，但却是不具有流通力的。 

这样，我们就可知，商品流通力就是广义的销售力的表 
现 ，同时 也是上述销售力增大的四个因素所综合构成的销 
售力的表现。 


注释 

① 罗雪尔：《国民经济的观察》 （/ la 士 Aien die /* S , 117, 1861); 希 

尔德布 兰德：《年鉴》 （ JahrbUcher ， U , 1864, S . 17); 谢尔： 同上书 
( VI , S , 15, 1866); 施 莫勒： 《德国手工 业史》 （如 Gesch . des 
deulschen Kl & ingew^rbes ， 1870, S . 165, J 80, 511 ff , ) c 

② 一财产所有者拟将其一部分财产用于交换 ，在 任何情况之 r ， 都 
是第三者不易知道的，因此商品二字在日常生活中，就常被用于 
更狭隘的槪念。因此，在我国的俗语习惯上，就只认为其所有者 
的出卖意志为第三者所明确知道的财货才是商品^所有者的出 



卖意志，可以用各种方法表明，最常采用的方法，是或在购买者聚 
集的场所如巾场、博览会、交易所等处陈列其財货，或在特别商店 
如店铺、仓库、货栈等处陈列或堆存其财货。因此，俗语所谓的簡 
品，自然就指这样 -- 些经济财货=即被陈列于一定地方，其所有者 
的出卖意志可为一般人所推断的经济财货。一国的文化愈进歩 t 
各经济人的生产愈专一 t 则经济交换的基础就愈广大，因而捽有 
商品性质的财货数量（无论绝对或相对)就愈增多，而利用此商品 
关系以获得的经济利益也愈增大：此经济利益增大以后，就产生 
…个特殊的经济人阶级。这个阶级为社会提供交换服务，弁接受 
交换利益的一部分作为报酬。依靠这个阶级，经济財货就人多不 
从生产者食接移转于消费者，而须经过或多或少的中间环节，以 
至必须经历错综复杂的路程 t 才能达到消费者的手中。这种中间 
商人，通常都经营着--定的经济财货，在一定的场所将这些财货 
顶示于公众。俗语都叫这些商人手中的財货和生产者搠备出卖 
的財货为商品，很 M 然就是因为这些財货的所有者的出卖意志， 
是任何人都极容易#得清楚的。 

③德国商法对于“商品”两宇，不遵从科学意义而遵从通俗意义：在 
尚法上，有时不用“商品”两字而用“财货”（第365条、第366条、第 
充 7 条）、“对象” 〈第 349条、第359条）或“动产”（第272条、第 
条、第342条）等字。如在第271条说商品或其他动产或用以交 
易的有价 证券' +动产和劳动力在德国商法上是不算作商品 
的 + 商9也问样、商号若4其经营的业务分离 t 在法沭 Jr_ 自然芍 
其他非交易物同样，不能算作 商品。 船舶在德国商法上没有算作 
商品（第67条），但在其他法典上则皆作为“动产”而获得商品的 
性质 （参阅 殳德施米特《尚法》， / W ^ re ^, I ，2， Abtlii , § 1 60, 
pag . 527, Anm . 7、1686)。关于商品概念的法律方面的文献，51 
戈氏书 < PJ 25)。 问戈氏的商品槪念，从法律的立场来说 f 显得过 
尸泱隘，因他连生产者准爸用以交换的财货也不算作商品 （ Li ， 
AbtH ，298)， 在罗马法上的 “ meix ， r ^ espnanercalis , mercatura ’ 等字， 
有时用于交换对象之较狭的意义.有时则用于可卖品之较广的意 
义 （ L 73 r ，4， D T de legaf . 〔 32,3〕； 1，32，§ ■ 4 ， D de sur + aig , 
34 T 2; 1. 1, pr - § + 1 T D . de cont emt . 〔18,1〕 ； 1 ^42> D . de fidejuil 
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〔46 J：L 奥闰民法则将商品与侦权对立 （ §99])。 

④商品埋论除个别例外而外，在英法意三国经济学者中未见有人作 
过独特的研究。 goods ， marchandises , merci 等字，差不多全用了 _ 
“交易 财货” 与“购买对象 ”等通 俗的意义』还不作为一个科学术 
语，而只具有动播不定的涵义。商品这个词，有些人用来与劳动 
力和货币相对立（奈克：《立法与谷物贸易》， Legislaii^n ct commercff 
des grains ^ I , Qiap + 12; 吉访 维西； 《讲义》， Lesioni ，0, 2 t § . 4); 
有些人用来和不动产相对立（吉兰明与科克林：《字 典: K / ferion - 
naire , U t 131. Art “ Marchandise ” V， Hor iSay ); 有些人用以表示制作 
品而与原料相对立（圭奈：《一般极限论 》， Maximes genemle ^ 
XVU - h 有些人用来与生产资料相对立（迪 i :: 《关 T 商业等 
le commerce + , Chap , l , 10); 而孟德斯鸠则用来与生活资料 M 意 
义（《法意》，办 s ^， XX 11，7) d 与孟同时的罗伯茨，给商品下 
-定义说，“商人用以进行议价与交易之物为商品'并将商品分 
为 wares 与 moneys 二类(《商业地图 》， Merchant * s map , 4 th ed , S . 6 
ff .) 。《法兰西学院辞典 》 （Dictionnuire de l * Academie Jhi / iscudse ) 将 
“在店铺、仓库、市场销售之物”叫作商品。有时，商品两宇又用于 
较广的意义，例如奈克的“销售罱”为 商品； 福尔波内以“可被交换 
的多余数 量”为商品； 亚当■斯密以“未最后到达使用人手中之物” 
为 商品； 奂特斯以“闶自用有余而转让 f 他人之物”为商品。但康 
迪拉克则认为商品是“提供交换之物”（《商业与政府》，心 _- 
m^re ec U gotwent&nem Part . I ， 5)。 他这个说法为后来斯托奇所借 
鉴。 斯氏给商品下一定义说，具有被交换的命运之物为商品” 
(《讲 义乂 CbiiR i ， S 2 , 1815), 在徳国学者中 Jtl 朱思蒂、布希、 
索南费尔特及雅各布等，还把商品用于通俗的意义。索登则称 
“一切生产物 材料" 为商品（《国民经济学 》，〖， s 
285 1815)。他所谓生产物材料，则包含一切原料与工业品二者 
(问上书3. 54) d 另外，霍夫兰也同样给商品下了一个过于宽广 
的定义，他说商品是可以供给于人之物，特别是为获得他物而 
供给于人之物。” (《原 理》， jV . Gniiidleguj ^ , II , § . 96) 劳氏亦依 
从斯托竒的定义，而认“用于交换的一切財货储存”为商品（《国民 
经-济学、， Voikswirtkschqfisi ^ ire ， U 龟 ■ 407) ;因此，土地也能成为商 
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品，货币本身虽非商品 T 但其材料则是商品 （同上 书， I , 5 , 258), 
他只认物财是商品，从其财货概念可知。与劳氏的见解相平行 
的，有墨査德的见解（《商业的理论》 S . 22, 
1831). 扎卡赖亚也 M 样把商品概念扩及于土地 (40 及 A , 
V Band , I . Ahth . S , 2, 1832)。 反之，鲍姆斯塔克则再将商品概 
念限 f 动产，并要求作为商品的财货须具有一定程度的交易性 
(《宫房学大辞书 》， Comertd - Enkydop ^ di ^、 ^ 449，1835)，这样，他 
就又接近于通俗的见解。这种见解在富尔达、洛茨、舍恩、赫尔曼 
等人的著作中，乂成为支配的见解。但里德尔与罗雪尔则又再恢 
复商品的科学概念。李氏称“预备交换或出卖的财货”为商品 
(《国民经济学》， Afbrionofcffc & nomie ， I ， S _ 336， 1838); 罗氏则认为 
“用以交换的一切财货”为商品（《体系》，扣§ .2). 依从他 
们两人的，有曼戈尔德（《原理》， GW ^， S + 27)、尼斯（《杜平根 
杂志 '} 7 Tubinger Zeilschrifi ; ， 1856， S . 266,他认为可用以交换的多 
余财货为尚品〉、伦奇（《国民经济辞典 》 t HandwdrierbiiiJi d . Volksw ， 
Art . '他认为具有交换价值并用以交换的财货为商品）和 

只在要点上依从的哈斯纳（《体系》，办 _， L 288 ik 302)。在 
现代学者中，一般把商品概念联系于生产物的属性。如格拉泽称 
“交易的生产物_ + 为商品（《一般经济学》， Wirth^hafisl ehre S . 
115, 1858); 罗斯勒称“用以流通的或在流通中的生产物”为商品 
(《国民经济学》， S . 217, 1864); 谢尔称“用以交换的 
各生 产物” 为商品（《希尔德布兰年鉴》， HOdebrandt " s Jahfblicher ， 
VIS . 15). 斯坦因也称“独立的企业生产物”为商品（《国民经济 
学教科 书》， Volksu .., S . 152, 1858), 在最近 T 又有多 
数学者（其中包括一些知名之 [:) 再将商品一词用于通俗的意义。 
例如希尔德布兰德在《年鉴》 S + 14) 上，谢弗勒在 
《社会的体系 》 （m fi . m . W . S . 456. u - 465) 
上，都将商品与劳务对立。惟商品的科学概念，他们还未完全拋 
弃，如谢氏就将通俗意义与科学意义的商品加以严格的区别，而 
将后者称为 1 ‘交易财货”（同七 书； S . 50, 5 Uu . 3 . U 。 施马尔兹 
的见解则颇为独特，他由于误解 r 货币与商品的关系，以致混同 
了商品的概念与狭义的使用財货的概念，而达到与上述科学的概 


商品的理论 
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念完全相反的定义（《关 T 国家学的书简》， Staatsw ^ in Briefen , 
!H18, 1, S. 63) = 

© 从 L 面的叙述，我们 4 以明了 两点： 第一，一般虽认为货币是尚 
品，彳 K 却未说明货币在商品群中的特有地位=第二，认为货币特 
别是铸币不能服务于任 何消费 I 』的，因向反对其商品性质的见解 
( tt 反对埋由中包含若关于货币 ffi 要职能的误解，此处暂不去谈) 
是很难予以支持的：因为这个异议，对于其他一切财货的商品竹 
质也是可以同样提出的。我们都知道 ，无论 哪种商品就其交易形 
态来说，都是不能服务于消费目的的。无论哪种财货，要使其能 
够消费，必须先使其停止为商品，即必须先解除其交易形态（如烙 
解、分割与解包等）。铸币与金条，就是贵金属的普通交易形态, 
要使其能够消费，也要先解除其交舄形态，既然如此，我们就没有 
理由吋以怀疑它具有跗品的性质。 

⑥ #侈法及治安蝥察法，亦对商品销售力给了/一种限制，还有在中 
世纪，许多㈤家的天鹅绒的销售都只限 丁骑 L 阶级和僧侣阶级、 
全: J 武器的销俜，则就是现在，在许多国家也只限于那些 能从官 
J〆 得到许可 iiE 的人， 

⑦ +柱知名的尙品（未知商品），根据这个理由就只具有极狭隘的购 
买者阶层。囚此，生产者为扩人其商品的销售范围计，就常不惜 
牺牲，以使其商品为世所知。在这…点上 t 就存在着公告、广 

宜传等的園民经济意义 D 

⑧ 由于人民欲望的发展和福利的增进，商品的销售力也随之而显著 
地增髙，这是一般的 情况； 但有些商品的销售力，却有因此而降低 
的。在贫穷的国家黾容易销售的商品，到这个国家趋于繁荣时. 
就大多卖不出占 r。 


▼国民经—原理 
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货币的理论 

8.1 货币的本质与起源$ 


^ 人类交易的初期，人们对于从交换所能获得的经 
济利益，刚刚开始有所认识。相应于原始文化的 
单纯性，他们交换的目的，都针对着最眼前的需 
要，因而无论何人都只着眼于通过交换所能获得的各种财 
货的使用价值。他们事实上所成立的交换，都只限于这样 
一 种场合 ：即财 货所有者认为其自己所拥有的财货的使用 
价值，较另-人所拥有的财货的使用价值 为小； 而此另一人 
对于这两个财货，则作相反评价。甲有一抦剑，乙有一把 
锄，甲认为一柄剑的使用价值比一把锄的使用价值为小，乙 
则认为一把锄的使用价值比•柄剑的使用价值为小。在这 
种场合或类似的其他场合，甲乙二人自然就发生交换。事 
实上，在刚有交换的时候 ，一 切交换也都限于这种场合。 

不难明 d ，在这种情况下所发生的交换，其数目当然是 
非常微小的。某人所拥有的财货的使用价值，比另一人所 


► 8■货币的_ 
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拥有的财货的使用价值为小，同吋另一人对于这两种财货 
的评价则相反。这样的情况，在事实上自然是少 有的； 并 
II ,即使有这样的情况，这两个人亦未见得能够适相会合。 
例如，甲有渔网，愿与-定董的麻相交换。这交换看似简 
单，但要使这个交换能够成立，却需要这样一个前提 ：即另 
I ■人乙有一定量的麻，且其麻正合甲的需要，而他又正欲与 

I 中的渔网交换。不但如此，具有交换愿望的甲乙二人，还必 
须有机会会合在一起，否则这个交换还是不能成立。农夫 
: 内荇一匹乌，愿与耕作用具及衣服相交换，为着这个目的， 
他必须找寻一个需要乌四而又能够提洪并愿意提供其所热 
望的耕作用具与衣服的第三者，但是，找寻这样一个人，却 


是何等的困雅! 



这个困难必须克服，否则分 T 的发展尤其是销路不确 
定的财货生产，都将要受到严重的障碍。但要解除这个困 
难，就必须要有-种辅助工具，这个辅助工具并不需要通过 
特别协约或 N 家的规定，经济人为克服交换的困难，自然会 
在不得已的情况下使用起来。 

需求的貞接满足，为人们一切经济努力的最后目标。 
为着这个最后 S 标，人们便以其商品与使用价值较大的财 
货相交换。人们的这一种努力，在任何文化阶段都看得出 
來，并且，从经济原则的角度来说，这也完全是正当的。但 
是，假如这个最后目标不能立即达到或直接达到，人们就必 
须采取接近这个最后目标的一切办法，否则其行为就显然 
违反经济的原则。 

假定荷马时代的一个武器工匠 r 制造了两个铜制武器， 



而欲与铜、燃料及粮食等相交换。他携带了他的武器到了 i 
市场。到了市场以后，假如就遇着需要他的武器并愿卖出 j 
他所需要的-切原料与粮食的人，那自然可以使他完全满 
意。但若他虽遇着需要他的武器的人，而所提供交换的却 
不是他所需要的原料与粮食而系其他的商品，此商品虽非 
他所需要，但却比其武器有更大的销售力，从而持有该商 I 
品，就容易发现其所需财货的交换者^这时，假如他肯接受 
该商品，自然可间接实现他的的。假如他不肯接受该商 
品，则他就只得放弃其交换的意图，或必须等待很饫的时 
间，才能完成其交换。在荷马这个时代，家畜是最具有销售 
力的商品。这个武器1匠为满足其直接需求，纵使已有足 
够的家畜，假如他不肯再以武器交换家畜，则他的行动就最 
不合于经济原则了。自然，以武器交换家畜，并末换得其所 
需要的使用财货，但他却可由此而得到销售力较大的商品， ▼ 
以代其原有的销售力较小的商品。有 r 这种销售力较大的 ^ 
商品以后，很显然，他在市场上就容易发现提供其所需财货 累 
的交换者了。所以根据这个道理，这个武器工匠若能止确 I 
考虑其个人利益，纵使没有什么强制的或特别的协约，他也 
必然愿意以其武器与家畜相交换，然后再以该销售力较大： 
的家畜，在市场找寻愿意提供铜、燃料及粮食的交换者。这 
样，他就可以较可靠、较迅速地并较经济地达到其换得所需 
财货的最后目的。 

所以，随着各个经济人对其经济利益认识的提高，纵使 
没有任何协约与法律强制，纵使不是为 着公共 的利益，各经 

济人也将情愿提供其商品以与那些虽非自需、而销售力较 



I 大的商品交换。从而.在习憤的强力影响之下，随着经济文 
I 化的发展，就到处出现这样一种 现象： 即在当时当地销售力 
最大的财货，在交换中最为一般人所乐于接受，因而也最能 
与其他任何商品相交换。对于这样-种财货，我们的祖先 
1 曾以“通用”即“服务'“支付”来称呼它，到最后才名之为 

i 

“货币”。 这样，我们就可知，在我们的语言上，货币这个词 
就是支付对象的意思。@ 

对丁•货币的发生，习 憤® 实具有极大的意义，我们只要 
'! 看 - T 上述一定财货变成货币的过程就可以明白。以销售 
I 力较小的商品与销售力较大的商品相交换，对 各个 经济人 
自然是有利益的，但为使这个交换能够盛行，必须各经济主 
体都要认识这种利益。而这种利益则不是一国全体人民所 
同时能够认识的。通常在最初，只有少数的经济主体认识 
▼ 这种利益。这种利益通常都在这些人不能直接以其商品与 
I 使用财货相交换的时候，或虽能交换而毫无把握的时候，才 
I 以其商品与销售力较大的其他商品相交换而产生的。这种 
i 利益与某一商 品是否 被一般 人承认 其为货币无丝毫的关 
系。 因为，无论何时，并且无论在何种情况之下，这种交换 
都能使各经济人较接近于作为其最后目标的所需便用财货 
的获得。为 使一般 人认识这种经济利益，不如让其亲见那 
些采取正当方案、获得此项利益的人们的经济上的成功。 
货币的发生，在最初也是由于少数聪明而能干的经济主体 
为着自己的经济利益，长期接受销售力较大的商品，以与其 
他一切商品相交接。他们这样做而得到经济上的成功。其 
I 他的人看见他们的成功，才逐渐认识这种利益而也来效法 





他们。这样，最有销售力的商品，才不只为多数经济人、并 
LL 为-切经济人所东于接受，而一切经济人之所以乐十接 
受，则很显然，习惯是起了很人作用的 

在 阇家的 疆域内，通常都由立法给予一商品的货币性 
质以虽然微小然而不吋否定的力量。但如上所述，货币（其 
变种铸币乂当别论）的起源完全是自然发生的，它受立法的 
影响极少《它不是国家的发明，也不是立法行为的产物。 
国家的批准与货币概念全无关系。 定商品 因经济关系而 
自然成为货币，丝毫也不需嬰 N 家的力量。 

但是，在某一财货适应#交易的需要，被国家批准为法 
定货币以后，凡对国家的贡纳以及其余一切债务（这些债务 
或者足本来末加以恃别约定，或者虽然有过特别 约定， m 由 
J _- 什么原因又不予照行的债务），就都可合法地用这种财货 
来进行支付。从而这种财货就被国家陚予了 -种一般代表 
jjo 这样 ，我们 就可知，一种财货之成为货币，虽不由于国 
家的批准，何国家的批准则可使这种财货的货币性质更加 
完全， 


8.2 各国及各时代所特有的货币 


货币并不是经济人协约的产物，不是国家立法行为的 
产物，也不是人民的发明创造。随着各经济人自己经济利 
益的提高，尤论在何地，他们都同时达到了这样的明确认 
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识：即他们若以销售力较小的商品，换人销售力较大的商 
品，则他们的特殊经济目的，必因而能够得到显著的改善 £ 
因此，随着国民经济的发展，货币（销售力较大的商品）就在 
许多不相关联的文化中心地同时产生出来了。但由于货币 
不过是人类经济的自然产物，故它的特别现象形态亦由各 
地各时的恃别经济状态所形成。在同一国家内，不同的时 
代可有不同的财货在交易中占据着货币的 地位； 在同一时 
代内，不同的国家也可有不同的财货在交易中占据着货币 
的地位。 

在经济发展的初期，似乎大部分民族之最具有销售力 
的商品都是家畜。在游牧民族和从游牧进展到农业的一切 
民族中，家畜实为各人财产的重要部分。在没有人工道路， 
只有依靠家畜载运自己到远地的情况下，家畜的销售力自 
然对于一切经济主体来说都是最普遍的。家畜是充分具有 
保存力的商品，在牧地，很多家畜可放置于户外，它的维持 
费也非常微少。在人人都想尽童保有多量畜群的文化阶 
段，随便运多少家畜到市杨，也不会嫌过多。所以，家畜销 
售力在时间上和数量上的界限就相当地广大。在这个时 
代，如像家畜这样具有较高销售力的商品，可以说并不多 
见。加之，在这个时代，与家畜的交易，实亦比与其他任何 
商品的交易要发达。家畜在一切商品中既是最有销售力的 
商品，它就成为古代各民族的自然货币。® 


在代最开化的民族希腊人，就在荷马时代，在商业中还 
没有看见像今日这样的铸币痕迹。商业还主要是物物交 
换，构成人们财货的是畜群，支付也以家畜进行，商品也以 



家畜评价，罚金也以家畜征收。根据历史记载，德拉科古希 
腊严酷的立法者（约生于公元前620年^^译者）还规定以 
家畜征课罚金，到了梭伦（古希腊的法学家，约生于公元前 
600年——译者），才规定按照一只羊合一个德拉格美（古 
希腊货币名——译者） 、一 头牛合五个德拉格美的比例，以 
金属货币来征收罚金。以牧畜为业的古代意大利人的祖 
先，比希腊人还更明显地以家畜作为货币。罗马人-■直到 
较晚时期，还以牛与羊作为交换手段。最早的罚金，就规定 
以家畜缴纳。这种规定还表现于公元前454年的 “Lex Ater - 
i ^ Taipeia ” 法，经过24年后，才以铸币额规定罚金，我们 
的祖先日耳曼人，在他们进步到用银器和陶器进行计价的 
时代，还认为有多量家畜的人就有多量的财富。荷马时代 
的希腊人，在他们进行交换的时候，也以家畜尤其是马（也 
用武器）作为交换手段。家畜为希腊人所较喜爱的财产，法 
律上的罚金，也以家畜和武器缴纳。 ® 奥托大帝还征收家畜 
罚金。阿拉伯人在穆罕默德时代还存在家畜货币。®信仰 
拜火教的东亚细亚各民族，在邻近各国早已采用金属货币 
以后，才以其他的货币形态代替家畜货币。 ® 希伯来人®、小 
亚细亚人及美索布达米亚人，我们也可想象在他们布史记 
栽以前，曾用过家畜作为货币，不过找不着证据罢 r 。 当这 
邱民族在历史 卜出现 的时候，的确已经放弃家畜货币了，但 
他们曾经使用过家畜货币，一则以从以后的发展中得到 
证明，二则还可以从这样-个判断中得到证明，就是：在文 
化初期就已经使用金属或金属器物作大宗支付之用，那终 
是违反事实的， 
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但£，随着文化的发展，特别是随着职业的分化与由于 
职收分 化所形成的都市的逐渐发展，就使家畜的销售力不 
得不逐浙减少，而其他商品尤 K 是有用金属的销售力，则不 
得不相府地增大。与农民交换的手工並者，能够接受家畜 

a 

货币的，实在是属丁少见的例子。对于都市的居民来说，无 
论在何种情 况下， 暂时保有家畜，都不但是一个麻烦与累 
赘，而 hi 也要伴随着巨大的经济牺牲。就对农夫本身来说， 
若要进行家畜的保护与饲养而不伴随着任何经济牺牲，那 

I 

也只限于他们能够支配足够的牧地并能将家畜放置于户外 
的时候才是可能的。所以随着文化的发展，家畜在空间上、 
时间上和数量上的销售范围就日益缩减，从而它就不再为 
最冇销售力的商品，不再为经济的货币，因而最后就停止为 
货币 r 。 

▼ 曾对家畜给以货币性质的…切文明民族，在从游牧经 

I 济和纯农业经济进展到农工业经济的时代，就抛弃了家畜 
I 货币而采用有用金属作为货币。在有用金属中，特别是那 
I 些容易获得、质地柔软、易于加工的铜、银、金等，被人用来 
作为货币，有时铁也被人用来作为货币。这些有用金属之 
作为货币，是比较容易贯彻的，因为在采用家畜货币的时 

候，一些小额的支付，早已用金属器皿和粗劣金属来进行 
了。 

铜是使用最早的金属，它被农夫用来作锄，被军人用来 
作武器，被手工业者用来作各种工具。它与金银等又为各 
种容器及装饰品的最早的原料。因此，各民族在从家畜货 
币进展到金属货币的文化阶段，铜及其合金就为一般人最 



喜使用的财货。金锒对文化程度低下的人来说，是满足炫 
燿欲望的重要手段，所以它们也是人人所希求的财货。并 i 
且，在早些时期，金属的用途不多，因此都是先将其制成器 
物用于交换，到后来更改成未经 加工的 原材料形态，于是它 
的用途更可以由各人自便，同时也易于分割，所以它的销售 
就不限于少数人之间了。加以它们搬运方便而费用少，更 
由丁它 们具有耐久力，所以它们的销售力既不限于小范围 
的经济人，也不限亍狭隘的空间与时间。此外，它们作为- 
般竞争的对象物，经常能够按着经济价格销售，这一点也不 
是其他任何商品所能及的=由 _ f 这些原故，所以它们的数 
逯尤论多少，都毫无问题地能以经济价格卖出。这样，我们 
就看到了锕、金、银二者在游牧经济、纯农业经济以后的时 
代电成为最有销售力的财货，从而成为独占的交换手段的 
经济状态。 ▼ 

但是，这种转变绝不是突然实行的，各民族也不是以同 ^ 
样的方式实行的。新的金属货币在完全驱逐旧的家畜货币 g 
以前，通常在长久的期间内，还间家畜货币并行 不悖。 尽管 I 
头家畜 的价格，改为按照已成为货币以后的金属计算，但 
即使在这个金属 已经单 独流通，即家畜货币已经遭到废黜 
之后，家畜货币单位的名称还被保存着。希腊人的德卡博 
伊恩（相当于牛10头的货币——译者） 、特 塞拉博伊恩（相 
当于牛4头的货币——译者）和赫卡汤博伊恩（相当于牛 
100头的货币译者），与罗马人、高卢人的金属货币，就丨 
属于这一种。金属货币上的家畜图案，可以说就是这个评 
价的象征， 
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认为黄铜和青铜足最 M 要的有用金属，也是较古的交 
换戶段，而贵金属则屉到较晚的时候才用作货币的说法，是 
一点也不确实的。在业洲的东部，即在中国（印度殆亦如 
此广我们可见到铜币的完全发展。同样，在中部意大利，铜 
也发展成为特有的货巾。反之，在幼发拉底和底格里斯两 



河的原始文化流域，则就一点也没有锏币独立存在的痕迹。 
在近东诸国、埃及、希腊、西西里及南部意大利等处，即使也 
曾侦用过铜币，但其独立的发展，却为地中海的大规模商品 
交易所阻碍（因铜对于人规模商品交易是不方便的 h 在这 
里，可以完全确定而不容置疑的是，采用铜币的一切国家， 
随着其文化的进步，特别是随着其商品交易地区的扩大，比 
较低价的金属就必然向比较高价的金属转换，即必然从铜 
铁向金银转换（采用银币的国家，则向金币转换）。或者这 
个转换虽未成为事实，但其倾向则无疑是存在的。在赛拜 
恩人(古代意大利中部的民族^译者）的一个城市里，当 
家畜货币被淘汰之后，他们同邻近的农村地区进行交易时 
就采用铜作为货币。这-■方面是因为赛拜恩人的生活习惯 
俭朴，另一方面则因为铜对于农村和城市居民都是最有用 
的金属，故人们都愿意接受它，同时铜的产量比较多^^在 
文明初期这两个条件乃是-种财货成为货币所必需的。加 
以铜的保存既容易而又无费用，其运送费亦比较便宜，所以 
在狭隘的地区内，铜是能充分适用于货币目的的财货。但 


到交易范围扩大和大规模商业产生以后，铜即丧失其货币 
能力，而贵金属则代之成为最有销售力的商品，因而也就自 
然成为一切文化进步、经济发达民族的货币了。 
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其他民族的历史，也说明由于他们的经济发展是非常 
不同的，因此他们的货币制度也是非常不同的。 

当欧洲人初次踏人墨西哥的时候，据当时目峦者的报 
道来推断，墨西哥那时实巳达到经济文化相当发迖的阶段。 
墨丙哥的土著民族占代业特克人的交易制度，从两个理由 
上看，实值得我们特別重视：第一，从他们的交易制度可以 
证明指导人类行为的经济观念（即尽可能地完全满足其欲 
望），无论在什么地方，都将产生同样的经济现象。第二，墨 
西哥乃是从物物交换过渡到货币经济的一个很好的范例, 
从而也是一些财货从其余一切财货中被选出来作为货币的 
特殊过程的-个很好的范 例:， 

侵略者及当时著作家的报道，都描写墨西哥是一个拥 
有许多城市并进行着制度完善的大规模交易的国家。在城 
市电每 日有一次集市，每五 y 有-次大集市，这些大集市均 
匀地分布于国内/彼此不相侵犯。各村有两二个商品交场 
广扬，广扬内有各种商品陈列的场所，在这个场所以外是不 
准进行交易的，只有食品及运送困难的商品（木材、鞣皮材 
料、石料等)才可例外。聚 集丁首 都墨西哥集市的人数，在 
常日是20000至25000人，在大集 rh 口是40000至50000 
人，交易的商品种类也极为繁多。 ® 

在此处发生广一个有趣味的问题，就是在弓旧世界的 
市场相类似的旧墨西哥市场内 f 从其本质与起源看来，是否 
已出现了类似于我们所谓货币的现象？ 

事实上，依据西班牙侵略者的报道，在他们初次踏人墨 
西哥的时候，这个地方的交易 t 在很久以前就已脱离了物物 
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交换的范畴，一些商品如我们在前所述，已在财货交易中取 
得了货币商品的地位。能够装8000至24000个可可豆的 
小袋、某种小的棉布、涂于羽毛上的金粉、铜块以及小锡片 
等，在一般使用财货茛接交换不可能的时候，就是任何人都 
愿意当成货币来接受的商品，虽然他们并不直接需要这些 
商品。在墨西哥市场交易的商品，据目击者传说，有下面这 
些种类：活的与死的兽类、町可、其他•切食品、贵金属、药 
品、野菜、橡胶、树脂、土壤、调剂药品、由芦荟与山棕榈的纤 
维及兽毛制成的商品、由羽毛与木材及石料制成的商品，以 
及金、铜、锡、木材、石料、鞣皮材料与兽皮等。我们看-看 
这些商品，就可知道欧洲人当时踏人的墨西哥已是拥有汴 
多城市的进步的工#国，我们再从墨西哥人还不熟悉大部 
分家畜这一点，就可知墨西哥根本未曾有过家畜货币。同 
▼ 时，由于可可是亚特克人的日常饮料，棉布是他们最普通 
| 的衣料，金、铜' 锡是他们最通行的有用金属，我们再看 
I …看这些财货的内在性质，及其比其余一切商品所具有的 
i 优越销售力，我们就不难理解为什么这些财货曾成为亚特 
克人的自然货币，虽然就货币的发达程度来说，还是很低 

狩猎民族在其对外部进行交易时以兽皮作为货币，也 
基 f 同样的原因狩猎民族通常都拥有多童的毛皮制品， 
这是因为他 Cf 经常是依靠猎取牲畜来果腹，所以日久之后 
就积累了很多兽皮。其结果就使人们对稀见的及特别美丽 
的兽皮产生竞争。于是当他们与其他民族进行交易时，兽 
皮市场必然随之产生，同时毛皮制品也必然成为最有销售 



233 


力的财货了。这时，就是狩猎若相互间发生交易，也彼此愿 
葸接受 毛皮制 品了。狩猎者甲在交换时+ 定 需要狩猎# 
乙的兽皮， fn 他却可以借助 - r 乙的那种兽皮在市场上较荇 
钻地交换其所需要的其他有用财货。所以，兽皮对于他 M 

I 

然 Hit 冇单纯商品的性质，但总较他所拥有的其他销售力 
较小的商品为优，所以他还是把它交换进来。这-种情况 
在以毛皮制品与外部交易的一切狩猎民族中都看得出 
来。⑮ 


在非洲内地以盐板与奴隶为货币，在亚马孙河上游以 
蜡块为货币，在冰岛与纽芬兰以干鳕为货币，在马利兰与弗 
吉尼亚以烟草为货币，在英属西印度以砂糖为货币，在葡萄 
牙附近以象牙为货币 I 这些财货之所以成为货币，就因为 
这些财货在各地是主要的交易品，犹如狩猎民族的毛皮制 
品样，它们都有很高的销售力。此外，其他许多财货之所 
以成为一地方的货币，则可归因于其所與有的，般而巨大 
的使用价值或由此向产生的巨大的销售力。例如锡瓦（作 
洲东北部的地名——澤者）绿洲的枣椰子仁，亚细亚高原及 
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西伯利亚的茶砖.努比亚（非洲东北部尼罗河流域地区一- 
译者）及塞纳的玻璃珠，亚赫地方（非洲）的一种拘色普黍 
等。 由于同样的原因， w 壳也被当作货币用，人们把它作装 
饰品而同时又作为交易 商品， 

这样看来，我们就可知货吊（在空间上与时间上有各种 
不同的特殊现象形态）既不是因协约或立法强制的结果而 
产生的，也不是由于单纯的偶然事件而出现的。它完全是 
各时代各民族的不同经济状态的自然产物。 
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8.3 作为“价格尺度”及交换品 
储备之最经济形态的货币 



由于交易的逐渐发 达与货 币作用的逐渐发挥，就造成 
各种商品均能相互交易的经济状态，并使价格形成的界限 
亦受活泼竞争的影响而日渐趋于狭小。这样一来，在一定 
场 所和- 定地点，就使■切商品都相互形成一定的价格比 
例，根据这个价格比例，这些商品都能相互交换。 

现在，假定下列商品（以一定的品质为前提）在一定市 


场与一定时点上的价格 如下： 

每一生的勒 有效价格 平均价格 

白糖： 2 A —26 塞勒 25塞勒 

棉花： 29~~31塞勒 30塞勒 

面粉： 塞勒 6塞勒 

(生的勒，量名——译者） 


假定商品的平均价格就是商品既可购买又能卖出的价 
格，则在上而这个场合，4生的勒的白糖就为生的勒棉 
花的等价物，而同时后者又为 16 M 生的勒的面粉和100塞 
勒的等价物 D —商品的这样意义的等价物，我们若称其为 
该商品的“交换价值”，同时，该商品买和卖一致的货币额， 
我们若称其 为“优 越意义的交换价值”，则我们在此就达到 


j 了我们科学中关下交换价值的、特别是关于作为“交换价值 




235 


尺度”的货币的支配见解。 

杜尔阁 说：“ 在交易发达的国家内，某-种财货比例 f 
其他每种财货，都冇-个通行价格。这样，某种财货的一定 
量，就表现为其他每-种财货一定蛍的等价物。当我们要 
表现一个财货的交换价值时，我们只要明白表示为该财货 
等价物的其他一商品的数量就行了。因此在这里我们就可 
明白这一点：即构成交舄对象的切财货，都吋相互衡量， 
并 II ，每-财货都可用作其他一切财货的尺度。”与杜尔阁 
同样的话，差不多可见于其余一切经济学者。他们亦得到 
与杜尔阁在其名著《关于财富的形成与分配》 ® —书中所发 
表的相同的结论。这个结论就 是：在 存在的-切“交换价值 
尺度”中，货币是最适合的尺度，从而也是最一般的尺度 ； 
这个尺度的惟一缺陷，就是货币价值本身不是不变的量而 
是可变的量 ，所 以，货币只能在一定时点上提供一个“交 
換价值”的确实尺度，而不能在不同时点上提供一个“交换 
价值”的确实尺度。 

但依据我们在价格理论中所表示的见解，我们己知客 
观怠义的财货等价物，无论在什么地方都是不存在的。所 
以，想把货币作为一般财货“交換价值尺 度”的 理论，也是不 
能成立的。因为这个理论的基础首先就是虚拟的和谬误 
的， 

在一个羊毛市场上，一定品质的羊毛〗生的勒，有时虽 
可以按103弗洛林（货币名——译者）的价格卖出，但同时 
在同一市场，则很可能以较高或较低的价格，例如104、 
103 M 或 102, 102K 弗洛林的价格成交。并且 T 还留在市场 
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1 的其余购买苒，或只愿以】0】弗洛林的价格买进，而销售者 
则 U 愿以105弗洛林的价格卖出。在这样一种情况下，羊 
毛1 十的 勒的“交换价值”究竟是多少呢 ■? 或反过来说，多 
少数 M 的羊毛才是100弗洛林的“夂换价值”呢？在此我们 

I 

可以明确知道的，只是〗生的勒羊毛在]0〗至105弗洛林 
的界限内，町在该市场和液时点买进或卖出。能够相71交 
换的定量的 羊毛句定 M 的货币（或其他商品），即客观 
意义 h 的所谓等价物，的确 tf : 什么地方也看不出来，从而这 
；样一个等价物 r 交换价值”）的尺度根本是没有的，因此也 
就根本无从谈论。 

为着实现经济的 R 的，以大致的精确度进行评价，特別 
是以货币进行评价，实为筅际牛活所要求。在近乎精确的 
:计算就可以的■切场合，平均价格可谓最合于这个目的，而 
▼i A 以作为该项评价的棊础。似在耑要进行精确评价的场 
| 合，则这种评价方法对 i _ 实际 牛 活将足 完令不 够的，甚全将 
| 使我们陷于错误。楕确的呼价须随评价者的意 m 而定，评 
1价者的意图 " j 分为如下的二.类： 

(1) 计算-定财货提供市 场町被 卖出的 价格； 

(2) 汁算一 定种类和品质的财货在市扬可被买进的价 
格； 

(3) 计箅为一定财货的等价物（对一 定经济 主体而 W ) 
的某商品数适或货币额。 

第、 1两个问题可由以前所讲的理论得到解答如 
前所述，价格形成是在两个极限之间进行的。其下限可以 
名为需要价格(商品在市场被需求的价格），其上限可以名 



为供给价格（商品吋被提供 T 市场的价 格）。 需要价格通常、 
构成 h 面第一类计算的基础，供给价格则构成 k 面第二类 | 

H 算的基础。但第个问题的解答则较困难。因为 在这个 
问题匕必须考虑其等价物（主观意义的）成为问题的财货 
在该经济乇体的经济中所占有的地位，尼其是必须考虑该 I 
财货的使用价值与交换价值二者屮，究竟哪一个对该经济 i 
上体 较为重要。 

我们假定经济上体甲冇 a 、 b 、 c 财货与 d 、 e 、 f 财货，更假 
定财货的使用价值对他较为重要，而 d 、 e 、 f 财货的交 | 
换价值对他较为重要。在这种情况之下，他卖出财 | 
货所预期可能得到的货币额对他说來，必不菇这路财货的！ 
等价物。因为这些财货的使用价值，对 F 他是较大的，而 J 1 
也是较经济的，除非卖出的价格相当 T 他可以买进与 a 、 b 、 

(:具有同等使用价值的财货，然而像这样的价格不是他预 
期 " T 以得到的。至 Td 、 e 、 f 财货，则对他来说，本来就是商$ 
品，本来就是可用以交换、并可用以和货币交换的财货。所^ 
以卖出它们所得到的价格，对他来说，一定是这些财货的等^ 
价物。因此 ，要正 确规定一种财货的等价物，不考虑这种财 
货的所有者及这种财货对其所有者所具有的经济地位是4、 

可能的/同样，要规定包括多种财货在内的一个财货总体 ，I 
或是说一宗财产的等价物，也必须先行分别计算备使用财 i 
货和各商品（交换财货）的等价物才可能。 ® 

依据上面所述，可知-般“交换价值”的理论、特别是认 
货币为“交换价值”尺度的那种货币理论，都是不对的 c 不； 
过，我们考察了货币的本质4职能以后，在进行上述种种评！ 
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I 价时，若以货币作为评价的工具，却是最为适宜的（不过应 

I 

注意 ：评价 不等丁“交换价值”的衡量）。我们在前边已经讨 
论过三种性质的评价，在这三种当中，第 ■、二 两种评价的 
s 的，在于算出-商品在-定时点和一定市场可被买卖的 
财货数量（即价格）。这辟财货数量，事实上在进行交易的 
时候，通常都是以货币的数额来表现的 = 所以，计算一商品 
所能买卖的货币数额，就是评价的直接 r 的。 

在发迖的交 M 关系之下，货币同时又是其他 切 商品 
所赖以进行亢接评价的惟 商品。 在直接交换业 C 消火， 
各种商品的价格都以货币额来表现的地方，任何其他方式 
的评价，都缺乏确实的基础。例如，用货币来对谷物或羊毛 
i 评价，是比较简单的，但用谷物来对羊毛评价，或用羊毛来 

I 

对谷物评价，则就有很大的困难。因为这两种财货并没有 
T 进行着直接的交换（即使在进行，也是稀有的例外），因而就 

AM 

| 缺少它们的有效价格，以作为评价的基础。所以，这种评价 
I 就只有在它们已有货币评价作为计算前提的情况下才可 
I 能。而用货币来对财货评价，则依据现行的有效价格就可 
以直接进行了。 

j 所以，用货币来对商品评价，不只如前所述，最适于评 

价的实际目的，而且在实际执行上也是最简易的方法。至 
于用商品来进行评价，则是以货币评价为前提的复杂方法。 

同样的道理也适用于主观意义的财货等价物的计算。 
因如前所述，财货等价物的计算，是以第一、二两种评价为 
基础、为前提的。 

在这里，我们就不难明白之所以通常我们总以货币评 



239 


价商品的原因了。并且，就在这个意义上（在发达的交易关 
系下，货币是进行评价的最适宜的商品 ®) ，我们才将货币 
称为价格尺度, 
经济人为便于需要时购人其他财货（无论享乐财货或 
生产资 料）， 通常都在其财产之中，特别设置一部分备用财 
产。这部分财产也以货帀为最适宜的保存手段，其原因也 

a 

与以 h 相同。经济人用以购人亨乐财货的财产部分，通常 
都使其先换为货币形态，然后用以换取那些能最迅速而最 
确实地满足其欲望的东西。在经济人的资本之中，尚未构 
成计划的生产要素的部分，根据同样的理由，也以保存于货 
币形态为最适宜。因为，其他任何商品，为要换成所需的生 
产资料，都必须先于事前换成货币。实际经验所告诉我们 | 
的也是如此。经济人在其消费品储存中，通常都努力把那 
呰商品部分换成货币（可用以直接满足其欲望的消费品则 ， T 
不在此范 围）； 在其资本之中，也把那呰还未构成生产要素 
的部分换成货币，以促进其经济目的的实现。 

另外，有人认为货币具有这样一个职能，就是它能够将 
现在价值转移为将来价值，但是这一说法是完全错误的。 
贵金属因其耐久性与容易保存之故，虽颇适合于价值移转 
的目的，但其他更具有适合性的商品则亦不少 e 如经验眧 
示我们，在-些地方获得货币性质的，却不是贵金属而是保 
存力较差的财货，而这些财货则都只适合于流通的目的而 
不适合于保存的目的。® 

总括以 L 所说，可得如下的结 论：成 为货币的商品 ，一 
面既适合于用以评定一切财货的价值，一面也适宜于用以！ 
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! 设 s 交换用的财货储存金属货币（在经济学领域内，研究 
1 者-般说到货币时，都是指的金属货币）在事实上更适宜于 
这岬 H 的、在此我们 N 样可以明确的，就是价值尺度的 
,职能与价值储藏的职能不为货币本身所具有，因这些职能 
不过是偶然发生的.它们并未包含在货币概念之中。 


8.4 铸 币 


由于上面关于货币本质与其起源的说明，我们已可明 
白，在文明国家通常的交易关系之下，贵金属将自然成为经 
济的 货币。但责金属用作货币，却冇一些缺点，经济人应作 
▼ 的努力，就是要除去这些缺点。贵金属用作货币的主要缺 
| 点有 二：第 一是确定它的真假与成色的困难，第二是收付时 
| 必须切凿的麻烦=这些困难与麻烦，若不伴随着时间的损 
i 失和经济的牺牲，是不容易克 服的。 

因检查贵金属的真假与成色，须使用化学药品与特殊 
技能，故检查的工作只有行家才能担任。切割坚固的金属， 

' 不只必须耗费劳力与时间，而且贵金属本身也会由于切割 
: 和熔化而将蒙受不少的损失。 

有名的后印度漫游家巴斯琴，在其关于缅甸（在缅甸所 

! 流通的，是未经铸造的银块）的著怍中，对于贵金属用作货 

•• 

币所产生的困难，有极生动的描写。 

巴斯琴说，在缅甸，若要到市埼购物，需先准备一锭银 



/-、 一个槌 f 、一个凿一忏秤和一些砝码。当你问…这 
U 锅是什么价钱’时，商人就说 ‘请把 你的银 f 拿出 来罾 : 
7 T ，商人在看 r 银 f 以后，才彼此讲定价格，于是商人就给 
客人一个小铁砧，使其将银锭打碎.经商人称定分量 G ，客 
人还需用自己的秤复称 c 由于打碎的银子，4、见得止是沣 
所耑的分量，所以通常灭物，都照碎银 的分簞 ，买够等价之 
物为1 1 。只能用纯银购买的巨额交祕，其手续更为麻烦，因 
精确鉴定银子的真假，必须唤来试金者，而为此又需付 出相丨 
当的代价。” 

对于各民族在不知铸造金属货币以前进行交易所遭遇. 

a 

a 

的困难， h 面的描写实给我们 个 鲜明的图画。由于这 - | 

a 

种困难+知几度地被人反复强调，所以消除这种困难的愿 1 
钽，就 - 直存在 I - 人们的心中。 

I 

在 t 面这两个闲难中，经济人:初认为必须首先除去 It 
的是第-个困难，即确定金属成色的困难。为克服这个闲^ 
难，通常就由国家的权力机关或由值得信赖的人们，在佥属_ 
条块上刻铸印这种印 k ! 虽不保证其重量，却保证其成 f 
色： 故刻印后支付 T 人，其所有者就吋免去麻烦的和费饯 
的检验手续了。这样，我们就吋知，刻印后的金属，在称道； 

I 

一点 h , 虽仍与以前相同，但检奇真假与成色，则已没有必 
要了。 ： 

I 

N 时在许多场合，或者稍迟一点，在经济人的头脑里 ， ■ 
又浮现着这样-种 想法： 即金属的重量也可以用类似的力- 
法铸字于其上，并事先就町把金属分裂成细小的薄片 t 这 
一事当然以这样办为最好：即按照交易的要求，将贵金属分 i 
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裂成各种大小的薄片，在薄片上铸明成色及重量，以便在被 
人伪造或诈取时立可辨认出来。这个目的可由金属货币的 
铸造而达到，这样就产生今 H 我们所看见的铸币^所以，铸 
;币实不外是一种铸造的金属片，其成色及重量表现于可资 
信赖的样式，其精确度亦合于经济生活中的实际目的，对于 
可能发生的欺诈亦以有效方法加以防止的一种货币形态。 
有了铸币以后，我们在任何交易上，都不须经过试金、切凿、 
称量的麻烦，只须进行简单的加算，就可确定所需的贵金属 
:分量。所以铸币的国民经济意义，就在于接受它时可省去 
I 检查贵金属的真假、成色与重量的 烦劳； 交付它时也可省去 
证明其真假、成色与重量的 烦琐； 因而在流通时所必然伴随 
着的、可以造成时间浪费与经济牺牲的许多烦杂手续，现在 
都成为不必要了。这样的结果，又使贵金属的销售力，较前 
V 更为提高。 @ 

I 保证铸币的重量与成色，最好由国家来担任，因为国家 

I 权力是人人公认的，同时对于伪造者国家又拥有惩罚的权 
i 力。事实上，各国政府也以铸造交易所需的铸币当作自己 
的职责，不过政府在执行这种职责时，往往滥用其权力，遂 
使人们忘却铸币成色与质量的保证为铸造者应有的责任， 
以致怀疑货币是否仍为一种商品，甚至认为货币是纯粹观 
念之物，完全是一种便利设施而已。这样一种情况，即政府 
在处理货币时，将其当成人类便利的产物、当成政府立法的 
任意产物的情形，就促成了关于货币本质的种种谬见。 

奥地利的铸币是不完美的，其所以不完美，主要由于在 
重鼉上不能制作得完全精确，并且，由于各种实际上的理由 



(如一定铸造费用的限制等），就连在技术上能够达到的精确 
度，在铸造时也不能追求。铸币出厂以后，在流通之间又因 
磨损而增大其缺陷，以致问一价值的铸币，其重量也不相等。 

上面这种缺点，随着贵金属分割得愈小而愈显著。为 
若适应小额交易的要求， 时铸造 轻便的小铸币，是有其必要 
的。但这种小铸币的铸造，在技术上却有极大的困难。无 
论如何细心制作，也必须付出与铸币价值不相称的经济费 
用 r 不过，小铸币乂是不可缺少的，凡熟习交易的人都很能 
理解没有小铸币而发生的困难。 

巴斯琴说:“在暹罗没有比二安那更小的铸币，所以想 
购买二安那价格以下之物的人，就必须等待另一欲望产生， 
以便合买时其价格恰恰等于二安那。或必须与他人合作购 
买，而由两人共同分担。”在墨西哥的都市里，一般都用肥皂 
作辅币，在乡村则用鸡蛋作辅币。在秘鲁的髙地，土著人都 
携带一个筐子，筐子分成若干格，每格中盛各种零星物品， 
有的盛着针，有的盛着线，也可能是蜡烛或其他日用品，以 
供交易时付款找零之用。在缅甸的北部，凡购买水果、烟叶 
等零星物品，都用铅块支付。买者皆携带大箱，中存铅块， 
同时还要随带 大秤。 在乡村无法兑换银锭的地方，为便干 
零星购买，需携 盛 铅大袋，由仆人负荷随行。 

在大部分文明国家内，为避免铸造贵金属小片时的技 
术经济上的困难，一般皆选择一种低值金属如黄铜青铜等， 
铸造成为辅币。 

仅仅为便利着想，人们除了必需之外，自然是不会将其 
为交换而储存的财货大部分换成这类铸币的。所以这类铸 


▼ 8■货币的理论 
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币在交易 h , 不过居于次要的地位，因而其重量即使减到- ■ 
半或减到一 f 以下，也没有什么妨碍，并且反能增进交换双 

I 

方的便利。小过，在铸造这种重量不足的货币时，必须具备 
两个条 件：第 --，必须随时能兑换为贵金属铸币；第二，必须 
i 按交易所需之数量铸造发行< 能随时兑换为贵金属铸币， 

I 

1 是防止政府滥用铸币发行权的较正确而可靠的方针。此种 
辅币的 部 分价值，即在于其本身的价值之中，其余部分 
价值则应作这样的解释 ：即此 种辅币可用以向发行者兑换 
贵金 M 铸币，也吋用以清偿对发行者所负的债务。此外，对 
于-般人的债务，在末满贵金属铸币一单位的数额以内，亦 
可用辅币来清偿。在这种情况下 ，一 般人为享受轻便辅币 
所提供的较大的便利，对于这 些无关 紧要的变通办法就不 
加计较了。因铸币易 T 携带和使用方便的利益，实远较其 
十足電量为重要。基于同样的理由，在许多国家内，也用白 
银铸造一些比较轻便的银铸币，由于技术上和经济 h 的理 
由，纵然不能照面额铸成十足重量的铸币，但只需这种铸币 
刻记有面额价值，并且就照面额价值行使，也没有什么不利 
的地方。 
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co ?^ om . 1870, X V Iir , S .209). 

③古代徳语+用 “ W 而用 “ waz ” 采表示货币；哥达语亦不用 “ GeW ” 
而用 “ skatte ” 来衷示货 rfu 乌尔斐拉4把 1 V 可福音第彳•四章第卜 
节友示货币意义的“句价咖” 一字译为 “ fWh u ” （家畜1货市之 
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Wort^rbuth _ d . goth . Spracfie t II , 403, 1851) ^ 其他民族的货市称 
谓也有趣味。希腊人、希伯来人与罗马人均称货币为“银 
keseph ， argentum )，法国人则到现在还称货币为“银”〈 argent ) c ^ 
㈤ 人 、西班 牙人、葡萄牙人则称货币为“铸币” （ money ， mon ^ cb , mirt ^ 
cla ), 希伯来人、希腊人、法国人也另称货市为“铸币” （ maoth . 
^ nc；;ja momiaie ) ，意大利人与俄围人般称货币（ denaro , dengi ) 
B 寸，都叫作币块 （ Tfen ^ U ) t 西班牙人与葡萄牙人的另称谓也是 
这样=波兰人、波希米亚人1斯拉夫人都称货币为“分” （ pienadze ， 
jieriize , penize ) ,哥罗西亚人、达尔马两亚人、波斯尼亚人也同样、 
丹麦人、瑞典人、马札儿人也称货币为“分 ”（ peoge f penmngar , 
penz )， 阿拉伯人也同样。居住尼罗河上游的巴里人，以 “nagLT 
〈玻 璃珠）表示货币的意义（据《维也纳学院学报》， Wien . Acad — 
Schriften , phil . hist - Section B . 45， S . 117 上穆勒之所说）。努比业 
九则称货币为 “ ftdumgir ” （具有文宇的贝壳）。 

③强调货币发生的因索为习惯的，有康迪拉克（《商业与政府》，心 
commerce et le gom^memenl t 1776 t Part I , Ch - 14) 与特罗纳（《社会 
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利息论》， jodo /，1777, Ch . m + : L ) 二人。 

④在文化发达的地方，以金银铸币与其他一切商品交换，是任何人 
都乐 f 接受的，不管其对于金银本身有无直接的需要，也不管其 
是否己有充足的金银对这个突出的现象，古代大思想家曾加以 
说明，今日多数卓越的学者还在继续加以研究。一个人用他所拥 
有的东西去和更有用的东西进行交换.这在情理上是似容易慷 
的。然而，人人都情愿用自 d 所拥有的东西去和用途不大的金铢 
银片进行交换，这的确是难理解的，难怪伟大的思想家萨维尼 
(《契约论》， n , 406)，也认为这事非常"神秘' 经济学在 
此地的任务，就在于说明人类何以会有这种神秘的行为。有些人 
认为这种行为的原因在于人们的协约或为人们共同意忐之具体 
表现的法律，特別是在货币的铸币形态1：，更容易产生这个见解。 
柏拉图与亚里士多德就是如此。柏拉图称货币是“为便于交换的 
协约票券”(《共和国》，办 . II , 12 ) c 亚里 L 多德亦说货币由 
协约产生，但其产生并非通过自然，而是通过法律（《伦理学 ; K 
1 V ,8) c 在另 一地方 t 亚氏更明白地表示这个见解，他 

说：“ 当人类相约以某物作为一切商品的等价物而互相授受时，就 
产生货币的现象^ (《政法学》，/^罗马的法律家保罗 
斯，也用同样的方法来解决这个问题。他指出了物物交换的各种 
困难，认为解除困难之道只有通过一个公共制度^——货币——的 
采用。他说：“为便于交换，必须有一物具有固定不变的名目价 
值，这个价值的记号乃社会所賦予。然后，在交换时计算其交换 
力，就依据其名目价值而不依据实际价值”（见《贾斯蒂尼安法律 
全书》，/^|3^^1^’ J L ， 1， D . de oontr . emt . lg f 1)., 

所以，保氏也把货币的起源归因于社会的权威。——此外，关于 
责金属在一切商品中所以占有特殊地位，系由于其所具有的特别 
属性的见解，也已开始于古代。 亚黾 士多德就首先指出贵金属处 
理与搬运的容易（《政治学 I t 6); 在另一地方％他又注意到 
贵金属价格的比较锶定《伦理学》，£认， K 6、 c 色诺芬并 R 
观察到贵金属，尤是白银在数景上的销路的广大。他认为铜 
器、铁器、葡萄酒与谷物等，若提供较多的数董于市场，其价格就 
将剧烈地低落，白银则不然，它总有较广的销路(《雅典的收人》， 
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如 ㈣ ㈣ . AthenA ), 普利尼厄斯也特别指出贵金属尤其是黄金 
的耐久性与不疋性 （{ 自然史》， / list . 33 t c , 19^31 ) 

中世纪及 M 世纪所发衷的关于货币制度及度罱衡制度的 
丰富文献，都在菲利浦 •拉 W 编纂的《货币图书目录》（‘‘历 ^ k 
mimmo / ia ，” ed . Reif . henbeig ， 1692) -书里集其大成了。在布台利 
阿 M 藏书 （Collect 1591年版）与弗雷赫编辑的《货币》 

(De 中，也包括着这个时代里多数值得注目的 

各种有关文献。罗雪尔在其《体系 》 （System I ，§ . 116, 5) 中，也热 
心地注意到这时的一部分重要文献。这些文献所讨论的，大部分 
是货币制度的实恥问题及诸侯的货币改铸权问题。其中一部分 
也讨论到货疖的起源问题，并依据古代的研究，引证了亚电士多 
德的说法 D 如奥雷斯缪斯 （de orig , el jure etc . , ed , Fre - 
her , S . 2 append .) 、拜尔（《货币论文集 》 t Tract ■ de moned & » ed Fis ¬ 
her ^ S . 33) 、莫利纳斯（{论货币的变迁 》 T 7 VtKt . de midutione 
umuti r 1555, edit , Budeliena , S , 485) 、库阿罗维亚（《古货币》， M - 

coliat r 1560, ed Bud S . 648) 、马莱斯特承伊特（《矛盾 
论》，1566, ibid . S . 747)、梅诺修斯（《意见集》， 
ibid , S . 705) 、布徳留斯(《说钱吊及货币 》， /te moneth et n ? riummari - 
〜 1591， S . 10) 等。这些人的研究路线，可概括如下 = 即他们都先 
说明直接交换的困难 i 其次说明这种困难可由货币的采用而消 
除;然后强调贵金属特别适合于作为 货币； 最后再引证亚里上多 
德的话，得出贵金属通过人类的立法，事实上已成为货币的结论， 
这些人在反对诸侯滥用货币管理权 -点 ，有其重大的功绩 ，圯关 
于货币起源的问题，则皆未超越前人的见解。在这点上古代意大 
利人与英闺人也不例外。如达文扎蒂就坚持亚里士多德与保罗 
斯的见解，认为货币的起源是由 J 国家 的权力（《货币学讲义》， 
Lsziotu sidle morale , 1588, S . 24, cd Gust ), 蒙塔 纳电也 是同样 
U 货币论 } ， IMa ， Cap . 1, S , 17, 32 und Cap . VII ， S . US , 

wi . Cust . ) D 罗伯茨所编的《商人的商业地图 》 （Merchants map of 
com ^ e ， 1638) 比 17 世纪其他任 M 著作都较能反映英国当时的 
国民经济观 ，在这 本书上，他也把货币的起源归因于同一的拫源 
( S . 15, rfered . 1700 )o 
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^ 18 世纪肋半叶的财政学家 4 U 洛氏在货币起源的研究 h _. 
足个孕越的人。博伊扎德还把货币的起源! U 因于政府的 权威; 
況班 （《皇家辅币》 ■ ZJ/mf myoA% 1707, S r 51, ed T Daire ) 1 ^ 博伊斯 
占尔伯特 （（ 关 J 财富性质的论文》 ， Oi^ertation sur la nature des 
nJm Chap . ⑴也止 于强调货币作为交易 f - 段的必要性。反 
之，洛氏则断然排斥 f 协约说 ，而从 •切商品中认出贵金属的特 
泞地位，片从其持异地位以说明艿货币性质（见《关于货币的考 

,\ur nummeraire ^ 1720, Chap, I ;其理论最初见 
尸《贸易与货币 》 .Trade and ir^oiwy , 1705; 4 《货币便用纪念集》， 
Memoire sur / \isagp des moiuuues, !720 ， P- I ) 。 这—点在洛氏以前 
还没 A 人这样做过，所以洛氏就成力止确的货币起源理讼的创始 
^ 由诺维西（《讲义》 . Part. II, C. 2,4, 1769 ) 与杜尔阁 
(( 关 J 财富的形成与分配的考察 》 t 5wr /a formation et dis tribution 
desrich^^s f \T7]. § § .42 ， 45) ， 在否定货币起源于人类协约这一 
点就依从了他。同时，贝片利亚（《政洽经济学 》， Smnomifl puA/i™ n 
P. IV ， C, II T § § ■ 7 - 、维祖 （ 《政治经济学》， Deil^t economui poiit- 
， § .2 ，反 《法 綠杂谈》， R^lessiord stJle U^gi 、 P, I,S.2J t ed. Custo- 
、扎尔阁（同丄书及《关于纸巾的书札》， L^tre^ur te papier — moa - 
™tk ， S.97,cd, Daire) 、 亚当，斯密 （《闰 富论》， < 邮 ^> 那， U. 

T Chap. IV, 1776) 、 及布希(《货 rfi 流通》， Ge/diwnAw/II. B+ VI)等， 
则把洛氏从贵金属的特异性以说明其货币性质的尝试，在吏适合 
的方法上加以发展。在近代经济学#中，附和这苎人的，有马尔 
萨斯（《政治纶济学原理》， Econ . t Chap II, aeci. 
i ) 、麦卡狢兖 a 政治经济学 mmhp^ipL f} f p n t + w., p.l 
C hi 24)、 米尔（《政治经济学原理》，祝 £ W^iUl. 
Chap. V1T) 、乔亚（《展望 》， /Vuofljot 1815. 1， S. 118 fT)、 鲍 
德电拉特〈《手册》， Mafuiel t Part HI^ Chap. ITI t T t 1863) 及加 M 尔 
(《论》，7>咖 dia P >CVII，1868) 等。在德国的经济学者中 T 附和这 
个说法的有克劳斯（《国家经济》 ，如 B. I， S. 61 ffi, ed T 
1808) 与利徳（《国民工业 》， NfUional - Industrie ^ 】800， I. S. 48 ff.) 

:人。在 18 世纪 前半叶，德国经济学者对历史研究还没 有什么 
兴趣，所以关 f 货币起源的问题，在奥本多弗、波利茨、洛茨、扎卡 
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赖业及赫尔曼等人的著作屮莧木触及 一到劳、艾斯伦、罗 
帝尔徳布兰徳、埂斯和稍前的墨杏德等，才随葑经济，领域内 
历史研究的开姶.再以货吊的起源作为研究的问题 ::. 到现 
在为止，从所出现的沦文来苕，则问题却未得到进展=權勒在货 
币的起源〗_，承认国家与人类悤嘻的两个因素，并认为使这两个 
因素 统合为 _ 的就是贵金属（《货币的理论》， Iheorip 心 Celdd 
1816, S . J 56), 筘夫 曼则将货币的起源再归闪 F 人类的协约 
(XVT 币论 h khre vom GeUie ， 1838, & 】0) ，谢瓦利尔也是 M 样. 
(《货币}^，《讲义}， h monnaie f Cours 111. S .3, 1850)、 对于这个问 
题具有较大意义的是奥车海姆的关 f 货币本质的专著（《货币的 
本质》，/ fevV 也 UT 如1855)。自然，它的意义不在其关于货 
巾起源的特有见解 （ S . 4化），而在其对于成为交换手段以后的商 
品，如 M 失 i ： 其本来的性质而成为单纯的价值票券的说明中，对 
f 他后面这个见解，我们是坚决加以反对的 c 他这个见解基于这 
样 个 看法：即交易圆满迸行以后，货币的有用金属性质，就往汴 
在绞济人的意识中失去，这时，在经济人的意识中，就 A 认为货币 
不过是一个交换手段，其所 ft 有的交换力罱，则为社会习惯所保 
证。这就是奥氏的看法。这个看法自然也是正确的，但货币的有 
用金属性质，若由 r - 什么原因而失去，则很明显，其交换力与其所 
根据的七惯，恐亦将不得不归于消灭。所以，在交易高度发达的 
地方 ，虽 难否定货币为多数经济人视为单纯的票券，但若其有 m 
金属的性质失去，则 t 述说明所根据的错觉也就不存在 r D 

(■'?) 参阅斯坦囚 ：{M 比经济学教科书》〈如 Volksw . > 185S S. 
55)，特别是 尼斯：{杜 T- 根杂志》 ，（7V Ztsd 1858, S. 266) 
与孟森：《罗马铸币史 》 （(ieschidue r^m MUnzu^esens T 1860, Ein- 
loit. VU und MU). 

© 货市的观念与最古的交换乒段——家畜的观念常相结合，弁表现 
f 人部分国家的语3中 D 古代北欧语的 “ nauL ' 既是牛的意思，也 
足货 币的意 思； 古代佛黾斯兰（荷兰最北部的地 Li 名 —— 译者）语 
的既意昧宥家畜，也意味卷货币。哥达语的 “ fkihu ' 盎格 
鲁撤克逊语的 “ feoh ”， 北亨勃里亚浯的 “ feh ” 以及其余一切日尔曼 
系方言的类似文都同时用于家畜、财产与货币等意义（依据 
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K 汽要杂 H Haupt ’ s Zeitschrifiy IX, p. 549， Note 101 上瓦克那格 
尔氏的见解，此外参阅迪芬 巴赫: 《比较哥达语宇典》， Verghichen- 
des Worterbuck der gt)thlsch^n Sprathe f I, 350 S. 2,757; 特伦奇:《英字 
集注》 M select glossary of English a^ords . p . 30 上的有趣注解〉。在 
atid. 11 上有“对于马或对丁货币”的话。在卡斯尔 F. 12 

卜 . 有 "Peounia fihiT 的话 （ Pecunia 是货币 T fih u 是家畜 - 译者）。 

古代斯拉火 语的“ S fcotum”， 是家畜的意思，但也是-个格罗辛（货 
巾的羊位名称，等于！2个分尼——译者）的意思（内塞 尔曼：《立 
陶宛宇典》， IP 如® ntmtA) ，拉 丁语的 Pecunitt T Peculium 等， 
都从 pecu^( 家畜）一字而来，这是一般人都注意到的。雅典人最 
占的货币，似乎就叫 作“夹 or (牛 k 这一字现在还保存在 

“j3ok 加7以扣厂（舌头上的牛转而为仔细而沉默的人）这样一个 
谚语中。这是波勒克斯的臆说，也是一般人所知道的。 
Delcoboion、Tesseraboitm、 Hekatomboion 等字都是货币额的名称 n 这 
邱字有人说并不起源于曾经存在的家畜货吊，而起源于最古的金 
属货币。主张这种见解的人，在从前有波勒克斯与普卢塔克，在 
最近有伯利及其他许多学者。但我则认为这样的见解是比较正 
确的：即在愤用的家畜货币渐渐转移到金厲货币时，最初一头家 
畜的金属价值，就形成新货币的名义价值，从而表示家畜头数的 
词语，就变成金厲铸币及其数额的名称丁。在阿拉伯人的语言 
内，也看得出家畜概念与货币概念的关系，有时既意味昝所有与 
家畜、有时又意味者财产与货吊的 “mar —字，就是这一点的证明 

( 弗宙塔格： { 阿拉伯辞典》， IV, 221, Mamnski p. 
4225.), 

⑦ 比克：《度童衡的研究》（她^ 0 /&咖如 Unters .〗838. S. 385 fT ) ;孟 
森:《罗马铸币史 M G^schichte dey r^mischen Mun^u^sens t i860，S+ 
i69); 赫尔奇：《希腊及罗马的度量衡 》 （Griechiscke u^id r&mische 
Metrology, 1862, Si 124 ff. ， 188 ff.), 

⑧ 瓦格那 格尔： 《古日尔曼的工商航运 业》， （ “Gewertr, Handel und 
Schiffiahit der altam Gemanen' in Havpt、Zeitschrifi IX. 548 ff .); 格 
林：《德国的古代法》 （ D^ische ftetfOsalierthti/ner ， S • 536 ff ■ ); 索特比 
尔 ； 《徳国历史研究中的关于黄金与铸币历史的论文集》 



zur CeschU fue des Gef^riuid Mimzwesen^ in den Forsckungen zur deutsrken 

(^si-fucht^ t l ^ 215. ) j 

⑨斯伦 伦格：《穆 罕默德的生活》 III. S. 139 .)、 

⑭施皮格尔：《阿范斯人圣书》 （ due 劝 i ， deulsche Bearbeitung f K S. 94 
ff.)o 

OLD 利维：《犹太铸币史 》 （Gesehkhie der judi^chen MUnze7^ r S. 7 .) 。 

⑫参阅罗雪尔：《体系》（办脱 m ， 1， § 1 118 t Not. 5. ) c 

⑬普卢 塔克： 《西修斯集》 19); 普利尼厄斯= < 自然史》 U. 1 
18. 3) ;施莱伯：《历史手册》 （ThstAe/iAurAe 为 r GfiffcA, 2_ 67 ff + 240 
ffg + 3. 401 fgg.h 

QJ 克拉维格罗：《墨西哥史》 （ Cesrhi^hle iwi 9 I , Band, Vll , 

Buch, 35, Ahth 丄 ） 、 

⑮在哈德生拜公司所属的许多地方，今 H 还以海狸的皮作为交易的 
计箅单位。在这个地方，3头黄鼬等于1头海狸头白孤等于2 
头海狸，〗头黑狐或熊等于4头海狸，1枝猎枪等于15头海狸（《外 
植} ， Ansl^mi ， lfWS P Nr, 2J J , 爱沙妃亚语的 “ rah， 是货币的意 
思，拉普兰（北极的地名一一译者）人的类似语则是毛皮价值的意 
义（克鲁格：《俄国的铸币》， Zw MiUizhuuie Russlands t 1805) D 关于 
俄国中世纪的毛皮货币，可参阅内斯特、史 A 格译本 （Dtexsetzf. 
von SchlGg^r, 10. S, 9(})o 古语 Kung (货币 ） 本来是黄鼬的意思。 
1610年俄 W 某陆军金柜力敌军占领的时候，发现其中有5450卢 
布的银和 7( KX 】 卢布的毛皮制品 （Kamn^in, XI， S. 183); 罗雩 尔： 
(体系》 T, § . 118.3, 1868); 此外参阅斯托奇劳讦丰 （lk- 
beraeu v. Ran, 111^ S- 25) 

⑯罗宮尔： 《体 系》 （ I， § . 1 H Note 12 丄 

07 C. 关于财富的形成与分配的考察） （ Su/" /a Jorm j et distribul rles rir- 
? S T 25 ed Daire) t 此外参阅罗 言尔： 《体系 > ( System, L S ■ 
166. 1868); 尼斯：《杜平 根杂志 >(Zeiischriff , 1858, S. 
262 丄 

© 关于此点，特别参阅赫尔弗里西：《贵金属价值的周期的变动》 

( V ⑽如 perwdi^hen Schutankuf^en im Werthe der edl^n MetaUe , 
]»43. ) c 
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1 ■⑬在我们科学中从末 t 分注意的这种 K 别+却 t 裒是法律学者们深 

\研究的现象闪为对于法掉学者来说，在被要求赔偿损害的 -- 
1 川场 合及其他许多杨：，这个 K 别问题都只.有实际的意义。例如 

某学者的藏朽被什么人+法夺上向被责令賠偿时，其賠偿价格对 
I 这个¥者来说，或只不过为其藏书价值的一部分。但对重视藏书 

I 交换价值的学者继承人来说，则其赔偿价格，或已是该项藏书的 
梢确等价物了。 

■ ㉚ 在 -尚品 获得货币件喷的--切地方，对于其他商品的评价，都以 
； 这个商品来进彳？，从而这 t 货 T 商品就获得了价格尺度的职能 C 

! 似这个职能卽既不与货币商品相结合，也不是货币性质的必然结 

罘.更小 是货币 性质的前提与原丙，-般来说，货币的确是适宜 
的价格尺度，尤其金属货币以其卨度的代替性与安定性，自为最 
迠宜的价格尺度> a 其他获得货币性质的商品如武器、金属器 
U . 青铜轮等则绝不能用作价格尺度。所以，价格尺度的职能是 
不存在干货币概念之中的。一些经济学者求货币概念于价值尺 
度，显然误解了货币的真正本质。 

㉑ 亚甩士 多德已经认为货币是人类财货交易的尺度 （《伦 理学》， 
▼ Nicom . V t SundIX , 1) ^ 在经济肀者中，认为货币的起源 

1 应完全或主要归因于经济人对亍“交换价值”尺度或价格尺度的 

耑要，并认为贵金属的货币性质亦应! Jj 因于其对此目的的特殊适 
合性的，为这样一些人：即布罗基亚（《货币论办 咖氣 
1743， C . 1， S . 304 ed + Cuat ) 、莱利（《观察集》， Oisemasioni ，1751, 
Cap , VI . Art . I , § ■ ]4 ff .)、 加里安尼（《货币论》 ，/ 卿她， 
1750 Ub . I , c . J t S + 23 ff, undUb . ITX + 】， S . 120 ffdered 1831)' 
吉诺维西（《讲义》， Part . U , L 2, 4, 1769)、 哈竒森（《道 
德暂学体系 》 T d system of moral philosophy i 755; Book II , Ch . XU , 

§ . 2) 、 李嘉圈（《政治经济学原理 》 t Principles qf polit . econ , Chap , 
m ， S . 46, ed . ]846)、斯托奇（《政治经济学讲义》， C cT 如 m . 
pcditigue y Petersh . 1815, I . lntrod . g « n . t S . 8- ff .)、 斯坦因（《国家 
科学的体系 5 uKU ^ i 、 senschqfi ， 1852, I . S , 217 ff T )、 谢 
弗勒(《人类经济的社会体系》， gejsellschq/diche System der men- 
srhiu：hen Wirtscfiq/i T 1867 1 g ■ 60 [) 等。 
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忍这个理沱的主耍代表者可见尸17世纪的英国太哲肀家间，笫布 
斯认为人龙都嵙保存其暂时不用的财产价值的愿望，并指出这个 
保存 I 〗的和容易搬运的目的，可以通过将其财产价值换成金属货 
币的//法而达到（利维扫：《论国家>，必 Pars H , (：. 24, S , 
123+ fjfH - r . 1668), 格电也 M 样（《地方政府论 》 ， t 
Hook II , Ck . 5, S . 46 ff ., 1691，及（关于货币价值上升 的进一 歩 
K 餐 、 Further ronsuieraii^ons cortivmiri ^： raisifig the qf money T [ > 
S . 1， 1698) 对干亚屯 f : 多德的货 rp 见解加以发唛的有班迪 
M , 从指出物物交换听蛑有的 许多闹 难开始，他说自己的财货为 
他人所耑要，问他人所有的财货\则未必为&匕所耑要，因此他必 
须有一种^西作为 “担保 '以便将来 K 以随时换进自 d 所需要的 
么西。这-个袒保职能，就巾迕金篇来桂任（《经济学讲演 XAj - 
哪0 econ ^ o ， I 737 r bei Custody S . J 42 ff .), 将这个理论加以发 
展的.在意大利有奧特斯（<同民经济沿）.认仙 economic nazion / iU 1 
LV 1. e . 1 und I /' ttere ： XV [* S 」258, edit > CustodO 、科纳利（《货 fjl 
杂感 '》 ， jifJIe morteie Ill und : Ijcrtera ad un Wgi ^ latore T S , 153 
lx;i Custodi ) S K 利（《商业^货币的起源 》， IW origin del co / nmercU ) 
F § § . 1 und 2); 住汰闽々迪 h ( C 关干商业与金融的 

M 忆求》， He/lexiofis ^ir ie conferee ^ r t finances ' I 73 K , Chap , III , 1 . 
r . S 95, Dam _> h 在德国有施 3 尔兹干国家肀的书篇:>，处 
^ ^ nefen y 18 S , S . 48 flf .); 在英闽，最近有麦克劳徳刈此理沦加 
以探 H (《政治鲐济学纲要》，心咖他, ecort ， 1858, S , 24) ^ 
© 在帱币 用合属分割为块片时，每一块片本来就其有着交易上所惯 
川的 tM 罗马的亚斯，本來孰泣 &铜一镑、 英国的镑在爱德华 
■[li: 时，按照“陶尔度■衡法'就足包含-■定成色的 d 银-磅 
法闱的 m 佛在査理太帝时，按照“特罗依度罱衡法”，也是 R 银 
磅-英国的先今勺便土，也问样是交易上 •防 用的在亨利_、_ 
叶的某一法 f 4? 上，有这样.•句 话：〃一夸 持小麦若值12九令，则1 
个白面包就应值 il 先令4便±：”（参阅亚当■斯密： （0 富论>, 
Weaitk of nations , B , [, CK . 4) 奥地利的马克、先令与分尼，如众 
所周知，也原来是交易的重由于后代铸币发行者屡次铸造劣 
屮的结 粜 + 在大多数国家内，此贵金域交舄重鼋，就与通常时交易 
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重最相背离，这种情况实大大促进了误认货币具有“交换价值尺 
度”的见解，但在经济正常的国家屮，国法不过是规定出贵金属据 
以进行交易的标准而已。近来有些国家，试图在不妨碍交易便利 
的范围内，再使交易重童与铸币重量相一致。如德国与奥国，就 
试图以关税镑作为铸印制度的基础。 
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附录 

卡尔•门格尔及奥地利 
经济学之基础 # 



现 


代奧地利经济学派的所冇分支追根溯源都来自于 
妗尔•门格尔的著作，尤其是他那本187〗年出版 
的《国民经济学原理》（以下简称《原理》）。作为开 


▼ 山祖师.门格尔思想的许多方面令人迷惑不解，他的著作时 
® 至今 H 才开始完全为人理解。我们读他的著作越多，也就 
1越发意识到他的思想之复杂 = 他遗留下来的悬而未决的问 
i 题在现代奥地利学派中至少派生出两派不同的观点。 

20世纪除释门格尔著作的两种截然不同的方法都证 
实了上述的事实。门格尔一方面能够而且已经被看作新占 
典经济学当之无愧的奠基者，另一方面则又被奉为挑战新 
古典正统另•派经济学的创始人/ £ 这两种解释都可以从 
他的著作中引经据典，寻求支持，虽然我最终认为强调门格 
尔小 同于 新古典经济学的说法更令人信服，但这亦非定论 C 


> 本文译自 Kara { 奥地利经济学在美国 —— 传统的变迁>第二 

章： 



本章的核心就是 N 论门格尔苫作屮模棱两町的 篇幅。 
这些篇幅导致了后人在解读 n 格尔真实思想的过稈中出现 | 
的大量分歧。但足首先应孩指 出的是 ，在经济思想的发展 1 
中，出现对立的评价门格尔地位之观点的原因，在于不管是 | 
他在世的时候还是死后多年，人们都较难接触到他的著作。 

门格尔著作不多，却力臻完美，他后期积数十年精力修 
订的《原理》的第一■版，却劳而无功.至死未能付梓@，同时， 

他还拒绝重印首版，故而更年较一代的经济学家无缘直接 
阅读他的著作，以从中获益。因此，尽管自奥地利学派创始 
以来，众多对奥地利卞派信奉程度不一的经济学家便不断 | 

I 

地积极参与学术争论，可是貞到近来，此学派的开山祖师门 i 
格尔相对而言仍默默无闻，他的观点是经过两位大名鼎鼎 I 

I 

的学生，即维寒尔与庞巴维克的冇选择的传播，才得以被介 ’ 
绍进人乜流职业经济学圈屮、这两位学生备自阐发其对门1 

| pH I 

格尔的 理解、 相对而言，即便在门格尔在吐时，在奥地利以^ 
外 ，也 儿乎没有经济学家拜读门格尔的扛鼎之作《原理》的 。 t 
因此之故，门格尔在奥地利之外的名声，与其说来自他 j 
重要的理论经济学，倒不如说是出自日后那本文字激扬的 if 

■ 月 

力法论著作，在20世纪初期，门格尔因为这场方法论论战 
而名声大噪。然而，后来众多经济学家却一 U 咬定，这场奥 
地利与德国历史学派的论战是在浪费职业精力。 

因而，在将近一个世纪里，就理论经济学成就而言，门 
格尔儿乎只足被简单地看作二:位“发现”现代新古典经济学 
的革命者之20世纪经济学思想史的教材、本接一本 
地称誉门格尔与杰文斯、瓦尔拉斯共同发现了主观价值理 
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I 论，凡其是边际效用递减理论。然而，由于门格尔是用文字 
咐不是数学论述价值理论，这些教材都认为，相对于其余两 
位，门格尔思想的科学性要弱一些。他们责备他明显地不 
貝备数学技巧，以致其理论表述缺乏应有的严密性即便 
如此，作为创始人，他依靠文字而非数学，并未有损于他在 
间行中的声牮，他还独立地发现了新古典经济分析的核心。 

不仅如此，传统教材还交口称赞他的原创力。一般说 
来，原因有二 ：其一 ，他表述的理论结构，引导其门徒维塞尔 
沿着他的边际效用递减理论逻辑延伸，发展出机会成本概 
|念。此外，便是从高级财货理论中推导出要素归属理论。 
几乎整个20世纪，世人都把这些看成早期奥地利学派的主 
要和实质性的经济思想成就。 

当然，对于这些成就意义的评价不一。如果说主流经 
济学称许门格尔理论，视之为更正式地融人传统经济学的 
先行理论的话，那么早期奥地利学派则倾向 f 认为，它们已 
完满无缺地奠定他们派别的经济分析基础。因此，在主流 
经济学家看来，门格尔的边际效用理论，是不甚完美地表述 
数学般精确的边际效用递减 理论； 而某些后期奥地利学派 
人上，则把它视为对个人理性选择原理的完美表述。换言 
之，新古典经济学家们认定他的髙级财货理论走进了理论 
的死胡同，而奥地利人却尊之为经济周期理论的先驱。 

I 

一般而言，经济思想史教材反映了职业经济学家的共 
识。他们认为新古典经济学重要的见识迅速而无阻碍地流 
人主流经济学中，而奥地利经济学派只是新古典经济学发 
展过程中的一个插曲，令人称奇 的是， 20世纪20至30年代 
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奥地利经济学派 G 己居然亦附和这个看法。所有经济学教 
材都采用 r 这套简明的划分体系，绝大多数经济学家也是 
食用这个体系理解其专业史的。但70年代之后，这套体系 
便土崩瓦解了。 

I 

门格尔的《原理》到50年代才姗姗来迟地译成英文，而 i 
对他的贡献进行认真的重新评价，则更是迟至70年代方才 
炤动。1972年，为纪念边际革命-百周年，施特莱斯勒撰 
文发问 ：“奥 地利学派在多大程度 h 算是边际主义者？”他的 


M 答是“并不是很大紧随其后的是希克斯和 W , 韦伯编 
辑的组 论文，其中一篇名为“卡尔•门格尔与奥地利经济 
宁' 该文主要是重新评价门格尔的资本理论，1975年威 
廉•贾菲则写了“门格尔、杰文斯和瓦尔拉斯之分殊”。他在 
文中争辩说，边际革命中几位英雄差异的方面要远比共通 
之处重要。1978年，《大丙洋经济杂志》出版专刊研讨门格 
尔及其 与当代 经济学理论的关系：其中拉赫曼的《门格尔 
及边际主义革命》短文对丁现代人重新解读门格尔尤为重 
要。以上这些研究的结论都认为，不能再把「]格尔简单地 
当成萌芽时期新占典的经济学家。 

虽然重评门格尔的诸家各执一端，但都不约而同地突 
出 一 个主题，即-些经济学家把门格尔仅仅描述成-位用 
文字而不是数学来表述边际效 ffl 的理论家，未免失之简约。 
冇人争辩说，门格尔的《原理》实质上是探讨经济发展而不 
是边际效用理论，有人则表明在门格尔理论中“无知”和“错 
误”丙素的地位十分重要，甚至还有人辩称门格尔的成就与 
其说是完成 r 主观上义革命，还不如说是开启了这场革命。 
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j 述作者都声称百余年来我们_釭误渎门格尔，他远非 ： H 
■ 冇相 [_ n ] 思想范式研究同 n 划的科学家 中的位 ，或默顿 
所谓科学发现中“重合”的一个事例，他的思想轨迹迥然不 
fnj j _ -般文献〗 .:一 经突破，随后 ： 十多年便是对门格尔 
. 持续4、断的電新评价。只不过这次强调 r 他与新古典理论 
之间的益异而非共同之处。 

尽管新近发现的许多门格尔学术成就不容置疑，但人 
们免不了奇柽“难道以前对门格尔的解释完全错 r ”？ 难道 
这仅仅是因为通过第手材料，然后再戴 t 新古典的有色 
:眼镜研究门格尔所致？或者这种 m 读门格尔只是反偶像崇 
拜者所希望的 种夸大 其辞，很大杩度上为的是替20世纪 
后半期方才起步的研究纲领寻找合法的先驱者？谁是真止 
的门格尔？尽管他出色地洞见经济现象，难道他 只是位 
t 囿于交字分析的新古典经济学家？抑或他奠定 r 将人类社 
| 会行为理论化的一条革命道路9这种人类社会行为理论与 
I 他 R 代的新古典成员的假设和所要寻问的问题都不尽相 
i 同 ( . 

细细品味门格尔的原著，就不难理解双方都 H 之成理。 
这两个“门格尔”都源起于他的《原理 > 和方法论著作《关于 
社会科学、尤其是政治经济学方法的探讨》（以下简称《探 
讨》）=读者所注意的门格尔只是在经济科学中与读者兴趣 
最为契合、背景假设最为相同的门格尔罢了，因为从《原理》 
中你都可以找到这两个 n 格尔，但没有哪一派能完全统一 
门格尔著作中截然不同的部分， 

但是，如果两派解释都可以从门格尔著作中得到支持， 
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那么，哪一种解释史接近他的真实意图呢？当然，也许会冇 
人争辩说这个问题是在耍滑头，因为它与我们解读其著作 
毫无关系。一个人永远+可能钻入某人心中来探知他要写 
什么，人们所知的 h 是他实际上写 r 什么。然而，即便我冒 
4、 能 q 圆 k 说之险，我仍认为用新力法解读门格尔要优于 
114的方法，并 a 史吻合门格尔的著作」一个人要接受旧派 
解释就+得不贪弃大部分门格尔的著作，至少要多于接受 
新派所要舍#的，迸而^之，我们虽然不能解答他的意图何 
在，却吋以检视他文章中力图解决的问题，从中理出其写作 
意图的 线索。 

门格尔是出于两个丰.要 y 的才提笔为一批特殊读#撰 
写著作的，这批特殊读者就是德国历史学派。他的写作0 
的 ， K -是彻底驳倒为人所蔑视的劳动价值论，代之以紧紧 
转绕着个体选择的价值理论；其二是表明这种价值理论能 
史好地为历史研究提供一般的综合理沦。尽管第 ■个 H 标 
大体 I :与杰文斯相冋，而稍左于扎尔拉斯；第二个标则开 
启了另1条不间丁传统经济学的推理过程的思路里然在 
19胜纪末期的所谓方法论大战屮，门格尔与施莫勒的论战 
给人留 r 辛辣、刻薄的印象，似他实际 t : 相当尊重历史学派 
的研究，所以才会试图发展出一套经济增长与发展理论以 
提示德国历史学派的研究。咁他所信奉的经济理论也足从 
个人行为的理论开始的，这就使他的理论相似于（不是等同 
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于）新古典经济学 I 门格尔从未集中其所有零散的文章，并 
加以统一的解释。这造成了门格尔学术成就中许多矛盾之！ 
处，亦有助于我们理解现代奥地利学派许多主要冲突乃辛： 
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未来町能的 争论- 


一、 作为一个不完全的新古典 
主义者的门格尔 


M 初把门格尔仅仅当作一个边际上义革命者，究其原 
| 因，当然主要归因于门格尔那套主观主义和个人主义的价 

I 

. 值珅论构成了其经济理论中核心的统一的原理。 一 如杰文 
!斯、乩尔拉斯与德国历史学派，门格尔相信李嘉图的劳动价 
值论是站不住脚的。门格尔没有把价值基于客体或人类行 
为之卜.，相反，他认为价值来源丁个体对能够满足其需要的 
T, 有用财货的估价。 

| 如问其他发现边际效用递减规律的人-样，门格尔提 

| 出，首先，人类各种需要的重要程度存在着一定的秩序等 
m 级;其次，人们连续享用某一财货单位越多，满足程度也就 
越低。这就是我们所知的“边际效用递减规律门格尔 
由此博得了边际革命发起者之一的声名 ，但与 此同时，他表 
述这个观点的方式又表明他并非是一个纯粹的新古典主义 
者。 

n 格尔用图表阐释其理论，表中假设-个消费音面对 
着七种数量不-的财货，它们的重要性递减程度则以数宇 
表小 .他争 辩道，消费者对-种财货的满足将随着另外一些 
财货的满足而进人均衡。但是，因为他没有给出一个收人 
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约束 ，从 门格尔的表屮得不出这位假定的消费者将达到一 
个什么样的消费均銜。因此，人们只是嘉许他发展了新古 
典的消费选择理洽。此外，人们述认为门格尔接下来的所 
有有关分配财货数量越多、其使用意义就连续下降的讨论， 
是在用不甚精确的文字揭示同样的效用最大化主题 

这还不适不把门格尔当作最初的新古 典主义 者的唯 i 

原闶。尽管人们可以为新古典经济学的完整定义争执不 I 
休，似很明显，新古典理论就是市场竞争变动程度决定均衡 
价格的理论。从这个意义上说，门格尔当然是个新古典主 
义者。他的交換珂论甚是特别，是一个实物贸易模式。在 
这个模式中，个人完全依靠互相估量边际价值来以马易牛， 

价格也被指明落在标准均衡限度之内。不仅如此，门格尔 
还探索 I ■市场规模扩九后对价格的影响。他指出随着交 M 
荇数 M 的增多，均衡价格的范围也越来越小。在这些事例 r 
中，他不仅推算均衡价格，更是把价格特意描述成“任何两= 
个经济个体之间经济均衡的标志”。 卡 

设定经济交换限度的整个概念暗示着人类行为以某拽 ^ 
均衡为基础，门格尔认为真实的经济均衡只是局部的和 | 
短暂的，世界的特征更多地表现为变动不居，而不是均衡状 | 
态但是我们述是能够定义不时地存在于真实世界之中的 | 
均 衡:经 济交换的基础通常是变换的，然而，我们发现交换 f 
事务永久的持续性现象。但是，甚至在这个通过我们深人 I 
观察的交易的链条中，我们也能在特殊的时段、…些特殊的 | 
人作特殊种类的财货上交 M 静止的点。在这些静止的点 
中，没有财货交易的发生，因为一种交換的经济限制已经达 | 
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到 J % (参见《原理》中文版，上海人民出版社1958年版，第 
128 页)⑨ 

在匕述一段文字中，门格尔简单明了地描绘出局部均 
衡概念。在口后他写的方法论著作《探讨》中，他也多次探 
讨 r 经济价格 一 这个概念类似 T 一般均衡价格。他认为 
只冇当人们起而保护自己的经济利益，对于实现自己目标 
及相应手段具有完全的知识 ，理 解了经济环境（知悉所有市 
场机会并将其计人个人核算）以及有追求自己目标的自由 
时，才会有确”的价格。在这个讨论中，他把经济价格视 
为一个基准点，以此衡量现劣价格偏离那些充分反映经济 
意识的价格的程度^^近似于一般均衡价格。 

自然，由他的财货边际价值递减理论，物物交换的贸易 
模型，以及对市场条件变化下的价袼的探讨（而且这种探讨 
吋完全被解释为对完全竞争市场登峰造极的理解，并且，他 
的“完 全的经济环境”就是具有完备的相关信息、所有价格 
等于成本等的一般均衡），有人争辩说他是一个早期的新古 
典主义者。不仅如此，他文章中预见到的新古典理论还相 
当超前，诸如，他讨论了交易成本对价格的影响，提到丁商 
标与专利也是一种经济财货，并且还简略地提及公共财货 
问题。 ® 


毫无疑问，门格尔著作中新古典推理的例子不胜枚举, 
然而把他解释成正在成型的新古典经济学家却需要有意识 
地忽略使他产生类似新古典观点的语境，人们必须要舍弃 
他多次谈及的知识，丟开他对制度功能及其产生 的讨论 ，忽 
略他清楚描述调整过程的重要性以及他对人类进步的论 
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述。然而，恰是当我们考虑到这部分内容，才越发明白地认1 
为门格尔是新古典经济学家的观点只是一面之辞，从另一 1 
个角度看，可以认为门格尔确实创立了一套不同于新占典 
的奥地利经济学派理论。 


二、独树一帜的理论家——门格尔 


在我们开始理解门格尔作为提供了替代新古典之观点 
学说的经济理论家时，首先必须考虑他的写作语境。随着 
主流经济学的兴起和发展，职业偏见使得经济思想史家们 
在20世纪穿期低估了门格尔深厚的德国经济学和哲学的 
基础。这个忽略着实令人吃惊。因为19世纪德奥两闰学 
术界不仅关系密切，而 an 格尔还把《原理》一书毕恭毕敬 
地奉献给后来被人们誉之为德国的历史学派领袖和奠基者 
的罗霄尔博士。 ® 

德国旧历史学派包括罗雪尔 、尼斯 ，还有希尔德布兰 
德 。 他们共同反对英国古典学派及其方法上合理的概念， 
学派的成员一致认为经济规律不同于物理学规律，因为人 
类的动机要远比一般利己主义者所承认的假设复杂得多 3 
故而，经济规律不可能从简单原理推导出来，面只能经过细 



致地研究具体的经济史实，通过归纳过程才能得出这些规 


律 C 他们所反对的与其说是理论，还不如说是李嘉图派单 
一的因果演绎理论，他们甚至还渴望能把历史方法奉为经 



济分析的唯-■圭臬。 

那么，为什么门格尔要把他首部理论大作献给罗雪夕 K 
呢？道理很简单，他相信 G 己已提供历史研究一般的综合 
理论。@并认为没有处理历史之中人类如何行为的理论，就 
不 nj 能令人满意地解释历史上的经济现象。门格尔有关人 
类行为的理讼，尤其是价值理论解答了人类如何与财货产 
生联系以及所导致的历史变革的问题。门格尔曾经说过他 
是在病态的九奋中写就《原理》的。这种情感状态，倒是与 
那些坚信已经找到解决 T ■古之谜的方法，并念于贏得 
他们老师赞同的人的心态完仝相同。 

门格尔没有如愿以偿地成为德国读者心目中拯救历史 
学派研究纲领的英雄，而他的志向也并不有助于解释那部 
分不同于新古典的经济学思想。事实匕如果我们考虑到 
他与德国知识界前前后后的关系 f 就有可能理解，那些与新 
古典观点水火不容的文句，对丁前后连贯地解读门格尔思 
想的至关重要性。我们尤其还要进 步 注意门格尔思想中 
有关知识、过程、计划及制度成民等不易理解的东西。 


三、门格尔的假设 


门格尔《原 理》 开篇之语就与众不同，大异于一般经济 
学课本，一切事物都受到因果规律的支配。这个大道理是 
没有例外的；并且，我们若要在经验范围内，去找寻这个原 


▼国民理 
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理的相反例了 ，也 将是徒劳无益的。不断迸步着的人类发 1 
展，不但没冇动摇这个原理的正确性，而且还使人们对于这 
个原理的适用范围的认识比从前更为扩大。所以对这个原 
理的不可动摇的和不断增 於的 承认是与人类的进步相结合 
的， n 格尔的这番话语道出了《原理》的核心问题，我们也 
从中了解到他对人类进步或者更特別地说是人类财富进步 
原因的饶有兴趣的解释。一如旧历史学派，他也关注对历 
史变革进程的理解，但又不像同时代的德国人，他试图把他 

的历史进程理论，建立在包括人类行为与物质原因的因果 
理论之上。 


但是，是什么样的因果关系导致 r 人类财富的进步? 
这个问题使他发展出一套人类行为和人类价值的一般理 
论 r 在新占典经济学传统中，经济问题就是在各种竞争性 
目标下稀缺资源的分配问题^《原理》虽然没有否定这个观 
点，但 n 格尔把人类曲对的经济问题置于更为宽广的背景 
中 c 如果人类拥有他们相关需求及周围环境的知识，并 II 
有能力影响他们的生活条件，他们才能经济化他们所有的 
东西。门格尔认为只有通过知识和行为才能满足人类固有 
的需求。因此，为了合理地决断经济事务，首要的经济问题 
就是要知道“事物以及人类欲望满足之间的因果关系”。 

比起典型的新古典经济学家，门格尔要少些想当然 r 
举例来说，他罗列的有用物成为财货的前提条件就十分周 
密： “1 : 人类对此物的 欲望; 2:使此物能与人类欲望满足保 
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持着因果关系的物的本身 属性； 3:人类对此因果关系的认 
沢;4:人类对于此物的支配，即人类事实上能够获得此物以 



满足其 欲望， （参见《原理》中文版，上海人民出版社1958 
年版，第2页）我们可以把第 个和第 四个属性看作是在表 
述偏好和约束。但第二、第三个因素却在传统经济学找不 
到相应范畴。第二个因素是真实客观的条件，即那些事物 
能提供人类追求的0标，但是第二个因素——知识是经济 
成长的固有的核心部分■^在新古典经济学中是作为一个 
假设而存在的。 

事实上，贸穿《原理》全书，门格尔始终强调知识、权力 
以及追求经济福利与发展意愿结合起来的重要性。经济生 
活围绕着知识、权力而展开。所谓的知识便是 指：事 物与满 
足之间因果关系的知识 、一 级財货（现在我们的术语就是资 
本财货）与更髙级财货之关系的知识、财货可用数量方面的 
知识、贸易机会的知识，而且，权力则使知识得到最佳的利 
用。获取知识是人类争取经济福利的斗争中不可分割的部 
分。 

我们看到门格尔在《原理》一书中，不厌其烦地举例说 
明财货及其满足人类需要能力之间因果关系的知识的增 
长，是如何推动人类进步的。实际上，他直截了当地批评亚 
当•斯密把劳动分工的深化当作财富来源的观点过于狭隘 
了，他争辩道 :“至 于人类所能支配的享乐资料的数量，这时 
虽然还受着人类对于物的因果关系的理解能力的限制，以 
及也受到人类对于这些物所能支配的权力范围的限制，但 
除此以外，就不受其他的限制 r 。 ……将来人类经济的进 
步，可以从上述进步中求得其表观的尺度，(参见《原理》中 
文版， L 海人民出版社1958年版，第23页） ® 有意思的是, 


▼ S 民理 
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门格尔热情而积极地支持知识增长产生进步的观点，却引 
起拉赫曼在1978年撰文批评他不是 - 个纯粹主观主义者。 

门格尔相信存在着客观自然规律，财货或多或少具有 
满足人类需要的属性。因此，人类需要去了解财货的属性 
及其满足需要的能力之间的因果关系。但人们也许既不能 
正确 认识财货的客观属性，也会错误地了解其需求性质。 
比方说在远占时期，人们相信巫医会治愈疾病，但随着知识 
增长，他们就会意识到这个信念大可非议，故而，门格尔的 
术语辞典中还专门冇“虚拟财货”一词。 

对于一个纯粹主观主义者，“虚拟财货”无疑有些自相 
矛质。@如果是由个人的主观估值来确定财货，何以一种财 


货较之其他财货更有虚拟性呢？门格尔的答 案是： 虽然任 
何时刻价值都依赖于主观需要的评估，但假以时日，人们显 
然能够懂得知识并纠正谬误。 

如果有人想继续讨论进步，那就得界定其内涵。门格 
尔没有依据 M 民财富来表示进步因为他认为人们不可能 
采用一种足够精确的方法来累计个人财富，从而产生这种 
颇有意义的国民财富衡量标准。⑮进步的衡量标准只能是 
个人标准。然而，如果一个人认为即便依据后来得到的知 
识，个人的估值也永远不可能错误的话，那么人们如何从对 
人类需要之满足程度的主观评估来估值财货呢？但可能会 
在…定意义 h 理解错误，即一旦得到更好信息，他们就会意 
识到错误。巫医客观上不能治病，进步便意味着人们开始 
认识到这一点并代之以更好的医疗 方法： “一个民族的文化 
愈髙，人们对于物的真实本质和固有性质的研究愈深，则真 
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1 实财货的数 目 就愈大，而虚拟财货的数目就愈小。在经验 
」：，凡真实财货最贫乏的民族，其虚拟财货的数目通常就愈 
大，这事就是在‘真认识’即知识与人类的福利间存在着密 

切又系的有力证明 c ” （参见《原理》中文版，上海人民出版社 
' 1958年版，第4页）时 

门格尔对人类文明进步的论述在《原理》中可谓俯拾即 
是，以免丁•我们很难否认他写作的主要目的在于提供一套 
经济发展理论，而非静态的经济分配理论。一旦明了这一 

I 

点，我们就会大惑不解于为何人们要用另一种方法解读《原 

理》。 

进步是财货及其人类需要满足之间因果关系的知识不 
断增长之结果，侣它有着一个新古典研究方案忽略不计的 
i 维度，即时间维度。门格尔认为“因果观念离不开时间概 
念”，因为变革过程包含着发生和变化，而这些只能借助时 
间过程才得以想象。 

人类生活在时间之中，故时他们不但苫恼于有关周围 
环境及其需要的有限知识，而且还得现在作出在未来才有 
结果的决定，人类的无知与永不停止的增长知识的尝试，预 
示着其经济活动决不只是被动和反应性的。人类必定有某 
种学习过程，采取 S 别于过去的一些行动以走向未来。人 
类在时间隧道里致力于有目的的行动，来满足自己需要。 

门格尔的高级财货理论，尤为明显地体现出他对人类 
行为中时间因素的关注。消费财货是第一级财货，而生产 
它们则要经过一些必需的中间阶段。因而，满足消费，人类 
必须先生产较高级财货，再由它们制造出低级财货。然而 T 
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3 人们投资财货时，他们甚至无法确定牛产过程中时间多 
变的性质^ 

强调生产过程中时间的重要件是早期奥地利学派资本 
理论中众所周知的 特点， 它衍生出与众不同、屡受批判的 
商业周期坪论。 m 是，门格尔冇关时间的经济学观点并非 
仅存 r 资本理论，其著名的价值理论中就具有时间特征，只 
+过人彳 fj 不大广解而未加注意罢了。 

我们知道门格尔的价值理论被认为是简单、小完善的， 

它只是近似 f 给定信息茶件下的消费均衡理论。但是，这 
种解释是人们掐头太尾、仅阅读他理论的中间部分所致。 
我们必须看到他在阐明边际效用理论之后 ® ，紧随而来的 
M 是对个人因未来不确定性而要制订计划的讨论。 

I 

为了充分满足需要，人类必须预期在计划实行期间他 1 
们的需要和资源状况，以便采取步骤，克服资源的任何潜在 T 
的短缺，制吖这个计划，述必须考虑到需求会因时而变，_ 
因此针对意外事件还得有一些计划。 @ 但是作出估量后，- 
M 人们通常估 M 的资源出现短缺，他们就会搜肠刮肚地铩 
找额外资源。经济行为远非只是在竞争性的各项目标中分 
配资源，它需要预见、想象、计划和行动。计划的整个内涵， 

就是指它是在时间之 中展开 的过程。 

既庸®疑，门格尔著作屮不乏均衡状态的表述 .但 它却 
因门格尔关注积极行为时不引人注目。让我们考察一 K 他 
的交換和价格理论。不错，人们可以将它视为门格尔在煞 
费苦心地定义均衡价格，但更准确地说，它实际上是一套经 
济过程理论。他写道，人类从事于经济活动，一般都遵循 
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! 着尽可能地完全满足其欲望的原则，也就是说，人类都从外 
: 物屮探索其可用之物，并将其置于自己支配之下，以改善其 
. 经济状态。人类既遵循这样 个 原则，则在上述情况之下， 
自必热心加以研讨，以期能利用它去尽可能更好地满足其 
欲望”（参见《原理》中文版，上海人民出版社1958年版，第 
120页显然，门格尔笔下的交易者解决的不仅是最大化 
问题。他们积极地寻找交易伙伴，并利用人们之间估价的 
不同性。再者，因为交易活动需要知识和努力，故不是所有 
的人都得到相同的结论。真止的贸易将依存于因人而异的 
真实环境。经济学家的任务就是发现那些找到贸易伙伴, 
个人就会互相交易的规律，并发展这些一般规律，以说明在 
一个更成熟的市场下价格形成的过程。因此，门格尔的价 
格理论，最初是在描述对经济价格的种种限制，而不是尝试 
t 着去决定均衡价格 

取 在解释日趋激烈的竞争对贸易和价格产生影响时，门 

格尔进一步地揭承贸易和经济均衡之间的关系。他一改新 
古典典型的论证次序，以孤立的垄断开始，并接着指 出：随 
着市场中买卖双方人数增多，潜在的价格范围是如何越来 
越小的。门格尔所强调的，与其说是在不同市场模型下推 
导出均衡价格，还不如说是在给予一种分析性的历史解释， 
来说明竞争的激烈化如何导致价格越来越低、产品越来越 
多，以及每个经济机会更完善地得到利用。事实上，门格尔 
有关价格形成的篇章，构成了其对经济发展特征、而非均衡 
价格的分析。 ® 

门格尔相信，进步标志是知识不断增枝、产品日渐丰 
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富、经济体制和义系越发复杂和稳定，并更好地满足人类需 j 
要。随着人类知识的增饫和进步，真实价格也就更为逼近 
经济价格。经济学成了一门专门解释这个进步如何可能的 
科学。 


四、方法论 


门格尔原本打算写的经济学著作多达4卷。《原理》只 
是头卷 c 炉其余 3卷未能完成，至于《原理》本身，虽然反 
复推敲和修改，但他本人始终未能满意而迟迟未交付出版。 
而他另一本主要著作则是探讨方法论的著作，即《探 讨》。 
此书的出版，乃至被学界所承认，都颇费周折。这解释了为 
什么门格尔会具有早期新古典经济学家的名声，也说明了 
人们何以如此长时间地忽视他与历史学派的关系。 

《原理》出版后，在奥地利广受欢迎，它很快确定了许多 
奥地利经济学家的研究方向。这些人日后成为奥地利学派 
的屮流硪柱。该学派阵容庞大，成员有门格尔及其两位大 
名鼎鼎的同事 ：维寒 尔和庞巴维克 c 在奥地利以外名气稍 
逊的还 有：萨 克斯，科莫齐恩斯基，楚克坎德尔和施拉腾霍 
芬。他们的著作都承袭门格尔的思想传统。但是德国人却 
没有像门格尔所期待的那样欢迎他 C 


虽然 n 格尔认为他填补了历史学派纲领中的理论空 



ft ， m 不幸的是德国人却从未如此看待他的理论。诚然，罗 
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雪尔的 n 吻相当温和，甚至还略微赞同地评论《原理》。但 


连他也不认为这本书是在拯救老历史学派。或许，门格尔 
对德 M 人的冷淡大惑不解，于是他在1875年着手撰写第二 
本著作《探讨 I 从 P 名中就可以知道门格尔所讨论的是理 


论、历史和经济政策之间的关系。到20世纪中叶，门格尔 
〜] t 因此书而名声大噪。 



门格尔将经济学分为三个相关领 域：历 史统计部分研 
究经济现象中个别的和独特的方面；理论部分则探讨经济 
现象的一般性质；国家经济的实践部分则大体上等于经济 
政策。尽管历史学派钟情于经济现象中的独特和具体方 
面，可门格尔争辩说，如果没有精确法则 （exact law ) 以及经 
济理论，他们的研究就不可能完美无缺。因为研究就需要 
建立起那些构成典型关系的各种理想类型，历史资料只有 
作为这些类型的某些方面才能被人理解。经济理论则是由 
一般类型和典型关系的精确法则构成的。 © 

里然门格尔坚持经济学的经济规律具有科学性质 T 但 
他和历史学派一样都认为这种科学性并不意味着其规律与 
物理学规律别无二致。经济学规律显然并不像物理学规律 
那样严格。但这种现象并非经济学所独有，事实上其他学 
科亦然 D 事实上，所有的科学的严密程度都参差不齐，即便 
在自然科学中，其规律称得上是绝对严格的学科也不多。 


那些只表明经验法则的学科的价值也不言自明。无疑，日 
后米塞斯和哈耶克所称的自然科学与社会科学的差异便来 
源于此。 


经济规律之所以异于物理学规律，乃是因为这些规律 
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足在一 个非常复杂的现实屮体现的。在这个现实中，经济 
规律的后果会因为可观察到的人追求非经济目标而改变 
所以，一个人不可能通过指出一些相反的经验事实而 否定： 

I 

经济学规律。这样的程序，无异千用测 M 二角形来验证几 
何学的规律。 @ 但果真如此，那怎样用因果规律来解释这些 
半件呢？ 

与门格尔自 a 所称的培根式的“经验实在论”，即自然 
科学研究//法相反，他拥护社会科学采用“精确研究方法”， 

致力于明 ri 每件真实事件中最简单的要素。正是因为它 ； 
们最简萆，所以它们必须被认为具有严格的典塑意义。在 
经济学中应用精确研究方法，事实上意味着，我们必须把人 
类现象化约为最简单的原始构成要素。对门格尔来说，经 

I 

济理论中最简申的要素就是人类的估值理论，从它可以推 
导出更复杂的经济关系。很明显这是一种个人主义方法 ▼ 

附 

论。 录 

颇 U : 人值得注意的，是门格尔用来比较精确研究力法 t 

与研究经验现象的经验实在论研究方法的例子。因为门格 % 

尔在解释均衡结构时也使用这个例门格尔声称，即使 I 

在真实世界中人们极少观察到经济价格，人们还是可以用 I 

精确研究方法来预测经济价格。然而，虽然预测经济价格 I 

的规律真实存在 IM 且十分精确，但是由于非经济环境，价格 f 

在经验上的表现却是变动不居的。实际上，如果真实世界 S 

真的具备了经济环境所需的全部条件，比如最大化、信息完 

备、行动完全自由等等，倒是令人惊奇的。真实价格总是偏 

离经济价格，而经验现实主义的作用，是以经济价格为出发 
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点，发现两#的偏离程度。 何是 门格尔却从未解释在没有 
经验价格的情况下 ，一 个人足如何发现经济价格的 e 故而， 
他似乎创设了 套让人无法使用的比较标准。由此可以看 
出门格尔的论证和传统经济理论之间的相似性。后者以经 
济价格理论为前提预测真实价格的变化方向。 ® 


五、无意图秩序理论 


门格尔在其第 * 卷著作中就已经开始探讨方法的地 
位，似多少+太令人信服;第二卷则气量狭小地批评了历史 
学派的局限性。第二卷篇幅最短，但理论成就最为重要。 
它表明从《原理》中发展出来的个人价值原理，能够提供一 
种历史理论、一种系统的社会变迁理论。该书远比其他著 
作更清晰地说明，人类行为理论如何一清二楚地解释了历 
史所描述的社会制度的兴起。 

循苏格兰启蒙运动之传统格尔规定“精确研究方 
法”的问题，是去发现“在没有公共意志引导下，那些提供公 
共福利并对其发展有重要意义的各种制度是怎样建立的？” 
门格尔的答案是，个人追求各自经济利益的时候，也惠及他 
人，从而扩大了他的潜在收益的知识或逐渐增强其追求利 
益的能力，最终彤成了承载这些知识和能力的制度。门格 
尔用货币、法律、语言、市扬等社会制度和社团，乃至国家本 
身的起源等为例子，论证他的思想。 
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门格尔在《原理》一书中，首次通过讨论货币的起源来 
发展出一般秩序理论。货币是个人在实物交易中，试图提 
高满足自己需要的机会时产生的无意图结果。因为实物贸 
易体 制中， 需求双方互相满足要眾有一次成功的交换。因 I 


此，-些人发现如果他们用市场性更低的商品来交换市场 
性更高的商品，就能够增加它们的交易机会。一袋小麦显 
然要比〜双定制的鞋子更容易与其他物品交换。最后，当 
人们最终满足了他们的需求，越来越多地从事间接贸易，把 
市场性较低的商品交换成市场性较髙的商品，结果就出现 
了一种制度化的充当货币的商品。货币的产生过程既不是 
有意识的设计，也不是先前就可预测的产物 。经过这个过 
程产生的制度绝非人类刻意追求的结果，而是各个个体有 
意识的经济行为所导致的无意图结局。 


尽管门格尔煞费苦心地以货币为例，阐述无意图秩序 
(人们也许会争辩说他只是解释了这个例子），但在《探 讨》 
一书中也多次提到了其他事例。当能力有别，职业不同的 
人定居在新的地区时，因为他们相信将会有更好的市场使 
他们的技术有用武之地，所以新的居民点就会蓬勃兴起。 
而国家的产生则主要是经过 H 益增长的合作，各个家庭的 
居住越发紧密，于是出于共同利益的需要，他们才决定联合 
起来。门格尔争辩说，绝大多数社会组织并不是人类有意 
识设计的产物，而是指导人们走向更为个人化目标的人类 
行为的无意图结果 c 这正是人类社会中有机发展的本质 
门格尔所讨论的有机秩序尤为有趣，这倒不仅仅在于 



他对这些秩序所进行的描述，更在于他提供了一个简要的1 
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理论来分析这些秩序是如何发展的 f . 在论述 货币历 史的起 
源吋，他提到某些人比其余人吏敏锐地意识到获得市场性 
更高的商品的好处，因为它有益于人们更接近最终目标。 
人们并不是同时都能发现间接交换的好处的，但每个人最 
后都会明白这一点。因为“没冇什么比人们获知他人应用 
正确方法获得经济成功更能激励人们发现他们的经济利 
益' n 格尔的一般系统发展理论与牛物进化论没有多大 
相似之处，它倒更像是受个人经济利益驱动，通过模仿而产 
牛的新的信息的发现和传播的过程。因而它也是门格尔的 
种 尝试，即使经济学中事物生成和发展的研究合乎经济 
科学的精确法则。可是，直到20壯纪50年代之后，『]格尔 
无意阁秩序才冉•次占据奥地利学派的舞台中心。 

▼ 

1 六、方法论之争 

1 

理 


; 了解了门格尔主要思想后，也许有人会期望他的著作 

能在德、奥经济学家中展开对话。不幸之至， U 格尔傲慢的 
语气没能引来学术 _ h 诚心诚意的交流。不仅如此，《探讨》 
一书-直拖到1883年方才刊行，其时，罗雪尔已不再主导 
德 M 经济学界，而由另一位年轻的历史学派领袖施莫勒取 
而代之。他毫不妥协地反对一切先验的普适理论，所以，如 
果说罗雪尔对待门格尔的著作还算客气的话，那么施莫勒 
则算得 h 是极力反对的了。 
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]883 年，施莫勒采用-种特別有辱人格的方式对 《探 
W 》 冷嘲热讽， I '〗格尔立即还以颜色，于1884年写出《历史 
上义的谬误》。这本小册子 N 样文字尖刻，极富论辩色彩。 
哈耶克曾说，门格尔无情地击败施莫勒。即便事实如此，施 
莫勒本人却从未认输。他把寄给他的 H 格尔著作一字末读 
便■退了之，以此令人瞠 R 结舌的方式羞侮了门格尔，后来 
乂在期刊上最后一次发表文章大放厥词。 

这就是经济学文献中说起过的令人时厌的方法论之 
争：这场论战当时并未明 M 地决出胜负，也没有化解相敌 
对的观点。最终，门格尔的方法更为接近20世纪经济学所 
采用的方法。颇具讽刺意味的是施莫勒在晚年，他几7承 
认广所有门氏悍卫理论必要性的观点。但在非德语学术 
界，专业学者所形成的共识却是整场争沦都不过是在浪费 

有人会同意，如果不足这扬论战，门格尔会更好地把时 
问花在经济学理论.1:。但他的损失述不止 T 此，更大的损 
失是门格尔的名声以及奥地利之外的人们对他的理解。门 
格尔4施黄勒情感上势不两立，他们的观点在专业人士心 
「1中处于两极。而11，门格尔小心翼翼地为理论在经验研 
究中争取地位的尝试，被简化成追求纯粹的理论。所以，尽 
管门格尔以试图为历史研究发展一般的理论开始其经济学 
家的职业生涯，然而他却被当作反历史 的人; 尽管他希望揭 
示出理沦、历史、经济变革之间的关系，可他渐渐地被当成 
极端的先验理论桿 卫者； 尽管他希望表述内在于历史环境 
屮的个人主义方法论，可人们却认为他是极端个人主义和 
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“闪 屯 式计算”（极端完全理性的个 人卢提 倡者。故而，方 
法论人战的尘烟淹没 r 门格尔对知识、时间、不确定性、过 
程和秩序的重要洞见。 


七、门格尔及旧奥地利学派的命运 


m 

民 

经 



i 


诚如我先前所争辩的，主张门格尔开创新古典的经济 
学间然没错，却并未全而反映《原理》中所要表达的主要思 
想。门格尔的价值理论的确可以轻而易举地置于新占典模 
型之中，但它本身不过是一项更大尝试的一个组成部分 
这个尝试便是力图冋答亚当+斯密的基本问题 ：国民 财富进 
步的原因何在？门格尔认为进步的源泉来自于知识的增 
长。因为这些知识告诉我们财货以及人类需要之间的因果 
关系。他还表明人类为满足所需而采取的积极行动是如何 
推动迸步的。寻求满足人类需要的途径，导致知识增长以 
及控制资源的权力 扩大。 

门格尔认为，经济增长;的貝.体表现便是经济日益复杂 
而价格越发逼近完全经济境况(类似于完全竞争条件）下所 
达到的价格。这种复杂性显而易见 ，从 社会产品增加，高度 
发达的劳动分工，乃至为满足人类对更完善的经济信息欲 
求，以及便利交易而产生的种种经济制度中，均可看到 。 n 
格尔在著作中清晰地描述均衡概念——例如，双方的交换 
导致各种均衡一一但均衡变动迅速，转瞬即逝。因为它反 



腴了永恒变化的经济条件并描绘出某些永难企及的长远目 i 
标= 

I 

我们知道学术界赞誉门格尔的价值理论，然而他的同 
代人却遗忘了他更大的主题，即知识增长导致经济的增长 
和发展 t 德国历史学派自不必说，他们本该最欣赏门格尔 
的科学研究，结果却极端敌视他的理论结构，从而完全忽视 Y 
其对经济史的意义。但奥地利那些接近 n 格尔的同事又是 
怎样的呢？他们为什么也如此迟钝地对待门格尔思想中的 
独到之处呢？具有讽刺意味的是，维塞尔和庞巴维克这两 
位门氏密友和最知名的同事都分别发展了其思想 中近似尸 
新占典经济学的部分，从而掩盖了他同新古典经济学的差 

先看一 F 维塞尔。边际效用理论及其与交换和价格的 

I 

关系激发起他的浓厚兴趣。他把边际效用理论作为自己著 ▼ 
作的出发点，并把它发展为更近似于正在成型的新古典边 ^ 

录 

际效用理论=在他众所周知的《0然价值》中，他过于淋漓.卡 
尽致地阐释门格尔价值理论的意义。他不仅重新叙述，而^ 
且洋尽地解释边际效用递减规律，并拓展成为机会成本理 | 
论。他也生动地描绘出需求曲线，表明成本法则与价值法 
则之间的一致性。维塞尔还从门格尔的髙级财货价值出 'I 
发，发展出生产要素价值的归属理论，而这是门格尔不曾论 I 
述的。 I 

颇能说明问题的是，正是维塞尔本人最早把门格尔汩 
人新占典阵营的。在《自然价值》序言中，维塞尔清楚地把 
门格尔与杰文斯、瓦尔拉斯以及戈森并列为四大价值规律 
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发现者，维氏认为，门格尔要比其他人更为系统地解释价 
值，这不仅在于门格尔所论证的价值现象更为普遍，而且在 
干其适用范围较之他人要來得广泛。 @ 维塞尔还特别因为 
采用数学方式论证血批评瓦尔拉斯，在他看来，价值规律决 
!非太现为数量规则。“要搞清楚价值的含糊不清的概念，要 
描述价值的种种形式，要分析价值在经济生活中的作用 ，要 
说明价值同那么多其他现象之间的 关系； 简言之，我们必须 
提供一部需要文宇而不是数字的价值理论 

因此，维塞尔认为，奥地利学派号其他边际效用学派的 
区别之处，是它的价值理论多少是文字式的而非数字化的」 
此言-出，他对 N 格尔成就的简略评谂就成为之后一个世 
纪大部分时间里公认的观点 5 

甚至自那以后，那些人数日增的应用几何、代数公式的 
T 经济学家们，认为维塞尔和门格尔有关数学的看法已有些 
I 落伍了。因为他们整页整页争辩的事情只消几条线段就可 
I 以讲得明明白白了。毫不奇怪，人们逐渐认定奥地利经济 
I 学家拒绝认同数量经济学实在是排斥最新科学技木的落后 
之举。如果问题只局限于说明价值理论，这种批评也未尝 
不对。对于20世纪前后新古典经济学竭力要解答的特殊 
问题,用几何分析和数学公式说明的确省时省力，推理也增 
添几分准确性。但他们（甚至包括维塞尔本人）并没有考虑 
到-个事实，即门格尔最先提出的问题要远比简单价格理 
论及其对要素定价的意义远为广泛和复杂。 

可笑的是，维塞尔如此成功地限制了奥地利经济学派 
关注的焦点，并且忽略了时间、知识增长、能动的过程等问 
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题，以辛:于到 W 3 2 年，罗武斯在他反映奥地利经济学影响 
的经典之作《论经济科学的性质和意义》中，认为奥地利学 
派上要关注于财富分配问题巾】非增长问题。 ® 他把经济学 
定义为“从经济 S 标和具冇备种不同用途的稀缺性手段之 
间的关系中研究人类行为的科学'无论罗宾斯本人究竟 
是什么意思，这个定义一般很容易地被看作一种静态均衡 


的解释 


在奥地利经济学发展的早期，对经济变革的关注体现 
在庞巴维克发展出来的资本与利息理论之中。熊彼特在 
《经济分析史》中写过，门格尔曾说过庞巴维克的资本利息 
理讼是他所犯过的 M 大错误。因为庞巴维克重新把李嘉图 
因素诸如古典工资基金 （cUssical wage fund ) 引人资本理论， 
还试图平均化复杂的生产过程，从而实质上确定生产的平 
均时段。但是，庞巴维克的牛产结构理论以及“利息的二大 
支柱”（其中两个是主现主义性 质：收 人的边际效用递减和 
未来变得有用的财货的边际效用递减），的确保持了对时间 
和过程的关注。进而言之，人们所提及的各种商业周期理 
论很大程度上是以庞巴维克的生产理论为基础，从而注重 
时间与生产之间互动关系的。资本理谂不可能脱离“过程” 
概念。但是庞巴维克以形式主义式的研究方法贯穿其理论 
的各个部分，故而人们虽然激烈地争论其观点户却都跳不 
出新古典语境。因此，整个学术界关注李嘉图学派和庞巴 



维克的形式主义框架甚于门格尔学派的有关过程。资本财 
货非均质的抡题也就不足为怪了。 

故而，甚至门格尔的门徒也只是拣拾他思想中近似 T 
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IT : 在成型的新古典所讨论的观念，而不是其著作中真正的 
1 思想。 久而久之，门格尔也无法 s 我辩解至于他潜在 
,的德国读者对他的陌生则部分归因于施莫勒，他成功地把 
门格尔派赶出德国学术界；部分归因 t 门格尔拒绝再版《原 
理》，这使别人更难接触他的原著 j % 而在日益重要的英语 
m _ 界，由于马歇尔在世纪之交吋树立了绝对权威，因而即使 
他的《原理》对冇兴趣的经济学家 丨分 有用，门格尔也不太 
可能备受注目。 

这并非说，自门格尔以后，奥地利学派已背弃某些独到 
的思想。奥地利人从未-干二净地忘却时间、知识、过程的 
重要性，无论他们怎样融人新古典正统之中，但是为了加入 
更大的学术圈，就必须越来越多地用新古典术语发展奥地 
利学派观念。显然，像熊彼特、哈伯勒、马赫卢普 、摩 根斯坦 
▼ 所有这些奥地利学派的后起之秀，都是通过发展奥地利学 
| 派论题而成为新古典主流的』分子。 ® 颇有意思的是，甚至 
| 米寒斯这样一位其名字在外国就象征着奥地利学派的这批 
1人中最纯粹的奥地利经济学家也是如此，只不过程度稍小 

毫无疑问，到了 20年代，包括奥地利学派在内的大多 
数经济学家都相信不再有什么独树一帜的奥地利学派了， 
这个学派所有重大成就，要么轻易地融人新古典正统思想 
之中，要么为经济学界门派长期不和提供了论題。故而不 
存在什么奥地利学派，有的只是人们认为碰巧在奥地利发 
源的观念罢了。人们遗忘了门格尔谈到的知识、无知、时 
间、过程，它们要么被忽略不计，要么被人认为与新古典所 



讨论的核心问题无甚关联。然而，就在这种普遍共识之下, 
仍然存在着对经济体制功能的不同理解，这种理解上的差 
异并不通过理论上不同观点的直接交锋，而是借助社会主 
义可行性论战而体现出来，它很快就破坏了门格尔与马歇 


尔一瓦尔拉斯新古典经济学派貌似的一致。 


注释 

① 把对门格尔思想的解释划为两派也许过于谨慎了。现代经济肀 
家哈耶克、柯兹纳 （Isinel Kirzner) 、拉 赫曼 （Ludwig Laohman)、 希克 
斯 (John HicU) 、瓦尔夏 （Viviem Wakh) 、施特莱斯勒 （Evic StreissJer) 
虽然都在其各自的著作中极好地证明他们追随着门格尔的主题 
思想，但都各不相同。 

② 门格尔去世后，其子卡尔 * 门格尔编辑的第二版《原理》在1923年 
出版。较之第一版，篇幅要长 得多， 因为它收集了门格尔遗留下 
的各种笔记。虽然人们对新版在多大程度上代表门格尔的思想 
还议论纷纷，但事实上由于它拖到1923年才再版，所以此前整整 
…代经济学家很少能阅读他的著作，至.于第二版是否对当代经济 
学思想产生巨大影响我们也不清楚。 

③ 贾菲争辩说门格尔不使用数学发展他的价值理论，是出于原则考 
虑而并非因为无知。他指出 M 格尔在与瓦尔拉斯的通信中承认， 
数学仅仅只是…个说明工具，对它取代他所应用的“分析 一综合 
方法”的必要性有着自己的看法。 

④ 施特莱斯勒认为门格尔的《原理》是对亚当•斯密 《国 富论》的有意 
识补充，故而，它不是静态的，而是关注进步的著作，我发现他的 
论辩完全令人信服。 

⑤ 不仅马洛茨基 （Mi 胃 ski) 近来执这一观点，马克斯 * 阿尔特 （Max 
Alter) 也如此。后者强调了生物进化论对门格尔真实社会 （Soial 
reality >概念的重要性。 

⑥ 施特莱斯勒解释道，由维塞尔所提出的 “grenzmjtzerT 术语，后来经 
马歌尔翻译成了“边际效用' 
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( 7 ) H - 节门格尔大作的英译者，厂沃尔 （Ding Wall ) 和海兹利茨 

也感到有必要指出门格尔在《原理》英文版第126页的 
长注脚（第3章注⑦——编者）中的错误，我曾撰文认为门格尔书 
中的价值差距 （wale of vaiw ) 图仅仅是-般原理的图表形式，用来 
说明为什么个人将消费各种有价值财货，而不是在移向重要性更 
小的财货之前倾其所能欲求的最重要财货。这个图表并不足以 
解决最佳消费问题 ■: 他数7式表格并非用来代替他的文字分析 c 
相反，在这个图表之后的文字讨论屮 T 我们可以发现他真 IH 清晰 
地阐释了边际效用原理。 

⑧ n 格尔也曾在谈论高级财货时较为隐晦地提到现在和未来消费 
之间的均衡,， 

⑨ 均衡作为 “舴止 点”的槪念仅仅指个人在其知沢和机会限度内达 
到最佳目标而暂时停止/交易。然而，它决不意味着在这种体制 
下会达到一般均衡的可能性实际 t ， 门格尔的一般均衡槪念与 
其说是经济过程的终点，毋 t 说是逻辑上阻挠的 秩序。 就此时 
言，米瑟斯拥护门格尔的均衡含义。 

⑩ n 格尔尤其是认为在先进社会中，公共财货就是那些通常由政府 
提供的那邱东西，比如教育和纯粹的饮用水。既然它们免费供给 
所有使用者，那么对消费者向 a * 就失去了“经济财货特征' 它们 

介于自然供给无限充足以致无需经济化的自由财货与稀缺经济 
财货之间。 

⑪毫无疑问，格尔自己给人造成的普遍印象是，他与德国人的不 
同点要多于相似点，方法论之争的极端对立，把 a 格尔与施莫勒 
的位置都推往两个极端，以至于两人似乎毫无共通 之处。 

⑫这一点在《原理》序吉中已有所显露，他批评了那些否认存在普遇 
经济规律的人 ，并争 辩说所谓归纳主义者（他虽未明说，其实暗示 
德国历史学派就是! I 」纳主义者）误解了培根方法。但他承认，他 
对经济学的改革是建立在几乎全是德国学者先前所著著作的基 
础卜的。因而，他的著作将被视为"一个奥地利同道者所发出的 
友谊的敬礼&从德国，曾有许多卓越的学者，以其优秀的著作，对 
我们奥国人给以很多科学的鼓励 •我这 本书就希望被视为是一个 
微弱的回声”（《原理》中文版，上海人民出版社1958年版/‘ 序言” 


▼ 国民经 ^ Ifl 
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第 4 页），虽然人们一定可以觉察出 n 格尔继承了徳 M 人并有邱 
谄媚，但是，无疑他认为对于德国研究纲领的毋献远比英国古典 | 
学派贡献为人，并篼定了其基础。 : 

⑬ n 格尔对亚$_斯密的主要批评.是他没能 m 分出两种生产 方法， ' 
一种是把已知生产方法分成儿个部分，一种是发现新的生产方法 
和满足芾要的途径。 M 然，分 I 能增加产罱，但是，人类真正的增 
加产童，经济进步则通过生产技术的发明以及产品种类的拓展得 1 
以实现，因此“人类愈向这个方向进步 t 财货的种类就愈多，从而 
社会上的职务也就愈繁，分」：的进步乜就愈为必要和愈为经济” 

(《原理》中文版，上海人民出版社1958年版，第22页），当然，门 
格尔对亚当•斯密的批评有失 公允- 斯密的确提到 r 机械发明对! 
于提髙生产率的重要性，并且也举出了这方面的事例。但是 ， n 
格尔确实比斯密吏多地强调消费产品种类的多样性是经济进步 ■ 
的标志。强调产品的多样性对于现代奥地利学派十分重要， 

⑭沙尔莫 ( Jer^ny Sh ™) 则用报多证据反对门格尔使用虚拟财货的 
结构。他也争论说门格尔愿意在人类选择环境中包栝个客观 
部分也许对奥地利学派有额外功用__ | 

⑮考虑 - F 国民财产的概 念：“ 仵这珥，我们所处理的不是为满足. ▼ 
国国民的欲望所支配的、并交其机关管理和处理的经济财货的总 ^ 
体.而是为国民中各经济人、各社团为其各自 h 的所支配的经济 !* 
财货的总体。所以它与我们通常名为财产的概念，在本质上是有 'I 
差异的。……但在我们今日的社会关系下，，国画民中的经济 
人，为满足其特殊欲望而支配的经济财货总体，很显然地不能构 
成这样一种经济意义 h 的财产，而 R 能构成一个通过人们的交 i 
换，以将这些个别财产结合在-「起的财产复 合体， （《原理》中文 m 
版，上海人民出版社_年版，第59 -60 页）这里，我们注意-下 § 
米塞斯和哈耶克在相似意义上使用交换学这一术语：这个同被 f 
用来表示个人经济活动关系而佧整个经济： || 

⑮自然，一个人无须为理解门格尔论点而赞同他，如 果…个 生活在 
现代文化背景下的学生考虑一下门格尔用来说明虚拟财货的概 
念 + 那他也许认为迸步的结果之一就是我们发明的新虚拟财货与 
被舍弃的至少 - 样多。 I 
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⑰早期奥地利学派几乎■是由庞巴维克的文章和著作才为人所知的。 


庞巴维克发展了时间偏好的利息理论，把生产率与生产过程长度 




学 

I 


的迂回性联系起来，并试阁通过定义确定生产的平均时段来衡量 
迂凹的 程度。 

⑬ m 边际效用递减术语来刻画门格尔的价值理论是有误导性的。 
他的理论描述丫连续使用一种财货如何导致持续性地减小其使 


用重要性，正是最后的使用重要性才决定了任一单位数量财货的 
价值。 

⑲他把那些被估计的7^要称为“ 需求” ( requirement ) ，这个概念至今 
我们仍无相应的现代术语。虽然斯蒂格勒曾争辩说这个需求就 
是那些能够把边际效用降低到零的足够数罱的财货（而人们也许 
H 能消费经济财货而无法减小其总体效用）。但是，我把这种解 
释视为尝试着把 N 格尔独特观念适合于新古典经济学的需求，即 
偏好也不是客观芾要，它们似乎是对家庭中常用财货计划性消费 
的估计。 

⑳应该注意门格尔的暗示，即他并没有假设需要（用现代术语称为 
口味 “_”） 是稳定的，人们会值得如何认识他们的需要以及他 
们的资源。这就使他明显不同于乔治■斯蒂格勒和加里•贝克尔 
所定义的严格的新古典研究纲领。 

㉑ 30年代门格尔讲席继承者汉斯■迈耶（取玲 Mayer ) 把门格尔理论 
描述成价格形成而非价格决定理论。 

㉒ 施特莱斯勒认为在 N 格尔的讨论中 f 均衡价格的调整是一个社会 
过程，并且颇费周折，“如果说瓦尔拉斯的拍卖人需要一分钟的 
话，那么门格尔的拍卖者要一个世纪”。 

㉓ 门格尔对理想类型的讨论影响了马克斯.韦伯的社会学方法论以 
及米塞斯、拉赫曼对经济学方法论说明的尝试。 

㉔ 参见米塞斯有关人类行为学不町辩驳的特征的论述。 

© 尽管门格尔坚持精确理论对于理解真实经济实体的重要性，但他 
相信人类不是纯粹的经济动物。经济学提供的仅仅是人类行为 
的精确规律。要全面地理解真实的社会就需要更广阔的人类科 
学 （the science of man )， 以及全面地理解人类活动的历史背景。经 
济学所描述的寻求物质满足的人完全受自利的支配 ，但人 类动机 



极为复杂，这仅是其中之一。经济学属于人类经历中一部分而非 
全部的经历 t 

㉖ n 格尔赞同大卫■休谟、亚当_斯密以及亚当■弗格森的论点，他们 
把社会制度描述成“人类行为的结果，而不是人类设计的 产物' 
这样，任何历史理论的前提便似乎就是表明社会秩序是如何作为 
有目的的人类行为的无意图副产品而产生的^ 

㉗ 玻斯塔夫的文章所执观点与之相反，认为方法论之争并非浪费时 
间而是+同的认识论观点的貞正冲突 c 他争辩说，门格尔与施莫 
勒之间的差异根源在于他们各6不同的对概念以及由此行成的 
对经济规律概念的观点。施莫勒以为概念 只是贴 在普通归纳上 
的标签，而这些普通归纳源于广泛的资料，并随着资料的改变而 
改变。因此仟何描述复杂实体的尝试将以其观察程度为基础，并 
等待着修正。从这些概念中引虎的经济规律本身是偶然的和短 
期的 。另 ■-方面，门格尔则认为概念是仅仅从那些普遍有 效的适 
用的事例中抽象 H 纳出来的。当一个人理解了现象的本质，就有 
可能从那些普遍适用的概念中推导出精确的经济学规律。 

㉘ “闪电式计算”这…本语是托尔斯坦■凡勃伦 （TKoistdn Veblen ) 提 
出的。他嘲笑20世纪早期任 M 发展经济人概念的尝试。虽然他 
那个时代的新古典正统的发展证明他批判的正确忭，但门格尔的 
理论则不受他批判的约束。 

㉙ 维塞尔把上述门格尔的髙人之处归因于他受益于德国学派。因 
为后者“耐心细致，赞尽心力说明了普遍的经济概念，并逻辑地安 
排具体现象，使之达到抽象的髙度。也许可以大时言之+德国学 
派长久以来对概念的说明，使得我们的仟务 M 是通过充分观察充 
实这些概念而己' 

㉚ 罗宾斯写这本小书的月的在于通过关注选择问题反对经济学的 
“唯物主义”定义，井用奥地利学派所争辩的方式支持经济科学严 
格的价值自由。他争辩说经济学是有关一定人类行为的科学，闪 
为经济学归纳了所有常有稀缺和多种 B 的特点的人类努力。“故 
而，我们可以得出结论，说就表现出浠缺这一方面而言， 任何种 
人类行为可以得到经济学的归纳。”可以颇有启示意义地指出在 
此书首版序言中，罗宾斯特別地感谢米瑟斯、威克斯蒂德对说明 


T 附录卡尔.门格尔及奥地利经济学之 i 
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他自 d 论点的帮助。 

© 柯茲纳 （Isniel Kinzner ) 比较的是'罗宾斯派”最大化行动以及他自 
Li 有关经济学定义的缺陷。因为罗宾斯派的行为纯粹只是反应 
性和计算性的，而柯兹纳却是在手段、目的框架中感知人类行为 
及其变革的意义。 

© 萌巴维克与 LBi 克拉克就资本性质问题展开了激烈争论，随后， 
哈耶克和奈特在实质相同的基础 h 继续争论不休。克拉克和奈 
特都把资本看作-个连续的、渗透并能产生回报的价值资金，而 
庞巴维克和哈耶克则指出/时间制度的重要性，以及资本存货的 
组成，并强调了为了从资本中维持收人而进行的必要的精心选 

㉝ 哈伯勒 （ Haberier ) 有关商业周期的著作是在过程理论范围之中， 
而马赫 卢普有关知识信息的著作则是奥地利学派主題在新古典 
背景中的发展。人们也可以争辩说摩根斯坦的博弈理论是在较 
之于门格尔和庞 tl 维克交换模型更大的背景中建立人类互动关 
系的模型。熊彼特的例子甚至更有趣 :虽然 他大童地保留了奥地 
利学派对过稈和制度的关注 + 这在他的《经济发展理论》和《经济 
周期》以及《资本主义、社会主义和民主》儿本著作中表现尤为明 
| 显，但他却把瓦尔拉斯静态均衡经济学当作科学典范。人们尽管 

§ 从+能确知熊彼特是否 K 的相信瓦尔拉斯派的经济学，但他在后 

1 朗借其指责奥地利学派缺少“科学性”则是确定无疑的。 




